Таблиця 4.3. Горизонтальний і вертикальний аналіз активів підприємства

	Стаття
	Абсолютні величини, тис. грн.
	Структура, %
	Абсолютне відхилення
	Відхилення в структурі, %
	Темпи зростання, %

	
	2004 р.
	2005 р.
	2006 р.
	2004 р.
	2005 р.
	2006 р.
	2005/

2004р.
	2006рік від
	2005р. від
2004р.
	2006рік від
	2005р./

2004р.
	2006 р./

2004 р.
	2006 р./

2005р.

	
	
	
	
	
	
	
	
	2004р.
	2005р.
	
	2004р.
	2005р.
	
	
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	13
	14
	15
	16

	І.Необоротні активи

	Основні засоби і нематеріальні активи
	7063,9
	5890,3
	6268,4
	51,00
	40,94
	51,00
	-1174
	-795,5
	378,1
	-10,06
	0,00
	10,06
	83,39
	88,74
	106,42

	Довгострокові фінансові інвестиції та відстрочені податкові активи
	1,3
	2,4
	193,8
	1,58
	0,02
	1,58
	1,1
	192,5
	191,4
	-1,56
	0,00
	1,56
	184,62
	14907,69
	8075,00

	Всього за розділом І
	7065,2
	5892,7
	6462,2
	52,58
	40,96
	52,58
	-1173
	-603,0
	569,5
	-11,62
	0,00
	11,62
	83,40
	91,47
	109,66

	ІІ. Оброротні  активи

	Запаси
	5052,2
	7028,3
	5243,1
	11,34
	9,89
	11,34
	190
	161,9
	-28,1
	-1,46
	0,00
	1,46
	115,42
	113,14
	98,02

	Дебіторська заборгованість
	390,2
	278,4
	236
	0,45
	0,34
	0,45
	-236,6
	-231,2
	5,4
	-0,10
	0,00
	0,10
	17,33
	19,22
	110,89

	Грошові кошти і їх еквіваленти
	4,9
	87,1
	21,1
	0,17
	0,61
	0,17
	82,2
	16,2
	-66,0
	0,43
	0,00
	-0,43
	1777,55
	430,61
	24,23

	Разом за розділом ІІ
	5712,8
	8354,5
	5827,6
	47,41
	10,84
	47,41
	35,6
	4304,2
	4268,6
	-36,58
	0,00
	36,58
	102,34
	382,54
	373,80

	Баланс
	12918,3
	14388,2
	12290,9
	100
	100
	100
	1470
	-627,4
	-2097,3
	0,00
	0,00
	0,00
	111,38
	95,14
	85,42





Таблиця 4.4. Горизонтальний і вертикальний аналіз пасивів підприємства

	Стаття
	Абсолютні величини, 

тис. грн.
	Структура, %
	Абсолютне відхилення
	Відхилення в структурі, %
	Темпи зростання, %

	
	2004 р.
	2005 р.
	2006 р.
	2004 р.
	2005 р.
	2006 р.
	2005/

2004р.
	2006рік від
	2005р. від
2004р.
	2006рік від
	2005р./

2004р.
	2006 р./

2004 р.
	2006 р./

2005р.

	
	
	
	
	
	
	
	
	2004р.
	2005 р.
	
	2004р.
	2005р.
	
	
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	13
	14
	15
	16

	І. Власний капітал

	Статутний капітал
	10,6
	10,6
	10,6
	0,08
	0,07
	0,09
	0
	0,0
	0,0
	-0,01
	0,00
	0,01
	100,00
	100,00
	100,00

	Інший додатковий капітал
	5069,5
	5069,5
	3249,1
	39,24
	35,23
	26,44
	0
	-1820,4
	-1820,4
	-4,01
	-12,81
	-8,80
	100,00
	64,09
	64,09

	Резервний капітал
	3,0
	3,0
	3,0
	0,02
	0,021
	0,02
	0
	0,0
	0,0
	0,00
	0,00
	0,00
	100,00
	100,00
	100,00

	Нерозподілений прибуток (непокритий збиток)
	441,4 
	-11091,7
	789,0 
	3,42
	-77,1
	6,42
	-11533
	347,6
	11880,7
	-80,51
	3,00
	83,51
	-2512,85
	178,75
	-7,11

	Усього за розділом І
	5524,5
	3991,4
	4051,7
	42,76
	27,74
	32,97
	-1533
	-1472,8
	60,3
	-15,02
	-9,80
	5,22
	72,25
	73,34
	101,51

	П.Забезпечення наступних витрат і платежів 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	III. Довгострокові 

зобов'язання 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	IV. Поточні зобов'язання:

	Короткострокові кредити банків 
	3147,3
	2360,0
	2978,0
	24,36
	16,4
	24,23
	-787,3
	-169,3
	618,0
	-7,96
	-0,13
	7,83
	74,98
	94,62
	126,19

	Кредиторська заборгованість за товари, роботи, послуги
	780,2
	1560,5
	437,7
	6,04
	10,85
	3,56
	780,3
	-342,5
	-1122,8
	4,81
	-2,48
	-7,28
	200,01
	56,10
	28,05

	Поточні зобов'язання за розрахунками:
	3121,8
	6110
	4586,2
	24,17
	42,47
	37,31
	2988,2
	1464,4
	-1523,8
	18,30
	13,15
	-5,15
	195,72
	146,91
	75,06

	Усього за розділом ІV
	7393,8
	10396,8
	8239,2
	57,24
	72,26
	67,04
	3003
	845,4
	-2157,6
	15,02
	9,80
	-5,22
	140,62
	111,43
	79,25

	Баланс
	12918,3
	14388,2
	12290,9
	100
	100
	100
	1470
	-627,4
	-2097,3
	0,00
	0,00
	0,00
	111,38
	95,14
	85,42



Таким чином, показники порівняльного балансу можна розділити на три групи: показники структури балансу; показники динаміки балансу; показники структурної динаміки балансу.
У табл.4.3 і 4.4 наведено приклад горизонтального і вертикального аналізу аналітичного порівняльного балансу (активу і пасиву) реального підприємства. 

Аналіз активів підприємства за період 2004-2006 рр. дозволив зробити наступні висновки: сукупні активи підприємства складаються з необоротних і оборотних активів, причому питома вага необоротних активів підприємства становила 52,6% як в 2004 р., так і в 2006 р. при її зниженні до 41% в 2005 р.
У цілому майно підприємства за аналізований період скоротилося з 12918,3 тис. Грн. До 12290,9 тис. грн., або на 4,8 %, при збільшенні його в 2005 р. В порівнянні з 2004 р. На 11,38%. Таке зменшення майна підприємства може свідчити про скорочення господарського обороту, що може призвести до неплатоспроможності підприємства. Зростання довгострокових фінансових інвестицій за 2004 - 2005 рр. на 192,5 тис грн., свідчить про відволікання засобів з основної виробничої діяльності. Питома вага основних засобів у сукупних активах підприємства в 2006 р. склала 51% і не змінилася в порівнянні з 2004 р. Цю структуру активів можна охарактеризувати  як “важку”, що свідчить про значні накладні витрати та високу чутливість до змін виручки.
Аналіз джерел формування пасивів (табл. 4.4) дозволив зробити наступні висновки. Власний капітал підприємства має тенденцію до щорічного зменшення: в 2006 р. він зменшився на 26,6% в порівнянні з 2004 р., але зріс проти рівня 2005 р. на 1,51%. Таке зростання відбулося за рахунок зросту нерозподіленого прибутку в 2006 р. на 78,5%  порівняно з 2004 р. Позикові кошти підприємства складаються з короткострокових кредитів банку. Їх питома вага в загальний сумі пасивів складає в 2006 році 24,3%, тоді як власного капіталу - 33%.

Слід зазначити, що при зменшенні суми позикових коштів на 5,4% в 2007 р. порівняно з 2004 р., їх сума за період 2005-2006 рр. зросла на 26,2%, що може призвести до росту рівня фінансових ризиків підприємства. Відсутність довгострокових джерел ув структурі пасивів свідчить про недостатню роботу керівництва з інвестування розвитку підприємства.

Кредиторська заборгованість підприємства за період 2005-2007 рр. знизилася на 43,9%, тоді як у 2005 р. порівняно з 2004 р., вона збільшилась вдвічі. Це пов’язано з низькими обсягами реалізації продукції в 2005 р. Поточні зобов’язання підприємства збільшилися в 2006 р. в порівнянні з 2004 р. на 46,9% на фоні збільшення авансів отриманих, що є позитивним моментом в діяльності підприємства.

Провівши аналіз динаміки і структури балансу, потрібно провести аналіз частки інтенсивних і екстенсивних чинників у збільшенні виручки від реалізації продукції, тобто кількісне визначення того, наскільки це збільшення зумовлене збільшенням розміру майна і наскільки його кращим використанням. 

Таблиця 4.5. Вихідні дані для визначення частки інтенсивних та екстенсивних чинників у збільшенні виручки від реалізації продукції

	№ п/п
	Показник
	Період



	
	
	попередній
	звітний

	
	
	Ум. зн.
	Факт.
	Ум. зн.
	Факт.

	1
	Середньорічна валюта балансу, тис. грн. Виручка від реалізації продукції, тис. грн.


	В1
	14388,2
	В2
	12290,9

	2
	Виручка від реалізації, тис. грн.
	Р1
	5 325,7
	Р2
	15 623,3

	3
	Ресурсовіддача (р. 2 : р. 1)
	рв1
	0,3701436
	рв2
	1,2711274


Алгоритм розрахунку внесків чинників (спосіб абсолютних різниць):

екстенсивного — (В2 – В 1) × рв1 ,                      ( 4.2)

інтенсивного — (рв2 – рв1.) × В2 .                       (4.3 ).

Розраховують результат зміни виручки від реалізації, внесок екстенсивного чинника і внесок інтенсивного, визначаючи, наскільки підприємство збільшувало обсяги реалізації переважно завдяки збільшенню активів (майна).

За фактичними даними підприємства:

вплив екстенсивного  фактора склав:

  (12290,9 – 14388,2) × 0,3701436= -776,302 (тис.грн.),
вплив інтенсивного: 

            (1,2711274 – 0,3701436) × 12290,9 = 11073,902 (тис.грн.).
Перевірка: – 776,302 + 11073,902 = 10297,6 (тис.грн.).
                                15 623,3 – 5325,7 = 10297,6 (тис.грн.).
Тобто розрахунки виконані правильно.

У даному випадку  спостерігаються  значні коливання (зростання майже втричі) обсягу реалізації, що пов’язано з порушеннями у забезпеченні виконання договорів поставок. Підприємство не змогло своєчасно реалізувати виготовлену продукцію (попередній рік) і реалізувало її в наступному періоді.

Від джерел, що залучаються для формування певних видів активів, залежить фінансова стійкість підприємства.

Фінансова стійкість за критерієм стабільності джерел покриття запасів

Фінансова стійкість – це стабільність діяльності підприємства, пов'язана із загальною фінансовою структурою підприємства, характеризує ступінь фінансової незалежності підприємства щодо володіння своїм майном і його використання. 

Фінансова стійкість як ступінь незалежності можна оцінювати за різними критеріями:

· рівнем покриття матеріальних обігових коштів (запасів) стабільними джерелами фінансування;

· платоспроможністю підприємства (його потенційною спроможністю покрити термінові зобов'язання мобільними активами);

· часткою власних або стабільних джерел у сукупних джерелах фінансування.

Розглянемо абсолютні показники фінансової стійкості.

З метою визначення абсолютних показників фінансової стійкості доцільно розглянути багаторівневу схему покриття запасів і витрат. Для характеристики ступеня забезпеченості запасів і витрат необхідно визначити наявність джерел їх формування.

1. Наявність власних обігових коштів підприємства (ВОК):

ВОК = ВК – НА,                                                 -(4.4)
де ВК – власний капітал;  НА – необоротні активи.

2. Показник наявності власних і довгострокових позикових коштів (ВДПК):

ВДПК = ВОК + ДЗ - НА,                                            (4.5)
де ДЗ - довгострокові зобов’язання.

3.  Загальний розмір основних джерел формування запасів і витрат (ОК).

ОК = ВОК + ДЗ +КЗ - НА,                                   (4.6)
де КЗ - короткострокові кредити й позикові кошти.

Кожен з наведених показників наявності джерел формування запасів і витрат має бути зменшений на суму іммобілізації оборотних коштів у складі інших дебіторів та оборотних активів.

Трьом показникам наявності джерел формування запасів і витрат відповідають три показники забезпеченості запасів джерелами їх формування.

Це:

 надлишок (+) або нестача (-) власних обігових коштів:
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де ЗВ - запаси і витрати;

 надлишок (+) або нестача (-) власних обігових коштів і довгострокових джерел формування запасів:
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 надлишок (+) або нестача (-) загального розміру основних джерел формування запасів і витрат:
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За допомогою показників забезпеченості запасів і витрат джерелами їх формування визначають фінансову ситуацію за ступенем стійкості. 

Виділяють чотири типи фінансової стійкості:

1. Абсолютна стійкість фінансового стану (для забезпечення запасів  достатньо власних обігових коштів; платоспроможність підприємства гаранто​вана), задається такими умовами:
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                                       (4.10)
Тримірний показник визначається як – (1,1,1):

2.Нормальна стійкість — для забезпечення запасів крім власних обігових коштів залучаються довгострокові кредити та позики; платоспроможність гарантована. Тримірний показник  – (0,1,1)
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                                       (4.11)
3.Нестійкий фінансовий стан — для забезпечення запасів крім власних обігових коштів та довгострокових кредитів і позик залуча​ються короткострокові кредити та позики; платоспроможність пору​шена, але є можливість її відновити, тримірний показник (0, 0, 1):
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                                       (4.12)
4.Кризовий фінансовий стан — для забезпечення запасів не ви​стачає "нормальних" джерел їх формування; підприємству загрожує   банкрутство. Тримірний показник  – (0,0,0)
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                                       (4.13)
За даними агрегованого (аналітичного) балансу на основі табл.. 4.1 визначають тип фінансової стійкості підприємства.

Таблиця 4.6. - Аналіз фінансової стійкості.

	№ п/п
	Показники
	На початок року, тис.грн.
	На кінець року, тис.грн.

	1
	Власний капітал
	3991,4
	4051,7

	2
	Необоротні активи
	5892,7
	6462,2

	3
	Власні обігові кошти (р.1-р.2)
	-1901,3
	-2410,5

	4
	Довгострокові зобов’язання
	0
	0

	5
	Наявність власних і довгострокових джерел покриття запасів (р. 3 + р. 4)
	-1901,3
	-2410,5

	6
	Короткострокові кредити та позики
	10396,8
	8239,2

	7
	Загальний розмір основних джерел покриття запасів (р. 5 + р. 6)
	8495,5
	5828,7

	8
	Запаси
	7028,3
	5243,1

	9


	Надлишок (+) або нестача (-) власних обігових коштів (р. 3 - р. 8)


	- 8929,6
	- 7653,6

	10


	Надлишок (+) або нестача (-) власних коштів і довгострокових кредитів і позик (р. 5-р. 8)
	- 8929,6
	- 7653,6

	11


	Надлишок (+) або нестача (-) основних джерел покриття запасів (р. 7 - р. 8)


	1467,2
	585,6

	Розрахункові показники

	12
	Тип фінансової стійкості
	Нестійкий фінансовий стан
	Нестійкий фінансовий стан

	13


	Запас стійкості фінансового стану, днів

( р.11: В ×360)

де В — чиста виручка від реалізації продукції 
	1467,2 / 5325,7×360 = = 99
	585,6 / 15623,3×360= = 13,5

	14


	Тримірний показник (р.9, р.10, р.11)


	0,0,1
	0,0,1


Забезпеченість запасів джерелами формування є сутністю фінансової стійкості, її зовнішнім проявом, а наслідком є платоспроможність (ліквідність) .

Значення тримірного показника (1, 1, 1) свідчить про абсолютну фінансову стійкість підприємства, але цей факт у практиці буває рідко і може свідчити також про невміння керівництва підприємства притягувати і використовувати позикові кошти для зростання рентабельності власного капіталу. 
У табл. 4.6 наведено приклад розрахунку показників фінансової стійкості за даними агрегованого балансу реального підприємства. 
Отримані результати свідчать про нестійкий фінансовий стан і нестачу власних коштів. Це потребує більш детального аналізу фінансової стійкості (див. коефіцієнтний аналіз).

Ліквідність балансу

Ліквідність балансу визначається ступенем покриття зобов'язань підприємства його активами, термін перетворення яких у кошти відповідає терміну погашення зобов'язань. Цим швидше той чи інший вид активу може набрати грошової форми, тим вища його ліквідність. Абсолютну ліквідність мають грошові кошти.

Аналіз ліквідності балансу полягає у порівнянні статей активу, що згруповані за ознакою ліквідності й розміщені в порядку її спаду, зі статтями пасиву, що згруповані за ознакою термінів погашення і розміщені в порядку збільшення строковості зобов'язань

Якщо при такому порівнянні активів вистачає, то баланс ліквідний і підприємство платоспроможне. У противному разі баланс неліквідний і підприємство вважається неплатоспроможним.

Оскільки одні види активів перетворюються на гроші швидше, інші - повільніше, треба згрупувати активи підприємства за ступенем їхньої ліквідності.
Перша група (А1) − це абсолютно ліквідні активи, такі як готівка і короткострокові фінансові вкладення (А1 = р. 220 ф.1+р.230 ф.1+р.2240 ф.1).

До другої групи (А2) відносяться швидко реалізовані активи: дебіторська заборгованість та векселі отримані. Ліквідність цієї групи поточних активів залежить від ряду об’єктивних і суб’єктивних чинників: своєчасності відвантаження продукції, оформлення банківських документів, швидкості документообігу, від попиту на продукцію, її конкурентоспроможності, платоспроможності покупців, форм розрахунків та ін. (А2 = (р. 130+р.140 р. +150+р.160 +р. 170+р.180 + р. 190+р.200+р.210) ф.1).
Значно більший термін знадобиться для перетворення виробничих запасів і незавершеного виробництва в готову продукцію, а потім у готівку. Тому вони віднесені до третьої групи – групи  повільно реалізованих активів (А3). Крім цього, до цієї групи належать витрати майбутніх періодів та інші оборотні активи (А3 = (р. 100+р.110 р. +120+ р.250+р.270) ф.1).

Четверта група (А4) – це важкореалізовувані активи, куди входять необоротні активи, які відбиті у першому розділі активу балансу  (А4 = р. 080ф1.).

За настанням терміну оплати зобов'язання підприємства поділяють на чотири групи:

Найбільш термінові зобов'язання П1 – це кредиторська заборгованість за придбані товари і послуги (П1 = р.530ф.1).

Короткострокові зобов'язання П2 – це короткострокові позикові кошти, поточні зобов'язання у розрахунках та інші поточні зобов'язання. Крім того, сюди слід зарахувати також частину пасивів, поданих у другому розділі пасиву “Забезпечення майбутніх витрат і платежів”, у частині сум, запланованих для виплати протягом 12 місяців, починаючи з дати упорядкування балансу або протягом операційного циклу, якщо він перевищує 12 місяців. Таке обмеження стосується і розділу 5 “Доходи майбутніх періодів” .(П2 = (р.640-р.380-р.480-р.530)ф.1).

Довгострокові пасиви П3 – це довгострокові кредити банку і позики, а також статті другого і п’ятого розділів пасиву балансу, не віднесені до другої групи (П3 = (р.480+р.430+р.630) ф.1).  

Постійні пасиви П4– власні джерела коштів, що знаходяться постійно в розпорядженні підприємства (р.380 ф.1).
Аналіз ліквідності балансу полягає в порівнянні статей активу, згрупованих за ознакою ліквідності та розміщених в порядку зниження ліквідності, зі статтями пасиву, що групуються за ступенем терміновості погашення зобов’язань.

Баланс вважається абсолютно ліквідним, якщо 

А1 > П1; А2 > П2; А3 > П3; А4 ≤ П4                            (4.14)
Аналіз ліквідності балансу за абсолютними величинами  рекомендовано проводити за табл. 4.7, попередньо провівши необхідні розрахунки і групування статей балансу.
Розрахунок  груп активів за  ліквідністю:
(А1)п = 0+64,0+23,1 = 87,1 (тис.грн.)

(А2)п = 1428,8 +964,6+228,8+49,1+0,3 =2671,6 (тис.грн.)

(А3)п = 1422,3+3212,5+960,7+2,1 = 5597,9 (тис.грн.)

(А4)п =6031,3 (тис.грн.)

(А1)к =  0 +21,0+0,1=21,1 (тис.грн.)
 (А2)к =  1375,2 +0+27,7 +23,3 +181,0 = 1611,2 (тис.грн.)
 (А3)к =  1394,2 + 2473,7 + 327,4 + 1,1 = 4196,4 (тис.грн.)
 (А4)к =  6462,2 (тис.грн.)

Розрахунок  груп пасивів за термінами погашення:
(П1)п = 1560,5 (тис.грн.)

(П2)п = 14388,2 – 3991,4 -1560,5 = 8836,3 (тис.грн.)

(П3)п = 0 (тис.грн.) 

(П4)п = 3991,4 (тис.грн.)

(П1)к = 437,7 (тис.грн.) 
 (П2)к = 12290,9-4051,7-437,7=7801,5 (тис.грн.)
 (П3)к = 0 (тис.грн.)
 (П4)к = 4051,7 (тис.грн.)
Зіставлення найбільш ліквідних засобів і швидко реалізованих активів з найбільш терміновими зобов'язаннями і короткостроковими пасивами дає  змогу визначити поточну ліквідність. Порівняння повільно реалізованих активів з довгостроковими пасивами відображає перспективну ліквідність.
Таблиця 4.7. Аналіз ліквідності балансу за звітний період 2006 р., тис.грн.
	АКТИВИ


	Розмір


	ПАСИВИ


	Розмір


	Платіжний надлишок (+) чи  нестач а (-)

	
	на початок періоду
	на кінець періоду
	
	на початок періоду
	на кінець періоду
	на початок періоду
	на кінець періоду

	а


	1


	2


	3


	4


	5


	6


	7



	Найбільш ліквідні  активи
	(А1)п
87,1
	(А1)к
21,1
	Найбільш термінові зобов'язання 


	(П1)п
1560,5
	(П1)к
43737
	-1473,4
	-416,6

	Швидко реалізовувані активи
	(А2)п
2671,6
	(А2)к
1611,2
	Короткострокові зобов'язання
	(П2)п
8836,3
	(П2)к
7801,5
	-6164,7
	-6190,3

	Повільно реалізовувані активи
	(А3)п
5597,9
	(А3)к
4196,4
	Довгострокові

зобов'язання
	(П3)п
0
	(П3)к
0
	5597,9
	4196,4

	Важкореалізовувані активи
	(А4)п
6031,6
	(А4)к
6462,2
	Постійні пасиви
	(П4)п
3991,4
	(П4)к
4051,7
	2040,2
	2410,5

	Баланс
	14388,2
	12290,9
	Баланс
	14388,2
	12290,9
	
	



Одержані результати за табл. 4.7 показують, що підприємству не вистачає  коштів на поточну діяльність. Що стосується перспективної  ліквідності, то підприємство має деякий платіжний надлишок. Для більш повної характеристики ліквідності  слід провести детальний коефіцієнтний аналіз ліквідності та змін його в динаміці. 
Коефіцієнтний аналіз фінансового стану  підприємства
Для розгляду методики розрахунку відносних показників фінансового стану  виділимо їх основні групи:

· коефіцієнти ліквідності;

· коефіцієнти  фінансової стійкості й платоспроможності;

· коефіцієнти ділової активності;

· коефіцієнти ефективності (рентабельності)

· коефіцієнти діагностики параметрів кризового розвитку підприємства (банкрутства).
Аналіз величин коефіцієнтів було виконано згідно з даними фінансової звітності реального підприємства, наведеної у додатках до цього посібника.

Коефіцієнтний аналіз ліквідності. Для оцінки ліквідності розраховують показники: коефіцієнт поточної (загальної) ліквідності, коефіцієнт швидкої ліквідності і коефіцієнт абсолютної ліквідності, а також коефіцієнт абсолютної ліквідності - показник чистого оборотного капіталу (його наявність і величина свідчать про можливість підприємства виплачувати свої зобов’язання і розширювати подальшу діяльність. Розраховується як різниця між оборотними активами підприємства і його поточними зобов’язаннями).

1. Коефіцієнт поточної ліквідності (загальної ліквідності, коефіцієнт покриття боргів). Дає загальну оцінку ліквідності активів, показуючи, скільки гривень поточних активів підприємства приходиться на одну гривню поточних зобов'язань

Коефіцієнт поточної ліквідності (покриття) розраховують за формулою

                                           Поточні активи           (А1+А2+А3) 
          Коефіцієнт   =------------------------ =  -------------------- .               (4.16)

          покриття          Поточні зобов'язання       (П1+П2)
У європейській обліково-аналітичній практиці доводиться критичне нижнє значення показника - 2. Але це тільки орієнтовне значення, що вказує на порядок показника, але не на його точне нормативне значення. 

2. Коефіцієнт швидкої ліквідності. На відміну від коефіцієнта швидкої ліквідності він враховує якість оборотних активів і є більш строгим показником ліквідності. Коефіцієнт швидкої ліквідності розраховують за формулою

 Коефіцієнт          Оборотні активи - Запаси            (А1 + А2)

 швидкої  = ------------------------------------------ =-------------------- .     (4.17)
ліквідності             Поточні зобов'язання                  (П1+П2)
 В економічній літературі приводиться орієнтовне нижнє значення цього коефіцієнта - 1, однак ця оцінка має умовний характер (наприклад, у роздрібній торгівлі цей коефіцієнт невисокий, тому що велика частина коштів вкладена в запаси).  

3. Коефіцієнт абсолютної ліквідності (норма грошових резервів) показує, яка частина поточних (короткострокових) зобов'язань може бути погашена негайно. Коефіцієнт абсолютної ліквідності розраховують за формулою 

 Коефіцієнт           Грошові кошти та їхні еквіваленти         (А1)
  абсолютної     =   --------------------------------------     =   --------------- . (4.18)
  ліквідності                  Поточні зобов'язання                   (П1+П2)
Теоретичне значення цього коефіцієнта повинно бути не менше 0,2 - 0,25. 

У табл. 4.8 наведено вихідні дані для розрахунку коефіцієнтів ліквідності. 
Таблиця 4.8. Вихідні дані для розрахунку коефіцієнтів ліквідності

	Показники , тис.грн.
	2005 рік
	2006 рік

	Оборотні активи
	8356,6
	5828,7

	Поточні  зобов’язання 
	10396,8
	8239,2

	Грошові кошти 
	87,1
	21,1

	Короткострокові фінансові зобов’язання 
	-
	-

	Дебіторська заборгованість
	2671,6
	1611,2

	Довгострокові  зобов’язання
	-
	-


Таблиця 4.9. Аналітичні дані щодо показників  ліквідності
	Назва показника
	Формула розрахунку
	Нормативне значення
	Значення коефіцієнтів
	Відхилення

2006р.до
 2005р.

	
	
	
	2005 р.
	2006 р.
	

	Коефіцієнт загальної ліквідності
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	Коефіцієнт швидкої ліквідності 
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	Коефіцієнт абсолютної ліквідності
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	Чистий оборотний капітал
	ЧОК = Сума оборотних активів – Сума поточних зобов
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Результати розрахунку коефіцієнтів ліквідності за  звітністю реального підприємства наведено у табл. 4.9. 
Як показують результати, для задоволення поточних зобов’язань підприємство не має достатньої кількості оборотних активів, про що свідчить величина коефіцієнта покриття, який на кінець 2005 р. склав  0,8, а в 2006 р. - 0,71, що значно нижче нормативного значення. Це означає, що підприємство не в змозі вчасно ліквідовувати свої борги. Коефіцієнт швидкої ліквідності за аналізований період знизився з 0,026 до 0,02, що також значно нижче нормативного значення (0,7(0,8), тобто підприємство не має можливості сплатити поточні зобов’язання за умови своєчасного розрахунку з дебіторами і така ситуація   погіршується, про що свідчить динаміка коефіцієнта.

Про нездатність підприємства ліквідувати короткострокову заборгованість свідчать фактичні дані щодо коефіцієнта абсолютної ліквідності, який в 2005 р. складав 0,0084, а в 2006 р. – 0,0026 при  нормативному значенні 0,2(0,35. Отже у підприємства не вистачає також і грошових коштів на покриття невідкладних зобов’язань.

Коефіцієнтний аналіз фінансової стійкості підприємства.  Першу групу показників фінансової стійкості підприємства складають коефіцієнти капіталізації:

Коефіцієнт концентрації власного капіталу (коефіцієнт автономії) Кквк.

                                              Власний капітал

Кквк =     -----------------------------------.                                (4.19).

                                      Загальна величина джерел

Цей показник характеризує частку власних джерел підприємства у загальній сумі коштів, авансованих в його діяльність. Чим вище значення цього коефіцієнта, тим більш фінансово стійке, стабільне і незалежне від зовнішніх кредиторів підприємство. Критичне значення коефіцієнта автономії - 0,5.

Коефіцієнт концентрації позикового капіталу Ккпк (або коефіцієнт фінансової залежності). Характеризує частку позикових джерел у загальній сумі джерел майна підприємства. Він є доповненням до попереднього показника, їхня сума дорівнює 1 (або 100 %): 

                                    Позикові джерела

              Ккпк  =   ------------------------------------ .                                         (4.20)
                                  Загальна величина джерел

Коефіцієнт співвідношення позикового і власного капіталу Кспвк.:
                                                  Позикові джерела

Кспвк. =  --------------------------- .                                      (4.21)
                                                    Власний капітал

Цей коефіцієнт дає найбільш загальну оцінку фінансовій стійкості підприємства. Він має досить просту інтерпретацію і показує величину позикових джерел, що приходиться на кожну грошову одиницю власних джерел. Зростання показника в динаміці свідчить про посилення залежності підприємства від зовнішніх інвесторів і кредиторів, тобто про деяке зниження фінансової стійкості і навпаки. Оптимальне співвідношення власних і позикових джерел, прийнятних у фінансовому управлінні, 50:50. Зворотний йому коефіцієнт – коефіцієнт фінансового ризику.

Друга група показників фінансової стійкості характеризує взаємозв’язок пасивів і активів балансу підприємства і включає коефіцієнти покриття:

Коефіцієнт маневреності власних коштів Км:
                                   Власні оборотні кошти

Км  = --------------------------------- .                                             (4.22)
                                         Власний капітал

Даний показник показує, яка частина власного капіталу використовується для фінансування поточної діяльності, тобто вкладена в обігові кошти, а яка частина капіталізована. Значення цього показника може відчутно коливатись залежно від структури капіталу і галузевої належності підприємства.   

Коефіцієнт структури довгострокових вкладень Ксдв:

                                       Довгострокові зобов’язання

Ксдв =   -----------------------------------------.                                (4.23)
                                        Необоротні активи

Коефіцієнт показує, яка частина основних засобів та інших необоротних активів профінансована зовнішніми інвесторами, тобто належить їм, а не власнику підприємства. Збільшення коефіцієнта в динаміці говорить про посилення залежності підприємства від зовнішніх інвесторів.

Коефіцієнт довгострокового залучення позикових коштів Кдпз: - характеризує частку довгострокових позик, притягнутих для фінансування активів поряд з власними коштами. Зростання цього показника в динаміці розглядається як негативна тенденція, яка означає, що підприємство сильніше залежить від зовнішніх інвесторів:
                                    Довгострокові позикові кошти

Кдпз =  ----------------------------------------------------------------- .      (4.24)
                          Довгострокові зобов’язання + Власний капітал

Треба ще раз підкреслити, що не існує певних єдиних нормативних критеріїв для розглянутих показників. Вони залежать від багатьох чинників: галузевої приналежності підприємства, правил кредитування, сформованої структури джерел коштів, оборотності обігових коштів, іміджу підприємства і т.д. Тому прийнятність значень цих коефіцієнтів, оцінка їхньої динаміки і напрямків зміни можуть бути встановлені тільки в результаті порівнянь по групах підприємств.

Коефіцієнти з використанням довгострокових джерел фінансування у межах даного змістовного модулю не розраховувались через відсутність у підприємства довгострокових позик.

У табл. 4.10 наведено розрахунки показників фінансової стійкості й платоспроможності. Аналіз фінансової стабільності підприємства зводиться до аналізу показників капіталізації, що характеризують фінансовий стан підприємства з позиції структури джерел засобів, і показників покриття, які характеризують фінансову стабільність з позиції витрат на обслуговування зовнішніх джерел залучених засобів. Такий аналіз здійснюється за балансом підприємства шляхом порівняння показників з рекомендованими і  порівняння їх відхилень у динаміці. 
Таблиця 4.10. Аналітичні дані показників фінансової стійкості й платоспроможності
	Показники
	
	Нормативне значення
	Значення коефіцієнтів
	Відхилення (±) рік від року
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	Коефіцієнт фінансової залежності
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	Коефіцієнт фінансового ризику (фінансової стабільності)
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	Коефіцієнт маневреності власного капіталу
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	Поточна платоспроможність, тис. грн.
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	Коефіцієнт забезпечення власними засобами
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	Кз = 0,1
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	Коефіцієнт покриття
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	Кп = 1,5
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З наведеної таблиці можна зробити наступні висновки: за досліджуваний період 2005-2006 рр., коефіцієнт автономії підприємства значно нижче нормативного. На кінець  2005 р. він склав  – 0,28, а на кінець  2006 р. – 0,33. Це означає, що підприємство відчуває дефіцит власних засобів для здійснення своєї діяльності, тому залучає позикові кошти. Про це також свідчить коефіцієнт фінансової залежності, який в 2006 р. склав 3,03, що перевищує нормативне значення на 1,03. 

Слід зазначити, що тенденція показника фінансової залежності до зменшення вказує на деяке скорочення величини питомої ваги залучених засобів у фінансування підприємства.

Коефіцієнт фінансового ризику відображає, скільки одиниць залучених засобів приходиться на кожну одиницю власних.   Динаміка зміни коефіцієнта протягом 2005 - 2006 рр. свідчить про посилення залежності підприємства від зовнішніх джерел, тобто про зниження фінансової стабільності. Про нестабільне положення підприємства свідчать абсолютні значення коефіцієнта маневреності власного капіталу, їх негативні значення і тенденція зниження їхнього рівня. Причина таких значень коефіцієнта – значна питома вага залучених коштів у загальній сумі пасивів і незмога підприємства забезпечити гнучкість використання власних засобів.

Коефіцієнтний аналіз ділової активності.

Ділова активність підприємства характеризує весь спектр зусиль, які направлені керівництвом суб’єкта господарювання на його просування  на ринках продукції, праці, капіталу і проявляється у динамічності розвитку, досягненні поставлених цілей, ефективному використанні економічного потенціалу, розширенні ринків збуту. Оцінка ділової активності підприємства здійснюється шляхом вивчення рівня ефективності використання його ресурсів. Ефективне використання фінансових ресурсів визначається їх оборотністю. 

У практиці планування, обліку й аналізу оборотний капітал класифікують за такими ознаками:

1. За функціональним призначенням у процесі виробництва - оборотні фонди та фонди обігу.

2. За практикою контролю, планування та управління - нормовані та ненормовані оборотні кошти.

3.  За джерелом формування оборотного капіталу - власний і позичковий оборотний капітал.

4.   За ліквідністю (швидкістю перетворення на гроші) - найбільш ліквідні активи; активи, що швидко реалізуються; активи, що реалізуються повільно; активи, що важко реалізується.
5. За рівнем ризику вкладення капіталу - оборотний капітал з мінімальним, невеликим, середнім та високим ризиком вкладення.
6. За матеріально-майновим станом - предмети праці (сировина, матеріали, паливо тощо), готова продукція, товари, гроші (кошти) і кошти в розрахунках.

Для обґрунтованої оцінки стану оборотних коштів аналізують передусім їхню динаміку, бо балансові залишки оборотних коштів на кінець року, як правило, є нижчими, ніж на певні поточні дати, оскільки перед складанням кінцевого балансу перевіряється його реальність за допомогою проведення інвентаризації. Для ліквідації понаднормативних запасів необхідно скоротити закупівлю тих матеріалів, що є в надлишку, реалізувати непотрібні матеріали, зменшити незавершене виробництво, вжити необхідні заходи для забезпечення відвантаження покупцям усієї готової продукції.

Методика аналізу оборотності оборотних коштів полягає в порівнянні показників оборотності оборотних коштів підприємства за звітний період з аналогічними показниками за минулий звітний період. У такий спосіб виявляються тенденції зміни ефективності використання оборотних коштів. Ця інформація корисна для акціонерів, можливих інвесторів, потенційних покупців, постачальників та ін.

У межах даного посібника розглядаються показники ділової активності підприємства, такі як коефіцієнт оборотності активів, коефіцієнт оборотності дебіторської заборгованості, період оборотності дебіторської заборгованості, коефіцієнт оборотності кредиторської заборгованості, період оборотності запасів і т. ін.  Алгоритм  розрахунку  показників оборотності наведено в табл.4.11.

Таблиця 4.11. Формули розрахунку показників  оборотності коштів
	Назва показника
	Формула розрахунку

	Коефіцієнт оборотності активів
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	Коефіцієнт оборотності дебіторської заборгованості
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	Показник тривалості обороту дебіторської заборгованості
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	Коефіцієнт оборотності кредиторської заборгованості
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	Показник тривалості обороту кредиторської заборгованості
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	Коефіцієнт оборотності запасів
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	Тривалість оборотності запасів
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	Коефіцієнт оборотності основних засобів
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Контроль за співвідношенням дебіторської і кредиторської заборгованості є надзвичайно важливим у процесі аналізу фінансового стану. При цьому особливу увагу приділяють  статті “Дебіторська заборгованість за товари, роботи, послуги”, бо згідно з національними стандартами бухгалтерського обліку ця дебіторська заборгованість відображається в балансі за чистою реалізаційною вартістю, тобто як сума дебіторської заборгованості за мінусом сумнівних і безнадійних боргів.

Методика аналізу показників оборотності дебіторської заборгованості: дані за звітний період порівнюють з даними за минулий рік (або інший попередній звітний період ), визначають зміни і вивчають причини цих змін, їхню якісну характеристику. 

Щодо кредиторської заборгованості, то першим кроком аналітичної роботи повинна бути перевірка достовірності даних щодо видів і термінів кредиторської заборгованості за договорами і контрактами з контрагентами, оцінка умов заборгованості, термінів і обмежень у виконанні договірних умов, можливості залучення додаткових джерел фінансування.

Аналіз кредиторської заборгованості може проводитись за методикою аналізу, аналогічній методиці аналізу дебіторської заборгованості.

На кінець звітного періоду передбачається проведення спільного (порівняльного) аналізу стану дебіторської та кредиторської заборгованості.

Як збільшення, так і скорочення дебіторської і кредиторської заборгованості можуть спричинити негативні наслідки для фінансового стану підприємства. Наприклад, зменшення дебіторської заборгованості відносно кредиторської може статися через скорочення чисельності покупців внаслідок погіршення стосунків з клієнтами, що може викликати скорочення обсягів доходів від реалізації чи виробництва.  Зростання дебіторської заборгованості проти кредиторської може бути наслідком неплатоспроможності споживачів продукції (робіт, послуг) суб’єкта господарювання.

У практичній діяльності підприємства виконання аналізу  дебіторської і кредиторської заборгованості потребує вивчення причин їх виникнення, в тому числі за термінами, контрагентами конкретних ситуацій на виробництві.
Вихідні дані для розрахунків показників ділової активності взяті із звітних даних підприємства за 2005 – 2006 рр., які наведені у додатках (табл.4.12). Розраховуючи показники, слід упевнитися в правильності використання вихідних даних, бо вихідні показники, використовувані  за формою №2, відносяться до інтервальних рядів, а показники балансу (форма №1) – до моментних рядів.

Таблиця 4.12. Вихідні дані для розрахунку показників  ділової активності
	Показники, тис.грн.
	2005 р.
	2006 р.

	Чиста виручка від реалізації
	5325,7
	15623,3

	Собівартість реалізованої продукції
	5739,7
	13388,1

	Середньорічна вартість основних засобів
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	Середньорічна вартість чистої дебіторської заборгованості
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	Середньорічна вартість кредиторської заборгованості
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	Середньорічна вартість запасів 
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	Середньорічна вартість майна 
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У табл. 4.13 показники ділової активності розраховані  за алгоритмом табл. 4.11. Коефіцієнт оборотності активів показує, скільки разів за звітний період відбувається повний цикл виробництва й обігу, який приносить відповідний ефект у вигляді прибутку. В 2005 р. такий показник мав значення 0,37 разів, а в 2006 р. – 1,27 разів, тобто коефіцієнт оборотності активів за аналізований період збільшився на 0,9 пункти. Такі зміни вказують на зростання ефективності використання майна підприємства, яке відбулось за рахунок скорочення тривалості обігу оборотного капіталу. 

Таблиця 4.13. Аналітичні дані показників ділової активності підприємства
	Показники
	Значення коефіцієнтів
	Відхилення (±)

	
	2005 р.
	2006 р.
	

	1. 
	2. 
	3. 
	4. 

	Коефіцієнт оборотності активів, разів
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	Коефіцієнт оборотності дебіторської заборгованості, разів
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	Показник тривалості обороту дебіторської заборгованості, днів
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	Коефіцієнт оборотності кредиторської заборгованості, разів
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	Показник тривалості обороту кредиторської заборгованості, днів
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	Коефіцієнт оборотності запасів, разів
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	Тривалість оборотності запасів, днів
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	Коефіцієнт оборотності основних засобів, разів
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Коефіцієнт оборотності дебіторської заборгованості значно зріс у 2005 р. порівняно 2006 р. Його значення досягло 406,9 раза, тобто цей показник зріс на 375,08 пункти, а період оборотності дебіторської заборгованості  за цей період знизився з 11,31 до 0,9 днів. Це свідчить про активізацію роботи  керівництва підприємства з контрагентами – дебіторами і про те, що продукція, не реалізована у  2005 р. була реалізована і практично повністю оплачена в 2006 р.
Коефіцієнт оборотності кредиторської заборгованості зріс у 2006 р. до 1,68, а в 2005 р. він складав тільки 0,599. Такі зміни відбулися на фоні зменшення тривалості оборотності кредиторської заборгованості з 601 до 214 днів. Така тенденція є позитивною для підприємства, бо дебіторська заборгованість погашається значно швидше і підприємство має змогу скоротити тривалість операційного циклу, а також швидше погашати кредиторську заборгованість, що є важливим для поліпшення його фінансового стану.

Показник оборотності запасів протягом досліджуваного періоду зріс, що свідчить про ефективність роботи підприємства щодо запасів у 2006 р. Це відбулось за рахунок коливання у збуті виробленої продукції. Розглядаючи цей показник в розрізі його тривалості, слід підкреслити, що  показник тривалості обороту запасів зменшився з 378,9 до 165,1 днів, тобто на 213,8 дні.

Коефіцієнт оборотності основних засобів в 2006 р. зріс на 1,748 пункти порівняно з 2005 р. Зміни динаміки показника відбулися за рахунок збільшення обсягів реалізації продукції, а також росту мобільності активів підприємства (зростання частки оборотних активів).

Позитивна тенденція значення узагальнюючого показника тривалості обігу оборотного капіталу свідчить про мобілізацію дій керівництва  підприємства на фоні нестачі коштів на поповнення оборотних запасів

У цілому ділова активність підприємства за аналізований період зросла. Це сталося внаслідок проведених заходів з реалізації залишків готової продукції та ін. запасів, деякого росту обсягів виробництва за рахунок поліпшення проведення маркетингових досліджень, зменшення вартості основних засобів підприємства за рахунок часткового списання матеріально і морально застарілого обладнання та продажу не використовуваного, а також більш ефективного використання ресурсів підприємства в цілому, як власних, так і залучених.

Коефіцієнти ефективності (рентабельності), які є найбільш важливими для розвитку суб’єкта господарювання, будуть розглянуті  в темі 5 „Аналіз прибутку й рентабельності підприємства”.
Коефіцієнти  діагностики параметрів кризового розвитку підприємства (банкрутства)
Діагностика банкрутства являє собою систему цільового фінансового аналізу, направленого на виявлення параметрів кризового розвитку підприємства, що генерують загрозу його банкрутства в наступних періодах.

 Під банкрутством підприємства розуміють неможливість виконання ним своїх фінансових зобов'язань:
· перед фіскальною системою щодо податків, пені та штрафів, зобов'язання перед бюджетом і позабюджетними цільовими фондами, тобто тих зобов'язань, за якими необхідно розраховуватися в установленому законом порядку;

· перед фінансово-кредитною системою (банки, інші фінансові організації) – повернення кредитів, позик, сплата відсотків за користування ними;

· перед кредиторами за поставлену сировину, матеріали, товари або послуги згідно з укладеною угодою;

· внутрішніх зобов'язань перед акціонерами і власними працівниками щодо оплати праці, виплати дивідендів, виплат за трудовими угодами, виконання умов колективного договору тощо.

Одним з перших сигналів банкрутства є неплатоспроможність підприємства, коли підприємство поглинає кошти кредиторів (постачальників, банків, власних працівників, акціонерів), створює недоплати з податків та інших обов'язкових платежів. Ці факти знаходять відображення в незадовільній структурі балансу  (такий стан майна і зобов'язань дебітора, коли за рахунок свого майна він нездатний покрити своєчасну реалізацію зобов'язань перед кредиторами у зв'язку з недостатнім рівнем ліквідності такого майна), тому слід контролювати рівень загальної  вартості майна, що повинен як мінімум дорівнювати загальній сумі зобов'язань дебітора чи перевищувати її.

Структура балансу підприємства визнається незадовільною, а підприємство неплатоспроможним, якщо задовольняється одна з таких умов:

1. Коефіцієнт покриття (ліквідності) на кінець звітного періоду є меншим за 1.

2. Коефіцієнт забезпеченості власними коштами є меншим за 0,1.

Проте, треба наголосити на тому, що визнання підприємства неплатоспроможним зовсім не означає його негайної ліквідації. Це тільки попередня фіксація стану фінансової нестійкості, а відповідно потреби забезпечення оперативного контролю за фінансовим станом підприємства і своєчасного вжиття заходів для виведення його з кризи.

При незадовільній структурі балансу для перевірки реальної можливості відновлення платоспроможності підприємства розраховують коефіцієнт відновлення платоспроможності строком на шість місяців за такою формулою:
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де Кпк, Кпп — значення коефіцієнта покриття на кінець і початок звітного періоду; Кпнр — нормативне значення коефіцієнта покриття (2); 6 — період відновлення платоспроможності в місяцях; Т — звітний період у місяцях.

Якщо коефіцієнт відновлення менший за 1, то це свідчить про те, що в найближчі шість місяців суб’єкт господарювання не має реальної можливості відновити свою платоспроможність. Якщо коефіцієнт відновлення   більше за 1 -  це свідчить про наявність у підприємства реальної можливості відновити свою платоспроможність протягом шести місяців і відкласти рішення щодо визнання структури балансу незадовільною.

Для своєчасного визначення формування негативних тенденцій у структурі балансу прибутково працюючого підприємства можна також використати  модель Бівера, яка характеризує можливість генерувати кошти і показує їх відношення до загальної суми  заборгованості. Якщо значення  показника  протягом тривалого часу не перевищує 0,2, то це свідчить про формування незадовільної структури балансу. Рекомендоване значення коефіцієнта Бівера за міжнародними стандартами – 0,17 – 0,4.

	Коефіцієнт Бівера = (чистий прибуток + амортизація)/

(поточні зобов’язання  + довгострокові  зобов’язання)
	(4.26)


Проведемо розрахунок коефіцієнта Бівера за даними підприємства.

Таблиця 4.14. Вихідні дані для розрахунку коефіцієнта Бівера
	Показники
	2005 р.
	2006 р.
	Відхилення (±)

	Чистий  прибуток, тис.грн.
	-1533,1
	60,3
	1593,4

	Амортизація, тис.грн.
	604,9
	191,2
	-413,7

	Поточні зобов’язання, тис.грн.  
	10396,8
	8239,2
	-2157,6

	Коефіцієнт Бівера
	-0,09
	0,12
	0,21


Як показують розрахунки, фінансове становище підприємства  у 2006 р. дещо стабілізувалось, воно почало працювати прибутково, коефіцієнт Бівера зріс на 0,21 пункти (майже вдвічі), проте нормативного рівня він не досяг.
В останній час найбільш поширеним методом оцінки ймовірності банкрутства підприємств є запропонована американським економістом Е. Альтманом п’ятифакторна Z-модель. Алгоритм її розрахунку наступний:

[image: image73.wmf]5

4

3

2

1

1X

 

 

0,6X

 

 

3,3X

 

 

1,4X

 

 

1,2X

 

 

Z

+

+

+

+

=

,                             (4.27)

де Z – інтегральний показник рівня загрози банкрутства; X1 – співвідношення власного оборотного капіталу до загальної суми активів підприємства; X2 – співвідношення нерозподіленого прибутку до загальної суми усіх активів; X3 – рентабельність активів, обчислена за прибутком від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг); X4 – коефіцієнт покриття за ринковою вартістю власного капіталу, тобто відношення ринкової вартості акціонерного капіталу (вся ринкова вартість акцій підприємства) до короткострокових зобов'язань (для підприємств, що не емітують акції, цей коефіцієнт розраховується, виходячи з величини статутного фонду і додаткового капіталу з урахуванням ставки дисконтування вартості акцій аналогічних підприємств);  X5 – віддача всіх активів, тобто відношення виручки від реалізації до загальної суми активів.

Коефіцієнти 1,2; 1,4; 3,3; 0,6; 1,0 вибрані емпірично в результаті аналізу великої кількості підприємств.

Залежно від значення Z-моделі прогнозується можливість банкрутства.
Таблиця 4.15
	Значення показника Z
	Імовірність банкрутства

	до 1,8
	дуже висока

	1,81-2,7
	висока

	2,71-2,99
	можлива

	3 та вище
	дуже низька


Точність прогнозу в Z-моделі протягом одного року становить 95 %, двох років — 83 %. Це досить висока точність, але недолік моделі полягає в тому, що її, по суті, доцільно використовувати тільки щодо великих компаній, які котирують свої акції на біржах.

Визначення якості управління відповідно до звіту про рух грошових коштів
Фінансова гнучкість фірми - властивість фірми генерувати  значні суми грошових коштів для своєчасної реакції на виникаючі потреби і можливості.

Підприємство одержує і витрачає кошти, тобто забезпечує рух грошових коштів від операційної, фінансової та  інвестиційної діяльності. За станом рухів грошових потоків  можна визначити якість управління підприємством.
На рис. 4.1 показана оцінка якості управління фінансовим станом підприємства за  його грошовими потоками.
Хороше підприємство одержує від реалізації продукції (робіт, послуг), тобто операційної діяльності достатньо грошей для підтримки фінансової і інвестиційної діяльності.

Нормальна якість управління підприємством – коли кошти, одержані від інвестиційної діяльності, як і кредити та додаткові вкладення, направляються на придбання основних засобів і інвестиційну діяльність.

Кризове підприємство характеризується тим, що фінансує операційну діяльність за рахунок фінансової і інвестиційної діяльності (кредити, емісія акцій). Такий рух грошей може бути характерним також для нових підприємств.
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Рис.4.1. Оцінка якості управління фінансовим станом підприємства
Аналіз грошових потоків дозволяє  більш ґрунтовно пізнати проблеми фінансового стану суб’єкта господарювання.

СТРУКТУРНО – ЛОГІЧНІ СХЕМИ ДО ТЕМИ 4.

	АКТИВИ
	Ресурси, контрольовані підприємством у результаті минулих подій, використання яких, як очікується, приведе до отримання економічних вигод у майбутньому

	ЗОБОВ’ЯЗАННЯ
	Заборгованість підприємства, що виникла  внаслідок минулих подій і погашення якої у майбутньому, як очікується, приведе до зменшення ресурсів підприємства, що втілюють у собі економічні вигоди

	ВЛАСНИЙ 
КАПІТАЛ
	Частина  в активах підприємства, що залишаються після вирахування його зобов’язань

	АКТИВИ = ВЛАСНИЙ КАПІТАЛ + ЗОБОВ’ЯЗАННЯ


Схема 4.1. Елементи бухгалтерського балансу
	Ознаки 
	Необоротні активи
	Оборотні активи 

	Тривалість функціонування в операційному циклі
	Функціонують тривалий період
	Беруть участь лише  в одному операційному циклі чи протягом 12 місяців з дати балансу

	Зміна споживчої форми
	Зберігають споживчу форму
	Змінюють або повністю втрачають споживчу форму

	Ступінь використання у кожному операційному циклі
	частково
	Повністю 

	Перенесення вартості на вартість реалізованої продукції
	Переносять свою вартість частинами у міру зносу
	Вартість повністю відноситься на реалізацію продукції


Схема 4.2. Відмінні ознаки необоротних і оборотних активів

[image: image75]
Схема 4.3. Структура оборотних (мобільних) активів (ОА)
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Схема 4.4.Класифікація доходів і витрат у звіті про фінансові результати
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Схема 4.5. Система індикаторів можливого банкрутства





	НАДХОДЖЕННЯ ГРОШОВИХ КОШТІВ У РЕЗУЛЬТАТІ


	
	ВИКОРИСТАННЯ ГРОШОВИХ КОШТІВ У РЕЗУЛЬТАТІ




	· реалізація продукції, товарів, робіт, послуг;

· збільшення кредиторської заборгованості;

· зменшення дебіторської заборгованості.
	Основна

діяльність
	· здійснення витрат;

· зменшення кредиторської заборгованості;

· збільшення дебіторської заборгованості чи товарних запасів.

	· продаж основних засобів;

· продаж акцій інших підприємств.
	Інвестиційна

діяльність
	· придбання основних засобів;

· придбання акцій інших підприємств.

	· збільшення розмірів позикових коштів;

· збільшення власного капіталу.
	Фінансова

діяльність
	· погашення заборгованості за всіма видами зобов’язань;

· виплата дивідендів.


Схема 4.6. Джерела надходження і напрямки використання грошових коштів суб’єкта господарювання згідно з фінансовою звітністю суб’єкта господарювання
 Тема 5. Аналіз прибутку і рентабельності підприємства

У результаті своєї діяльності суб’єкт господарювання одержує певні фінансові результати: прибуток чи збиток.

Для систематичного контролю виконання запланованого рівня прибутків, виявлення факторів формування показників прибутку, вивчення напрямків і тенденцій його розподілу проводиться аналіз фінансових результатів підприємства. За його результатами  приймаються певні управлінські рішення з реалізації виявлених резервів росту прибутку.

Джерелами аналітичної інформації для проведення аналітичної роботи є бюджети, бізнес-плани підприємства, форми бухгалтерської звітності № 1 “Баланс підприємства”, № 2 “Звіт про фінансові результати”, декларація про прибуток підприємства, матеріали маркетингових досліджень та ін.

У зв’язку з введенням стандартів бухгалтерського обліку та диференціації діяльності підприємства за видами (операційна, фінансова, інвестиційна), суб’єктами господарювання використовуються наступні показники фінансових результатів:  валовий прибуток; прибуток від операційної діяльності; прибуток від звичайної діяльності; прибуток від надзвичайних подій; прибуток  до оподаткування, оподаткований прибуток; чистий прибуток.

В аналітичних розрахунках для визначення кінцевих фінансових показників використовують дані звіту про фінансові результату, а в якості вихідного показника - чистий доход (виручку) від реалізації продукції (товарів, робіт,  послуг), тобто доход (виручку)  від реалізації продукції (робіт, послуг) за виключенням ПДВ та ін. податків і виключень. Показники прибутку (збитку)  суб’єкта господарювання, що вживаються в аналітичних розрахунках, залежно від цілей аналізу, наведені  в табл. 5.1.
Таблиця 5.1. Показники прибутку (збитку) підприємства

	№ п/п
	Показник
	Сутність показників і алгоритм їх розрахунку

	1
	2
	3

	1
	Валовий прибуток (збиток)
	Виручка від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) за виключенням податків та інших виключень, мінус собівартість реалізованої продукції

	2
	Фінансові результати (прибуток чи збиток) від іншої операційної діяльності
	Інші операційні доходи—Інші операційні витрати

	3
	Прибуток (збитки) від операційної діяльності
	Валовий прибуток – Адміністративні витрати – Витрати на збут ± Фінансовий результат від іншої операційної діяльності

	4
	Прибуток (збиток) від фінансової діяльності
	Доходи від фінансової діяльності — Витрати фінансової діяльності

	5
	Прибуток (збитки) від інвестиційної діяльності
	Інші доходи—Інші витрати

	6
	Прибуток (збитки) від звичайної діяльності
	Прибуток від операційної діяльності + Прибуток від фінансової та інвестиційної діяльності

	7
	Прибуток (збитки) від надзвичайної діяльності
	Доходи від надзвичайної діяльності—Витрати надзвичайної діяльності

	8
	Чистий прибуток (збиток) 
	Прибуток до оподаткування – Сума податку на прибуток


Для постійного забезпечення росту прибутку суб’єкта господарювання треба шукати невикористані можливості, тобто резерви його зростання.  

Резерви (їх кількісну величину) виявляють на стадіях планування та безпосереднього виробництва продукції і її реалізації. Визначення можливостей збільшення прибутку базується на науково обґрунтованій методиці розробки заходів з їх мобілізації, що включає три етапи процесу виявляння резервів:

1) аналітичний - виявляють і кількісно оцінюють можливі резерви;

2) організаційний – розробляють комплекс інженерно-технічних, організаційних, економічних і соціальних заходів, направлених на забезпечення застосування виявлених резервів;

3) функціональний – етап  практичної реалізації заходів з додаткового росту фінансових результатів і контролю їх виконання.

Резерви (можливості) збільшення прибутку є можливими внаслідок:

·  збільшення обсягу випуску продукції (робіт, послуг);

·   зниження витрат на виробництво і реалізацію продукції;

·   економії і раціонального використання коштів на оплату праці робітників і службовців;

·   запровадження досягнень науково-технічного прогресу, в результаті чого зростає продуктивність праці.

На першому етапі аналітичної роботи потрібно виконати ретроспективний аналіз зміни динаміки фінансових результатів, виявити причини відхилень й зробити відповідні висновки. У табл. 5.2 показано аналіз динаміки змін формування фінансових результатів конкретного підприємства. За даними таблиці чистий доход підприємства у 2005 р. був на 2,35 млн.грн., або на 31,65%, нижче рівня 2004 р. 2006 р. був роком позитивних змін, бо приріст чистого доходу склав відносно 2004 р. 7 943,4 тис. грн., а відносно 2005 р. – 10 297,6 тис. грн.  Стосовно відносних величин, то рівень 2006 р. перевищував рівень 2004 р. в 2,02 раза, а 2005 р. – у 2,92 раза.

На процес формування фінансових результатів підприємства значний вплив мали показники собівартості реалізованої продукції. У 2004 р. підприємство мало валовий  прибуток 1788,2 тис. грн., проте значні витрати, що були пов’язані з додатковими операційними  витратами (відрядження персоналу в зв’язку з проведенням монтажних робіт за межами міста, пошук додаткових ринків збуту, виплати сум по заробітній платі вивільненому персоналу та ін.) привели до негативного фінансового результату. Внаслідок цього від операційної діяльності були одержані збитки в розмірі 242,8 тис. грн. Користуючись позиковими коштами (кредити) підприємство мало платити відсотки в розмірі 1 093,6 тис. грн. За рахунок указаних факторів було одержано негативний фінансовий результат: збитки склали 1263,4тис.грн. 

Таблиця 5.2. Вихідні данi для аналізу формування фінансових результатів

	Стаття
	Абсолютні величини, тис. грн.
	Абсолютне відхилення
	Темпи зростання, %

	
	2004 р.
	2005 р.
	2006 р.
	2005 р./
2004р.
	2006рік від 
	2005 р./
2004 р.
	2006 р./
2004р.
	2006 р./
2005 р.

	
	
	
	
	
	2004р.
	2005р.
	
	
	

	Чистий доход (виручка) від реалізації продукції (товарів, робіт,  послуг)
	7 679,9
	5 325,7
	15 623,3
	-2 354,2
	7 943,4
	10 297,6
	69,35
	203,43
	293,36

	Собівартість реалізованої продукції (товарів, робіт, послуг)
	5 891,7
	5 739,7
	13 388,1
	-152,0
	7 496,4
	7 648,4
	97,42
	227,24
	233,25

	Валовий прибуток
	1 788,2
	-414,0
	2 235,2
	-2 202,2
	447,0
	2 649,2
	-23,15
	125,00
	-539,90

	Адміністративні витрати
	1 098,4
	958,5
	1 231,4
	-139,9
	133,0
	272,9
	87,26
	112,11
	128,47

	Витрати на збут
	390,1
	353,0
	637,0
	-37,1
	246,9
	284,0
	90,49
	163,29
	180,45

	Інші операційні витрати
	3 276,8
	8 748,5
	9 106,4
	5 471,7
	5 829,6
	357,9
	266,98
	277,91
	104,09

	Фінансові результати від операційної діяльності:
	-242,8
	-1 579,7
	274,8
	-1 336,9
	517,6
	1 854,5
	650,62
	-113,18
	-17,40

	Інші фінансові доходи
	94,0
	 
	 
	-94,0
	-94,0
	 
	 
	 
	 

	Фінансові витрати
	1 093,6
	711,5
	499,3
	-382,1
	-594,3
	-212,2
	65,06
	45,66
	70,18

	Фінансові результати від звичайної діяльності до оподаткування:
	-1 263,4
	-1 534,2
	60,3
	-270,8
	1 323,7
	1 594,5
	121,43
	-4,77
	-3,93

	Податок на прибуток від звичайної діяльності
	 
	 
	52,5
	0,0
	52,5
	52,5
	 
	 
	 

	Доходи по податку на прибуток
	 
	1,1
	52,5
	1,1
	52,5
	51,4
	 
	 
	4772,73

	Фінансові результати від звичайної діяльності:
	-1 263,4
	-1 533,1
	60,3
	-269,7
	1 323,7
	1 593,4
	121,35
	-4,77
	-3,93

	Чистий прибуток
	-1 263,4
	-1 533,1
	60,3
	-269,7
	1 323,7
	1 593,4
	121,35
	-4,77
	-3,93




Рівень собівартості реалізованої продукції (товарів, робіт, послуг) у 2005 р. проти рівня 2004 р. був нижче на 152,0 тис. грн., або на 2,58%. Проте падіння обсягів реалізації і наявність високих показників витрат  операційної діяльності привели до росту збитків від операційної діяльності: на 1 336,9 тис. грн. За 2005 рік підприємство також мало збитки на суму 1 533,1тис. грн. Одержані збитки у 2004 – 2005 рр. пояснюються підприємством недостатністю замовлень на продукцію, наявністю кредиторської заборгованості, відсутністю відповідного контролю і планування витрат, особливо це стосується непродуктивних витрат (адміністративних і витрат на збут). При порівнянні величини адміністративних і витрат на збут та загальної собівартості реалізації були одержані наступні дані: у 2004 р. їх співвідношення складало 25,26 %, у 2005 р. - 22,8%, а в 2006 - 14%.

 Відсотки за надані підприємству кредити і позички у 2006 р. Зменшилися відповідно до 2004 р. на 212,2 тис. грн., або в 1,42 раза, до 2005 р. -  на 594,3 тис. грн. , або у 2,2 раза. 

У 2006 р. ситуація на підприємстві змінилася: зростає чистий дохід, відповідно до 2004 р. на 202,43%, а до 2005 р. – на 292,36%, що  привело до отримання  підприємством в 2006 р. чистого прибутку в розмірі 60,3 тис. грн. 
Як висновок, слід сказати, що позитивний фінансовий результат на всіх етапах формування чистого прибутку зумовлений в основному зростанням реалізації продукції, тобто ростом як валових, так і чистих доходів підприємства.

Для формування конкретних висновків щодо одержання фінансових результатів проводиться факторний аналіз, який дозволяє вивчити й виміряти вплив окремих факторів на величину результативного показника.

Проаналізуємо вплив факторів на формування фінансових результатів конкретного підприємства у 2007 році. Вихідні дані  (табл. 5.3) для аналізу взяті із звіту  підприємства про фінансові результати (форма №2). 

Таблиця 5.3 Вихідні дані для факторного аналізу  формування фінансових результатів суб’єкта господарювання

	Показники, тис.грн.
	2005 р.(0)
	2006 р. (1)
	Відхилення

	Чистий доход (виручка) від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) (В)
	5325,7
	15623,3
	10297,6

	Собівартість реалізованої продукції (товарів, робіт, послуг) (С)
	5739,7
	13388,1
	7648,4

	Операційні доходи (ОД)
	8894,3
	9014,4
	120,1

	Адміністративні витрати (АВ)
	958,5
	1231,4
	272,9

	Витрати на збут (ВЗ)
	353,0
	637,0
	284,0

	Інші операційні витрати (ІОВ)
	8748,5
	9106,4
	357,9

	Фінансові доходи (ФД)
	1500,1
	484,6
	-1015,5

	Фінансові витрати (ФВ)
	1454,6
	699,1
	-755,5

	Податок на прибуток від звичайної діяльності (ПНП)
	-1,1
	 
	1,1

	Чистий прибуток (ЧП)
	-1533,1
	60,3
	1593,4


0 – індекс показників попереднього 2005 р.; 1 – індекс показників звітного 2006 р. 
Вплив факторних показників на прибуток реального підприємства можна описати у вигляді адитивної моделі:
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Виручка від реалізації залежить від таких факторів, як ціна  реалізованої продукції, питома вага кожного виду продукції в загальному обсязі реалізації і кількості реалізованої продукції. Цю залежність можна подати у вигляді наступної формули:

В = N×УД ×Ц .                                                      (5.2)

Факторну модель собівартості реалізованої продукції представимо  у вигляді мультиплікативної моделі:

С = N×УД ×З пер,                                                     (5.3)

де УД - показник структури  реалізованої  продукції, N - обсяг  реалізації продукції, Ц - ціна продукції, Зпер - змінні витрати на одиницю продукції.

Використовуючи лише дані звіту про фінансові результати, вплив усіх перерахованих факторів на фінансовий результат визначити неможливо, бо додатково треба задіяти певну первинну документацію і провести додаткові розрахунки. Особливо складним є визначення впливу цін. Тому для спрощення  у подальших розрахунках для проведення аналізу використовуємо розрахунковий індекс цін (1ц). Допускаємо, що за звітний період  він склав 1,05, тобто ціни зросли на 5%.

Визначимо вплив  факторів на зміну виторгу від реалізації:
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Δ Взаг = В1 – В0 =15623,3 -5325,7 = 10297,6 (тис. грн.).

Ця зміна є результатом впливу двох факторів: ціни реалізації і структури (обсягу) реалізованої продукції.

Кількісний вплив цих факторів визначається як
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ΔВц = В1 – В1 /1ц  = 15623,3 – 15623,3/1,05 =743,97 тис.грн.,
ΔВ ор = В1 /1ц - В0 = 15623,3/1,05 -5325,7 = 9553,63 тис. грн.

Таким чином, ріст цін сприяв збільшенню виторгу від реалізації  на 743,97 тис.грн., а збільшення обсягу – на 9553,63 тис. грн., що підтверджується розширенням обсягів виробництва.

Аналогічний алгоритм визначення впливу  факторів на зміну собівартості реалізованої продукції:
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ΔСзаг = С1 – С0  = 13388,1 – 5739,7 = 7648,4 (тис.грн)

Оскільки ціна продукції змінювалась тільки за рахунок зовнішніх факторів, то вплив зміни обсягів реалізації і ціни на собівартість реалізованої продукції розраховується наступним чином:
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ΔСц = С1 – С1 /1ц  = 13388,1 -13388,1 /1,05= 637,5тис.грн.

ΔСор = С1 /1ц – С1  =13388,1/1,05 -5739,7 =7010,9 тис грн.

Як видно з розрахунків, зміни в ціні вплинули на чистий прибуток у складі двох показників: виручки від реалізації (доходу) та собівартості. Причому вплив зміни ціни на розмір чистого прибутку в складі виручки та собівартості має різнонаправлений характер: зростання виручки від реалізації сприяє зменшенню прибутку, а зростання собівартості сприяє зменшенню прибутку. Враховуючи це, вплив зміни цін на розмір чистого прибутку визначимо наступним чином:
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ΔПц = ΔВц – ΔСц =   743,97 – 637,5 = 106,47 тис. грн.

Тобто за рахунок росту цін чистий прибуток підприємства збільшився на 106, 47 тис. грн.

Для повної оцінки впливу факторів на формування прибутку проаналізуємо вплив інших факторів, а узагальнені результати відобразимо у табл.5.4.

Вплив зміни розмірів адміністративних витрат, витрат на збут та інших операційних витрат визначаємо так:
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де (Пр - зміна чистого прибутку за рахунок зміни в розмірі зазначених витрат, АВ1 і АВ0 – відповідно звітні дані й дані попереднього року щодо адміністративних витрат, ВЗ1 і  ВЗ0 – відповідно звітні дані  й дані попереднього року щодо витрат на збут, ІОВ1 і ІОВ0 – відповідно звітні дані й дані попереднього року щодо інших операційних витрат;
(Пр= - [(1231,4+637,0+9106,4)-(958,5+353,0+8748,5)] = -914,5(тис. грн.)

Вплив величини фінансових доходів і фінансових витрат на розмір чистого прибутку визначаємо наступним чином:
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де (ПФД – зміна чистого прибутку за рахунок зміни в сумі фінансових доходів; (ПФВ – зміна чистого прибутку за рахунок зміни в сумі фінансових витрат: 

(ПФД = 484,6-1500,1=-1015,5 (тис. грн.)

(ПФВ = -(699,1-1454,6)=755,5 (тис. грн.)

Розрахунок впливу податкових витрат (ПНП) на формування фінансових результатів визначаємо так:
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(ППНП =-(0 - ( - 1,1))=  - 1,1 (тис. грн.)

Узагальнимо вплив чинників у табл. 5.4.

Таблиця  5.4. Оцінка факторів впливу на розмір чистого прибутку

	Показники
	Сума, тис. грн.

	Зміни в ціні
	106,4

	Обсяг реалізованої продукції
	9553,6

	Обсяг виробленої продукції
	-7010,9

	Інші операційні доходи
	120,1

	Адміністративні витрати, витрати на збут, інші операційні витрати
	-914,8

	Фінансові доходи
	-1015,5

	Фінансові витрати
	755,5

	Податок на прибуток 
	-1,1

	Разом
	1593,4


За результатами розрахунків збільшення інших доходів привело до росту прибутку в 2006 р. на 120,1 тис. грн., а збільшення  непрямих витрат  (адміністративні витрати, витрати на збут, інші операційні витрати) - до зменшення суми прибутку на 914,8 тис. грн.

Розмір прибутку за рахунок фактора фінансових доходів знизився на 1015,5 тис. грн., а вплив зміни фінансових витрат (зменшення) на величину  чистого прибутку був позитивний (додатково було зекономлено 755,5 тис. грн.). За сумою податку на прибуток маємо дохід у розмірі 1.1 тис. грн.

Загальний вплив факторів на формування прибутку протягом досліджуваного періоду був позитивний, що привело до його росту на 1593,4 тис. грн.

Щодо резервів зростання фінансового результату за даними конкретного аналізованого підприємства, то слід сказати, що зміни у структурі продукції негативно вплинули на фінансовий результат підприємства, що дозволяє зробити висновок відносно необхідності удосконалення маркетингової діяльності за рахунок підбору асортименту є основним резервом  і основним напрямом роботи керівного складу підприємства щодо одержання прибутку. Важливим напрямом росту доходів підприємства є також фінансові доходи, вміле використання яких буде сприяти зростанню ефективності виробництва, а значить росту доходів і прибутку підприємства.

Операційний аналіз прибутку.

У сучасних умовах господарювання для прийняття оптимальних управлінських рішень певне значення набуває встановлення зв’язків і пропорцій між витратами, обсягом виробництва і реалізації продукції та прибутком. Тому доцільно буде розглянути методику аналізу прибутку, яка базується на розподілі витрат на змінні й постійні та категорії маржинального доходу, призначеного для покриття постійних витрат та отримання прибутку. Це дозволяє вивчити залежність прибутку від найбільш важливих факторів виробництва і на даній основі управляти процесом його формування.

Можливості операційного аналізу прибутку:

· оцінка беззбиткового діапазону продажу; 

· визначення зони беззбитковості підприємства;

· визначення необхідного об’єму продажу для одержання заданого прибутку;

· визначення критичного рівня постійних витрат при заданому рівні маржинального доходу;

· визначення критичного рівня ціни  при заданому рівні об’єму продажу, змінних і постійних витрат;

· вибір варіантів технології виробництва, потужностей, асортименту.

Умови проведення операційного аналізу прибутку:

· необхідність поділу витрат на дві частини – змінні й постійні;
· змінні витрати змінюються пропорційно об’єму виробництва (реалізації) продукції;

· постійні витрати не змінюються в межах релевантного (певного постійного обсягу протягом певного періоду)  об’єму продукції;

· тотожність виробництва і реалізації продукції в заданому проміжку часу (запаси готової продукції суттєво не змінюються);

· ефективність виробництва, рівень цін і виробництва значно не змінюються протягом періоду, що аналізується;

· пропорційність надходження виручки від об’єму реалізованої продукції.

Аналіз беззбитковості чи аналіз витрат, прибутку й обсягу виробництва – це  аналітичний підхід до вивчення взаємозв'язку між витратами й доходами при різних рівнях виробництва.
Базовими поняттями, якими оперують при побудові економічної моделі, є змінні, постійні й сукупні витрати, а також сукупний дохід.

Змінні витрати (Вз) – це витрати, що змінюються пропорційно змінам виробництва. До таких витрат належать витрати на сировину й матеріали, прямі витрати на оплату праці та ін.

Постійні витрати (Вп) – це витрати, величина яких не змінюється при зміні обсягів виробництва (орендні платежі, амортизаційні відрахування, сплати відсотків за користування кредитом та ін.).

Сукупні витрати (Вс) – це сума постійних і змінних витрат; середні змінні витрати (Вз/с) – це кількість змінних витрат виробництва, що припадає на одиницю продукції.

Добуток ціни (Цод) і відповідної кількості продукції, яку підприємство може продати (ОВ), складає поняття сукупного доходу (Дс).

Дохід від реалізації визначається як сума сукупних витрат і прибутку, тобто
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де Дс – сукупний дохід від реалізації; Вс – сукупні витрати; П – сума прибутку; Вп – сума постійних витрат; Вз – сума змінних витрат.

У точці беззбитковості прибуток дорівнює нулю, тобто
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Виходячи з визначень сукупного доходу, постійних і змінних витрат, можемо записати:
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Звідси обсяг реалізації, необхідний для досягнення рівня беззбитковості (ОВб), дорівнює:
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Ця формула використовується для отримання беззбиткового об’єму реалізації в натуральному (кількісному) вимірі. Для визначення обсягу реалізації у вартісному вимірі (Дс б) треба помножити ОВб (обсяг продукції у кількісному вимірі) на ціну реалізації.

Таким чином, точка беззбитковості – це така виручка від реалізації, при якій підприємство вже не має збитків, але не має й прибутку, тобто маржинального доходу вистачає на покриття постійних витрат, а прибуток дорівнює нулю.

Маржинальний дохід (МД) – це різниця між сукупним доходом від реалізації і сумою змінних витрат, який використовують для покриття постійних витрат і формування прибутку до оподаткування. Важливим є те, що спочатку маржинальний дохід використовується для покриття постійних витрат, а після проходження точки беззбитковості формує прибуток. Тобто
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або
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де МД – сума маржинального доходу в цілому по підприємству.

Якщо маржинального прибутку не вистачає на покриття постійних витрат, то підприємство несе збитки. Якщо маржинальний прибуток дорівнює постійним витратам, то підприємство працює на рівні беззбитковості. Якщо маржинальний прибуток перевищує постійні витрати, то надлишок і є прибутком до оподаткування. Звідси рівень беззбитковості дорівнює:
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де МДод – маржинальний дохід на одиницю продукції.

Маржинальний дохід в розрахунку на одиницю проданої продукції визначається як
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Використовуючи розрахований рівень беззбитковості виробництва, можна знайти можливу межу фінансової стійкості підприємства. Межа безпеки (ЗМ) – це надлишок сукупного доходу від реалізації над рівнем беззбитковості, тобто
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Межа безпеки визначає можливі межі маневру підприємства як в ціновій політиці, так і в зміні обсягів виробництва і реалізації продукції під час функціонування у несприятливих ринкових умовах (зменшення попиту, зростання конкуренції і т. ін.), що дає можливість планувати прибуток.

Наведена методика застосовується для підприємств, які виробляють один вид продукції (або однорідну). Для проведення операційного (маржинального) аналізу в умовах багатономенклатурного виробництва  можна запропонувати методику аналізу, яка дозволяє без додаткових ускладнень розподілити постійні витрати за видами продукції і визначити беззбитковий обсяг виробництва, прибуток на одиницю продукції за видами, а також суму прибутку, виходячи із запланованих обсягів виробництва за видами з використанням маржинального коефіцієнта (КМД):
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За його допомогою загальний маржинальний дохід розподіляється за видами продукції, які випускає підприємство, наступним чином:
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Розподіл постійних витрат за видами продукції

[image: image101.wmf]Кмд

 

МДі

Впі

´

=

,                                             (5.26)

Для визначення точки беззбитковості використовуємо формулу
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де ОВі – плановий обсяг реалізації продукції, 
[image: image103.wmf]i

 − вид продукції.
Для розрахунку прибутку, який приходиться на і-й вид продукції використовуємо формулу
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В умовах аналізу беззбитковості з'являється можливість планувати величину прибутку, тому що зі зміною обсягу реалізації змінюються лише змінні витрати, тоді як постійні залишаються незмінними (на певному проміжку часу). 

Графічний метод аналізу зв’язку витрати – прибуток –. обсяг реалізації

Для визначення точки беззбитковості вживають також графічний метод. Покажемо його використання  на прикладі
Приклад. Постійні витрати, які має підприємство, за звітний період складають: 5333,1 тис. грн.; одержана сума прибутку - 366,8 тис. грн., дохід від реалізації - 15623,3, тис. грн.

На рис. 5.1  наведено визначення точки беззбитковості графічним методом за цифровими даними прикладу.
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Рис. 5.1 Визначення точки беззбитковості графічним методом
Знаходження точки беззбитковості проводять наступним чином: 
· на осі абсцис (шкала обсягу)  відкладають обсяг продукції у натуральному вимірі; 
· на осі ординат – відкладають вартісні показники: лінія постійних витрат – паралельно осі абсцис на рівні фактичних (планових) постійних витрат, лінія змінних витрат (її початок – у точці постійних витрат на осі ординат) і лінія обсягу реалізації (пряма лінія, початок якої в „0”).

Точка перетину лінії собівартості  і лінії обсягу реалізації проектується на вісь абсцис. Одержимо кількість продукції у точці, де прибуток дорівнює нулю, тобто точку беззбитковості (див. рис. 5.1).

Показники  рентабельності
Рентабельність — це показник, який характеризує економічну ефективність. Економічна ефективність — відносний показник, що порівнює одержаний ефект з витратами чи ресурсами, використаними для досягнення цього ефекту.

Існує багато коефіцієнтів рентабельності. Використання кожного з них залежить від характеру оцінки ефективності фінансово-господарчої діяльності підприємства. Від цього залежить і вибір показника прибутку, що використовується в розрахунках. Найчастіше це чотири різних показники: валовий прибуток (р. 050 форми № 2), операційний прибуток (р. 100 форми № 2), прибуток до оподаткування (р. 170 форми № 2), чистий прибуток (р. 220 форми № 2).

Залежно від того, з чим порівнюється вибраний показник прибутку, виділяють дві групи коефіцієнтів рентабельності:

· рентабельність інвестицій (капіталу);

· рентабельність продажу.

Рентабельність інвестицій. У цій групі коефіцієнтів рентабельності розраховуються два основних коефіцієнти: рентабельність активного майна і рентабельність власного капіталу.

Рентабельність активного майна (RОА) визначається за формулою:

(RОА) = Прибуток до оподаткування / Всього джерел коштів                 (5.28)

У розрахунку цього коефіцієнта зацікавлені інвестори.

Рентабельність власного капіталу (RОЕ):

(RОЕ) = Чистий прибуток (ЧП) / (ВК) Власний капітал                   (5.29)
У розрахунку цього коефіцієнта зацікавлені передусім потенціальні власники і акціонери. Рентабельність власного капіталу показує, який прибуток приносить кожна інвестована власниками капіталу грошова одиниця.

При оцінці рентабельності продажу на основі показників прибутку і виручки від реалізації можна розраховувати коефіцієнти рентабельності як випуску продукції (робіт, послуг) в цілому, так і окремих її видів. 

Для цієї групи показників рентабельності також характерна множина показників оцінки рентабельності продажу, що обумовлено вибором певного виду прибутку. Відповідно розраховують три показника рентабельності продажу: валова рентабельність реалізованої продукції, що показує ефективність виробничої діяльності підприємства, а також ефективність політики ціноутворення; операційна рентабельність реалізованої продукції (цей коефіцієнт показує рентабельність підприємства після вирахування витрат на виробництво і збут товарів), чиста рентабельність реалізованої продукції (розрахунок показників таі інформаційна база наведені в Додатках).

   При розгляді показника рентабельності операційної  діяльності разом з показником валової рентабельності можна встановити причини змін рентабельності. Якщо протягом ряду років валова рентабельність істотно не мінялась, а показник операційної рентабельності поступово падав, причина скоріш за все у зростанні адміністративних і збутових витрат.

У виробничій практиці найчастіше використовується показник чистої рентабельності реалізованої продукції. Незмінність протягом будь-якого періоду показника операційної рентабельності з одночасним зниженням показника чистої рентабельності може свідчити або про збільшення фінансових витрат і одержання збитків від участі в капіталі інших підприємств, або про зростання суми сплачуваних податків. Цей коефіцієнт показує повний вплив  структури капіталу і фінансування підприємства на його рентабельність.

У процесі аналізу вивчається динаміка вищезгаданих показників рентабельності, проводиться їх порівняння з показниками конкурентів і галузевих. 

У табл. 5.5 наведено алгоритм розрахунку основних показників рентабельності

Таблиця 5.5. Алгоритм розрахунку показників рентабельності

	Показники
	Формула розрахунку

	Рентабельність капіталу:

	- рентабельність капіталу активів (майна)
	RОА = 
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	- рентабельність власного капіталу
	RОЕ = 
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	Рентабельність продажів

	- валова рентабельність реалізованої продукції
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	- операційна рентабельність реалізованої продукції
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	- чиста рентабельність реалізованої продукції
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	Рентабельність виробничої діяльності:

	- валова рентабельність виробництва
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	- чиста рентабельність виробництва
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Аналізуючи коефіцієнти рентабельності, слід сказати, що найбільш широке розповсюдження в аналітичній роботі  одержала факторна модель фірми “DuРоnt”, рівняння, що показує прибутковість капіталу як залежність від прибутковості активів і фінансового левериджу. Перетворення моделі показано у формулах (5.29) – (5.32).

За моделлю визначають фактори, які впливають на ефективність роботи підприємства, кількісно оцінюють цей вплив. 
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Рівняння Дюпона: 
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де 
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 - коефіцієнт фінансового левериджу; ЧП –чистий прибуток; ЧР –чистий дохід; А –середньорічна вартість активів; ВК - власний капітал; К – капіталовіддача активів; 
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пр - рентабельність продажу; 
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ОА - рентабельність активів; 
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ОЕ - рентабельність  капіталу.

З моделі видно, що рентабельність власного капіталу підприємства залежить від трьох факторів: чистої рентабельності продажу, ресурсовіддачі та структури джерел засобів, інвестованих в підприємство. Значущість даних показників зумовлена тим, що вони узагальнюють всі сторони фінансово-господарської діяльності підприємства: перший фактор узагальнює звіт про фінансові результати, другий — актив балансу, третій — пасив балансу.

СТРУКТУРНО – ЛОГІЧНІ СХЕМИ ДО ТЕМИ 5
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Схема 5.1. Склад фінансових результатів за П(С)БО №3
 SHAPE  \* MERGEFORMAT 



Схема 5.2. Фактори, що впливають на  зміну валового прибутку
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Схема 5.3. Формування фінансового результату від операційної діяльності
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Схема 5.4. Формування чистого прибутку підприємства
 SHAPE  \* MERGEFORMAT 



Схема 5.5. Етапи аналізу фінансових результатів  підприємства
 SHAPE  \* MERGEFORMAT 



Схема 5.5. Етапи аналізу ефективності використання прибутку

Тема 6. Аналіз інвестиційної діяльності

 SHAPE  \* MERGEFORMAT 



Інвестиції – це всі види майнових та інтелектуальних цінностей, вкладених в об’єкти підприємницької та інших видів діяльності з метою отримання прибутку або досягнення соціального ефекту.

Об’єктом інвестиційної діяльності є будь – яке майно, в тому числі  основні й оборотні  засоби галузей економіки, цінні папери, цільові грошові вклади, науково – технічна продукція, інтелектуальні цінності, майнові права.

Суб’єктом інвестиційної діяльності є інвестор, юридична чи фізична особа.

Інвестиції можуть здійснюватись у  вигляді:

· грошових коштів;

· будь-якої інтелектуальної власності, що має вартість (авторські права, права на винахід, торговельні знаки, промислові зразки тощо);

· будь-якого нерухомого майна і майнових прав, пов’язаних з ним (землі, споруди, обладнання тощо);

· цінних паперів (акції, облігації, сертифікати тощо);

· прав на здійснення господарської діяльності;

· інших видів інвестицій, не заборонених законодавством.

Залежно від об’єкта інвестування інвестиції поділяють на: 

· капітальні, що здійснюються як капітальні вкладення в створення нових, реконструкцію і технічне переобладнання основних засобів суб’єктів господарювання;

· фінансові, що являють собою вкладення у цінні папери, внески у статутні фонди інших підприємств, депозитні вклади в банки;

· інноваційні, що являють собою різновид інвестицій, вкладених  у нематеріальні активи, які сприяють зростанню  науково – технічного прогресу, в науково-конструкторські  і науково-дослідницькі розробки,  здійснення заходів для освоєння нових технологій і нових видів продукції.

Джерела інвестицій:

· власні кошти суб’єкта господарювання (амортизаційні відрахування, прибуток), 

· запозичені кошти (кредити банків, кошти від випуску і продажу облігацій, лізинг);

· залучені кошти (від продажу акцій, асигнування з бюджету).

Аналіз інвестицій  виконує наступні завдання:

· визначення рівня виконання планових показників інвестицій за обсягом і структурою та їх динаміки;

· оцінка ефективності інвестицій в цілому і за об’єктами інвестування;

· аналіз термінів окупності інвестицій в цілому і за об’єктами інвестування;

· оцінка техніко – технологічних результатів інвестування;

· оцінка варіантів управлінських рішень щодо інвестування;

· розробка стратегії розвитку інвестиційної діяльності суб’єкта господарювання з вказівкою напрямків, об’єктів, джерел інвестування.

Спосіб формалізації аналізу інвестицій – розробка  організаційно – інформаційної моделі аналізу, яка наведена на схемі 6.1.

Загальний аналіз інвестицій включає такі етапи: розрахунок  загального обсягу інвестицій; оцінка структури інвестицій за видами вкладень і об’єктами інвестування; оцінка змін  в обсязі й структурі інвестицій протягом досліджуваного періоду; оцінка капітальних вкладень  за складом витрат і джерелами фінансування;  аналіз фінансових інвестицій за напрямками і термінами вкладень; аналіз інновацій; прийняття управлінських рішень, спрямованих на зростання ефективності інвестиційної діяльності суб’єкта господарювання.

Вивчаючи питання реальних інвестицій, слід сказати, що вони включають вкладення у нове будівництво, розширення підприємства, реконструкцію і технічне переоснащення  суб’єкта господарювання.

Аналіз реальних інвестицій

Аналіз інвестицій базується на визначенні  інвестиційного процесу як такого, що об’єднує :

1.Нагромадження капіталу й інвестиційні  витрати, які включають проектування, будівництво (за винятком технічного переоснащення), монтаж і наладка обладнання, введення об’єкта  у дію);

2.Отримання доходу (віддачі), що характеризується певним терміном освоєння інвестицій, стабільної їх віддачі, періодом зниження віддачі.

Інвестиційний проект, розроблений спеціалістами, має видаткову (витратну) частину, яка передбачає витрати на інвестування, експлуатацію та періодичні витрати, що можуть виникати у ході інвестиційного процесу, та  прибуткову частину, якою передбачаються доходи від операційної діяльності, надходження від реалізації демонтованого обладнання та ін. ресурсів, які утворились внаслідок  проведення інвестиційної діяльності. За умови проведення аналізу капітальних вкладень вивчаються як види витрат так і фактори, що впливають на можливу величину доходів від інвестицій (зростання попиту, зміна цін, структурні зміни у випуску продукції, ефективність використання ресурсів та ін.).

Оскільки здійснення інвестиційних витрат завжди передує одержанню інвестиційних доходів, причому до деякого моменту часу витрати перевищують доходи, потім спостерігається рівновага  витрат і доходів, а в подальшому  утворюється чистий дохід від  інвестицій.

При здійсненні капітальних вкладень (К) у реальні інвестиції (виробничі основні засоби)  отримуваний дохід (Е) без урахування фактора часу можна розрахувати за формулою
Е = ВДі – (МВ – А) – ОП – ПНП                                       (6.1)

де ВДі - валовий дохід від впровадження інвестиційного проекту, МВ – сума матеріальних витрат на проект, А  –  сума амортизаційних відрахувань, ОП – витрати на оплату праці, ПНП – сума податку на прибуток за законодавством.

Чистий  дохід від інвестицій за окремий період (ЧДІ) можна визначити як
ЧДІ = Е – К                                                     (6.2)

або з використанням формули (6.1): 

ЧДІ = ВДі – (МВ – А) – ОП – ПНП– К.                     (6.3)

Врахування фактора часу при здійсненні інвестиційних проектів потребує приведення інвестиційних витрат і  доходів до єдиного проміжку часу, бо вартість грошей з плином часу змінюється (інфляція, невпевненість інвесторів та їх схильності до ліквідності активів), виникає невизначеність в отриманні доходу (ризик), на який розраховує інвестор.

Проблема «гроші-час» не нова, тому відпрацьовано зручні моделі й алгоритми, які дозволяють орієнтуватися у справжній вартості майбутніх дивідендів з позицій поточного періоду. За допомогою математичного апарату та наочного матеріалу охарактеризуємо їх у теоретичному й практичному аспектах.

Різноманітність завдань щодо визначення зміни вартості грошей у часі можна об’єднати в такі групи:

· компаундування - визначення майбутньої вартості грошей (FV);

· дисконтування - визначення поточної (теперішньої РV) вартості грошей.

Процеси компаундування і дисконтування тісно взаємозв'язані. Визначення поточної вартості (дисконтування) є прямою протилежністю компаундуванню. Таким чином, якщо нам відомий показник поточної вартості РV, то за допомогою компаундування ми можемо розрахувати  майбутню вартість FV. Якщо ж нам відома величина FV, то, застосувавши дисконтування, ми знайдемо РV, маючи справу з одним і тим самим рівнянням, тільки в різних формах:

FV = РV (1+ r)п ;                                               (6.4)

РV = FVп / (1+ r )  п ;                                            (6.5)
Vп = 1 /(1+ r )п .                                                     (6.6)

Показник Vп називають дисконтним множником, а r – відсотковою ставкою (рівень  банківських відсотків або ж рівень інфляції чи ін. фактори зміни вартості), п – число  періодів. 

Vп можна визначити розрахунково або за фінансовими таблицями.
Сума чистого доходу від інвестицій точніше визначається за допомогою дисконтування платежів.

Приведений чистий доход (ЧПД) характеризує абсолютний результат інвестиційної діяльності  і визначається як сума  дисконтованих елементів (Дт) грошового потоку  на певний момент часу:
ЧПД = (Дт × Vп.                                             (6.7)

Вплив  інвестиційних витрат  і доходів  від них на приведений чистий дохід визначають як різницю дисконтованих доходів і дисконтованих витрат.

Приклад. Підприємство вирішує питання про інвестування 18000 грн. у проект, реалізація якого передбачає одержання за рік таких сум прибутку: за перший рік - 10000 грн., за другий рік – 8000 грн., за третій – 8000грн.  Середні ставки на ринку капіталу складають 30%.   Чи варто  вкладати кошти в цей проект?

Таблиця 6.1 Вихідні дані

	Роки
	 Отримана сума прибутку, грн. 

	 1
	 10000

	 2
	 8000

	 3
	 8000

	 разом
	 26000


Визначимо поточну вартість проекту при r = 30%

	Рік
	1
	2
	3

	1/ (1+r)п
	1:1,3=0,769
	1 : (1,3) 2  =0,5917
	1 : (1,3)3   =0,455


Розрахуємо поточну вартість прибутків (тис.грн.)

	Грошові надходження 
	 До дисконтування 
	Поточна вартість проекту  

	0   -   18
	 1,0
	 (18)

	 1   -    10
	 0,769
	 7,69

	 2   -    8
	 0,5917
	 4,7336

	 3   -    8
	 0,455
	 3,64


Чиста  поточна вартість проекту  (ЧПВ або NPV) складе : 
NPV = (Дт - І ,                                           (6.8)
де І – сума інвестицій.
16,064 - 18,0  = - 1,936 (тис.грн.).

Якщо чиста поточна вартість більше нуля, то проект вигідний, якщо дорівнює нулю, проект може бути прийнятий за умови додаткового його обґрунтування (наприклад, альтернативні проекти в цьому випадку можна оцінити за допомогою розрахунку такого показника, як внутрішня рентабельність).

Якщо чиста поточна вартість менше нуля, то проект невигідний, що характерно і для нашого прикладу, бо  NVP  < 0.

Основні показники для оцінки ефективності реальних інвестицій, одержані як результат порівняння у часі інвестиційних доходів і витрат:  термін окупності, внутрішня норма доходності, рентабельність.

Термін окупності без урахування фактора часу розраховується як частка від співвідношення капітальних інвестицій і  суми щорічних доходів.

Термін окупності (Т) з урахування фактора часу визначається як період, протягом якого сума доходу, дисконтованого на момент завершення інвестування, дорівнює сумі інвестицій:
Т = 
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                                                   (6.9)

Внутрішня норма рентабельності – це сума дисконту, при якій нинішня вартість інвестиційного доходу дорівнює інвестиціям, тобто чистий приведений доход дорівнює нулю.

Рентабельність інвестицій (доходність) – визначається як відношення доходів від інвестицій до приведених на  ту саму дату інвестиційних витрат. Тобто розрахунок показника рентабельності інвестицій безпосередньо пов’язаний з методикою чистого приведеного доходу.

Аналіз фінансових інвестицій
Фінансові інвестиції відповідно до напрямків  їх вкладення поділяють на:

· вкладення у цінні папери;

· у статутні фонди спільних підприємств,

· термінові депозитні вклади в банках,

· позики іншим підприємствам.

До складу цінних паперів відносять акції, облігації, казначейські зобов’язання, ощадні сертифікати, векселі.

Фінансові інвестиції поділяють на 

· інвестиції з постійним (фіксованим) доходом,

· інвестиції з постійним приростом доходів,

· інвестиції з непостійним приростом доходів.

На схемі 6.3 як приклад розглянуто основні параметри цінних паперів з  фіксованим доходом.

Показник, який дозволяє  порівняти ринкові  ціни різноманітних акцій або облігацій, є курсом.

Курс акцій (облігацій) визначається за формулою

К = 
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 де К – курс цінного паперу; Р – ринкова ціна акції або облігації; Рн- номінальна ціна акції або облігації.

Оцінка ризикованості й доходу — це та основа, на якій базуються раціональні й розумні рішення про інвестування коштів. Якщо внески в різні проекти матимуть однакову віддачу, то вибір падає на менш ризикований проект.

СТРУКТУРНО – ЛОГІЧНІ СХЕМИ ДО ТЕМИ 6
 SHAPE  \* MERGEFORMAT 



Схема.6.1. Організаційно – інформаційна модель аналізу інвестицій
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Схема 6.2. Основні параметри цінних паперів з  фіксованим доходом
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Схема 6.3. Основні етапи оцінки ризику

Змістовний модуль 3. Управлінський аналіз

Тема 7. Аналіз виробництва продукції (робіт, послуг).
Основним показником, що характеризує діяльність будь-якого підприємства, є обсяг виробленої і реалізованої ним продукції (робіт, послуг). Від величини цього показника залежить не тільки ступінь задоволення попиту населення, але й результати діяльності самого підприємства, такі як собівартість, прибуток і рентабельність.

Функціонування підприємства обумовлюється загальною економічною ситуацією, галузевими пропорціями і платоспроможним попитом населення.

Мета аналізу обсягів виробництва і реалізації продукції (товарів, послуг) полягає у визначенні динаміки зростання обсягів виробництва і реалізації, що є необхідною умовою забезпечення ефективності діяльності суб’єкта господарювання.

Основними показниками обсягу виробництва продукції є товарна, валова і реалізована  продукції.

Валова продукція – це вартість усієї виробленої продукції і виконаних робіт, включаючи незавершене виробництво.

Товарна продукція відрізняється від валової на величину залишків незавершеного виробництва і внутрішньогосподарського обороту.

Реалізована продукція - це товарна продукція, відвантажена  споживачеві і за неї перераховані гроші на розрахунковий рахунок підприємства – постачальника. Визначається як  товарна продукція з вирахуванням залишків нереалізованої продукції на складах підприємства на початок і кінець звітного періоду. Виміряють її в  діючих (відпускних, договірних ) цінах підприємства.
У процесі аналізу виробничої діяльності підприємства необхідно розглянути такі питання:

а) оцінка ступеня виконання плану і динаміки виробництва та реалізації продукції, робіт і послуг;

б) оцінка впливу основних факторів, що впливають на загальний обсяг виробництва та реалізації протягом останнього років і у звітному періоді;

в) вивчення взаємозв'язку і взаємообумовленості показників обсягів виробництва, реалізації, асортименту, якості продукції;

г) визначення внутрішньогосподарських резервів росту обсягів випуску продукції і реалізації, а також розробка заходів щодо їхнього використання;

д) розробка управлінських рішень для забезпечення ефективної роботи суб’єкту господарювання.

Аналіз показників обсягів виробництва та реалізації продукції дає можливість не тільки оцінити масштаби підприємства і його місце на ринку, а й спрогнозувати подальший його розвиток. Для виконання аналітичних досліджень використовують статистичну звітність про випуск продукції (ф.№.1П,ф.№2) і ін.), планові матеріали відповідного відділу і бухгалтерські дані, дані оперативного обліку.

Обсяг виробництва і реалізації може виражатися в натуральних, умовно-натуральних і вартісних вимірниках. Різноманіття оцінок сприяє одержанню більш точних характеристик виробництва і дозволяє приймати більш оптимальні управлінські рішення у процесі управління діяльністю підприємства.

Аналіз обсягу виробництва і реалізації продукції починається з оцінки виконання плану і динаміки виробництва і реалізації в цілому по підприємству, в розрізі його структурних підрозділів, за періодами (місяць, квартал, рік), з визначенням причин відхилення і винних осіб.

При вивченні динаміки обсягів виробництва і реалізації продукції для виключення впливу інфляції та одержання найбільш точних результатів слід користуватися натуральними вимірниками обсягів продукції. Якщо ці показники вживати неможливо, то обсяг виробництва і реалізації розраховують у порівнянних цінах (
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де qі –   обсяги продукції і – тих видів у натуральних одиницях, 

 рі  - ціна і-того виду продукції;

0,1 – відповідно індекси планового  і звітного періодів.
Як приклад аналізу обсягів виробництва і реалізації, скористаємося наступними даними про виробництво і реалізацію продукції (див. табл.7.1).

Таблиця 7.1.  Вихідні дані аналізу обсягів випуску і реалізації продукції (тис. грн.)

	Показники
	План на звітний рік
	Фактично
	Відхилення від плану
	Темпи росту до  попереднього року

	
	
	за   звітний рік
	за   попередній рік
	сума
	%
	за  планом
	фактично

	А      
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Випуск продукції в цінах, прийнятих  у плані      
	12 056 
	12 651 
	х    
	+595
	4,9
	х  
	х    

	у фактично діючих цінах
	х   
	12 673 
	х    
	х  
	х 
	х  
	х    

	Розмір виручки від реалізації в цінах,   прийнятих у  плані
	12 052 
	12 593 
	10 769  
	+541
	4,5
	111,9
	116,9  


З даних таблиці можна зробити висновок, що план виробництва і реалізації продукції перевиконано за всіма показниками:

· з реалізації продукції - на 541 тис. грн., або на 4,5%

(541 тис. грн. : 12052 тис. грн. × 100);
	1) Розрахунок показано в змістовному модулі 1, тема 2.


· за обсягом товарної продукції - на 595 тис. грн., або на 4,9% 

(595 тис. грн. : 12056 тис. грн. × 100).

У порівнянні з попереднім роком вироблено й реалізовано продукції значно більше, ніж передбачалося планом. При запланованому рості обсягу реалізації продукції на 1283 тис. грн. (12052 тис. грн. - 10769 тис. грн.),  фактично її було реалізовано більше на 1824 тис. грн. (12593 тис. грн. - 10769 тис. грн.), тобто плановий темп приросту дорівнював 11,9% (1283 тис. грн. : 10769 тис. грн. × 100), а фактично - 16,9% (1824 тис. грн. : 10 769 тис грн. × 100). Значне перевиконання планових показників може свідчити не тільки про поліпшення роботи суб’єкта господарювання, але і про наявність не врахованих у плані резервів росту обсягу виробництва і реалізації продукції, які необхідно виявити в процесі поглибленого аналізу. Виконання планових показників  обсягів реалізації випущеної продукції є необхідною умовою стійкого фінансового стану підприємства.

Зв’язок між показниками товарної продукції, обсягом відвантаженої продукції та її реалізацією наведено на рис. 7.1.


Рис. 7.1. Модель зв’язку товарної і реалізованої продукції
Баланс реалізованої продукції можна записати, виходячи із схематичної моделі зв’язку товарної і реалізованої продукції: 
1) РП = ГПН + ТП – ГПК  ;                                       (7.2)

2) РП = ГПН + ТП + ОТН – ОТК – ГПК .                 (7.3)

де  ГПН , ГПК—відповідно залишки готової продукції на складі на початок і кінець періоду; ТП—вартість випуску товарної продукції; РП—обсяг реалізації продукції за звітний період; ОТН , ОТК –залишки відвантаженої продукції на початок і кінець періоду.

У процесі аналізу впливу зміни залишків нереалізованої продукції на обсяг реалізації продукції з'ясовується, які заходи були прийняті керівництвом підприємства з метою скорочення залишків готової продукції до встановлених нормативів, прискорення відвантаження і розрахунків за відвантажену продукцію. На величину складських запасів готової продукції впливають  наступні фактори:

- нерівномірність випуску продукції;

- наявність продукції обмеженого попиту;

- транспортні ускладнення;

- відсутність необхідної тари;

- припинення реалізації  (збуту)  продукції окремим неплатникам;

- інші причини.

При проведенні аналізу рекомендується звернути особливу увагу на дані складського обліку за видами готової продукції, які зберігаються на складі тривалий час, і  з'ясувати причини затримки реалізації.

Для вивчення динаміки обсягів виробництва і реалізації продукції використовують базисні й ланцюгові темпи росту і приросту. Середньорічний темп росту може бути розрахований за формулою середньої геометричної (див. теми 1-2 першого змістовного модулю).

Для забезпечення більш повного задоволення потреб населення та утримання своєї конкурентної позиції підприємству треба виконувати як заплановані показники загального обсягу виробництва і реалізації продукції в цілому, так і в розрізі запланованого  асортименту.

Асортимент – перелік найменувань продукції з указанням обсягу випуску кожного з них.

Більш вузьким поняттям є номенклатура випуску, яка характеризує тільки перелік найменувань виробів і їхніх кодів, установлених для відповідних видів продукції. Аналіз виконання плану номенклатури базується на порівнянні фактичного і планового випуску і реалізації продукції (виробів),  включених в основний перелік.

Зміна фактичного асортименту порівняно з запланованим приведе до асортиментних, а аналогічні зміни структури випуску – до структурних зрушень. Ці явища тісно пов'язані між собою, тому акцентують увагу на єдиних асортиментно-структурних зрушеннях випуску продукції.

Розрахунок показників виконання плану асортименту здійснюють з використанням таких способів:

а) способу найменшого числа;

б) за питомою вагою в загальному переліку найменувань виробів, за якими заплановані показники  випуску (реалізації) виконані;

в) способу “заліку”: як відношення загального фактичного випуску продукції в межах плану до загального планового випуску.

Причини недовиконання плану асортименту можуть бути як зовнішні, так  і внутрішні. Зовнішні включають такі показники, як номенклатура ринку, зміна попиту на окремі види продукції, стан матеріально-технічного забезпечення, несвоєчасне впровадження в дію виробничих потужностей підприємства з незалежних від нього причин.

Внутрішні причини зумовлені недоліками в організації виробництва, незадовільним технічним станом устаткування, його простоями, низькою культурою виробництва, недоліками в системі управління і матеріального стимулювання.

Нерівномірність виконання плану окремих видів продукції приводить до зміни структури, тобто зміни співвідношення окремих виробів у загальному їхньому випуску.

Зміни структури виробництва (реалізації) мають вплив на всі економічні показники: обсяг випуску і обсяг реалізації у вартісній оцінці, матеріалоємність, собівартість  продукції, прибуток і рентабельність.

Розрахунок впливу структури виробництва на обсяг продукції у вартісному вираженні можна проводити з використанням способу ланцюгової підстановки.

Вихідна модель:
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де Q – загальний обсяг випуску продукції в натуральному вираженні; dqi – частка випуску i-го виду продукції, у коефіцієнтах; pi – ціна одиниці i-го виду продукції.
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Вплив структури виробництва на обсяг випуску продукції:


[image: image140.wmf]П

В

П

В

dq

ВП

i

¢

-

¢

¢

=

D

)

(

.                                                                      (7.7)

Розрахунок впливу зазначеного фактора можна також здійснити через зміну середньої ціни одиниці продукції: 
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Ритмічність роботи підприємства забезпечує перспективу вчасного виконання підприємством своїх зобов'язань. Ритмічність – економічна категорія, що характеризує точність відповідності фактичного випуску продукції запланованому, тобто додержання  планових, годинних, добових, місячних графіків виробництва.

Критм. = 
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Ритмічність не означає рівномірність (випуск однакової кількості продукції у рівні проміжки часу). Вимога ритмічності означає дотримання необхідного ритму, погодженого з можливостями підприємства з виробництва і збереження продукції, своєчасного відвантаження.

Ритм може бути заданий персоналу підприємства щоденними завданнями  виробництва продукції (робіт, послуг).

Залежно від установленого ритму вибирають і спосіб його оцінки. 

При заданому рівномірному ритмі можна скористатися таким показником, як відношення найменшого добового випуску продукції до найбільшого. При інших типах ритму ця методика не підходить і застосовується метод “заліку” чи статистичні характеристики варіації (середнє квадратичне відхилення і коефіцієнт варіації):
Крівн. = 100 – V;                                                                     (7.12)
V=
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V – коефіцієнт нерівномірності, хі – обсяг випущеної продукції за і – тий період; 
[image: image148.wmf]-

х

 - середній обсяг випуску за період, п- кількість періодів, що підлягають аналізу.

При використанні методики, заснованої на методі “заліку”, слід попередньо визначити структуру випуску щодо визначених тимчасових відрізків.

Аналіз ритмічності доцільно проводити в умовах масового і серійного виробництва.

Розглянемо приклад визначення ритмічності за даними підприємства. Вихідні дані наведені у табл. 7.2.

Питома вага продукції, випущеної в першій і другій декадах, була нижче планового рівня відповідно на 12,3 (18,2 - 30,5%) і 8,6 (26,7 - 35,3%) пункта. Але в третій декаді вона перевищувала запланований рівень на 20,9 (55,1 - 34,2%) пункта.

Таблиця 7.2. Ритмічність випуску продукції за місяць  (тис. грн)

	Декади місяця    
	Випуск продукції 
	Питома вага в % 
	Зараховується у виконання плану

	
	за планом
	фактично
	за планом
	фактично
	

	I 
	307  
	192   
	30,5  
	18,2  
	192     

	II 
	355  
	281   
	35,3  
	26,7  
	281     

	III 
	344  
	581   
	34,2  
	55,1  
	344     

	Разом     
	1006  
	1054   
	100,0  
	100,0  
	817     


План випуску продукції за місяць перевиконано на 4,8% (1054 тис.грн. / 1006 тис.грн. × 100). Однак негативним є те, що таке перевиконання було досягнуте за рахунок надпланового випуску продукції в III-й декаді.

Для загальної характеристики ритмічності виробництва розрахуємо коефіцієнт ритмічності. У нашому прикладі (див. табл. 7.2) в I і II декадах коефіцієнт ритмічності був значно нижче одиниці - 0,62 (192 тис. грн. : 307 тис. грн.) і 0,79 (281 тис. грн. : 355 тис. грн.), а в III декаді виготовлено продукції понад план на 237 тис. грн. (581 тис. грн. - 344 тис. грн.) і коефіцієнт ритмічності за місяць склав 0,81 (817 тис. грн. : 1006 тис. грн.), тому що у виконання плану може бути зараховано 817 тис.грн.(в тому числі у III декаді 344 тис. грн.).
Ритмічність виробництва може аналізуватись не тільки в грошовому вираженні, але й у натуральних показниках. Поряд з аналізом ритмічності виробництва вивчається ритмічність відвантаження і реалізації продукції. У підсумку проведеного аналізу ритмічності виробництва виявляються основні причини, що мали вплив на неритмічну роботу підприємства, якими можуть бути:

- несвоєчасне постачання підприємству сировини, матеріалів, палива, енергії;

- надпланові простої і незадовільне використання устаткування;

- відсутність необхідного залишку в незавершеному виробництві;

- слабкий контроль за ходом виконання плану випуску продукції та інші недоліки в організації виробництва, які повинні детально вивчатись у ході проведеного аналізу.

Важливим показником діяльності підприємства є якість продукції, що проводиться трьома основними способами. Розглянемо   приклад аналізу якості продукції. Вихідні дані для аналізу вміщені у табл. 7.3.

Виконаємо розрахунки способом першосортних одиниць:

плановий коефіцієнт сортності 
Кп = = 
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фактичний коефіцієнт сортності 
Кф= =
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Цей спосіб характерний здебільшого для  підприємств харчової промисловості. 

Таблиця 7.3.  Вихідні дані для аналізу сортності

	Сорт
	Сортовий коефіцієнт
	За планом
	Фактично
	Виконан-ня плану, %

	
	
	Кількість, од.
	Сума, грн.
	Кількість, од.
	Сума, грн.
	

	А
	1 
	2 
	3 
	4 
	5 
	6 

	1
	1,0
	630
	6300
	730
	7300
	115,9

	2
	0,9
	180
	1620
	150
	1350
	83,3

	3
	0,8
	90
	720
	120
	960
	113,3

	Разом
	-
	900
	8640
	1000
	9610
	111,2


Другий спосіб визначення показників якості - спосіб порівняння середньозважених цін (недолік даного способу в тому, що його не можна застосувати для розрахунку загального показника):

· планова ціна виробу: 8640 / 900 = 9,6 (грн.);
· фактична ціна виробу: 9610 / 1000 = 9,61 (грн.).
Третій спосіб - спосіб порівняння виконання плану у вартісному й натуральному вимірі. 

Випередження плану у вартісному вигляді – 111,2% (9610 / 8640 х 100), порівняно з натуральним – 111,1%,  свідчить про виконання планової сортності.

Фактичний аналіз впливу зміни кількості і якості продукції на загальний випуск продукції:

1) зміна кількості:

(1000 – 900) × 9,6 = +960 (грн.);
2) зміна якості:

(9,61 – 9,6) × 1000 = +10 (грн.),
Разом + 970 (грн.).
Перевірка розрахунку: 9610 – 8640 = 970 (грн.).
Аналіз якості також включає виявлення браку в процесі виробництва. Брак може бути остаточним і виправним. Розглядаються причини прихованого браку, який з різних причин не обліковується.

Залежно від специфіки галузі аналітик може виконати більш детальний  аналіз  обсягу  виробництва і реалізації продукції.
Узагальнюючи  проведені розрахунки, можна зробити  висновок, що на обсяг реалізованої продукції впливають різні фактори, серед яких:

1. Група виробничих факторів

· рівень виконання плану виробництва товарної продукції; 

· якість продукції;
· асортиментно-структурні зрушення у випуску продукції;
· ритмічність випуску продукції.

II. Фактори, пов'язані з роботою відділу збуту і складів
· рівень забезпеченості кадрами, устаткуванням і відповідними складськими приміщеннями;
· загальний рівень організації роботи з маркетингу (в тому числі її ритмічність);
· величина портфеля замовлень;
· стан і комплектність залишків готової продукції на складі;
· забезпеченість тарою та упаковкою;
· наявність договорів на поставку і дотримання їх умов при відвантаженні продукції покупцям:
· дотримання умов співпраці з транспортними установами.

III. Фактори, пов'язані з транспортуванням продукції
· відповідність кількості й видів транспортних засобів потребам підприємства (зроблених замовлень і договірних домовленостей);
· ритмічність подачі транспортних засобів;
· придатність наданих транспортних засобів для завантаження відповідних видів продукції;
· дотримання термінів перевезень та інших договірних умов.

IV. Фактори, пов'язані з роботою фінансового та інших підрозділів підприємства
· вибір форм розрахунків з покупцями;
· своєчасність і якість оформлення платіжних документів, а також стан контролю за їх сплатою;
· вивчення платоспроможної здатності покупців і можливих форм співпраці з ними;
· своєчасність та якість оформлення санкцій за порушення зобов'язань по сплаті боргів покупцями та іншими установами.

V. Інші фактори
· терміни документообігу, якість опрацювання документів в установах банку;
· зміна цін і кон'юнктури ринку, рішення арбітражних судів щодо позовів;
· зміни митних правил і загального законодавства тощо.

Завершуючи аналіз показників виробництва і реалізації продукції, необхідно визначити резерви і здійснити підрахунок їх величин.

Реалізація продукції потребує вивчення ринку і попиту на продукцію (роботи, послуги) підприємства. Попит як економічна категорія характеризує обсяг товарів, які споживач бажає придбати за певною ціною протягом певного проміжку часу на певному ринку.

Рівень чуттєвості попиту визначає коефіцієнт цінової еластичності (ЕЦ):
ЕЦ = % зміна кількості попиту і-го товару  .
 % зміни цін на товар                                 (7.15)
Коефіцієнт еластичності попиту за доходом (ЕД) характеризує рівень чуттєвості попиту на товар при зміні доходів покупців:
ЕД = % зміна кількості на попит і-го товару  .
% зміна доходів покупців                                       (7.16)
Параметри, яким повинен відповідати товар (продукція), наступні:

· технічні (властивості товару, область його застосування і призначення);

· ергономічні (відповідність властивостей товару діючим нормам і стандартам);

· естетичні (зовнішній вид товару);

· нормативні (відповідність товару діючим нормам і стандартам);

· економічні (рівень цін на товар, сервісне обслуговування і інше).

Питаннями формування портфелю замовлень на виробництво продукції (товарів, послуг) займаються маркетологи. Завдання аналізу маркетингової діяльності суб’єкта господарювання наступні:

· вивчення платоспроможного попиту на продукцію, ринків збуту і обґрунтованості плану виробництва і реалізації відповідного асортименту і обсягу випуску продукції;

· аналіз факторів формування еластичності попиту, оцінка ризику залишків продукції;

· аналіз конкурентоспроможності продукції і пошук резервів підвищення її рівня;

· розробка стратегії, техніки, методів і засобів формування попиту і пошук резервів його підвищення;

· оцінка ефективності виробництва і збуту продукції.

СТРУКТУРНО – ЛОГІЧНІ СХЕМИ ДО ТЕМИ 
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Схема 7.1.  Етапи аналізу випуску і реалізації продукції
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Схема 7.2. Показники якості продукції
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Схема 7.3. Оцінка виконання  ритмічності випуску продукції 










Схема 7.4. Основні чинники росту обсягу реалізації продукції
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Схема 7.5. Факторний аналіз обсягів виробництва












Схема 7.6. Основні резерви росту обсягу реалізації продукції
Тема 8. Аналіз використання трудових ресурсів і виплат на оплату праці
На результати виробничо-господарської діяльності суб’єкта господарювання і значною мірою впливає використання трудових ресурсів, що зумовлює необхідність їх ретельного аналізу.

Завдання аналізу використання трудових ресурсів наступні:

· об’єктивна оцінка забезпеченості підприємства кадрами за  кількістю,  складом і структурою працівників;

· оцінка організації праці;

· оцінка ефективності використання персоналу і продуктивності праці;

· оцінка фонду оплати праці.

Аналізуючи чисельність, склад і кваліфікацію персоналу,  передусім слід виконати перевірку забезпеченості підприємства кадрами за кількістю, складом, структурою працівників; проаналізувати динаміку  чисельності  працівників за кількістю, складом і структурою; провести оцінку кваліфікаційного складу працівників за  показниками освіти, стажу роботи, тарифних розрядів. Питання  якісного складу для підприємств важливе, бо для збереження конкурентних властивостей продукції (робіт, послуг), що ним випускається, потрібен персонал відповідного рівня освіти і кваліфікації . Тому доцільно контролювати  середній тарифний розряд робітників:
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На структуру персоналу (схема 8.1) суб’єкта господарювання впливають  особливості виробництва, його спеціалізація і масштаби виробничого процесу, що зумовлюють відповідність питомої ваги кожної категорії працюючих   розвитку техніки, технології та організації виробництва. 

Для аналізу руху робочої сили і забезпеченості  підприємства  обчислюються  і оцінюються у динаміці такі показники:

Таблиця 8.1. - Алгоритм розрахунку показників руху робочої сили

	Показник
	Формула розрахунку

	Коефіцієнт обороту кадрів з прийому персоналу 
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	Коефіцієнт обороту кадрів зі звільнення
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	Коефіцієнт плинності кадрів
	                  Кількість звільнених за власним бажанням

                          і порушення трудової дисципліни_____             

Кп =            Середньо облікова чисельність персоналу

	Коефіцієнт стабільності кадрів
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	Коефіцієнт загального обороту
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Серед указаних показників показник плинності кадрів заслуговує на найбільшу увагу, оскільки вважається, що він уособлює надмірний оборот робочої сили. Надмірним вважають звільнення за порушення трудової дисципліни, через невідповідність кваліфікації, за власним бажанням, а також самовільне залишення роботи без поважних причин. 

Під час аналізу слід вивчити конкретні причини звільнення за власним бажанням (низькі заробітки, тяжкі умови праці, відсутність перспектив професійного зростання, незадовільний психологічний клімат та ін.). При високій плинності кадрів обов'язково визначають негативні наслідки її впливу на основні показники діяльності суб’єкта господарювання і розглядають дійові заходи щодо закріплення  персоналу. 

Як приклад за вихідними даними табл. 8.2. і алгоритмом розрахунку показників руху робочої сили (табл. 8.1) розрахуємо відповідні показники руху персоналу (табл. 8.3) і проведемо їх аналіз.

Таблиця 8.2. Вихідні дані для розрахунку коефіцієнтів руху робочої сили, чол.

	Показники
	2004 рік
	2005 рік
	2006 рік

	Випуск продукції, тис.грн.(ТП)
	7160
	6024
	8020

	Прийнято працівників, чол.
	79
	103
	125

	Вибуло працівників, чол., у тому числі:
	354
	186
	139

	–за власним бажанням, за прогули та інші порушення трудової дисципліни
	340
	162
	127

	–за скороченням штатів
	3
	14
	-

	Середньооблікова чисельність (КР), чол.
	459
	376
	362

	Кількість робітників, які  працювали цілий рік, чол.
	42
	89
	98


За розрахунками, згідно з даними підприємства одержимо (табл. 8.3):

Таблиця 8.3 - Показники руху робочої сили

	№ п/п
	Показники
	2004 р.
	2005 р.
	2006 р.

	1
	Коефіцієнт обороту кадрів з прийому
	79/459=0,17
	103/376=0,27
	125/362=0,35

	2
	Коефіцієнт обороту кадрів зі звільнення
	354/459=0,77
	186/376=0,49
	139/362=0,38

	3
	Коефіцієнт плинності кадрів
	340/459=0,74
	162/376=0,43
	127/362=0,35

	4
	Коефіцієнт стабільності кадрів
	42/459=0,09
	89/376=0,237
	98/362 =0,27


Розрахунки свідчать, що коефіцієнт обороту кадрів з прийому за аналізований період щорічно зростав, тоді як коефіцієнт обороту кадрів зі звільнення зменшувався. Якщо в 2004 р. коефіцієнт обороту з прийому складав 0,17, то в 2006 р. він збільшився вдвічі - 0,35, навпаки, коефіцієнт обороту кадрів зі звільнення в 2004 р. склав 0,77, а в 2006 р. – 0,38. Різнонаправленість показників і їх динаміка відобразилася на плинності кадрів, яка в 2004 р. досягла 74%. Зменшення рівня плинності кадрів в 2006 р. до 35% свідчить про закріплення кадрового складу підприємства. Проте показники стабільності кадрів, хоч і мають позитивну тенденцію, залишаються на низькому рівні: 0,09 в 2004 р. і 0,27 в 2006 р. Висока плинність кадрів згубно впливає на виконання виробничої програми, собівартість продукції і рівень продуктивності праці. Крім того, плинність кадрів приводить до необхідності найму нових працівників, що в певній мірі пов’язано з витратами на їх підготовку, простоями на звільненому робочому місці.

Розрахунок абсолютного і відносного залишку (нестачі) працюючих дозволяє зіставити  темп зростання  чисельності персоналу  з темпом росту обсягу товарної продукції як в порівнянні з плановими показниками, так і з відповідними звітними періодами.

Проведемо розрахунки за даними табл. 8.2.за період 2005 – 2006 рр. Фактично надлишок працюючих складає:

ΔКРабс. = КР2006 - КР2005 = 362 – 376 = - 14 чол.

Тобто чисельність у 2006 р. проти 2005 р. скоротилась на 14 чол. При розрахунку  абсолютного надлишку (нестачі) чисельності не враховується рівень змін обсягів товарної продукції. Перерахуємо  чисельність на  новий обсяг виробництва :

КР скориг. = КР2006 
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 =362× 1,33= 481 (чол.) 

КРскориг – чисельність попереднього (планового) періоду, скоригована на фактичний обсяг продукції:
Кперер = 
[image: image162.wmf]2005

2006

ТП

ТП

- коефіцієнт, який показує зміну темпів росту (планових чи до попереднього періоду).

Визначимо відносну нестачу або надлишок чисельності  у 2006 р. проти 2005 р.:

ΔКРвідн = КР2006 - КР скориг = 362 – 481 = - 119 чол.

Тобто має місце нестача (економія) чисельності, або при зростанні обсягів в 1,33 раза у 2006 р., на їх виконання потрібно було б 481 чол., а фактично утримувалось 362 чол. Ці обставини можуть бути зумовлені як екстенсивними факторами (наприклад, понадурочні години) так і інтенсивними факторами (продуктивність  праці, впровадження інновацій та ін.). 

Подальшим кроком в аналізі використання персоналу є аналіз використання робочого часу.

Використання робочого часу звичайно аналізують за допомогою таких показників, як середня кількість днів, відпрацьованих робітниками за звітний період (місяць, квартал, рік), і середня тривалість робочого дня (зміни). Ці показники можна обчислити на підставі даних звіту підприємства з праці.

Перший показник, який характеризує тривалість робочого періоду в днях (явочні дні), залежить від таких факторів:

— кількість вихідних і святкових днів;

— кількість днів чергової відпустки;

— інші види відпусток, передбачених законодавством;

— кількість днів непрацездатності;

— неявка на роботу з дозволу адміністрації;

— прогули;

—інші.

Тривалість робочого дня (зміни) робітника визначають такі чинники: величина нормативного робочого тижня; час простою упродовж дня, зафіксований в обліку; час понадурочної роботи (збільшує величину показника); час інших скорочень робочого дня, передбачених законодавством (для підлітків, матерів-годувальниць тощо).

Під час аналізу знаходять відхилення цих показників від плану, порівнюють їх з аналогічними показниками за минулі періоди, встановлюють конкретні причини можливих відхилень. Особливу увагу при цьому необхідно звертати на величину зафіксованих в обліку непродуктивних втрат робочого часу через такі обставини:  неявку на роботу з дозволу адміністрації;  прогули й цілодобові простої; внутрішньозмінні простої, зафіксовані в обліку;  облікований брак продукції.

Слід враховувати і те, що  не обліковані втрати робочого часу можуть бути значно більшими, ніж показано у звітності. Вони спричинюються недоліками в організації виробництва й управління, простоями устаткування через його несправність, відсутністю на робочому місці сировини, матеріалів, інструменту та інших ресурсів, низькою трудовою дисципліною, непродуктивною роботою та ін. Внаслідок неврахованих простоїв і втрат завищується фактично відпрацьований час, адже наведені у звітності показники часу роботи визначаються як різниця між загальною кількістю явочних днів або годин і врахованими простоями. Приховані від обліку внутрішньозмінні перерви та простої робітників можна знайти за допомогою додаткових розрахунків або вибіркових спостережень і опитувань робітників.

За результатами аналізу треба розробити заходи щодо скорочення втрат робочого часу і пов'язаних з ним непродуктивних виплат заробітної плати, особливу увагу приділивши  питанням поліпшення обліку внутрішньозмінних втрат робочого часу.
Таблиця 8.4. Вихідні дані для аналізу впливу факторів на формування фонду робочого часу.

	№ п/п
	Показники
	2005 р.
	2006 р.
	Абсолютні відхилення: 2006 р. від 2005 р.
	Темпи зростання, 

2006 р./ 2005 р., % 

	1
	Середньооблікова кількість працівників, чол. (КР)
	376
	362
	-14
	96,3

	2
	Кількість відпрацьованих днів, всього, дн.
	86104
	83622
	 -2482


	 97,1

	3
	Середня кількість днів, відпрацьованих одним працівником, дн. (Д= р.2/р.1)
	229
	231
	2
	100,9

	4
	Фактичний фонд робочого часу, люд.год.
	628559,2
	744235,8
	115676,6
	118,4

	5
	Тривалість фактично відпрацьованого робочого дня  (Т), год.
	7,3
	8,9
	1,6
	121,9


Для аналізу використання  фонду робочого часу (ФРЧ) застосовують трифакторну мультиплікативну  модель:

           ФРЧ = КР × Д  ×  Т ,                                            (8.2)

де КР—чисельність робітників; Д—кількість робочих днів, відпрацьованих 1 робітником в середньому за рік;  Т—тривалість робочого дня 

Методика розрахунку впливу складових факторів на фонд робочого часу показана із застосовуванням факторного аналізу на прикладі даних підприємства (табл. 8.4).

Для аналізу  використано спосіб абсолютних різниць.

Дані 2006 р. позначимо індексом „1”, а 2006 р. – „0”:
ФРЧ1 = КР1× Д1  ×  Т1 ;                              (8.3)

ФРЧ0 = КР0× Д0  ×  Т0 .                              (8.4)

Таблиця 8.5. Розрахунок впливу факторів на формування фонду робочого часу
	Показники впливу на формування фонду робочого часу
	Розрахунок
	Результат, тис.грн.

	За рахунок змін чисельності:

ΔФРЧкр = ΔКР× Д0  ×  Т0;

ΔКР = КР1 – КР0
	(362-376)×229×7,3=
	-23403,8

	За рахунок змін числа днів, відпрацьованих одним працівником;

ΔФРЧ д= КР1 × Δ Д  ×  Т0;

ΔД = Д1 – Д0
	362× (231-229) ×8,9=
	5285,2

	За рахунок змін  середньої тривалості робочого дня

ΔФРЧт = КР1 × Д1  ×  Δ Т;

ΔТ = Т1 – Т0
	362×231× (8,9 - 7,38)=
	133795,2

	Разом: 

ΔФРЧ = ФРЧ1 – ФРЧ0 =

ΔФРЧкр+ ΔФРЧ д+ ΔФРЧт
	-23403,8+5285,2+133795,2 =

= 115676,6
	115676,6


Таким чином, величина загального бюджету часу зросла на 115676,6 людино-годин. Це зумовлено зростанням  фактичної кількості відпрацьованих одним робітником днів  - 5285,2 год. і  ростом тривалості  робочого часу за рахунок  понадурочного часу – на 133795,2 год.

Скорочення  чисельності  персоналу за період мало негативний вплив  на формування фонду  робочого часу. Як висновок з розрахунків випливає, що підприємству слід більш детально працювати  з персоналом, враховуючи  фактори мотивації до праці.
Аналіз  продуктивності праці персоналу

Показники продуктивності праці найбільш значущі при аналізі трудових ресурсів, характеризують якісний бік використання робочої сили на підприємстві. Це одні з найважливіших узагальнюючих показників діяльності кожного підприємства, що потребує їх ретельного аналітичного дослідження.

Продуктивність праці вимірюють двома способами: кількістю продукції, випущеної за одиницю робочого часу, або кількістю часу, затраченого на виготовлення одного виробу. Останній показник називають трудомісткістю продукції.

Продуктивність праці визначають як у натуральному, так і в грошовому вимірах. Натуральні вимірники в основному використовують там, де виробляють один вид продукції або декілька схожих виробів. Грошовий вимірник має більш універсальний характер і може бути використаний   будь-яким суб’єктом господарювання.

Аналіз починають з оцінки виконання плану виробітку продукції (робіт, послуг, товарів) одним працівником у грошовому вимірі. Потім порівнюють показник звітного періоду (рік, квартал, місяць) з показниками минулих періодів, з показниками споріднених (галузевих) підприємств.

Від цього загального показника продуктивності праці слід перейти до більш деталізованих показників, таких як виробіток одного робітника, виробіток одного основного робітника і т.д.

Наступний етап аналізу - оцінка основних факторів, що впливали на загальний показник продуктивності праці, залежить від факторів використання робочого часу і середньогодинного виробітку одного робітника. Останній показник формують насамперед фактори технічної озброєності праці, технології, кваліфікації робітників, інтенсивності праці та ін. Аналітична робота завершується підрахунком резервів можливого зростання продуктивності праці й розробкою заходів з їх реалізації.

Вихідна модель для розрахунків  - продуктивність праці річна (ПТ). Деталізуючи її, одержуємо середньоденний (СД) і середньогодинний (СВ) виробіток одного працюючого:
ПТ= 
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де  Др. – відпрацьовані людино-дні, всього за рік, ЛГ – всього відпрацьовано людино-годин за рік.

Використання в моделі показників відпрацьованих людино-днів і людино-годин  дозволяє відслідковувати  резерви  використання робочого часу як в денному розрізі (кількість днів, наявність цілоденних простоїв, тощо), так і погодинному(внутрішньозмінні простої, скорочений робочий час тощо). 

Використовуючи вихідні дані табл. 8.4, проведемо аналітичні розрахунки (табл. 8.6) динаміки показників (абсолютні відхилення та темпи росту)  та  виконаємо факторний аналіз впливу факторів  на середньорічну продуктивність праці одного робітника за трифакторною мультиплікативною моделлю, одержаною внаслідок деталізації моделі (формула (8.5)):

ПТ  
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Розрахунок впливу факторів виконаємо використовуючи спосіб скорочених ланцюгових підстановок (абсолютних різниць), а результати розрахунків  наведемо в табл. 8.7.
Таблиця 8.6. Дані  для проведення факторного аналізу продуктивності праці

	Показники
	2005 р.
	2006 р.
	Абсолютні відхилення 2006 р. від 2005 р.
	Темпи зростання, 2006 р./ 2005 р., %

	1. 
	2. 
	3. 
	4. 
	5. 


Продовження табл.8.6.
	1. 
	2. 
	3. 
	4. 
	5. 

	Випуск продукції, тис.грн.(ТП)
	6024
	8020
	1996
	133,1

	Середньооблікова кількість працівників, чол.
	376
	362
	-14
	96,3

	Середня кількість днів, відпрацьованих одним працівником, дн.
	229
	231
	2
	100,9

	Тривалість  робочого дня, год 
	7,3
	8,9
	1,6
	121,9

	Середньорічна продуктивність праці, тис.грн.(р.1/р.2)
	16,021
	22,155
	6,1334195
	138,3

	Середньоденна продуктивність праці, тис.грн.(р.1/р.2 р.3)
	0,070
	0,096
	0,0259459
	137,1

	Середньогодинна продуктивність праці, тис.грн.(р.1/р.2р.3р.4)
	0,0096
	0,0108
	0,0011923
	112,4


Таблиця  8.7. Аналіз впливу факторів на продуктивність праці
	Фактори, формула
	Розрахунок
	Результат, тис.грн.

	Вплив відпрацьованих днів:

Δ ПТд. = Δ Д×Т0×СВ0
	(231 -229)*7,3*0,0096=
	0,1399238

	Вплив відпрацьованих годин

 Δ ПТт = Δ Т × Д 1×СВ0
	229*(8,9-7,3)*0,0096=
	3,5421809

	Вплив середньогодинного виробітку:

ΔПТсв =  Δ СВ ×Т1 × Д 1
	229*8,9*(0,108-0,0096)=
	2,4513148

	Балансова перевірка:

ΔПТ = Δ ПТд + Δ ПТт +Δ ПТсв
	
	6,1334195


Таким чином всі складові фактори протягом року мали позитивний вплив на  зростання продуктивності праці.

Для оцінки ефективності використання трудових ресурсів на підприємстві (яке працює прибутково) визначаємо показник рентабельності персоналу. Для аналітичної роботи можна використовувати  наступні  факторні моделі прибутку на одного робітника:

П/КР =П/ ВР  х ВР /КL  х КL /КР                               (8.7)
   або

П/КР = П/ВР  х  ВР/ТП  х ТП/ КР.                               (8.8)
де П — прибуток від реалізованої продукції, КР—численність робітників (середньоспискова), ВР—виручка від реалізації продукції, КL—середньорічна вартість капіталу, ТП—вартість товарної продукції, ТП/КР-середньорічна продуктивність праці, П/ВР - рентабельність продажу, КL/КР -капіталоозброєність праці, ВР/ТП - частка виручки у вартості випущеної продукції.

Аналіз фонду заробітної плати

Загальний  аналіз фонду заробітної плати передбачає оцінку виконання плану, динаміки, розрахунок  економії чи перевитрат основного і додаткового  фонду заробітної плати в цілому по суб’єкту господарювання і  категоріях працюючих.

Загальний заробіток персоналу можна розглядати як суму виплат основної і додаткової заробітної плати, премії, винагороди, заохочувальні й компенсаційні виплати.

Фактори, що впливають на зміну фонду оплати праці, можна  диференціювати наступним чином (табл. 8.8):

Таблиця 8.8. Фактори, що впливають на зміну фонду заробітної плати

	Група факторів
	Відхилення
	Складові відхилень

	Перша
	Відхилення фонду заробітної плати, що не залежать від  обсягів реалізації і форм оплати праці
	Відхилення в оплаті за тарифними ставкам, доплати за надурочні, оплата цілоденних та внутрішньозмінних простоїв, відхилення в оплаті відпусток

	Друга
	Відхилення, що залежать від обсягів реалізації і форм оплати праці працівників
	Відхилення від прогнозованих сум премій, зміни середньогодинної заробітної плати працівників.

	Третя
	Відхилення по фонду заробітної плати решти категорій працівників
	Відхилення ставок чи окладів, відхилення показників у відпрацьованому часі 

	Четверта
	Невідповідність установленого нормативу  плановому фонду  і питомій вазі  залежних від обсягу реалізації  форм оплати праці
	Зміна темпів зростання продуктивності праці, зміна суми додатково виділеного фонду оплати


Серед показників, за допомогою яких визначають ефективність  використання коштів на оплату праці,  можна виділити наступні:

· зміни темпу росту  продуктивності праці на кожний відсоток зміни середньої заробітної плати;

· випуск продукції в розрахунку на 1 грн. коштів, витрачених на оплату праці;

· прибуток  у розрахунку на  1 грн. витрачених коштів.

Для факторного аналізу впливу факторів на зміну  фонду  заробітної плати  можна використати наступні моделі:

ФЗП = 
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де ФЗП –фонд заробітної плати; РП – обсяг реалізованої продукції; ЗП – середня заробітна плата за період; ПТ – продуктивність праці за період.

Для забезпечення позитивного фінансового результату  і  рентабельності необхідно, щоб темпи росту продуктивності праці випереджали темп росту його оплати. Якщо цей принцип не дотримується, то відбувається перевитрата фонду зарплати, зростання собівартості продукції і, відповідно, зменшення суми прибутку.

Зміна середнього заробітку працюючих за період характеризується його індексом (JЗП):
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де ЗП1, ЗП0  - середній   заробіток за звітний і базисний період  

Зміна середньорічної продуктивності праці визначається аналогічно на основі індексу продуктивності праці (Jпт):
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де  - ПТ1, ПТ0  середня продуктивність праці відповідно звітного і базисного року.

Темп росту продуктивності праці має випереджати темп росту середньої заробітної плати. Для цього розраховують коефіцієнт випередження Квип і аналізують його динаміку:
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Потім роблять підрахунок суми економії (перевитрати) (Е) фонду заробітної плати в зв'язку зі зміною співвідношень між темпами росту продуктивності праці і його оплати:

Е = ФЗП × 
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В умовах високої інфляції при аналізі індексу росту середньої заробітної плати необхідно базисний показник середньої зарплати (СЗ0) скоригувати на індекс росту цін на споживчі товари і послуги  (Jу):
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де СЗ1 - середня зарплата у звітному періоді.

Показник рентабельності персоналу можна подати як співвідношення прибутку і середньорічної чисельності промислово-виробничого персоналу. Виходячи з цілей аналізу, на основі моделювання залежності прибутку на одного працівника від різних факторів можна встановити зміни цього показника за рахунок зміни рівня продажів, фондовіддачі й фондоозброєності, продуктивності праці, коефіцієнта оборотності капіталу, ефективності маркетингової політики, продуктивності праці:
Рперс.= ЧП : Чппп = ЧП : Чппп × ВР:ВР × К:К= ЧП:ВР × К:Чппп × ВР:К = Рпрод × Ккап.озбр.праці × Коб.кап. ,                                                (8.15)

де Рпрод - рентабельність продаж; Рпер.- рентабельність персоналу; Чппп  середньорічна чисельність промислового персоналу; ВР- дохід від реалізації  продукції; ЧП-  чистий прибуток; К- середньорічна вартість капіталу (майна) підприємства; Ккап.озбр.праці - коефіцієнт капіталоозброєності праці; Коб.кап - коефіцієнт оборотності капіталу.

Застосування цієї формули доцільно для підприємств, які активно ведуть інноваційну роботу, тому що за нею можна простежити зв'язок ефективності використання персоналу і  прибутковості продажів, зміну  ділової активності підприємства і використання його майна.

Моделюючи  формулу рентабельності персоналу залежно від обсягів продукції, що випускається, одержимо мультиплікативну модель:

Рперс = ЧП : Чппп= ЧП : Чппп × ВР:ВР × ТП:ТП= ЧП:ВР × ВР:ТП × 
         × ТП : Чппп = Рпрод × Двр × ПТср ,                                             (8.16)

де ТП – вартість товарної продукції; Двр – частка виторгу у вартості виробленої продукції; ПТср – середньорічна продуктивність праці.
Розрахунки за цією формулою дозволяють визначити зміну рентабельності персоналу за рахунок факторів: зміни рентабельності продажів, продуктивності праці працюючих і питомої ваги виручки від реалізації у загальній вартості виробленої продукції.

Більш глибоке дослідження взаємозв'язку трудових факторів і рентабельності проводять при деталізації показника середньорічної продуктивності праці, що дозволяє конкретизувати розрахунки і прийняти певні оперативні управлінські рішення  з оптимізації прибутку:
Рперс = Рпрод ×  Двр ×  СВ ×  Псм × Др ,            (8.17)
де СВ- годинна продуктивність; Псм- тривалість зміни; Др- кількість днів роботи за рік.

Дослідження за наведеною методикою дозволяють судити про ритмічність роботи підприємства: якщо годинна продуктивність і тривалість зміни мають тенденцію росту за наявності цілоденних простоїв, то цей факт розглядається як  негативний  і робляться висновки щодо недоліків в організації роботи, неефективного використання персоналу на окремих робочих місцях. 
Аналізуючи трудові показники, доцільно розглянути взаємозв'язок фінансових результатів і оплати праці персоналу. Виходячи з формул рентабельності персоналу і визначення середньої заробітної плати (ЗПср), внаслідок виконання ряду перетворень одержимо:

        Рперс= ЧП:Чппп                 і          ФЗП = ЗПср × Чппп ,
Рперс= ЧП× ЗПср :ФЗП × ВР:ВР = Рпрод × К вип пр/зп ×ЗП ср,  (8.18)

де  ФЗп- фонд заробітної плати персоналу; Квип.прод/зп- коефіцієнт випуску продукції на 1грн. заробітної плати.

Виходячи з формули (8.16), визначимо залежність прибутку від трудових показників:

ЧП = ЗПср × ПТср × Рпрод × Двр .                                   (8.19)

У такий спосіб можна встановити зв'язок між фінансовими показниками і результатами оплати праці.

СТРУКТУРНО – ЛОГІЧНІ СХЕМИ ДО ТЕМИ 8
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Схема 8.1. Класифікації персоналу при виконанні аналізу  чисельності
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	Календарний фонд робочого часу = Явки + Неявки
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Схема 8.2. Аналіз  використання  робочого часу

Тема 9. Аналіз стану та використання основних засобів підприємства
 SHAPE  \* MERGEFORMAT 



Основний капітал підприємства – це частина активів підприємства, до яких належать основні засоби, нематеріальні активи, довгострокові фінансові інвестиції, незавершене будівництво. Тому для оцінки  основних засобів перш за все  треба звернутися до балансу підприємства, за даними якого визначити динаміку і проаналізувати питому вагу необоротних активів у валюті балансу, що дасть уявлення про їх місце   в діяльності підприємства. Подальший аналіз їх складу і характеристика кожної складової в динаміці дозволить з'ясувати якість управління підприємством щодо його  технічного розвитку.

Виконуючи аналіз основного капіталу, слід пам’ятати про його класифікацію та особливості обліку основних засобів у бухгалтерському  й податковому обліку. 

Відповідно до  Положення бухгалтерського обліку 7 "Основні засоби" (П(С)БО 7)  основні засоби – це матеріальні активи, які підприємство використовує з метою їх застосування у процесі  виробництва чи постачання товарів, надання послуг, здачі в оренду іншим особам або для виконання адміністративних чи соціально-культурних функцій, очікуваний термін корисного використання (експлуатації) яких більше одного року (чи операційного циклу, якщо він більше року).

Основні засоби поділяються на промислово - виробничі й невиробничі.

Виробничі беруть участь у процесі виробництва тривалий час або створюють умови для  його здійснення, зберігаючи при цьому свою натуральну форму, а їхня вартість поступово переноситься на  вартість виготовленої продукції (в міру зносу нараховується амортизація основних фондів). 

Невиробничі основні засоби – це об’єкти невиробничого призначення, що перебувають на балансі підприємства, не беручи участі у виробничому процесі, а функціонують для задоволення  соціально-культурних потреб колективу суб’єкта господарювання. До них відносяться об’єкти  житлово-комунального господарства, культури, освiти,  охорони здоров’я.

За типовою класифікацією  основні виробничі фонди поділяються  на групи, що включають однотипні за технічними характеристиками, призначенням та умовами використання об'єкти. Ця класифікація наведена в табл. 9.1.

Таблиця  9.1. Класифікація основних засобів підприємства

	Група
	Склад

	Будинки
	Виробничі корпуси  цехів, депо, гаражі,  складські приміщення, виробничі лабораторії

	Споруди виробничого призначення
	Насосні станції, тунелі, мости, естакади,  автомобільні й залізничні шляхопроводи внутрішньовиробничого транспорту

	Передатні пристрої
	Нафтопроводи, газопроводи, електро- і тепломережі, засоби зв’язку.

	Машини й устаткування виробничого призначення
	· силові машини;

· робочі машини;

· вимірювальні й регулюючі прилади й пристрої, лабораторне устаткування,

· обчислювальна техніка,

· інші машини і устаткування.

	Транспортні засоби
	Заводський залізничний транспорт, автомобілі, трактори, тягачі, виробничий транспорт.

	Інструменти
	Лещата, затискувачі та ін.

	Виробничий інвентар
	Робочі столи, верстати, засоби охорони праці та ін.

	Господарський інвентар
	


У складі основного капіталу не враховуються  засоби праці, не введені у дію, малоцінні й швидкозношувані предмети.

Згідно з п. 2 „Методичних рекомендацій з бухгалтерського обліку основних засобів”, затверджених наказом МФУ від 30.09.2003 р. № 561, підприємство може розширювати вказану класифікацію, підрозділяючи в групах (підгрупах) основні засоби на власні, орендовані й ті, що знаходяться  в експлуатації, запасах, оренді, ремонті, модернізації, реконструкції та ін.

Для цілей податкового обліку (згідно з п. 82.1 ст. 8 Закону про податок на прибуток) під терміном основні фонди варто розуміти матеріальні цінності, що слугують платникам податку для використання в господарській діяльності протягом  періоду,  більше 365 календарних днів від введення в експлуатацію  таких матеріальних цінностей, і вартість яких поступово зменшується в зв'язку з фізичним чи моральним зносом.

З 2004 р. в податковому обліку відповідно до Закону про податок на прибуток основні фонди підрозділяються на чотири групи:

група 1 - будинки, споруди, їхні структурні компоненти і передатні пристрої, у тому числі житлові будинки і їхні частини (квартири і місця загального користування), вартість капітального поліпшення землі;

група 2- автомобільний транспорт і вузли (запасні частини) до нього; меблі; побутові електронні, оптичні, електромеханічні прилади і інструменти, інше конторське (офісне) устаткування, пристрої і пристосування до них;

група 3 - будь-які інші основні фонди, не включені до груп 1, 2, і 4;

група 4- електронно – обчислювальні машини, інші машини для автоматичної обробки інформації, їхнє програмне забезпечення, пов'язані з ними засоби  інформації, інші інформаційні системи, телефони (в тому числі стільникові), мікрофони і рації, вартість яких перевищує вартість малоцінних товарів (предметів).

В аналітичній роботі слід  враховувати поділ основних засобів стосовно використання у виробничому процесі – на  активні  й пасивні.

Активна частина основних фондів включає фонди, які беруть безпосередню участь у виробничому процесі (устаткування, транспортні засоби, інструмент та ін.) і служать базою оцінки  технічного рівня  і потужностей суб’єкта господарювання. Пасивна частина основних засобів  включає допоміжні основні виробничі фонди, що забезпечують процес роботи активної частини фондів. Аналізуючи склад основних виробничих засобів, оцінюють співвідношення активної і  пасивної їх частини, ретельно вивчають  зміни цього співвідношення упродовж останніх років (періодів). Слід пам’ятати, що постійне зростання частки активних засобів у вигляді робочих і силових машин — першочергова мета будь-якого виробництва.

В аналітичній роботі, залежно від призначення аналізу,   використовують кількісні (натуральні одиниці) й вартісні оцінки основних засобів, передбачені  П(С)БО.

Вимір у натуральних одиницях необхідний під час проведення аналізу технічного складу, оцінки  потужностей, виробничих площ та ін.

Види вартісної оцінки основних фондів залежно від їх стану наступні: первісна вартість, відбудовна вартість, переоцінена вартість, залишкова вартість, справедлива вартість, амортизована вартість, ліквідаційна вартість, балансова вартість.

Аналізуючи основні засоби, насамперед треба визначити їх середньорічну вартість і динаміку змін за ряд періодів (років, кварталів). При цьому корисно зіставити темпи їх зміни з динамікою змін вартості продукції або обсягів виробництва в натуральному вираженні. Останній показник повинен мати більш високі темпи зростання порівняно з основними фондами. 

Розрахунок середньорічної (середньоквартальної) вартості основних засобів (
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) за період проводять на основі  даних балансу за залишковою вартістю як середньоарифметичну величину:
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При потребі більш детального аналізу основних фондів у розрізі внутрішніх груп використовують дані форми №5 (Додатки до фінансової звітності), форми №11-ОФ „Звіт про наявність і рух основних коштів, амортизації (зношування)” та ін.

У табл.9.2 показана динаміка і структура основних засобів реального підприємств за  трирічний період.

Таблиця 9.2 Горизонтальний і вертикальний аналіз необоротних активів підприємства

	Група основних фондів
	Первісна вартість, тис. грн. 
	Питома вага,%
	Темпи зростання, %

	
	2004 рік
	2005 рік
	2006 рік
	2004 рік
	2005 рік
	2006 рік
	2006р.

/2004р.
	2005р.

/2004р.
	2006р.

/2005 р.

	Виробничі основні фонди
	12 721,7
	11 427,2
	11 858,7
	97,54
	97,31
	97,38
	93,22
	89,82
	103,78

	Будинки, споруди та передавальні пристрої 
	6 892,0
	5 775,3
	5 841,4
	52,84
	49,18
	47,97
	84,76
	83,80
	101,14

	Машини та обладнання
	4 482,2
	4 352,1
	4 700,9
	34,36
	37,06
	38,60
	104,88
	97,10
	108,01

	Транспортні засоби
	770,2
	717,7
	722,7
	5,90
	6,11
	5,93
	93,83
	93,18
	100,70

	Інструменти, прилади, інвентар
	563,9
	568,7
	593,7
	4,32
	4,84
	4,88
	105,28
	100,85
	104,40

	Інші основні засоби
	13,4
	13,4
	0,0
	0,10
	0,11
	0,00
	0,00
	100,00
	0,00

	Невиробничі основні фонди
	321,5
	315,3
	318,8
	2,46
	2,69
	2,62
	99,16
	98,07
	101,11

	Разом
	13 043,2
	11 742,5
	12 177,5
	100
	100
	100
	93,36
	90,03
	103,70
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хороше підприємство





нормальне підприємство





кризове підприємство





Оборотні активи





Дебіторська заборгованість ( Дз )





може зростати паралельно  розширенню діяльності підприємства,


може зменшуватись із скороченням обсягів відвантаженої продукції


( Д з ) - визначають нормативну і прострочену (підприємству недостає коштів на виплату заробітної плати і ін. виплат. Замороження коштів веде до зменшення оборотного капіталу)





Запаси (З)





Кількість запасів повинна бути  оптимальна. Зростання питомої ваги запасів  свідчить про спад ділової активності підприємства. Зменшення запасів – про зменшення випуску продукції і можливе зменшення прибутку.


Необхідно порівняти  темпи росту запасів і обсягів  виробництва чи виручки від реалізації. Якщо темп росту запасів незначно вище, то підприємство функціонує нормально. Якщо вартість запасів зростає, це позитивно лише  у разі збереження  рівня обіговості запасів, в іншому випадку – це негативне явище. 





Грошові кошти та їх еквіваленти





Якщо питома вага  оборотних активів у валюті балансу складає більше 50%,  то структура активів мобільна. 


Висока частка заборгованості й низька грошових коштів свідчить про проблеми маркетингової політики підприємства, негрошовий характер  розрахунків і навпаки








Від фінансової діяльності








Доходи і витрати у звіті про фінансові результати





Від звичайної діяльності





Від  надзвичайної діяльності








Від операційної діяльності








Від іншої  діяльності








Від  основної операційної діяльності








Від  іншої операційної діяльності








Від інвестиційної діяльності








Діагностика показників можливого банкрутства





Показники, що свідчать про можливі фінансові ускладнення та імовірність банкрутства в недалекому майбутньому





повторювані істотні втрати в основній діяльності, що виражаються в хронічному спаді виробництва, скороченні обсягів продажів і хронічній збитковості;


наявність хронічно простроченої кредиторської і дебіторської заборгованості;


низькі значення коефіцієнтів ліквідності і тенденція їх до зниження;


збільшення до небезпечних меж частки позикового капіталу в загальній його сумі;


дефіцит власного оборотного капіталу;


систематичне збільшення тривалості обороту капіталу;


наявність наднормативних запасів сировини і готової продукції;


використання нових джерел фінансових ресурсів на невигідних умовах;


несприятливі зміни у портфелі замовлень;


падіння ринкової вартості акцій підприємства;


зниження виробничого потенціалу.





Показники, несприятливі значення яких не дають підстави розглядати поточний фінансовий стан як критичний, але сигналізують про можливість різкого його погіршення в майбутньому при неприйнятті дійових заходів.





надмірна залежність підприємства від якого-небудь одного конкретного проекту, типу устаткування, виду активу ринку  чи сировини ринку збуту;


втрата ключових контрагентів;


недооцінка відновлення техніки і технології;  утрата досвідчених співробітників апарата керування;


змушені простої, неритмічна робота;


неефективні довгострокові угоди;  недостатність капітальних вкладень і т.д.





Містить інформацію про грошові потоки  суб’єкта господарювання за звітний період





Звіт про рух грошових коштів





Грошові потоки – надходження і вибуття коштів і їх еквівалентів, включають гроші в касі та на рахунках у банках, що можуть бути використані для  поточних операцій





Ключові слова: фінансові результати, прибуток, збиток, факторна модель формування прибутку, прибуток операційної діяльності, маржинальний доход, рентабельність, моделювання показників рентабельності





Фінансові результати від звичайної діяльності





За П(С)БО 3 „Звіт про фінансові результати”,  фінансові результати включають





Фінансові результати від операційної діяльності





Фінансові результати від звичайної діяльності до оподаткування








Чистий прибуток





Валовий прибуток





внутрішні чинники





зовнішні чинники





Обсяг реалізації 





Структура продукції





Якість товарної продукції





Собівартість продукції





Інфляційні процеси





Зміна цін на ринках збуту





Ринки збуту продукції 





Зміна  перехідних залишків готової продукції





Випуск товарної продукції





Неоплачена відвантажена продукція





Фінансові результати від  операційної діяльності
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Валовий прибуток











Адміністративні витрати








Витрати на збут





Інші операційні витрати











Чистий прибуток
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Фінансовий результат від звичайної діяльності до оподаткування





Фінансовий результат від надзвичайної діяльності








+





Податок на прибуток від звичайної діяльності





Податок з надзвичайного прибутку
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АНАЛІЗ ФІНАНСОВИХ РЕЗУЛЬТАТІВ





Аналіз динаміки й структури  фінансового результату від звичайної діяльності





Аналіз фінансових результатів від операційної діяльності





Аналіз фінансових результатів від інших видів  діяльності








Аналіз показників рентабельності





Аналіз розподілу та використання прибутку





Етапи аналізу ефективності використання прибутку підприємства





1 етап. 


Розрахунок відповідних коефіцієнтів за  попередній і  звітний періоди





11 етап.


Обчислення абсолютних і відносних відхилень значень кожного коефіцієнта звітного періоду від значень базисного періоду





111 етап.


Оцінка змін показників  ефективності використання прибутку у звітному періоді





1У етап.


Визначення можливих резервів  зростання ефективності  використання прибутку підприємства





У етап.


Розробка заходів  щодо підвищення ефективності використання прибутку підприємства





У1 етап.


Прийняття відповідних управлінських рішень і контроль за їх виконанням 





Ключові слова: інвестор, фінансові інвестиції, реальні (капітальні) інвестиції, термін окупності, вартість інвестиції, методи оцінки вартості  інвестицій, ефективність інвестицій, інвестиційний процес, рентабельність . інвестиції, доход від інвестиції





Організаційно – інформаційна модель аналізу інвестицій





1 блок.


Об’єкти  і суб’єкти інвестування





2 блок.


Система  показників аналізу





3 блок.


Інформаційне забезпечення





4 блок.





Методи обробки економічної інформації





5 блок.


Методичні прийоми  узагальнення і реалізації





Об’єкти інвестування, фактори, що впливають на  визначення напрямків, видів і обсягів інвестицій, функції управління інвестиційною діяльністю.





Суб’єкти аналізу: керівництво, фінансова служба підприємства, бухгалтерія, зовнішні користувачі інформації





Абсолютні обсягові натуральні і вартісні показники, відносні показники.





Джерела інформації: фінансово – господарська звітність, нормативні і планові документи, проектна і кошторисна документація, облікова і позаоблікова інформація.





Методи обробки інформації:


- економіко –логічні (ранжирування, групування, розрахунку середніх величин, порівняння, побудова рядів динаміки, графічний метод, методи елімінування.


- економіко –математичні(елементарної математики, класичні методи математичного аналізу, методи математичної статистики.





Методичні прийоми  узагальнення і реалізації результатів аналізу :


систематизація даних,


групування і узагальнення даних,


визначення втрачених  можливостей і резервів,


розробка економічно обґрунтованих заходів щодо росту ефективності інвестицій;


прийняття управлінських рішень і контроль їх виконання.








Основні параметри цінних паперів з фіксованим доходом








Номінальна ціна





Термін сплати основного боргу








Норма доходності








Термін сплати відсотків





Номінальна ціна


це ціна цінного паперу на час його погашення





Термін сплати основного боргу


це  дата, коли той, хто випускає цінні папери, має повернути інвестору їх повну  (номінальну) вартість





Норма доходності


це  розмір відсотка, що сплачується  по акції чи облігації з фіксованим доходом, це купонна ставка, визначена у на купонному листі.





Термін сплати відсотків


визначає регулярність сплати процентів протягом року.





Основні етапи оцінки розміру ризику  окремого виду цінних паперів 





1 етап. Розробка прогнозованих значень ймовірності доходності цінного паперу з  певною оцінкою його отримання 





2 етап. Розрахунок найбільш ймовірної доходності цінного паперу





3 етап. Розрахунок стандартного відхилення  показників доходності  від найбільш  ймовірного значення





4 етап. Оцінка ризикованості цінного паперу на основі  розрахунку коефіцієнта варіації





Ключові слова:  обсяг реалізації, обсяг виробництва, якість,  ритмічність, коефіцієнт нерівномірності, товарний баланс, виключення структурного впливу, асортимент, номенклатура, факторний аналіз обсягу реалізації








Реалізація товарної продукції





Залишки відвантаженої продукції на початок періоду





Залишки продукції на складі на початок періоду








Обсяг випущеної товарної продукції





Залишки продукції на складі на кінець періоду





Залишки відвантаженої продукції на кінець періоду





Обсяг відвантаженої продукції








Етапи коефіцієнтного аналізу  випуску і реалізації продукції





Розрахунок відповідних коефіцієнтів за звітний  та попередній періоди





Визначення і оцінка динаміки коефіцієнтів





Загальна оцінка якості продукції





Етапи загального аналізу  випуску і реалізації продукції





1 етап. Оцінка виконання плану  випуску продукції в цілому, в розрізі видів і структурних підрозділів





2 етап. Оцінка динаміки  випуску продукції в цілому,  за структурою





3 етап. Обчислення і оцінка  показників ритмічності й рівномірності  випуску продукції





ПОКАЗНИКИ ЯКОСТІ ПРОДУКЦІЇ





Загальні





Індивідуальні





Непрямі





- питома вага нової продукції у загальному випуску продукції;


- питома вага продукції вищої якості у загальному обсягу випуску продукції;


- питома вага  експортної продукції у загальному обсягу випуску продукції








корисність





надійність





технологічність








штрафи за неякісну продукцію;





обсяг бракованої продукції





втрати від браку





Для оцінки виконання  плану ритмічності випуску продукції використовують





Прямі показники





Непрямі показники





Коефіцієнт ритмічності





Питома вага  продукції на кожну декаду або добу  в місячному випуску продукції





Наявність доплат робочим за понаднормову працю





Втрати від браку





Сплата штрафів за  несвоєчасне постачання продукції





Наявність понадпланових залишків незавершеного виробництва та готової продукції на складах





Зміна обсягу реалізації продукції





Зміна залишків нереалізованої продукції





Зміна випуску товарної продукції





Зміна залишків незавершеного виробництва і внутрішньогосподарського обігу





Зміна обсягу валової продукції 





Зміна залишків готової продукції





Зміна залишків відвантаженої продукції





Предмети праці





Засоби праці





Трудові ресурси








Матеріаловіддача 





Розмір спожитих предметів праці








Фондовіддача 





Розмір основних засобів





Продуктивність


 праці





Численність персоналу





Основні фактори, що визначають обсяг виробленої  продукції





Використання праці





Використання  засобів праці





Використання  предметів праці





Раціональність використання персоналу,  ефективність використання робочого часу, рівень продуктивності праці персоналу





Раціональність використання устаткування, виробничих потужностей, змінність роботи устаткування, впровадження нової техніки





Раціональність використання сировини і матеріалів, правильність встановлення  нормативів витрачання  матеріальних ресурсів, ефективність збереження і витрати матеріальних ресурсів





Основні резерви росту обсягу реалізації продукції





Резерви росту виробництва продукції





Резерви скорочення нереалізованої продукції





За рахунок покращення використання сировини і матеріалів





За рахунок використання основних фондів





За рахунок покращення використання трудових ресурсів





Придбання додаткових машин і обладнання





Додаткове придбання сировини і матеріалів





Створення додаткових робочих місць





Більш повне використання їх робочого часу





Скорочення незапланованих відходів сировини і матеріалів





Скорочення втрат робочого часу





Ріст продуктивності обладнання





Ріст рівня продуктивності праці





Скорочення норм витрат сировини і матеріалів на одиницю продукції





Ключові слова: середньооблікова чисельність, баланс робочого часу, показники руху кадрів, продуктивність праці, середня заробітна плата, фонд оплати праці, факторний аналіз показників ефективності використання персоналу





Керівники





Категорії промислово – виробничого персоналу за класифікатором професій 


ДК – 003 -95





Робітники





Фахівці





Професіонали





Технічні службовці





Промислово –виробничий персонал





Персонал підприємства





Робітники





Керівники, професіонали і фахівці





Персонал, зайнятий у непромисловій сфері





Технічні службовці





Допоміжні





Виробничі





Загальний обліковий склад





Кількісна характеристика  чисельності кадрового складу персоналу 





Облікова чисельність працівників підприємства





Явочна чисельність облікового складу





Середньоспискова чисельність персоналу за період





Весь час, який має у своєму розпорядженні колектив підприємства





Календарний фонд робочого часу, люд.год.


Весь час, який має у своєму розпорядженні колектив підприємства





Максимально можливий фонд робочого часу





 Реальний фонд робочого часу





Плановий фонд робочого часу





Рівень використання робочого часу

















Фонд робочого часу





Максимально можливий фонд робочого часу








=





Календарний фонд робочого часу








-





Кількість людино – годин чергових відпусток





-





Кількість людино – годин за святковими і вихідними днями





Найбільша кількість робочого часу, яку мали працівники в досліджуваному періоді відповідно до законодавства (люд.год. або люд.днів)





Плановий фонд робочого часу 





Найбільший фонд  робочого часу, який може  і повинен бути використаний (люд.год. або люд.дн)





Реальний фонд робочого часу (люд.днів)








Явочна чисельність








×





Максимально можливий фонд робочого часу





Найбільша кількість  робочого часу, яку має явочна чисельність працівників у даному періоді  відповідно до трудового законодавства  (люд.год. або люд.днів)





Рівень використання  робочого часу (люд.днів)








Фактичний фонд робочого часу (людино – годин)








Максимально можливий фонд робочого часу





:





Ключові слова: основні засоби, екстенсивні  й інтенсивні фактори використання  основних фондів, структура фондів, коефіцієнтний аналіз, амортизація, фондовіддача, використання потужності, ефективність використання, факторний аналіз  основних засобів
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		Покупні вироби		437,782		14,401		277				Теплоенергетичні витрати		110,000		3,600		75

		ТЗВ		37,845		479		18				Транспортно-заготовчі витрати		37,845		479		18

		З/п		69,849		1,021		132				Основна заробітна плата		69,849		1,021		132

		Відрахування на соціальне страхування		26,927		394		51				Відрахування на соціальне страхування		26,927		394		51

		Змінні витрати, разом на од.		810,416		18,991		853				Всього змінних затрат		810,416		18,991		853

		На весь обсяг		8,914,573		664,682		1,207,565		10,786,820		Постійні витрати

				0.8264		0.0616		0.1119				Витрати на утримування устаткування		43,306		440		57

		Постійні витрати										Цехові витрати		88,708		940		121

		Витрати на екплуатацію обладнання		43,306		440		57				Витрати на обслуговування виробництва		21,374		313		40

		Цехові витрати		88,708		940		121				Адміністративні витрати		76,140		1,634		85

		Обслуговування виробничого процесу		21,374		313		40				Витрати на збут		26,023		558		29

		Адміністративні витрати		76,140		1,634		85				Всього постійних витрат		255,551		3,885		332

		Витрати на збут		26,023		558		29				Повна собівартість		1,065,967		22,876		1,185

		Постійні витрати, разом на од		255,551		3,885		332				Прибуток		106,597		2,288		118

		На весь обсяг		2,811,063		135,973		469,780		3,416,816		Ціна		1,172,564		25,163		1,303

				2,811,063		135,973		469,158

		Ціна продукції(без ПДВ), грн		1,172,564		25,163		1,303						11		35		1415

		Обсяг реалізації, од.		11		35		1,415		1,461				2811061		135975		469780

		Виторг від реалізації		15,623,315

		Виторг від реалізації на вид продукції		12,898,200		880,720		1,844,395

				106,597		2,288		118

				1,172,564		80,065		167,672		1,420,301

		Виторг (і)/Виторг, разом		82.56%		5.64%		11.81%		100.00%

		Кількість (і)/Кількість, разом		0.75%		2.40%		96.85%		100.00%

		Змінні витрати(і)/Змінні, разом		0.8264319908		0.061619799		0.1119482102

		Рентабельність		10.00%		10.00%		10.00%		0.0999517925

		Прибуток на одиницю		106,596.69		2,287.59		118.50

		Прибуток на обсяг за видами		1172563.6		80065.5		167049.8		1419678.9

				106.5966942149		2.2875854146		0.1184963058		109.0027759353

				1172.5636363636		80.065489511		167.0497983405		1419.6789242151

				1172.5636363636

				93.847114511

				239.4350552503

				1505.8458061249





калькуляция

		Витрати		Млини		"Онікс"		"Рубін"		Разом

		Змінні витрати

		Матеріали		238,014		2,696		376

		Покупні вироби		437,782		14,401		277

		ТЗВ		37,845		479		18

		З/п		69,849		1,021		132

		Відрахування на соціальне страхування		26,927		394		51

		Змінні витрати, разом на од.		810,416		18,991		853

		На весь обсяг		8,914,573		664,682		1,207,565		10,786,820

				0.8264		0.0616		0.1119

		Постійні витрати

		Витрати на екплуатацію обладнання		43,306		440		57

		Цехові витрати		88,708		940		121

		Обслуговування виробничого процесу		21,374		313		40

		Адміністративні витрати		76,140		1,634		85

		Витрати на збут		26,023		558		29

		Постійні витрати, разом на од		255,551		3,885		332

		На весь обсяг		2,811,063		135,973		469,780		3,416,816

				2,811,063		135,973		469,158

		Ціна продукції(без ПДВ), грн		1,172,564		25,163		1,303

		Обсяг реалізації, од.		11		35		1,415		1,461

		Виторг від реалізації		15,623,315

		Виторг від реалізації на вид продукції		12,898,200		880,720		1,844,395

				106,597		2,288		118

				1,172,564		80,065		167,672		1,420,301

		Виторг (і)/Виторг, разом		82.56%		5.64%		11.81%		100.00%

		Кількість (і)/Кількість, разом		0.75%		2.40%		96.85%		100.00%

		Змінні витрати(і)/Змінні, разом		0.8264319908		0.061619799		0.1119482102

		Рентабельність		10.00%		10.00%		10.00%		0.0999956175

		Прибуток на одиницю		106,596.69		2,287.59		118.50

		Прибуток на обсяг за видами		1172563.6		80065.5		167672.3		1420301.4

				106.5966942149		2.2875854146		0.1184963058		109.0027759353

				1172.5636363636		80.065489511		167.6722727273		1420.3013986019

				1172.5636363636

				93.847114511

				239.4350552503

				1505.8458061249





Розрахунок витрат

		матеріальні витрати		8772.7

		Витрати на о/п		3231.8

				12004.5										Виторг від реалізації		Змінні витрати		Постійні витрати		Прибуток

		На соц. Страх		1226.7								Млини		13014.8082934602		8266.5729147698

				13231.2								"Онікс"		950.2798748658		603.5861380274

				0.7864050124								"Рубін"		1658.211831674		1053.2409472028

		Змінні витрати										Разом		15623.3		9923.4		5333.1		366.8

				12087.6

				3933.7

				16021.3

				0.245529389

				0.754470611

												Розподіл витрат за видами

		Вироблена продукція=75%від загального виторгу, тобто

		Матеріальні витрати		6579.525										Виторг від реалізації		Змінні витрати		Постійні витрати		Прибуток		%						Ціна		Змінні витрати на од.

		Оплата праці		2423.85								Млини		12898.1872988598		8266.5729147698		4442.676906278		188.9374778121		0.8330383654		0.0148661393		11		1172.562		751.5066286154

		Соц страх		920.025								"Онікс"		880.7195173563		603.5861380274		324.3832993444		-47.2499200154		0.0608245297		-0.050917539		35		25.163		17.2453182294

		Загальна сума змінних витрат		9923.4		тис. грн.						"Рубін"		1844.3931837838		1053.2409472028		566.0397943777		225.1124422033		0.1061371049		0.1390200207		1415		1.303		0.744339892

												Разом		15623.3		9923.4		5333.1		366.8

		Прибуток		366.8		тис. грн.										0.9356479938

		Адм. Витрати		1231.4										0.8282855898		751.5066286154		0.8330383654		0.8255738096

		Витрати на збут		637										0.0625559774		17.2453182294		0.0608245297		0.0563721824				1172.5624817145		25.1634147816		1.3034580804

				1868.4										0.1091584328		0.744339892		0.1061371049		0.118054008				12898.1872988598		880.7195173563		1844.3931837838

		Собівартість =		15256.5																1

		Постійні витрати=		5333.1		тис. грн.

		Виторг від реалізації		15623.3		тис. грн.										-0.4933701657

										15256.5						1.973827699

																64.6666666667

												15256.5





Прибуток

		Найменування товару		Виторг від реалізації		Змінні витрати		Маржинальний дохід		Кількість		Точка беззбитковості, од		Прибуток

		Млини		12898.2		8266.6		4631.6		11		10		298.1		298.0536774477		2.37%

		"Онікс"		880.7		603.6		277.1		35		33		17.8		17.834088938		2.07%

		"Рубін"		1844.4		1053.2		791.2		1415		1324		50.9		50.9122336143		2.84%

		Разом		15623.3		9923.4

														0.9356479938

		Найменування товару		Ціна		Кількість		Точка беззбитковості, од		Виторг від реалізації		Змінні витрати на од		Змінні витрати		Маржинальний дохід		Прибуток

		Млини		1172.562		10		10		11725.6248171453		751.507		7515.0662861543		4210.6		0.000

		"Онікс"		25.163		68		33		1711.1122051494		17.245		1172.6816395961		538.4		277.133

		"Рубін"		1.303		1678		1324		2187.2026589323		0.744		1249.0023388031		938.2		197.928

		Разом								15623.9396812271				9936.7502645535		5687.2		475.061

										-0.6

		На 1 млин		47		котлів "Онікс"

		На 1 млин		900		котлів "Рубін"

		На 1 котел"Онікс"		19		котлів "Рубін"						-13.7223295611

								724.6												10		101.02

																				х		20.97

																				х=		2.075826569

		Найменування товару		Ціна		Кількість		Точка беззбитковості, од		Виторг від реалізації		Змінні витрати на од		Змінні витрати		Маржинальний дохід		Прибуток

		Млини		1172.562		10		10		11725.6248171453		751.5		7515.1		4210.6		0.0

		"Онікс"		25.163		34		33		855.5561025747		17.2		586.3		269.2		7.9

		"Рубін"		1.303		2334		1324		3042.271159683		0.7		1737.3		1305.0		564.7

		Разом								15623.452079403				9838.7		5784.8		572.6				-0.2097330019

																				10.1021274747

										0.2						0.7745652774		0.2254347226

																		10.1021274747

																		2.1926070039

		Найменування товару		Ціна		Кількість		Точка беззбитковості, од		Виторг від реалізації		Змінні витрати на од		Змінні витрати		Маржинальний дохід		Прибуток

		Млини		1172.562		10		10		11725.6248171453		751.507		7515.0662861543		4210.6		0.000

		"Онікс"		25.163		40		33		1006.5365912644		17.245		689.8127291742		316.7		55.427

		"Рубін"		1.303		2343		1324		3054.0022824067		0.744		1743.9883669938		1310.0		569.741

		Разом								15786.1636908164				9948.8673823223		5837.3		625.168

										162.2		15786.9396812271		-0.7759904107				9.3371626233

						2342.4046679196				124.4566373304				-0.5953320804				1.4689507495

		Найменування товару		Ціна		Кількість		Точка беззбитковості, од		Виторг від реалізації		Змінні витрати на од		Змінні витрати		Маржинальний дохід		Прибуток

		Млини		1190.151		10		10		11901.5091894025		751.507		7515.0662861543		4386.4		0.000

		"Онікс"		25.541		40		33		1021.6346401333		17.245		689.8127291742		331.8		58.069

		"Рубін"		1.323		2343		1324		3099.8123166428		0.744		1743.9883669938		1355.8		589.665

		Разом								16022.9561461787				9948.8673823223		6074.1		647.734

										399.0

		Найменування товару		Ціна		Кількість		Точка беззбитковості, од		Виторг від реалізації		Змінні витрати на од		Змінні витрати		Маржинальний дохід		Прибуток

		Млини		1172.562		10		10		11725.6248171453		751.507		7515.0662861543		4210.6		0.000

		"Онікс"		25.163		86		33		2164.0536712184		17.245		1483.0973677244		681.0		419.659

		"Рубін"		1.303		1331		1324		1734.9027050292		0.744		990.7163962735		744.2		3.914

		Разом								15624.5811933929				9988.8800501522		5635.7		423.573

										0.6

		Найменування товару		Ціна		Кількість		Точка беззбитковості, од		Виторг від реалізації		Змінні витрати на од		Змінні витрати		Маржинальний дохід		Прибуток

		Млини		1172.562		11		10		12898.1872988598		751.507		8266.5729147698		4631.6		421.056

		"Онікс"		25.163		39		33		981.3731764828		17.245		672.5674109448		308.8		47.509

		"Рубін"		1.303		1338		1324		1744.0269115921		0.744		995.9267755176		748.1		7.828

		Разом								15623.5873869347				9935.0671012322		5688.5		476.392

										-0.4

										-0.0140002577





СтояноваН

				Ціна		Змінні витрати на од		Співвідношення виторгів		Постійні витрати		Постіні витрати на од.		Маржинальний дохід на од		Маржинальний дохід		Точка беззбитковості, од		Обсяг реалізації		Різниця в обсягах		Прибуток

		Млини		1173		751.507		0.83		4,403				421.056		4,632		10		11		0.54		228.75

		"Онікс"		25		17.245		0.06		301				7.918		277		38		35		-2.97		-23.51

		"Рубін"		1		0.744		0.12		630				0.559		791		1,126		1,415		288.95		161.56

										5,333						5,700								366.80

		Валова маржа				5700														12261.170150994

																				955.4178674264

		CMR		Pr																1467.7561604556

		0.35909		228.7467003389		0.0180549961														14,684

		0.31467		-23.5051066512		-0.025994765

		0.42895		161.5584063123		0.0960037245

				366.8

		Операційний важіль				15.5395310796

				Співвідношення виторгів		Маржинальний дохід на од		Маржинальний дохід		Точка беззбитковості, од		Прибуток

		Млини		82.56%		421.06		4631.6		10		228.7

		"Онікс"		5.64%		7.92		277.1		38		-23.5

		"Рубін"		11.81%		0.56		791.2		1126		161.6

								5699.9				366.8





Розрахунок за статтею

		Найменування продукції		Ціна од		Кількість, одиниць		Виторг від реалізації, тис. грн		Змінні витрати на обсяг, тис. грн		Змінні витрати на одиницю		Маржинальний доход на одиницю, тис. грн.		Маржинальний доход на ообсяг, тис. грн.		Умовно-постійні витрати, тис. грн.		Точка беззбитковості, одиниць		Точка беззбитковості, тис. Грн		Прибуток, тис. грн.

		Млини		1172.562		11		12898.2		8266.6		751.507		421.1		4631.6		4333.6		10		12068.2		298.1		0.0236548029

		"Онікс"		25.163		35		880.7		603.6		17.245		7.9		277.1		259.3		33		824.0		17.8		0.0206679686

		"Рубін"		1.303		1415		1844.4		1053.2		0.744		0.6		791.2		740.2		1324		1725.7		50.9		0.0283873847

		Разом						15623.3		9923.4						5699.9		5333.1				14617.9		366.8		0.0240422115

				К		0.9356479938

						15.5395310796														0.3590903339

																				0.3146670124

																				0.4289498809

				Выручка, тыс грн.		Переменные издержки на единицу, тыс. грн.		Маржинальный доход на единицу, тыс грн.		Маржинальный доход на объем, тыс. грн.		Постоянные издержки, тыс. грн.		Точка безубыточ-ности, ед.		Точка безубыточ-ности, тыс. грн.		Прибыль, тыс. грн.

		Мельница		12898.2		8,267		421.06		4,631.6		4,333.6		10		12068		298.1

		Котел "Оникс"		880.7		604		7.92		277.1		259.3		33		824		17.8

		Котел "Рубин"		1844.4		1,053		0.56		791.2		740.2		1324		1726		50.9

		Всего		15623.3		9923.4				5,699.9		5,333.1				14618		366.8





Упр решение

		Елементи операційного аналізу		Млини		"Онікс"		"Рубін"

		Ввиторг від реалізації		12898.1872988598		881		1844.3931837838

		Змінні витрати		8267		604		1053

		Валова маржа		4632		277		791

		Питома вага вал. Маржі до виторгу		0.359		0.315		0.429

		Прямі постійні витрати		4443		324		566

		Сумарні витрати		12709		928		1619

		Перехідна маржа		189		-47		225

		Питома вага прех. Маржі до виторгу		0.015		-0.054		0.122





Фактичні дані

				Млини		"Онікс"		"Рубін"		Разом

		Ціна реалізаці продукції		1183.2		27.2		1.2

		Кількість реалізованої продукції		11.0		35.0		1415.0

		Виторг від реалізації		13014.8		950.3		1658.2		15623.3

		Змінні витрати		8266.6		603.6		1053.2		9923.4

		Постійні витрати								5333.1

		Прибуток								366.8





Лист6

				Ціна		Змінні витрати на одиницю		Питома вага товару в загальній виручці, %		Постійні витрати на обсяг за видами		Маржинальний дохід на одиницю		Маржинальний дохід на обсяг за видами продукції		Точка беззбитковості, одиниць		Обсяг реалізації		Різниця в обсягах		Прибуток

		Млин		1172.562		751.507		82.56%		4,403		421.06		4,631.61		10		11		0.54		228.75

		"Онікс"		25.163		17.245		5.64%		301		7.92		277.13		38		35		-2.97		-23.51

		"Рубін"		1.303		0.744		11.81%		630		0.56		791.15		1,126		1,415		288.95		161.56

										5,333				5,699.90								366.80





Лист7

				Ціна, тис. грн.		Змінні витрати на одиницю, тис. грн.		Обсяг реалізації, одиниць		Питома вага товару в загальній виручці, %		Постійні витрати на обсяг за видами, тис. грн.		Маржинальний дохід на одиницю, тис. грн.		Маржинальний дохід на обсяг за видами продукції, тис. грн.		Точка беззбитковості, одиниць		Точка беззбитковості, тис. грн.		Прибуток, тис. грн.

		Млин		1172.562		751.507		11		82.56%		4,403		421.06		4,631.61		10		12,261.2		228.75

		"Онікс"		25.163		17.245		35		5.64%		301		7.92		277.13		38		955.4		-23.51

		"Рубін"		1.303		0.744		1,415		11.81%		630		0.56		791.15		1,126		1,467.8		161.56

		Разом										5,333				5,699.90				14,684.3		366.80





Зміни умов

		Показник		1 варіант		2 варіант		3 варіант		4 варіант		5 варіант		6 варіант		7 варіант		8 варіант

		Виручка від реалізації		15623.3		18747.96		20454.02436		22315.34057676		24346.0365692452		26561.5258970465		28978.6247536777		31615.6796062624		34492.7064504322		37631.5427374216		41056.0131265269		44792.1103210409		48868.1923602556		53315.1978650388		58166.8808707574		63460.0670299963		69234.9331297259		75535.312044531		82409.0254405833		89908.2467556764		98089.897210443		107016.077856593		116754.540941543		127379.204167224

		Змінні витрати		9923.4		11908.08		12991.71528		14173.96137048		15463.7918551937		16870.9969140163		18406.2576331918		20081.2270778122		21908.6187418931		23902.3030474054		26077.4126247193		28450.4571735688		31039.4487763635		33864.0386150126		36945.6661289788		40307.7217467158		43975.724425667		47977.5153484027		52343.4692451073		57106.7249464121		62303.4369165356		67973.0496759403		74158.5971964508		80907.0295413279

		Валовий маржинальний дохід		5699.9		6839.88		7462.30908		8141.37920628		8882.2447140515		9690.5289830302		10572.3671204859		11534.4525284501		12584.0877085391		13729.2396900161		14978.6005018076		16341.6531474721		17828.7435838921		19451.1592500262		21221.2147417786		23152.3452832805		25259.208704059		27557.7966961283		30065.556195476		32801.5218092643		35786.4602939074		39043.028180653		42595.9437450924		46472.1746258958

		Постійні витрати		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1

		прибуток		366.8		1506.78		2129.20908		2808.27920628		3549.1447140515		4357.4289830302		5239.2671204859		6201.3525284501		7250.9877085391		8396.1396900161		9645.5005018076		11008.5531474721		12495.643583892		14118.0592500262		15888.1147417786		17819.2452832805		19926.108704059		22224.6966961283		24732.456195476		27468.4218092643		30453.3602939074		33709.928180653		37262.8437450924		41139.0746258958

		Приріст прибутку, %				310.7906215921		41.3085573209		31.8930692462		26.3814761052		22.7740578111		20.2375791066		18.3629768408		16.9259072964		15.7930481682		14.8801813443		14.1314869603		13.5085003133		12.9838503735		12.5375270099		12.1545606442		11.8235278054		11.5355588299		11.2836612964		11.0622478906		10.8668000855		10.6936241364		10.5396711183		10.4024022088

		Сила впливу операційного важеля		15.5395310796		4.5394019034		3.5047328842		2.8990633083		2.5026437155		2.2239097919		2.0179095429		1.8599898128		1.7354997987		1.6351847631		1.552910655		1.4844505839		1.4267967443		1.3777502209		1.3356660049		1.2992887698		1.2676438275		1.2399627798		1.2156316363		1.1941538555		1.1751235315		1.1582056174		1.1431211218		1.1296358766

		Точка беззбитковості		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176

		Запас фінансової міцності		1005.3906980824		4130.0506980824		5836.1150580824		7697.4312748424		9728.1272673276		11943.6165951289		14360.7154517601		16997.7703043448		19874.7971485147		23013.633435504		26438.1038246093		30174.2010191233		34250.283058338		38697.2885631213		43548.9715688398		48842.1577280787		54617.0238278084		60917.4027426134		67791.1161386657		75290.3374537588		83471.9879085254		92398.1685546757		102136.631639626		112761.294865306

				6.4352006176		22.029333848		28.5328449569		34.4939000521		39.9577452357		44.965852645		49.5562352383		53.7637353238		57.6202890228		61.1551686735		64.3952050169		67.3649908496		70.0870676898		72.5820968743		74.8690163834		76.9651845861		78.8865119946		80.6475820298		82.2617617139		83.7413031291		85.0974364153		86.3404550095		87.4797937759		88.5241006195





Зміни умов (2)

		Показник		1 варіант		2 варіант		3 варіант		4 варіант		5 варіант		6 варіант		7 варіант		8 варіант

		Виручка від реалізації		15623.3		18749.52233		20540.101712515		22491.4113752039		24628.0954558483		26967.7645241539		29664.5409765693		32630.9950742262		35894.0945816488		39483.5040398137		43431.8544437951		47775.0398881746		52552.5438769921		57807.7982646913		63588.5780911604		69947.4359002764		76942.1794903041		84636.3974393345		93100.037183268		101572.140566945		110815.205358537		120899.389046164		131901.233449365		143904.245693257

		Змінні витрати		9923.4		11909.07234		13046.38874847		14285.7956795746		15642.9462691342		17129.026164702		18841.9287811722		20726.1216592894		22798.7338252184		24873.4186033132		27136.8996962147		29606.3575685703		32300.5361073102		35239.8848930754		38446.7144183452		41945.3654304147		45762.3936845824		49926.7715098794		54470.1077172784		59426.8875195507		64834.7342838298		70734.6951036584		77171.5523580913		84194.1636226776

		Валовий маржинальний дохід		5699.9		6840.44999		7493.712964045		8205.6156956293		8985.1491867141		9838.7383594519		10822.6121953971		11904.8734149368		13095.3607564305		14610.0854365005		16294.9547475803		18168.6823196043		20252.0077696819		22567.9133716159		25141.8636728152		28002.0704698618		31179.7858057217		34709.6259294551		38629.9294659896		42145.2530473946		45980.4710747075		50164.6939425059		54729.6810912739		59710.0820705799

		Постійні витрати		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1		5333.1

		прибуток		366.8		1507.34999		2160.612964045		2872.5156956293		3652.0491867141		4505.6383594519		5489.5121953971		6571.7734149368		7762.2607564305		9276.9854365005		10961.8547475803		12835.5823196043		14918.9077696819		17234.8133716159		19808.7636728152		22668.9704698618		25846.6858057217		29376.5259294551		33296.8294659896		36812.1530473946		40647.3710747075		44831.5939425059		49396.5810912739		54376.9820705799

		Приріст прибутку, %				310.9460169029		43.3385065432		32.9491095088		27.1376581953		23.372882705		21.8365025653		19.7150708664		18.1151611038		19.5139628467		18.1618190803		17.0931618341		16.2308604176		15.5232919037		14.9345992074		14.4390979886		14.0179076067		13.6568384445		13.3450209393		10.5575324672		10.4183475016		10.2939569206		10.1825225189		10.0824811541

		Сила впливу операційного важеля		15.5395310796		4.5380635124		3.4683273167		2.8565955995		2.4603034426		2.1836502565		1.9715070866		1.8115161104		1.6870549918		1.5748742451		1.4865143831		1.4154934203		1.3574725498		1.3094376414		1.2692293213		1.2352599121		1.2063359318		1.1815429099		1.160168403		1.1448733518		1.1312040572		1.1189585186		1.107964962		1.0980764249

		Точка беззбитковості		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176		14617.9093019176

		Запас фінансової міцності		1005.3906980824		4131.6130280824		5922.1924105974		7873.5020732864		10010.1861539307		12349.8552222363		15046.6316746517		18013.0857723086		21276.1852797312		24865.5947378961		28813.9451418775		33157.130586257		37934.6345750745		43189.8889627737		48970.6687892428		55329.5265983589		62324.2701883865		70018.4881374169		78482.1278813504		86954.2312650278		96197.2960566198		106281.479744247		117283.324147448		129286.33639134

				6.4352006176		22.0358308621		28.8323421835		35.0067051904		40.645392868		45.7948793315		50.7226175741		55.2023796128		59.2748905571		62.9771732337		66.3428847579		69.4026225072		72.1842022793		74.712911163		77.0117374209		79.1015794735		81.001435885		82.7285780773		84.298707343		85.6083477021		86.808751331		87.9090296343		88.9175340369		89.8419193739

						1.31470955

				11		13.2011				12940.5542547453		15529.9591611198

				35		42.0035				977.3308018215		1172.894695266

				1415		1698.1415				1705.4149434332		2046.6684736141

										15623.3		18749.52233





Статья Н

		Змінні витрати		9923.4				Назва виробу		Ціна, грн		Кількість		Виторг		Змінні витрати на од		Маржинальний прибуток на од		Маржинальний прибуток на обсяг		Умовно-постійні витрати на группу виробів		Точка беззбитковості, од		Точка беззбитковості, грн		Прибуток на од.		Прибуток на вид продукції		Різниця

		Постійні витрати по підприємтьсву		5,333				Млини		1173		11		12898		744.773		427.790		4705.688		4402.868		10		12068.163		27.5291339405		302.82		1

		Маржинальний прибуток по підприємству		5,700				"Онікс"		25		35		881		15.983		9.180		321.316		300.638		33		824.043		0.5907804716		20.68		2

		Виторг від реалізації		15,623				"Рубін"		1		1415		1844		0.828		0.476		672.896		629.594		1324		1725.703		0.0306022687		43.30		91

		Коефіцієнт беззбитковості		0.94										15623						5699.900		5333.100				14617.909						94

		Беззбитковий обсяг реалізації		14,618

		Прибуток по підприємству		367

		CMR		Pr

		0.3648332939		302.8204733457

		0.3648332939		20.6773165059

		0.3648332939		43.3022101484

				366.8





Сравнение

				Рентабельність				Калькуляція

				Стоянова		Стаття

		Млини		1.81%		2.365%		12.85%

		"Онікс"		-2.60%		2.067%		11.93%

		"Рубін"		9.60%		2.839%		14.92%

		Разом

																												23227.5136170468

																												314330.812792291





Савчук Н

				Виторг		Змінні витрати		Маржинальний дохід		Маржинальний дохід, %		Постійні витрити		Точка беззбитковості, грн.		Точка беззбитковості, од.		Плановий обсяг виробництва, од.		Запас безпеки		Запас безпеки, %		Прибутковість		Прибуток		Різниця в обсягах

		Млини		12,898,200		8,618,379		4,279,821		33.18%		3,107,257		9,364,416		8		11		3,533,784		27.40%		9.09%		1,172,564		3.014

		"Онікс"		880,720		650,900		229,820		26.09%		149,755		573,892		23		35		306,828		34.84%		9.09%		80,065		12.193

		"Рубін"		1,844,395		1,135,802		708,593		38.42%		540,920		1,407,961		1080		1415		436,434		23.66%		9.09%		167,672		334.827

		Разом		15,623,315		10,405,082		5,218,234		33.40%		3,797,932		11,370,954						4,252,362		27.22%		9.09%		1,420,301		350

																										0

				CMR		Pr

		Млини		0.33		1,172,564

		"Онікс"		0.26		80,065

		"Рубін"		0.38		167,672

		Разом		0.33		1,420,301

		Операційний важіль				3.6740325833





ГоловН

				Мельницы		"Оникс"		"Рубин"		Всего						цена		перем.з-ты		маржин. Доход

		Объем продаж, ед		11		35		1,415		1,461				Мельницы		1,172,564		783,489		389,075

		цена за ед, грн		1,172,564		25,163		1,303						"Оникс"		25,163		18,597		6,566

		перем. З-ты, грн		783,489		18,597		803						"Рубин"		1,303		803		501

		постоянные затраты								3,797,932

		% объема продаж		0.75%		2.40%		96.85%

		Средневзвешенный маржинальный доход

		3,572

		Точка безубыточности

		1063		ед

		Для мельниц		8

		"Оникс"		25

		"Рубин"		1,030

		При условии изготовления одного видв продукции: точка безубыточности

		мельниц		10

		"Оникс"		578

		"Рубин"		7,584





График

		Структура себестоимости

		Переменные расходы на единицу продукции (1 поддон), грн.

		Материалы		10,786.82

		Покупні вироби

		ТЗВ

		Прямой труд

		Потери от брака

		Переменные цеховые расходы

		Переменные общезаводские расходы

		Всего		10,786.82

		Постоянные расходы, грн./год

		Непрямой труд

		Расходы на соцстрах

		Амортизация

		Общецеховые расходы

		Общезаводские расходы		3,416

		Всего		3,416

		Цена единицы продукции		15,623.32		100.00%

		Минус переменные расходы		10,786.82		69.04%

		Вложенный доход		4,836.50		30.96%

		Точка безубыточности		1		ед. прод.

				11,035		грн.

		Оценка прибыли

		План продажи		1		ед. прод.

		Доход		15,623		грн.

		Минус переменные расходы		10,787		грн.

		Минус постоянные расходы		3,416		грн.

		Прибыль		1,420		грн.

		Запас безопасности		4,588		грн.

		Запас безопасности (%)		29.37%

		Данные для построения графика безубыточности

		Объем продаж, ед.		0		1

		Объем продаж, грн.		0		15,623

		Переменные расходы, грн		0		10,787

		Постоянные расходы, грн.		3,416		3,416

		Суммарные затраты, грн.		3,416		14,203





График

		0		0		0		0

		0		0		0		0



Объем продаж, грн.

Переменные расходы, грн

Постоянные расходы, грн.

Суммарные затраты, грн.

Объем продаж, тиc. грн.

0

0

0

0

0

0

0

0



График (2)

		Структура себестоимости

		Переменные расходы на единицу продукции (1 поддон), грн.

		Материалы		9,923.40

		Покупні вироби

		ТЗВ

		Прямой труд

		Потери от брака

		Переменные цеховые расходы

		Переменные общезаводские расходы

		Всего		9,923.40

		Постоянные расходы, грн./год

		Непрямой труд

		Расходы на соцстрах

		Амортизация

		Общецеховые расходы

		Общезаводские расходы		5,333

		Всего		5,333

		Цена единицы продукции		15,623.30		100.00%

		Минус переменные расходы		9,923.40		63.52%

		Вложенный доход		5,699.90		36.48%

		Точка безубыточности		1		ед. прод.

				14,618		грн.

		Оценка прибыли

		План продажи		1		ед. прод.

		Доход		15,623		грн.

		Минус переменные расходы		9,923		грн.

		Минус постоянные расходы		5,333		грн.

		Прибыль		367		грн.

		Запас безопасности		1,005		грн.

		Запас безопасности (%)		6.44%

		Данные для построения графика безубыточности

		Обсяг реалізації, од.		0		1

		Обсяг реалізації, тис. грн.		0		15,623

		Змінні витрати, тис. грн		0		9,923

		Постійні витрати, тис. грн		5,333		5,333

		Сукупні витрати, тис. грн		5,333		15,257





График (2)

		0		0		0		0

		0		0		0		0



Обсяг реалізації, тис. грн.

Змінні витрати, тис. грн

Постійні витрати, тис. грн

Сукупні витрати, тис. грн

Обсяг реалізації, тиc. грн.

0

0

0

0

0

0

0

0



Лист1 (2)

		0		0		0		0

		15623.315384621		15623.315384621		15623.315384621		15623.315384621



Объем продаж, грн.

Переменные расходы, грн

Постоянные расходы, грн.

Суммарные затраты, грн.

Объем продаж, тиc. грн.

0

0

3416.2

3416.2

15623.315384621

10786.8200804758

3416.2

14203.0200804758



СТАТЬЯ 1

		матеріальні витрати		8772.7

		Витрати на о/п		3231.8

				12004.5

		На соц. Страх		1226.7

				13231.2

				0.7864050124

		Змінні витрати

				12087.6

				3933.7

				16021.3

				0.245529389

				0.754470611

												Розподіл витрат за видами

		Вироблена продукція=75%від загального виторгу, тобто

		Матеріальні витрати		6579.525										Виторг від реалізації		Змінні витрати		Постійні витрати		Прибуток		%						Ціна		Змінні витрати на од.

		Оплата праці		2423.85								Млини		12940.5542547453		8219.4092215818		4417.3298788337		303.8151543298		0.8282855898		0.0240422115		11		1176.414		747.2190201438

		Соц страх		920.025								"Онікс"		977.3308018215		620.7679861998		333.6172831088		22.9455325129		0.0625559774		0.0240422115		35		27.924		17.7362281771

		Загальна сума змінних витрат		9923.4		тис. грн.						"Рубін"		1705.4149434332		1083.2227922183		582.1528380575		40.0393131574		0.1091584328		0.0240422115		1415		1.205		0.7655284751

												Разом		15623.3		9923.4		5333.1		366.8

		Прибуток		366.8		тис. грн.

		Адм. Витрати		1231.4										0.8282855898

		Витрати на збут		637										0.0625559774

				1868.4										0.1091584328

		Собівартість =		15256.5

		Постійні витрати=		5333.1		тис. грн.

		Виторг від реалізації		15623.3		тис. грн.





СТАТЬЯ

				Прибыль, тыс. грн.				Данные калькуляции предприяти

				Второй метод метод		Предлагаемый к рассмотрению метод

		Мельницы		228.7		298.1		106.60

		"Оникс"		-23.5		17.8		2.68

		"Рубин"		161.6		50.9		0.17

		Всего		366.8		366.8		109.45





		Статьи расходов		Мельница		Котел "Оникс"		Котел "Рубин"

		Материалы		238014		2696		376

		Покупные изделия		437782		14401		277

		ТЗР		37845		479		18

		Основная зарплата		69849		1021		132

		Отчисления на социальное страхование		26927		394		51

		Расходы на содержание оборудования		43306		440		57

		Цеховые расходы		88708		940		121

		Расходы на обслуживание производства		21374		313		40

		Производственная себестоимость		963,804		20,683		1,071

		Административные расходы		76140		1634		85

		Расходы на сбыт		26023		558		29

		Полная себестоимость		1,065,967		22,876		1,185

		Прибыль		106,597		2,681		169

		Цена		1,172,564		25,163		1,303

		Объем производства, шт.		11		35		1,415

		Выручка от реализации, грн		12,898,200		880,720		1,844,395

		Всего, грн						15,623,315

		Витрати		Млини		"Онікс"		"Рубін"		Разом

		Змінні витрати

		Матеріали		238014		2696		376

		Покупні вироби		437782		14401		277

		ТЗВ		37845		479		18

		З/п		69849		1021		132

		Відрахування на соціальне страхування		26927		394		51

		Змінні витрати, разом на од.		810416		18597		803

		На весь обсяг		8914573		650900		1135802		10701276

				1		0		0

		Постійні витрати

		Витрати на екплуатацію обладнання		43306		440		57

		Цехові витрати		88708		940		121

		Обслуговування виробничого процесу		21374		313		40

		Адміністративні витрати		76140		1634		85

		Витрати на збут		26023		558		29

		Постійні витрати, разом на од		255551		3885		332

		На весь обсяг		2811063		135973		469158		3416194

		Ціна продукції(без ПДВ), грн		1172564		25163		1303

		Обсяг реалізації, од.		11		35		1415		1461

		Виторг від реалізації		15623315

		Виторг від реалізації на вид продукції		12898200		880720		1844395
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