Введение

Одно из центральных мест среди многих проблем, которые нуждаются в неотложном решении, занимает задача качественного обновления жилищно-коммунальной  сферы. Именно от состояния ЖКХ  в решающей степени зависит то, что называют качеством сферы жизнедеятельности, иначе говоря - проживание наших граждан в конкретном городе (поселении).

Закон Украины "Об общегосударственной программе реформирования и развития жилищно-коммунального хозяйства на 2004-2010 годы" (№ 1869-ІV от 24.06.2004г.) нацелен на повышение эффективности и надежности функционирования жилищно-коммунальных систем жизнеобеспечения населения, улучшение качества жилищно-коммунальных услуг с одновременным снижением нерациональных затрат.

Главными направлениями реформирования жилищно-коммунального хозяйства являются: 

-
усовершенствование системы управления предприятиями и организациями жилищно-коммунального хозяйства всех форм собственности, размежевание функций органов власти, предприятий-производителей услуг, потребителей жилищно-коммунальных услуг, развитие рыночных отношений;

-
углубление демонополизации  жилищно-коммунального хозяйства, создание и развитие конкурентной среды и рынка услуг, реструктуризация предприятий и организаций, формирование единой социальной и финансовой политики на территории самоуправления, создание и развитие сельской коммунальной службы в единой системе ЖКХ;

-
социальная защита населения через систему адресных жилищных субсидий, государственных социальных нормативов и стандартов в сфере жилищно-коммунального хозяйства;

-
уменьшение потерь и удельных затрат ресурсов в ЖКХ, проведение эффективной энергосберегающей политики. 

Становление и развитие в Украине рыночной инфраструктуры существенно изменяют экономическую, информационную и правовую среду функционирования предприятий, содержание их финансовой деятельности. В этих условиях необходима современная, адекватная рыночной экономике организация финансовой деятельности каждого предприятия. Для этого необходима подготовка финансистов, которые имеют глубокие теоретические и практические знания, могут обобщать опыт стран с развитой рыночной экономикой, разработать план действий относительно выхода предприятия (отрасли) из финансового затруднения.

Подготовка специалистов, владеющих знаниями о финансовой деятельности предприятий городского хозяйства в новых условиях хозяйствования, усложняется недостаточностью учебной литературы, которая бы учитывала специфику переходного периода экономики ЖКХ, законодательное и правовое поле, в котором работают украинские предприятия жилищно-коммунального хозяйства. В связи с этим целью настоящего учебного издания является предоставление помощи студентам при самостоятельном изучении важнейших вопросов курса "Финансы предприятий жилищно-коммунального хозяйства", получение ими необходимых знаний  и умений, которые они  могут использовать в своей практической деятельности.
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1.1. Сущность финансов предприятия

Финансы предприятия – специфические экономические отношения по распределению совокупного общественного продукта (в пользу государства) путем формирования и использования фондов денежных средств.

Финансы предприятия – основная составляющая часть финансов государства. Они играют ведущую роль в составе финансов государства, так как именно на предприятиях создается совокупный общественный продукт (выручка от реализации), а на предприятиях материальной сферы производства и национальный доход и там же начинается распределение . Финансы предприятия осуществляются с помощью денег. Но не любые денежные отношения являются финансами, а только те, в результате которых образуются и расходуются фонды денежных средств. В условиях товарного производства и рыночных отношений роль финансов повышается, так как распределительные процессы осуществляются с помощью финансов. Каждая хозяйственная операция имеет денежную сторону (приобретение основных фондов, сырья, материалов и т.п. – имеет денежное выражение), все составляющие производственного процесса имеют стоимостное выражение. Таким образом, финансы являются как бы кровеносной системой любого бизнеса (производственного процесса). Осуществление последнего можно описать следующей схемой
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Рис. 1 − Схема осуществления производственного процесса

Таким образом  для осуществления хозяйствования необходим первоначальный капитал  (Д) на приобретение орудий труда – основных фондов (ОФ), оборотных средств − предметов труда (Ос), наем трудовых ресурсов  (Тр). Имея все необходимые ресурсы, организуется производственный процесс (П), в результате которого выпускается продукция, предназначенная для реализации, т.е. товар (Т). В результате реализации предприятие получает выручку от реализации Д/.

Задачей каждого предприятия является производство товаров и получение при этом выручки от реализации, которая была бы достаточной для обеспечения воспроизводственного процесса и получения прибыли, т.е.

                                                             Д/ – Д = ΔД.

При этом прибыль предприятия должна стремиться к максимуму ΔД ( max.

Такое условие (требование) обеспечит предприятию расширенное воспроизводство, достаточно высокие платежи в бюджет и позволит создать фонд потребления.

Как видно из схемы рис. 1, для выполнения поставленных задач в процессе хозяйственной деятельности предприятие вступает в ряд финансовых отношений. Двухсторонние финансовые отношения возникают у предприятия в следующих случаях:

· с поставщиками сырья, материалов, топлива и т.п., необходимыми для организации производственного процесса;

· с потребителями продукции (услуг) предприятия;

· с работниками, занятыми на предприятии;

· с органами страхования по производственным и др. рискам;

· с органами социального страхования;

· с финансовыми органами (по взаимоотношениям с бюджетом);

· с аудиторскими фирмами;

-      с институтами инвестирования и др.

Перечисленные финансовые взаимоотношения и являются предметом изучения курса «Финансы предприятия». Для его усвоения необходимо знать ряд других дисциплин: экономика предприятия, бухгалтерский учет, статистика, планирование, анализ хозяйственной деятельности, финансовое право, ЭВМ и др.

    1.2. Функции финансов предприятия

Сущность финансов предприятия  проявляется в их функциях. По поводу количества функций финансов ученые-экономисты не имеют единодушного мнения. Ряд ученых утверждает, что финансы предприятия выполняют две функции:

· распределительную;

· контрольную.

Другие ученые считают, что финансы предприятия помимо этих функций выполняют и третью – формирование денежных средств на расчетных счетах предприятий. В современных условиях рыночных отношений в отличие от административно-командной системы поступление денежных средств на расчетные и текущие счета предприятий и в результате операционной деятельности предполагает наличие ряда действий (операций финансовой службы), т.е. выполнение плана производственной программы предприятием  не обеспечивает механическое поступление выручки на расчетный или текущий счет. На современном этапе развития экономики Украины финансовой службой прилагается ряд усилий для обеспечения поступления такой выручки. Быстрые темпы роста дебиторской и кредиторской задолженности, нестабильное финансовое состояние большинства предприятий обусловили вывод ученых-экономистов о выделении третьей функции финансов.

Сущность распределительной  функции заключается в распределение и перераспределении валового и чистого дохода предприятия. Выручка от реализации (ВД) – основной источник денежных поступлений предприятия и используется на  следующие цели:

· воспроизводство потребленных в процессе производства средств производства (т.е. воспроизводство основных и оборотных средств);

· оплату труда;

· начисления на фонд оплаты труда;

· платы на погашение банковских кредитов и процентов по ним;

· отчисления органам страхования (производственные и финансовые риски);

· платежи в бюджет;

· прочие платежи из выручки;

· часть выручки в виде чистой прибыли остается в распоряжении предприятия.

Как видно из названных направлений расходования выручки, государством регламентируется распределение не всей, а только части выручки. А именно, в законном порядке в бюджет изымается часть выручки в виде платежей в бюджет. Основная сумма выручки распределяется самим предприятием по его усмотрению и в соответствии с ходом воспроизводственных процессов.

Вторая функция финансов предприятия – контрольная – тесно связана с распределительной, вытекает из нее и заключается в предоставлении денежных средств или их непредоставлении, предоставлении льгот или применении санкций.

Финансовый контроль осуществляют как специализированные финансовые органы, так и финансовые органы (службы) предприятия. В Украине основной финансовый контроль осуществляется контрольно ревизионным управлением (КРУ), налоговой службой, казначействами, кредитными учреждениями, а также аудиторскими фирмами. Каждый из этих органов имеет цели и задачи в основном сходные: контроль за правильным (законным) формированием денежных фондов и эффективным их использованием.

Методы контроля у них неодинаковые, что обусловлено наличием объема информации, а также конкретизацией поставленных целей контроля.

Контролирующие организации осуществляют как контроль за всей финансово-хозяйственной деятельностью предприятий, выполняя комплексную ревизию деятельности за длительный период времени, так и контроль по отдельным вопросам (эффективность использования фонда оплаты труда, энергосбережение и т.п.), осуществляя тематические проверки.

Третья функция – обеспечение наличия  денежных средств на расчетном счете и текущем счете производится финансовой службой предприятия путем использования бухгалтерских и финансовых приемов. Для обеспечения поступления выручки от реализации необходимо своевременное и правильное оформление договора с потребителями, правильное оформление документации на отгрузку продукции и платежных документов. Важно правильно выбрать форму безналичного расчета за реализуемую продукцию  (услуги), а также своевременно осуществлять контроль за поступлением денег на расчетный и текущий счета.

1.3. Организация финансовой работы на предприятиях городского хозяйства

Для осуществления финансовой работы на предприятиях, т.е. для управления финансами предприятия необходима финансовая служба.

Финансовая служба (ФС)  - самостоятельное структурное подразделение управления, имеющее определенные задачи и функции.

Городское хозяйство не имеет единообразия в организации ФС. Далеко не все предприятия городского хозяйства в структуре управления имеют специальное подразделение (отдел ФС). Наличие и размер (численность персонала отдела) обусловлены объемом финансовой работы и отраслевыми особенностями предприятий. Состав предприятий городского хозяйства разнообразен: ЖКХ  является многоотраслевым;  включает предприятия с различными объемами деятельности (от гигантов в крупных городах)  до небольших в поселках городского типа (ПГТ). При этом  большинство городов и ПГТ имеет небольшую численность населения, а отсюда и количество небольших и средних предприятий городского хозяйства занимают наибольший удельный вес.  Городское хозяйство по отдельным отраслям имеет различную социальную структуру. При этом практически все подотрасли имеют в своем составе: муниципальные (коммунальные) предприятия, арендные, акционерные, частные и др. Исходя из перечисленного и требований, изложенных выше, ФС как самостоятельное подразделение имеют в своем составе крупные муниципальные (коммунальные) предприятия – тресты, управления.

Коммунальные предприятия средние по объемам деятельности для выполнения финансовой работы в составе управления имеют отдельных исполнителей – финансистов-экономистов. Большинство же предприятий всех форм собственности (мелкие и средние по объемам деятельности) специальных подразделений в управленческой структуре не имеют. В них финансовую работу выполняют бухгалтера и экономисты, при этом закрепление функций ФС за бухгалтером или экономистом осуществляется приказом по предприятию.

В современных условиях, когда требования к качеству финансовой работы повышаются, а в штатном расписании специалисты-финансисты отсутствуют, экономисты городского хозяйства должны владеть вопросами финансирования на высоком уровне.

1.4. Задачи и функции финансовой службы предприятия

 Основные задачи ФС:

мобилизация, т.е. привлечение денежных средств в оборот, как собственных источников, так и заемных, и эффективное их использование.

Для решения этих задач ФС выполняет множество функций, основными из них являются:

1) финансовое планирование;

2) текущая финансовая работа;

3) контрольно-аналитическая.

Функция финансового планирования представляет собой работу по разработке  финансовых планов предприятия. На предприятиях городского хозяйства разрабатываются 3 вида планов:

· перспективные;

· текущие;

· оперативные.

Перспективные финансовые планы составляются на длительный период времени (5 - 10 лет). В этих планах отражается стратегия развития предприятия, поэтому количество финансовых показателей невелико. Основные из них: валовый доход; сумма прибыли; объем капитальных вложений и платежи в бюджет.

Задачей перспективного плана является определение суммы прибыли на конец перспективного периода и необходимых единовременных  затрат (капитальные вложения) для достижения планируемого объема производства.

Текущие финпланы разрабатываются на предстоящий плановый год с поквартальной разбивкой. Текущий финплан разрабатывается по установленной форме в виде баланса доходов и расходов. В текущем финансовом плане отражается вся финансово-хозяйственная деятельность предприятия, поэтому для его разработки используется значительно большее количество показателей, чем в перспективном финансовом плане. Ряд показателей рассчитывается нормативным методом (методом прямого счета).

Оперативные финансовые планы разрабатываются на короткие промежутки времени: квартал, месяц, декаду. В них отражается не вся финансово-хозяйственная деятельность, как в текущем, а решается какая-либо конкретная задача. Предприятия городского хозяйства разрабатывают 3 вида оперативных планов:

а) платежный календарь – для управления денежными потоками;

б) план краткосрочного кредитования;

в) кассовый план.

Платежный календарь составляется на каждый месяц с разбивкой по декадам. Как и большинство финансовых планов он разрабатывается балансовым методом. В доходной части по датам записывают все поступления денежных средств, а в расходной – также по датам, все предстоящие обязательства. Балансирование производится подекадно, т.е. каждую декаду определяют сальдо поступления или расходования денежных средств. Платежный календарь является инструментом управления денежными потоками. 

План краткосрочного кредитования разрабатывается на квартал в виде кредитной заявки. Этот план представляет собой кредитные взаимоотношения предприятия по краткосрочным ссудам. В этом финансовом плане отражается потребность в краткосрочной ссуде и ее обоснование, указываются источники и сроки погашения ссуды, определяется сумма процентов за банковский кредит.

Кассовый план также составляется на квартал по установленной форме. Его основными задачами является контроль за  поступлением, расходованием денежной наличности. Поэтому в нем отражаются все поступления наличных денежных средств по источникам, расходование наличных денег по видам затрат. Кроме того, в кассовом плане отражают дату выдачи заработной платы и примерную ее сумму, и лимит наличных денег в кассе. Составление кассового плана обусловлено необходимостью использования его данных, как на самом предприятии, так и в банке, обслуживающем данное предприятие.

Функция текущей финансовой работы заключается в выполнении ряда операций по обеспечению выполнения (исполнения) предусмотренных финансовым планом показателей. Так, например, для выполнения запланированной выручки от реализации (ВР) финансовая служба (ФС) производит ряд операций: заключает договора, оформляет платежные и другие документы и т.п. Для выполнения предусмотренного в финансовом плане показателя прибыли финансовая служба помимо операций по выполнению ВР выполняет ряд операций, связанных с расходами, т.к. прибыль – это разность между доходами и расходами.

Контрольно-аналитическая функция заключается в том, что ФС периодически производит финансовый анализ, который осуществляется по данным бухгалтерской, статистической и оперативной отчетности и используется службой для принятия управленческих решений. Анализ производится как с целью выявления эффективности использования отдельных видов ресурсов, так и с целью выявления экономического эффекта деятельности предприятия в целом. Периодичность проведения анализа зависит от многих факторов, основными из которых являются: 

1) уровень квалификации работников финансовой службы;

2) наличие и объем данных для анализа.

1.5. Особенности финансов в различных отраслях городского хозяйства

Городское хозяйство является многоотраслевым и представляет собой совокупность предприятий, организаций и мероприятий, призванных удовлетворять материальные и культурно-бытовые потребности населения того города, в котором расположены. Городское хозяйство включает следующие отрасли:

- жилищно-коммунальное хозяйство (ЖКХ);

- бытовое обслуживание;

- общепит;

- торговля;

- здравоохранение;

- просвещение;

- физкультура и спорт;

- другие.

Наибольшей отраслью является ЖКХ.  Оно включает:

- жилой фонд (жилищное хозяйство);

- коммунальное хозяйство;

- внешнее городское благоустройство;

- прочие.

Жилищное хозяйство, в свою очередь, включает:

- организации по эксплуатации жилого фонда;

- ремонтно-строительные организации (РСО) по ремонту жилого фонда;

- ряд предприятий по осуществлению транспортных перевозок;

- снабженческо-сбытовые и др.

В составе коммунального хозяйства следует выделять:

·  санитарно-технические предприятия (водоснабжение, водоотведение, санитарная очистка, бани, прачечные);

·  энергетические предприятия (тепло-, газо-, электроснабжение);

· транспортные предприятия (ГЭТ, метрополитен, автобус, такси);

·  предприятия коммунального обслуживания.

Внешнее городское благоустройство:

· дорожное хозяйство;

· зеленое хозяйство; 

· внешнее освещение городов;

· прочие (объекты простейшего водоснабжения, свалки, кладбища, спец.комбинаты).

Из приведенного выше перечня видно, что у предприятий городского хозяйства различные функции, задачи, организация производственного процесса, продукция, услуги и пр. Для организации производственного процесса предприятия используют различные производственные фонды, оборотные средства. Предприятия по-разному реализуют свою продукцию (услуги). Например, для водоснабжения необходимы большие объемы основных фондов, разветвленное сетевое хозяйство, по которому и осуществляется транспортировка воды. Транспортные предприятия продукцию не производят, а оказывают услугу, и оказывают ее в конкретном транспортном средстве. Если в водопроводе объем услуг можно посчитать за длительный период и оплата продукции производится потребителем именно за такой период, то транспортная услуга должна быть оплачена в момент ее потребления.

Предприятия ЖКХ различны не только по отраслевому признаку, но и по объему своей деятельности, социальной структуре. Большинство предприятий ЖКХ по объему деятельности являются небольшими и средними,  а по социальной структуре следует отметить, что свыше 80% предприятий и организаций ЖКХ являются муниципальной собственностью и лишь незначительная часть других форм собственности.

Учитывая многообразие отраслевых и структурных особенностей следует и осуществлять финансовую работу на предприятиях. Все отраслевые и другие особенности требуют внимания финансового менеджера к решению тех или иных вопросов.

В работе финансиста особое внимание следует уделять  (в зависимости от отрасли):

1) формированию производственных фондов;

2) организации выручки от реализации;

3) формированию и расходованию прибыли.

Рассмотрим жилищное хозяйство (ЖХ):

ЖХ представлено в городском хозяйстве такими организациями как ЖЭО, ЖЭКи, ПЖРЭП, домоуправления, РСО, снабженческо-сбытовые и др.

Основными функциями жилищных организаций является эксплуатация, содержание и ремонт жилого фонда. Для осуществления этих функций жилищные  организации имеют основные и оборотные фонды.

ЖХ имеет ряд особенностей в формировании основных средств и оборотных средств.

Основные фонды (ОФ) по структуре: значителен удельный вес (около 80%) непроизводственных ОФ – жилой фонд, и только 20%  - производственные ОФ – машины, оборудование, инструменты. По жилым зданиям не начисляется амортизация с целью формирования амортизационного фонда. Расчет амортизации производится лишь для определения износа. По производственным фондам амортизация начисляется в общем порядке.    

Такое положение обусловливает то, что для расширенного воспроизводства, т.е. для нового строительства жилых домов, жилищные организации не имеют собственного источника – амортфонда. Новое строительство жилого фонда (местных Советов) производится за счет ассигнований из бюджета, внебюджетных фондов, других специальных источников как государственных капитальных вложений. Воспроизводство производственных ОФ осуществляется в обычном порядке и здесь основным источником финансирования является амортфонд.

Оборотные средства жилищных организаций в составе производственных фондов занимают небольшой удельный вес (около 20%). По составу для них характерно то, что они отличаются широким ассортиментом, а по структуре следует отметить большой удельный вес средств в расчетах т.е. задолженность за квартиросъемщиками (владельцами квартир) и арендаторами. Это обусловлено действующим положением по расчетам, которым предусмотрено, что квартирная и арендная плата вносится по истечении месяца в течение льготных 10 дней, т.е. расчет производится через 40 дней. Расчет норматива собственных оборотных средств производится по статьям оборотных средств согласно общей методике по нормированию.

Доходами жилищно-эксплуатационных организаций являются: квартирная плата, арендная плата, возмещение затрат по содержанию внутридомовых инженерных сетей, взносы арендаторов за коммунальное обслуживание, бюджетные ассигнования, прочие доходы.

Жилищные организации в большинстве случаев  - убыточные, что обусловлено рядом факторов:

а) в ряде случаев тарифные ставки за квартирную плату все еще ниже затрат на эксплуатацию и содержание жилого фонда;

б) в ряде организаций нет четкого учета эксплуатируемой жилой площади;

в) в виду того, что доходы жилых организаций состоят из двух частей (плата потребителей: квартирная и арендная плата; ассигнования из бюджета) убытки вызваны недопоступлением сумм из бюджета.

Учитывая эти особенности, финансовый менеджер жилищной организации должен постоянно уделять внимание как вопросам формирования и эффективного использования производственных фондов, так и вопросам полноты поступления выручки, др. доходов и формированию прибыли предприятия.

Коммунальное хозяйство (КХ) также является многоотраслевым. Его предприятия оказывают разнообразные услуги населению города. Для производства услуг предприятия КХ имеют производственные фонды (ОФ и оборотные фонды). При этом следует отметить, что большинство подотраслей КХ являются фондоемкими, особенно сетевые. В целом для КХ характерно, что в составе производственных фондов основные занимают около 80%. Простое воспроизводство ОФ осуществляется, обычно,  за счет собственных источников финансирования, а для расширенного используются и ассигнования из бюджета. Особенностью ОФ ГХ является то, что некоторые из них (сети, объекты городского благоустройства и др. линейные сооружения) воспроизводятся в порядке капитального ремонта за счет собственных источников финансирования.

Что касается объектов внешнего благоустройства (городские дороги, уличные посадки), то амортизационные начисления на них не начисляются, и следовательно, амортизационный фонд не создается. Эти объекты воспроизводятся за счет ассигнований из бюджета.

Что касается порядка финансирования капитальных вложений, то расширенное воспроизводство осуществляется, в основном, как государственные капитальные вложения. Простое – капитальный ремонт.

Оборотные средства коммунальных предприятий разнообразны по своему составу, имеют те особенности, что в них практически отсутствуют материалы, незавершенное производство (НЗП), готовая продукция (ГП), и др. статьи, присущие производственным предприятиям. Наибольший удельный вес в оборотных средствах занимают малоценные и быстро изнашиваемые предметы (МБП) и средства в расчетах (расчеты с потребителями). Нормирование оборотных средств производится по общепринятой методике, т.е. исходя из однодневного расхода и нормы запаса в днях, а по статье «средства в расчетах»  - исходя из однодневного дохода (выручки) и количества дней предоставляемой льготы для расчета. В организации оборотных средств финансовый менеджер должен уделять внимание не только финансовому планированию оборотных средств, но и заключению договора поставки, выбора форм безналичных расчетов, как за поступающую продукцию, так и за продукцию (услуги), реализуемую предприятием.

Доходами предприятий КХ являются:

· выручка от реализации (по основной деятельности);

· выручка от реализации (по др.видам деятельности);

· доходы от предоставления прочих услуг;

· доходы от реализации материальных активов;

· доходы от внереализационных операций;

· прочие доходы.

Организация поступления выручки на каждом предприятии требует особого внимания. Некоторые предприятия КХ получают выручку как безналичным путем, так и наличными деньгами. Это обусловлено тем, что значительный удельный вес потребителей продукции (услуг) КХ – население.

В условиях, когда выручка от реализации поступает наличными, необходимо эффективно организовать кассовое обслуживание, т.е. следить за тем, чтобы поступившие в кассу  предприятия деньги скорее были зачислены на расчетный или текущий счет предприятия. В этом заинтересовано как само предприятие, так и государство в целом. Предприятие заинтересовано потому, что  по зачислению выручки на расчетный счет определяется выполнение плана, а государство – ускорение денежного оборота способствует обеспечению расчетов с наименьшим количеством денежных средств (массы денежных знаков).

Бытовое обслуживание как отрасль ГХ призвано обеспечивать потребность населения и юридических лиц в услугах бытового характера: пошив и ремонт обуви, одежды, трикотажных изделий, предоставление на прокат посуды, бытовой техники, др. предметов. Для осуществления этих бытовых услуг в городах и поселках Украины созданы предприятия бытового обслуживания, которые выступают в трех видах (типах):

1. объединения бытового обслуживания;

2. комбинаты бытового обслуживания;

3. ателье, мастерские по бытовому обслуживанию.

В целом для отрасли бытового обслуживания характерно, что наряду с оказанием услуг, эти предприятия производят и продукцию. Для осуществления производственного процесса в значительных объемах используются материалы, фурнитура, сырье и др. Структура производственных фондов бытовых предприятий отличается от КХ. Здесь подавляющую часть составляют оборотные средства(до 70%), а не ОФ. Большинство подотраслей бытового обслуживания являются материало- и трудоемкими. Что касается социальной структуры бытового обслуживания, то она также отличается от ЖКХ, здесь большой удельный вес АО и ЧП. Что касается финансовых результатов, то предприятия бытового обслуживания, обычно, являются рентабельными, поэтому работают они на началах самоокупаемости и самофинансирования. Воспроизводство ОФ осуществляется за счет собственных источников (амортотчисления, прибыль, фонд накопления, мобилизация внутренних ресурсов и др.), а также кредитов банка.

Оборотные средства по составу и структуре больше похожи на оборотные средства промышленных предприятий. В их состав входят и сырье, и НЗП (незавершенное производство) и готовая продукция (ГП). Нормирование оборотных средств производят не по единой методике, а используют несколько. Часть предприятий бытового обслуживания, а именно производящих ремонты и пошив одежды, обуви, трикотажных изделий, рассчитывают норматив по общепринятой методике, а предприятия, оказывающие др. виды бытовых услуг, сумму норматива считают в процентах к объему производства.

Доходы предприятий бытового обслуживания формируются за счет:

· выручки от сданных заказов (по пошивы и ремонту);

· выручки от реализации комплектующих, не входящих в стоимость заказа;

· выручки от реализации изделий и запасных частей по внутриотраслевому обороту:

· другие доходы.

Выручку от реализации предприятия бытового обслуживания получают как наличными деньгами на местах оказания услуг, так и безналичным путем (при оказании услуг предприятиям и организациям). Оплата может производиться:

1) в момент оказания услуг;

2) предварительно (до оказания услуг);

3) с применением авансовых платежей.

На предприятиях бытового обслуживания, как и в КХ, очень важно организовать эффективное кассовое обслуживание.

Некоммерческие организации имеют основной целью удовлетворение потребностей населения города в услугах просвещения, здравоохранения, культуры, спорта и т.п. За свою деятельность эти организации и учреждения получают деньги, обычно, не от потребителей, а из бюджета. Это обусловлено тем, что, согласно Конституции Украины, государство должно предоставлять право каждому гражданину получить бесплатное образование, медицинскую помощь, другие блага. На современном этапе развития экономики наше государство не может предоставить перечисленные блага в необходимых объемах в виду недостаточности средств (доходов) в бюджете. Поэтому учреждения и организации перечисленных отраслей имеют многоканальную систему финансирования, т.е. для покрытия затрат на организацию деятельности организаций просвещения, здравоохранения и т.п. Эти учреждения кроме ассигнований из бюджета получают средства частично от потребителей услуг, спонсоров, взносов коммерческих организаций и др.

Расходование средств этими учреждениями производится в соответствии со сметой. При этом в смете рассчитывается общая сумма затрат (общая потребность в финансировании) и в т.ч. затраты, покрываемые из бюджета. При этом затраты, покрываемые из бюджета, рассчитываются на основании бюджетных нормативов. Бюджетные нормативы расходов утверждаются практически ежегодно. 

Вопросы для обсуждения

1.
Дайте определение понятия "финансы предприятия".

2.
Какие группы денежных отношений принадлежат к финансам?

3.
Назовите и дайте характеристику функций финансов предприятий.

4.
Назовите принципы организации финансов предприятий.

5.
Охарактеризуйте особенности организации финансов в городском хозяйстве.

6.
Дайте определение финансовой деятельности предприятий.

7.
Назовите основные задачи и функции финансовой службы предприятий.

раздел 2

ФИНАНСОВЫЕ РЕСУРСЫ ПРЕДПРИЯТИЙ, ФУНКЦИОНИРУЮЩИХ НА КОММЕРЧЕСКИХ НАЧАЛАХ

2.1. Формирование финансовых ресурсов.

2.2  Особенности  использования финансовых ресурсов в условиях рынка.
2.1. Формирование финансовых ресурсов
Для функционирования все предприятия должны иметь денежные средства, т.к. каждая хозяйственная операция имеет свое стоимостное выражение. Организация и осуществление производственного процесса немыслима без наличия финансовых ресурсов.

Финансовые ресурсы (ФР) – денежные доходы и поступления, находящиеся в распоряжении предприятия и используемые им для осуществления финансовых обязательств.

Формирование ФР на предприятиях осуществляется не одинаково (в зависимости от организационной формы, собственности). В момент создания (открытия) предприятия формируется уставный фонд (для обеспечения основных и оборотных средств), а источниками финансирования уставного фонда могут быть:

1) взносы акционеров;

2) паевые взносы членов кооператива;

3) средства вышестояших организаций;

4) кредиты банка;

5) ассигнования из бюджета;

6) прочие источники.

После открытия (регистрации) предприятия, в процессе его функционирования основным источником пополнения ФР является выручка от реализации. Выручка от реализации в соответствующей части трансформируется в амортизационный фонд, прибыль, фонды экономического стимулирования, и др. Помимо выручки от реализации предприятия могут иметь   другие доходы и поступления, например, доходы от финансовой деятельности, прибыль от работ, выполненных хозяйственным способом, поступление кредиторской задолженности и т.п. Все многообразие источников формирования ФР можно объединить в 3 группы:

· собственные и приравненные к ним средства;

· средства, мобилизованные на финансовом рынке;

· средства, полученные в порядке перераспределения.

Структура ФР, согласно этих групп, на предприятиях не одинакова, зависит от множества факторов. Однако, в целом, в ГХ ведущая роль принадлежит первой группе. Собственные и приравненные к ним средства имеют два направления (составляющие):

а) собственные доходы;

б) средства, приравненные к собственным доходам.

К собственным доходам (поступлениям) относят:

    - прибыль от основной деятельности;

    - прибыль и экономия от снижения себестоимости работ, выполненных хозяйственным способом;

   - мобилизация внутренних ресурсов в строительстве;

   - остатки фондов накопления на начало года;

   - прочие собственные источники.

Средствами, приравненными к собственным, является устойчивая кредиторская задолженность:

- по заработной плате работникам предприятия;

- по платежам в бюджет финансовым органам;

- кредитным учреждениям;

- страховым организациям;

- прочая задолженность.

     Мобилизация средств на финансовом рынке также рассматривается в двух направлениях:

а) на рынке ценных бумаг (ЦБ) – ресурсы мобилизуются путем выпуска акций своего предприятия, облигаций, векселей;

б) на рынке капиталов – ФР мобилизуются путем получения инвестиций в развитие своего предприятия.

В порядке перераспределения предприятия ГХ получают ФР в виде ассигнований из бюджета, от страховых организаций при наступлении страхового случая, дивиденды и проценты, др. виды ресурсов.

Формирование ФР можно представить схемой (рис.2):


Рис. 2 −  Схема формирования финансовых ресурсов предприятия

2.2. Особенности использования финансовых ресурсов в условиях рынка

ФР предприятий ГХ используют на следующие цели:

· организация воспроизводственных процессов (текущая эксплуатация, воспроизводство производственных фондов простое и расширенное);

· осуществление финансовых обязательств перед страховыми компаниями;

· для осуществления расчетов с финансовыми органами (по платежам в бюджет, налоговых сборов);

· осуществление финансовых отношений с кредитными учреждениями (погашение кредита и уплаты % за пользование);

· инвестирование в развитие собственной деятельности;

· инвестирование  в развитие других предприятий;

· для создания фондов накопления, потребления;

· прочие направления.

Как видно из перечисленных затрат ФР их перечень мало чем отличается от направлений использования ФР в период плановой экономики. Однако значительно изменились в рыночных условиях подходы к формированию и использованию ФР. В рыночных условиях значительно расширились возможности эффективности использования ФР.

Так, в плановой экономике практически отсутствовал финансовый рынок, а следовательно, у предприятий и не было возможности мобилизовать на нем ФР.

Предприятия ГХ не имели возможности эффективно использовать временно свободные денежные средства путем вложения их в развитие других предприятий, оказания коммерческого кредита и др. В виду неразвитости в условиях плановой экономики страхования и практически полного отсутствия такого вида страхования как страхование финансовых рисков, предприятия не имели возможности возмещать понесенные убытки в результате причин, практически не зависящих от их деятельности.

В условиях рыночных отношений значительно изменилась структура источников формирования ФР, методы их организации и эффективность использования. Если в плановой экономике почти полностью отсутствовало второе направление (финансовый рынок), то теперь он активно развивается. Все больший удельный вес в общей сумме ресурсов занимают средства, полученные в порядке перераспределения. При этом качественно изменился и состав таких средств. Если раньше в этом направлении свыше 90% составляли ассигнования из бюджета, причем в виде дотаций, то в рыночных условиях доля ассигнований из бюджета все время уменьшается, вместо дотаций предприятия получают субвенции и субсидии. Значительные суммы перераспределяются через страховые организации путем получения дивидендов и процентов. Средства получают от концернов, др. виды ресурсов.

Изменение направлений формирования и расходования ФР обусловило усиление роли финансового менеджмента на предприятии. Роль финансовой службы неуклонно возрастает, т.к. решение основной задачи предприятия – обеспечение постоянными ФР и эффективное их использование – решается не механически (согласно централизованному плану), а в значительной степени зависит от квалификации финансового менеджера на предприятии. Теперь решение основных задач: мобилизация средств, приращение капитала и получение прибыли – не является заботой только 1-ого руководящего лица, а стало постоянной составляющей работы финансового менеджера. Квалифицированный финансовый менеджер должен уметь принять правильное решение по вопросам мобилизации и использования ФР. Для этого менеджер должен уметь и постоянно производить анализ финансово-хозяйственной деятельности не только своего предприятия, но и тех предприятий, в размещении средств в которые заинтересовано предприятие  ГХ. При решении вопроса об инвестициях  в другие предприятия необходимо анализировать такие показатели:

а) выполнение производственной программы в динамике;

б) прибыль общую и от основной деятельности в динамике за ряд лет;

в) уровень рентабельности общей и чистой прибыли в динамике;

г) показатели ликвидности, платежеспособности;

д) состояние и использование производственных фондов;

е) рентабельность акционерного капитала и др.

При выборе предприятия, в которое данное предприятие будет вкладывать инвестиции, следует помнить:

1. Инвестиции в другие предприятия целесообразно производить в том случае, если уровень рентабельности на этих предприятиях выше банковского процента по депозиту; 

2. Уровень рентабельности предприятия не является единственным и даже не решающим показателем для вложения средств;

3. Вложения следует производить в предприятия развивающиеся, т.е. с растущей производственной программой, имеющих устойчивое финансовое состояние, высокую платежеспособность и ликвидность.

Вопросы для обсуждения

1. Дайте определение понятия «финансовые ресурсы предприятия».

2. Назовите источники формирования финансовых ресурсов предприятия ЖКХ.

3. Как изменилось в рыночных условиях формирование финансовых ресурсов по направлению «средства, полученные в порядке перераспределения»?

4. Особенности использования финансовых ресурсов в условиях рынка.

раздел 3

ОРГАНИЗАЦИЯ ДЕНЕЖНЫХ РАСЧЕТОВ В ЖКХ

3.1. Расчеты за реализацию продукции (услуги) с помощью наличных денег. Кассовое обслуживание.

3.2. Организация безналичных расчетов.

3.3. Формы безналичных расчетов.

3.1. Расчеты за реализацию продукции (услуги) с помощью наличных денег. Кассовое обслуживание.

В процессе функционирования предприятия и организации совершают множество платежей и получают доходы. Совокупность денежных расчетов представляет собой денежный оборот. Денежный оборот выступает в двух формах:

а) расчеты с помощью наличных денег;

б) расчеты безналичным путем.

Каждая из форм расчетов имеет положительные и отрицательные стороны. Выбор той или иной формы осуществляется как по объективным причинам, так и по желанию плательщика.

Многие предприятия ЖКХ имеют большие суммы оборота наличных денег. Это обусловлено тем, что основную массу коммунальных услуг предприятия предоставляют населению, которое получает доходы в основном наличными и расходует их на свои потребности, в т.ч. и на услуги ЖКХ. Предприятия, получая наличные деньги в свои кассы, должны заботиться о том, чтобы эти средства в кратчайшие сроки поступили на расчетный или текущий счет.

Организация поступления денег на расчетный счет каждого предприятия индивидуальна. Она зависит от суммы поступлений и от других факторов. Основным критерием является сумма наличного оборота. При небольших суммах деньги в банк сдает кассир, соответственно оформив документы. При крупных поступлениях, предприятия заключают договор инкассации с банком. В нем указываются режим, примерные объемы сумм и плата за инкассацию.

У предприятий, получающих выручку в основном наличными деньгами, одной из важных задач является правильная организация кассового обслуживания, под которой понимают, с одной стороны, получение наличных денег в кассу и дальнейшее их зачисление на расчетный счет, а с другой стороны, получение денег из банка в кассу и выплата их работникам в виде заработной платы и приравненных к ней платежей.

При выдаче наличных денег из кассы (выплата зарплаты) следует помнить, что полученные  из банка деньги хранятся в кассе три дня, после чего остатки за минусом установленного лимита сдаются для зачисления на расчетный счет. Соблюдение этих правил важно как для предприятия, так и для страны, т.к. ускорение денежного оборота способствует сокращению наличных денег в обороте и затрат на их печатание.

3.2. Организация безналичных расчетов

Если выручку от реализации предприятия ЖКХ получают наличными, то основную массу расчетов по расходам они осуществляют безналичным путем. Подавляющее большинство расчетов с юридическими лицами производится безналичным путем. Это обусловлено тем, что безналичные расчеты, хотя и имеют недостатки, все же в целом имеют больше преимуществ по сравнению с наличным денежным оборотом.

Для осуществления безналичных расчетов каждое государство организует систему безналичных расчетов, которая включает ряд элементов:

- правила организации расчетов;

- формы расчетов;

- схемы документооборота;

- платежные и расчетные документы.

Формы платежных и расчетных документов являются едиными на территории государства для всех предприятий, независимо от формы собственности. Правилами организации этих расчетов предусмотрены требования, выполнение которых и обеспечивает действие системы.

Основные требования системы безналичных расчетов:

1. все предприятия и организации должны иметь в банке текущий или расчетный счет;

2. распоряжается средствами на счетах руководитель предприятия или доверенное лицо по его распоряжению;

3. списание средств с расчетного счета производится только по распоряжению (с согласия) владельца расчетного счета, за исключением случаев, предусмотренных законодательством;

4. оплата (списание с расчетного счета) за реализованную продукцию (работы, услуги) производится после ее отгрузки, во время оказания услуги, если другое не предусмотрено законодательством;

5. предприятие может открыть расчетный счет в любом отделении банка, не зависимо от его местонахождения;

6. предприятие может использовать для расчетов любые или все действующие в государстве формы расчетов.

3.3. Формы безналичных расчетов

Предприятия ЖКХ используют в своем обороте практически все формы безналичных расчетов, действующие в Украине. Основными формами являются:

- акцептная;

- аккредитивная;

- платежными  поручениями;

- поручениями – требованиями;

- чеками;

- в порядке плановых платежей;

- векселями;

- через отделы факторинга

- другие формы.

Выбор формы расчетов должен быть экономически обоснованным, т.е. целесообразным для применения в тех или иных условиях. Финансовый менеджер должен хорошо знать  экономическую сущность той или иной формы и принимать правильное решение по ее выбору.

В ЖКХ за реализованную продукцию сетевыми предприятиями часто используется форма расчетов «в порядке плановых платежей». Эта форма расчетов учитывает отраслевые особенности сетевой реализации и позволяет предприятиям сравнительно регулярно получать денежные средства за отпущенную  продукцию (услуги). Сущность и механизм следующие:

Эту форму расчетов используют, как правило, при одногородних расчетах, когда поставщик и покупатель имеют длительную постоянную связь поставки (например, тепло-, водо-, газоснабжение). В этих случаях не сложно определить объемы поставок соответствующего вида продукции за месяц и более короткие промежутки времени. Исходя из объема поставки в натуральных измерителях и тарифов, определяют сумму платежа за месяц и заключают договор, представив в банк один его экземпляр, в котором отражается количество и сумма платежей. Платежи могут быть через каждые 10, 7, 5, 3 дня. Чем больше месячная сумма платежа, тем чаще сроки.

Механизм оплаты следующий: инициатива по оформлению платежа, как правило, принадлежит плательщику, который в указанные в договоре даты выписывает платежные поручения на указанную сумму и сдает в банк для оплаты. Иногда инициатива принадлежит поставщику, который выписывает платежные требования с надписью «без акцепта». Банк, получив платежный документ, производит операцию списания – зачисления. В конце месяца производится сверка расчетов – сопоставление оплаченных услуг  с фактически полученными. Если окажется, что плательщик имеет переплату, то сумма переплаты может быть засчитана в счет очередного срока платежа. В случае недоплаты, поставщик на эту сумму выставляет платежное требование.

 Эта форма расчетов имеет преимущества:

а) поставщик сравнительно регулярно получает оплату своей продукции, хотя и частями;

б) плательщику всегда проще накопить меньшую сумму для расчетов по обязательствам.

Расчеты через отделы факторинга имеют целью снижение дебиторской задолженности. Сущность этой формы заключается во взыскании дебиторской задолженности с помощью посредника – банковского отдела факторинга. Экономический смысл этой операции в том, что отделы банка выдают владельцу дебиторской задолженности  суммы за вычетом платы собственных услуг, а затем взыскивают с дебитора числящиеся за ним суммы. 

Вопросы для обсуждения

1.
Определите сущность денежного оборота предприятия.

2.
Назовите формы денежного оборота на предприятии.

3.
Определите сущность безналичных расчетов и сферы их применения.

4.
Расскажите о распределении денежного обращения: безналичный и наличный расчет.

5.
Назовите платежные документы, которые применяются при безналичных расчетах.

6.
Охарактеризуйте сущность наличных расчетов и сферу их применения в жилищно-коммунальном хозяйстве.

7.
Для чего устанавливают лимит кассы, какие санкции предусмотрены законодательством за его превышение?

8.
Охарактеризуйте организацию безналичных расчетов.

9.
Охарактеризуйте виды расчетов, которые может иметь предприятие в национальной валюте.

10.
Дайте характеристику расчетов с помощью платежной доверенности.

11.
Объясните сущность расчетного чека, назовите сферу его использования.

12.
Охарактеризуйте расчеты  аккредитивами.

13.
Назовите виды аккредитивов, их сущность и условия применения.

14.
Дайте характеристику формы расчетов "в порядке плановых платежей".

15.
Охарактеризуйте расчеты по вексельной форме.

раздел 4   

Денежные поступления и доходы предприятия

4.1. Состав и структура денежных поступлений предприятий ЖКХ.

4.2. Выручка от реализации продукции.

4.3. Внереализационные доходы и поступления от финансово-инвестиционной  




деятельности.

4.4. Формирование валового дохода и чистого дохода предприятия.

4.1. Состав и структура  денежных поступлений предприятий ЖКХ

Для нормального функционирования каждое предприятие должно иметь поступление денежных средств и их расходование. На предприятии происходит непрерывный кругооборот товарный и денежный.

Задача кругооборота денежных средств – одна из самых насущных , т.к. поступление денежных средств обеспечивает не только возможность возобновления  производственного процесса, но и позволяет осуществлять платежи в бюджет, кредитным и страховым организациям, инвестировать средства в другие предприятия, организации. Денежный оборот по входу (поступления) делят на внутренний и внешний.

Поступление денежных средств в результате деятельности предприятия называют внутренними источниками. Средства, поступившие в результате перераспределения или мобилизованные на финансовом рынке, называются внешними источниками поступлений. Соотношения внутренних и внешних источников  на предприятиях неодинаковые и обусловливаются множеством факторов. Такое соотношение характеризуют, прежде всего, характер деятельности и форма собственности предприятия.

Независимо от формы собственности, как обычно, на предприятиях большой удельный вес – внутренних источников. Они формируются за счет: 

1) выручки от реализации;

2) выручки от прочей реализации;

3) поступлений, полученных в результате инвестиций;

4) внереализационных доходов.

В составе перечисленных источников ведущее место занимает выручка от реализации продукции, что обуславливается тем, что главной задачей коммерческого предприятия является производство товаров определенного профиля с целью получения дохода и прибыли.

Под доходом от прочей  реализации понимают выручку, поступающую от ликвидации основных фондов, реализации ненужных запасов оборотных средств и других товарно-материальных ценностей (ТМЦ).

Доходы от вложений в развитие других предприятий характеризуют уровень развития инфраструктуры рыночных отношений. Вложение денежных средств означает, что у данного предприятия есть временно свободные денежные средства, которые оно, вкладывая в развитие другого,  использует эффективно с прибылью (выгодой ) для себя.  

Внереализационные доходы – доходы, полученные не как результат производственной деятельности, а выявленные в отчетном периоде как результат поступлений по деятельности прошлых периодов (погашена дебиторская задолженность, ранее списанная как безнадежные долги; прибыль прошлых лет, выявленная в отчетном году: пени, штрафы, неустойки).  Пени и штрафы – это результат нарушения законодательства или договорной дисциплины.

4.2.  Выручка от реализации продукции (работ, услуг)

Поступления доходов предприятия  представлены структурно-логической схемой на рис.3.

	Выручка от реализации продукции (товаров, работ, услуг), прочей реализации 
	Поступление от внереализационных операций

	
	Доходы от финансово-инвестиционной деятельности (дивиденды, проценты на ценные бумаги, кредиты, на депозиты, доходы от валютных и лизинговых операций)
	Непредусмотренные доходы, которые возникают в практике хозяйственной деятельности (штрафы, пени, неустойки и другие поступления от экономических санкций и т.п.)

	Денежные поступления

	Налог на добавленную стоимость
	Акцизный сбор
	Денежные доходы

	
	
	Материальные и приравненные к ним затраты
	Амортизационные отчисления
	Прочие  производственные затраты
	Валовой доход

	
	
	
	
	
	Оплата труда
	Чистый доход

	
	
	
	
	
	
	Отчисления по обязательному страхованию
	Отчисление в целевые государственные фонды
	Прочие платежи в бюджет
	Общая (балансовая) прибыль

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	Налог на землю, и  владельцев транспортных средств
	Налог на прибыль
	Уплата штрафов
	Чистая прибыль

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	Создание резервного фонда
	Выплаты дивидендов
	Накопления
	Потребление

	
	
	Себестоимость
	
	
	
	
	
	
	


Рис.3 − Структурно-логическая модель денежных поступлений, формирования и использования доходов предприятия. 

В составе собственных источников поступления денежных средств основной удельный вес занимает выручка от реализации. Значение выручки от реализации обусловлено той ролью, которую она играет в производственном процессе, в формировании доходов бюджета и в организации других денежных поступлений. Расчет плановой суммы выручки (В) производят исходя из остатков продукции на начало года  (О1) плюс выпуск продукции в плановом году (Пт)  минус остатки на конец года (О2).

В = О1 + Пт - О2

Эта формула представляет собой общий вид расчета выручки от реализации для большинства отраслей ЖКХ, т.е. как для предприятий  промышленного типа, подрядного типа, так и для предприятий тепло-, газо-, водоснабжения, жилищного хозяйства, электроснабжения и других. Предприятия промышленного и подрядного типа выпускают продукцию в виде готовых изделий и имеют незавершенную продукцию. Её степень готовности на начало и конец года не одинакова. Кроме того, характер реализации продукции (услуг) не всегда имеет равномерный постоянный сбыт, поэтому входящие и исходящие остатки не редко значительно отличаются. При планировании следует помнить, что входящие остатки считают по ценам прошлого года, а исходящие -  по ценам планового года.

Аналогичная картина и у подрядных организаций, т.е. они тоже имеют законченные и сданные работы как товар и незавершенное производство, переходящее на следующий год. 

Коммунальные предприятия сетевые, как правило, оказывают услугу по снабжению водой, теплом, газом. В натуральном выражении переходящих остатков у них быть не может, однако установленная система расчетов с потребителями обуславливает необходимость при расчете выручки на плановый год учитывать и переходящие остатки, т.е. начисленную плату. Входящим остатком будет плата, причитающаяся за декабрь предшествующего года, а исходящим – сумма платы за услуги декабря планируемого года.

Аналогично производится расчет квартирной платы.

Основным элементом расчета выручки от реализации является стоимость продукции, произведенной в плановом году. Сумма выручки от реализации рассчитывается методом прямого счета по каждой из позиций заданного ассортимента. Однако, если ассортимент очень велик, расчет производят, например, в зелёном хозяйстве, по основным группам (изделиям), а по остальным выручку считают, используя укрупненные измерители.

В целом по предприятию выручка от реализации представляет собой сумму произведений (по видам, группам) реализованной продукции в натуральном измерении на цену (тариф). Таким образом, для расчета выручки от реализации необходимо использовать производственную программу предприятия в натуральном измерении и утвержденные на плановый год цены (тарифы).

Коммунальные предприятия, рассчитывая выручку от реализации, используют показатели производственной программы в натуральном измерении и утверждают на плановый год тарифы. При этом те из них, которые не имеют дифференцированных тарифов  (ассортимента), сумму выручки рассчитывают как произведение объема отпущенной продукции на тариф.

Те предприятия, у которых тариф дифференцированный, поступают так: объём отпущенной продукции (услуг) сначала  делят на группы, согласно признакам дифференциации тарифа, а затем  объём каждой группы умножают на соответствующий тариф, полученные произведения суммируют.

Сумма выручки от реализации зависит от следующих факторов:

а) объёма  реализации продукции (услуг) в натуральных измерителях;

б) качества  реализованной продукции;

в) ассортимента и его структуры;

г) уровня цен (тарифов).

Объём реализации оказывает прямое воздействие на сумму выручки. Учитывая это коммунальные предприятия должны стремиться к  увеличению объема реализации. Увеличивая объём реализации, предприятия- производители не только удовлетворяют потребности в данных услугах, но и относительно снижают  свои затраты на их производство и реализацию (т.к. в составе эксплуатационных расходов очень высокий удельный вес  условно-постоянных  расходов).

Что касается ассортимента, то его воздействие на выручку может быть двояким. Если структура потребителей (продукции) изменяется в сторону роста удельного веса более высоких тарифов (цен), то выручка от реализации увеличивается, и наоборот. Например, в водопроводном хозяйстве, если удельный вес потребителей категории населения увеличивается и соответственно снижается удельный вес категорий бюджетных организаций, промышленных предприятий, других производственных потребителей, то сумма выручки уменьшается, и наоборот.

Уровень цен и тарифов также прямо влияет на сумму выручки. Однако уровень цен следует относить к внешнему фактору, то есть не зависящему от деятельности предприятия (в большинстве случаев). В настоящее время в стране действуют фиксируемые, регулируемые и свободные цены, а в ЖКХ – регулируемые и свободные.

Предприятие может воздействовать на уровень цен через показатель качества. Что касается коммунальных предприятий, то, к сожалению, большинство из них не может дифференцировать свои цены по признаку качества продукции (за исключением  зелёного хозяйства).

4.3. Внереализационные доходы и поступления от финансово-инвестиционной деятельности

В условиях рыночных отношений, в отличие от административно-командной системы, предприятия и предприниматели имеют право и возможность получать доходы от вложения (инвестиций) своих свободных денежных средств в развитие других предприятий, получать другие доходы на финансовом рынке.

В нашей стране  не очень развит, однако функционирует финансовый рынок, и отдельные предприятия используют это направление для получения денежных доходов.

Денежные доходы предприятия получают: 

1) в результате приобретения акций, облигаций, других ценных бумаг;

2) путем выпуска акций, облигаций;

3) в результате валютных операций;

4) предоставляя кредиты другим организациям;

5) по лизингу;

6) прочие доходы.

Инвестируя временно свободные денежные средства, финансовый менеджер должен помнить, что вкладывать следует только свободные денежные средства, оставляя у предприятия определённый запас (как резерв) для устранения непредвиденных обстоятельств. Предприятие всегда должно иметь денежные средства на расчетном счете, в установленных размерах в кассе и в быстро ликвидных активах.

Излишние денежные средства можно разместить в акциях и  облигациях других предприятий, однако следует выбирать то предприятие, в которое будут произведены соответствующие вложения, руководствуясь следующим: не следует вкладывать денежные средства в фирмы, не печатающие свои отчеты; не следует доверять только рекламе, обещающей высокие дивиденды. Необходимо провести финансовый анализ предприятия, выяснить являются  ли его деятельность и финансовые результаты стабильными, каковы его прогнозы на перспективу. Принимая решения о вложениях, следует рассматривать предприятие по сравнению с другими в данной отрасли и руководствоваться правилом – пусть дивиденды не  высокие, но стабильные, а на перспективу  темпы развития по выпуску продукции и  выработке будут значительными.

Размещение временно свободных денежных средств с меньшей степенью риска может  быть в коммерческом банке на депозит. 

Предприятия ЖКХ в последнее время пользуются лизингом, причем являются как лизингодателями, так и получателями. Они используют финансовый и оперативный лизинг (чаще финансовый). Лизинг означает аренду. Сущность финансового лизинга в том, что лизингодатель (производитель или посредник  передаваемого в лизинг оборудования) предоставит это оборудование лизингополучателю на весть амортизационный срок, то есть на срок, в течение которого оборудование полностью окупается. По истечению срока лизинга предприятие, взявшее оборудование в лизинг, может его выкупить по остаточной стоимости, заключить новый договор по использованию оборудования или же прекратить взаимоотношения с лизингодателем. Финансовый лизинг предполагает, что за срок, на который он предоставлен, лизингодатель полностью получит стоимость предоставленного оборудования и процент за его пользование. Платежи по лизингу производятся равномерно на протяжении всего срока, однако могут быть и другие условия, которые отражаются в договоре.

Хотя в целом за взятое в лизинг оборудование пользователь платит большую сумму, чем стоимость оборудования, для него эта форма формирования основных фондов  очень удобна, так как позволяет оплату производить по частям (в рассрочку).

Оперативный лизинг в отличие от финансового представляет собой сдачу в аренду имущества не на амортизационный срок, а на более короткий. Для осуществления такой сделки, как и для финансового лизинга, составляется договор, в котором излагаются условия лизинга. 

Помимо перечисленных источников формирования дохода в рыночных условиях, имеют место и другие внереализационные доходы: штрафы, пени, неустойки. Получение этого дохода также требует затрат труда финансового менеджера по контролю за исполнением дисциплины договоров, соблюдением  срока платежей и другое.

4.4. Формирование валового и чистого дохода предприятия

Основным доходом любого предприятия является выручка от реализации . Полученная выручка от реализации прежде всего расходуется на покрытие потребленных в процессе производства материальных и приравниваемых к ним затрат, амортизационных отчислений, других производственных затрат. Разность между  выручкой от реализации и перечисленными материальными затратами составляет валовой доход. Он является важным качественным экономическим показателем  и выражает вновь созданную стоимость.

Если из валового дохода предприятия вычесть затраты на оплату труда, то получим чистый доход. 

Вновь созданная стоимость или валовой доход является основой формирования национального дохода государства.

Вновь созданная стоимость определяется затратами необходимого  и добавочного труда (времени). Затраты необходимого труда по своей величине соответствуют стоимости воспроизводства рабочей силы и выражаются затратами на оплату труда.

Затраты добавочного труда – стоимость соответствующая чистому доходу предприятия, то есть чистый доход  -  это часть валового дохода за вычетом оплаты труда. 

Из чистого дохода производятся обязательные платежи в бюджет (включаемые в себестоимость): 

· Отчисления по обязательному страхованию;

· Отчисления в целевые фонды;

· Прочие платежи.

Если из чистого дохода исключить эти обязательные платежи, то получим общую (балансовую) прибыль. В свою очередь, общую прибыль можно рассчитать и так:  выручка от реализации минус себестоимость.

Общая (балансовая) прибыль используется на: 

а) налог на прибыль,

б) оплата штрафов,

в) оставшаяся прибыль называется чистой и расходуется на:

· выплату дивидендов,

· создание резервного фонда,

· накопление,

· потребление.

Вопросы для обсуждения

1.
Дайте характеристику выручки от реализации продукции.

2.
 Какие факторы влияют на абсолютную сумму выручки?

3.
Объясните порядок распределения выручки от реализации продукции (услуг).

4.
Дайте характеристику доходов предприятия от финансовой и инвестиционной деятельности.

 раздел 5

 Прибыль предприятия

5.1. Прибыль как финансовый результат хозяйственной деятельности.

5.2. Понятие общей (балансовой) прибыли и её состав.

5.3. Распределение и использование прибыли.

5.4. Управление формированием прибыли. Планирование прибыли. Уровень рентабельности.

5.1. Прибыль как финансовый результат хозяйственной деятельности

Каждый предприниматель, имея целью, получение прибыли, должен организовать производственный процесс, произвести товар, реализовать его и получить выручку от реализации, которая, как изложено ранее, является основой формирования валового дохода, чистого дохода, общей и чистой прибыли.

Получение положительного и при этом максимального результата – прибыли зависит от множества факторов и, прежде всего от издержек предприятия.

Сумма прибыли (финансовый результат деятельности) определяется путем сопоставления выручки от реализации и издержек производства (эксплуатационных расходов). В результате такого сопоставления может оказаться 3  варианта:

1. сумма выручки больше суммы затрат на производство и реализацию – следовательно   результат  прибыль. В этом случае у  предприятия есть возможность полностью покрыть издержки производства, внести в бюджет платежи из прибыли и часть прибыли направить на расширение производства (капитальные вложения, прирост норматива собственных оборотных средств) и на потребление (материальное поощрение);

2. сумма выручки  равна сумме издержек - следовательно,       финансовый результат предприятия является нулевым, т.е.  предприятие не имеет ни прибыли, ни убытков, у него есть возможность покрыть издержки производства, т.е. осуществить простое воспроизводство, однако оно не может произвести платежи в бюджет и расширять производство;

3. сумма выручки меньше  суммы затрат – следовательно        финансовый результат – убыток. Такое предприятие не только не сможет рассчитаться с бюджетом, расширять производство, но и не в состоянии полностью покрыть свои издержки. Убыточно работающие предприятия нередко становятся банкротами и прекращают свою деятельность, поэтому получение убытка является сигналом к  осуществлению  санации на таком предприятии.
Прибыль – важнейший экономический показатель. Получение предприятием прибыли свидетельствует о том, что оно сработало эффективно, всю продукцию (услуги) выпущенную реализовало. Значит, продукция нашла своего покупателя, выдержала конкуренцию, а предприятие получило выручку. Реализация продукции обеспечила определенные потребности общества (в продукции, услугах), а получение прибыли позволит предприятию произвести платежи в бюджет и часть прибыли направить на развитие предприятия, материальное обеспечение его работников и другие цели.

Перечисление  предприятием части прибыли в бюджет и формирование за счет этого доходной части бюджета позволит государству иметь материальное обеспечение для выполнения его функций:

· хозяйственно-организаторской,

· социально-культурной,

· обороны,

· управления.

5.2. Понятие общей (балансовой) прибыли и её состав

В экономической практике в различных целях используют несколько показателей прибыли: прибыль от основной деятельности; прибыль от прочих видов деятельности; прибыль от реализации имущества; прибыль от внереализационных операций; общая (балансовая) прибыль.

Формирование прибыли предприятия зависит от многих факторов:

· от объёма деятельности предприятии;

· видов деятельности;

· внереализационных доходов  и так далее.

При нормальных экономических условиях прибыль предприятия в основном формируется за счет получения её от основной деятельности. Определяют сумму прибыли от основной деятельности как разность между выручкой от реализации и себестоимостью (издержками) производства.

Помимо основной деятельности на предприятии могут быть организованы другие производства с целью выполнения определенных работ (услуг). В этом случае сумма прибыли определяется аналогично, то есть как разность между выручкой и затратами.

Помимо перечисленных видов деятельности предприятие может осуществить и реализацию имущества (не используемые им основные фонды и оборотные фонды). Прибыль от этого вида деятельности определяется как разность между ценой реализации и затратами, связанными с реализацией имущества плюс остаточная стоимость, если это основные фонды.

Ряд предприятий получают прибыль от внереализационной деятельности, это, прежде всего прибыль от долгосрочных и краткосрочных вложений в деятельность других предприятий, т.е. дивиденды по инвестициям. К внереализационной прибыли относят: превышение полученных над уплаченными  штрафов, пени, неустоек. Сумма перечисленных выше видов прибыли образует общую или балансовую прибыль.

Структура общей суммы прибыли на предприятиях не одинакова. На большинстве  предприятий на современном этапе подавляющую часть составляет прибыль от основной деятельности.  Такое положение является нормальным, получение прочих видов прибыли свидетельствует об активной работе предприятия и финансового менеджера в частности.

5.3. Распределение и использование прибыли

Получение предприятием прибыли в значительной степени зависит от её эффективного (целесообразного) распределения. Формирование и распределение прибыли между собой тесно связаны. На современном этапе распределение прибыли осуществляется в следующем порядке:

Распределению подлежит общая (балансовая) прибыль.

Из общей суммы прибыли, прежде всего, производятся платежи в бюджет в виде:

а) налога на прибыль,

б) другие обязательные платежи.

Эта часть прибыли, т.е. платежи в бюджет, распределяются в законодательном порядке, т.е. законом определены ставки, сроки и порядок внесения платежей (налогов) в бюджет.

Общая сумма прибыли  минус  платежи в бюджет -  чистая прибыль. Она остаётся в распоряжении предприятия  и расходуется по его усмотрению.

На распределение чистой прибыли государство непосредственного влияния не оказывает, т.е.  законодательно не установлены размеры отчислений от чистой прибыли на те или другие цели, однако государство влияет на распределение прибыли опосредственно. Например, предприятиям, направляющим свою чистую прибыль на капитальные вложения, на цели благотворительности и другое предоставляется льгота при  налогообложении.

Распределение чистой прибыли предприятия осуществляют,  как правило, на следующие цели:

· создание резервного фонда,

· формирование фонда накопления,

· формирование фонда потребления.

Размеры резервного фонда регулируется государством, т.е. устанавливаются верхние пределы. Что касается распределения прибыли между фондами накопления и потребления, то здесь  предприятия, как правило, руководствуются стратегией  своего развития. Предпочтение отчислению в фонды накопления  отдают те предприятия, у которых намечен рост объёмов производства. Значительную часть чистой прибыли перечисляют предприятия в фонд потребления в случае необходимости повысить материальное благосостояние работников.

Использование  чистой прибыли планируется на предприятиях путем составления смет. Некоторые предприятия составляют одну смету, в которой расписывают использование суммы по всем трем фондам (резервный, фонд накопления, фонд потребления). Другие предприятия составляют смету по каждому фонду. Средства, начисленные в фонд накопления могут быть использованы на:

· приобретение основных фондов;

· закупку и установку оборудования;

· внедрение новых технологических процессов;

· разработку научных исследований;

· другие работы, способствующие повышению эффективности использования производственных фондов.

Фонд потребления может быть использован на:

· строительство объектов социально-бытового назначения;

· эксплуатацию этих объектов;

· оздоровление;

· физическую подготовку;

· культурные мероприятия и другое;

· выплату премий;

· выплату единовременных пособий;

· выплату пособий в связи со смертью, родами, другие случаи.

Порядок распределения чистой прибыли между фондами может осуществляться  двояко:

1) сначала распределяется сумма чистой прибыли в заданном соотношении (в соотношении определенном Уставом) между фондами, а затем сумма каждого фонда расписывается по перечисленным направлениям;

2) распределение между фондами осуществляется путем составлениям смет, т.е. выписываются первоочередные затраты по направлениям, а затем формируются суммы фондов.

5.4. Управление формированием прибыли. Планирование прибыли. Уровень рентабельности
Для достижения максимальной прибыли предприятию необходимо управлять процессом формирования и распределения прибыли. Для  эффективного управления формированием прибыли, прежде всего, производят анализ полученной прибыли в предшествующем периоде. С этой целью используют метод сравнения, вертикальный анализ, индексный, факторный и другие методы. Последовательность выполнения анализа следующая:

1. определяют уровень выполнения плана прибыли в целом и по составляющим;

2. рассчитывают темпы роста (снижения) чистой и балансовой прибыли;

3. производят вертикальный анализ общей суммы прибыли;

4. определяют факторы, повлиявшие на сумму прибыли и степень влияния каждого фактора;

5. разрабатывают предложения по повышению рентабельности и увеличению суммы общей прибыли.

Анализируя и сравнивая два периода, определяют степень выполнения показателей. Темпы роста  (снижения) прибыли общей и чистой за ряд лет рассчитывают для выявления тенденции соотношения показателей общей и чистой прибыли. Если темп роста общей прибыли выше, чем темп роста чистой  - это означает, что увеличилось налогообложение, у предприятия нет больших возможностей для увеличения производства. Если чистая прибыль растет более быстрыми темпами -  снижается бремя налогообложения.

Вертикальный анализ прибыли производят для выявления того звена в общей сумме прибыли, которому необходимо уделить особое влияние, как имеющему наибольшие возможности для увеличения прибыли предприятия.

Факторный метод анализа применяют для выявления причин, повлиявших на формирование прибыли. Эти причины (факторы) следует делить на 2 группы:

а) внутренние,

б) внешние.

Особое внимание  следует уделять внутренним факторам, т.е. таким, на которые предприятие может воздействовать.

Принятие решений по результатам анализа зависит от отраслевых особенностей и финансового состояния, в котором находится предприятие.

Выполнив анализ прибыли, делают вывод о том, что на величину прибыли оказывают влияние факторы внутренние и внешние, т.е. вся совокупность факторов, формирующих величину выручки от реализации и себестоимость. В жилищно-коммунальном хозяйстве сумма выручки зависит от объема реализации и цены. Принимая решение об увеличении прибыли на следующий год, исходят из того, что наиболее подвластным фактором для предприятия является рост производственной программы в натуральном измерении. Вместе  с тем следует помнить, что все факторы, влияющие на формирование прибыли взаимосвязаны между собой и взаимозависимы. Рост прибыли за счет роста   производственной программы возможен в том случае, если предприятие располагает свободными производственными  мощностями, сведениями о потребности в его продукции (услугах), т.е. о ёмкости рынка, или же средствами для строительства новых производственных мощностей. Принимая решение о росте прибыли за счет увеличения объёма производства, необходимо очень тщательно производить расчеты эффективности такого решения, а именно просчитывать следует не только эффективность капитальных вложений, но и все сопряженные изменения, вызванные вводом в эксплуатацию дополнительных  производственных фондов.

Такими изменениями могут быть:

· изменения текущих затрат в абсолютном выражении;

· изменения структуры затрат;

· изменения структуры  потребления.

Каждое из перечисленных направлений изменения требует тщательных расчетов и знания взаимоувязки отдельных показателей. Например, значительное число предприятий, использующих дифференцированные тарифы по признаку категории потребителей, при изменении структуры потребителей обязательно будет иметь изменившийся средний тариф, а, следовательно, и сумму выручки.

Изменения тарифа в сторону повышения на современном этапе не позволяют потребителям иметь стимул к своевременной оплате услуг, учитывая что не улучшается качество предоставленной продукции (услуг), доходы населения растут медленными темпами, опять получается перекладывание роста тарифов на бюджеты разных уровней.

При существующей схеме финансового механизма, предприятия жилищно-коммунального хозяйства также не могут быть удовлетворены существующим положением. Даже рост тарифов в 1,4-1,6 раза не позволяет им обеспечить достаточную доходную базу не только для развития, но и для текущей эксплуатации. Одной из причин такого положения является постоянная нехватка денежных средств (оборотных активов) ввиду неплатежей потребителей. Снижение себестоимости явилось бы основным звеном роста прибыли предприятия, при условии заинтересованности предприятий в сокращении издержек производства. Однако на современном этапе ценовая политика не стимулирует предприятия к снижению затрат. Это обусловлено тем, что регулирование цен производится через установление уровня рентабельности. Отсюда, чем выше  сумма затрат, при установленной норме рентабельности, тем больше сумма прибыли. Следовательно, необходимо менять подходы к ценообразованию в ЖКХ.

В жилищно-коммунальном хозяйстве для расчета выручки используют такой показатель как средний тариф. Его величина зависит от уровня тарифов на конкретные виды продукции (услуг) и от структуры производственной программы (выпуска).

Рассматривая прибыль конкретного предприятия необходимо учитывать это положение и кроме того помнить, что нормы рентабельности на отдельные виды продукции (услуг) разные.

Формируя прибыль от основной деятельности на конкретном предприятии, следует учитывать:

· создавшееся положение (базовый уровень);

· действующее законодательство (нормативные акты);

· особенности отрасли и возможности повышения эффективности использования производственных мощностей.

Результаты анализа используют для принятия управленческих решений и планирования прибыли на следующий период.

Рентабельность – прибыльность. Уровень рентабельности – доля прибыли на 1 грн.: затрат, дохода, производственных фондов, капитальных вложений. Уровень рентабельности – показатель относительный, выражается в % и в зависимости от поставленной цели рассчитывается как отношение суммы прибыли к затратам, доходу, производственным фондам и Квл.  Тот факт, что уровень рентабельности  -  показатель относительный, позволяет использовать для сравнения уровень рентабельности в различных отраслях, на предприятиях с разным объёмом производства. Для определения уровня рентабельности  используют множество формул, учитывая цели, стоящие перед анализирующим. Рассчитывают рентабельность:

а) продукции;

б) производственных фондов;

в) капитальных вложений.

Рентабельность продукции : 

а)                                              
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где RП – рентабельность продукции, %;

П – прибыль от реализации, тыс. грн.;

С – себестоимость, тыс. грн.
Уровень рентабельности здесь выражает долю прибыли на 1грн. затрат на производство и реализацию продукции.

б)                                             
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где Д – сумма дохода, тыс. грн.
Рассчитанный уровень рентабельности отражает долю прибыли от реализации на 1грн. дохода (выручки от реализации).

в)                                             
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где ПО – общая (балансовая) прибыль  тыс. грн.
Рассчитанный уровень рентабельности отражает  долю общей (балансовой) прибыли на 1 грн. дохода.

г)                                              
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где ПЧ – чистая прибыль, тыс. грн.
Рассчитанный уровень рентабельности выражает долю чистой прибыли на 1грн. дохода (выручки от реализации).

Рентабельность производственных фондов:

а)                                              
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где Фо  - среднегодовая стоимость основных фондов, тыс.грн.,

ОС – средний остаток оборотных средств, тыс.грн.

Рассчитанная рентабельность производственных фондов выражает долю общей (балансовой) прибыли на 1грн. используемых в производстве производственных фондов.

б)                                              
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Здесь рентабельность производственных фондов выражает долю чистой прибыли на 1грн. производственных фондов.

Рентабельность капитальных вложений

а)                                              
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где И – стоимость имущества, тыс. грн.
В этом случае рентабельность капитальных вложений выражает долю общей прибыли на 1грн. капитальных вложений.

б)                                              
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Рассчитанная рентабельность капитальных вложений выражает долю чистой прибыли на 1 грн. капитальных вложений.

в)                                             
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где Д – доход (сумма выручки), тыс. грн.
Здесь рентабельность капитальных вложений выражает долю дохода на 1грн. вложений.

Уровень рентабельности как относительный показатель прибыльности используют для характеристики эффективности производства и всей деятельности, а также для планирования прибыли на последующий период.

Планирование прибыли

В практике финансового планирования используют различные методы: метод прямого счета, метод коэффициентов, аналитический метод, метод расчетно-параметрических моделей и др.

Для расчета прогноза плана прибыли (П) на короткие промежутки времени чаще всего используют метод прямого счета, т.е. :

∑ П  =  Выручка     -    Затраты

                                         от реализации     (эксплуатационные расходы)

Сущность метода  коэффициентов заключается в том, что для расчета суммы прибыли сначала корректируют сумму реализации и себестоимости базисного периода, а затем определяют прибыль. В некоторых случаях (например в подрядных организациях), когда затраты на планируемый год определить сложно, для расчета прибыли используют уровень рентабельности прошлого года, рассчитанный к доходам.

Аналитический метод заключается в том, что при планировании прибыли на расчетный период вначале анализируют состав прибыли базисного периода, исключают из общей суммы прибыли случайные поступления, корректируют на коэффициенты по соответствующим факторам, которые будут действовать в расчетном периоде и тем самым определяют сумму прибыли на планируемый год.

Расчетно-параметрические модели используют в случае, когда на сумму прибыли оказывают влияние в отчетном периоде множество факторов и влияние каждого заранее определить сложно, так как они взаимодействуют между собой.

Расчет плана прибыли следует производить по каждому структурному подразделению предприятия и по предприятию в целом. Расчетным периодом этого показателя в зависимости от отраслевых особенностей, состояния экономики (инфляционных процессов) и других факторов может быть квартал, год. На некоторых предприятиях прибыль планируют ежемесячно.

Вопросы  для обсуждения

1.
В чем заключается экономическая сущность прибыли?

2.
Охарактеризуйте прибыль от операционной деятельности.

3.
Дайте характеристику прибыли от реализации продукции (услуг).

4.
Назовите и охарактеризуйте показатели рентабельности продукции (услуг).

5.
Объясните порядок использования прибыли.

6.
В чем заключается экономическая сущность рентабельности?

7.
Назовите и охарактеризуйте показатели рентабельности.

8.
Дайте определение чистой прибыли и охарактеризуйте порядок её распределения.

 раздел 6

 Себестоимость как фактор   формирования прибыли

 6.1. Управление себестоимостью.

 6.2. Планирование себестоимости.

6.1. Управление себестоимостью

Себестоимость имеет важное значение для любого предприятия, поскольку именно от её уровня зависит сумма прибыли. Себестоимость, т.е. эксплуатационные затраты на производство и реализацию составляют основу цены, занимая в ней 90 и более %, поэтому снижение себестоимости даже на 1% существенно отражается на финансовых результатах.

Вопросы снижения себестоимости являются важнейшими в хозяйственной деятельности любого предприятия, поэтому управление себестоимостью – одна из важнейших проблем.

Одним из методов управления себестоимостью является правильное отнесение затрат, т.е. использование классификации расходов. 

Под классификацией затрат понимают группировку расходов по тем или иным признакам. 

Каждое предприятие имеет множество различных затрат, связанных с производством, финансами, инвестициями и другими видами деятельности. Все множество затрат предприятия объединяют в следующие четыре группы:

1. затраты связанные с воспроизводством производственных  фондов;

2. на социально-культурные нужды;

3. операционные;

4. на производство и реализацию  продукции.

Каждая из перечисленных групп определяет тот или иной вид деятельности и имеет те или иные источники покрытия (финансирования). Так, затраты первой группы включают расходы на воспроизводство основных и оборотных фондов – это капитальные вложения и прирост норматива собственных оборотных средств. В пределах простого воспроизводства основных фондов и оборотных фондов финансируется из выручки, а их расширенное воспроизводство – имеет специальные источники финансирования.

Так, воспроизводство основных фондов (капитальные вложения) производится за счет собственных источников: амортотчисления на полное восстановление, мобилизация внутренних ресурсов, снижение себестоимости, работ, выполненных хозяйственным способом, части чистой прибыли, например, на развитие производства; заемных средств – долгосрочный кредит банка; ассигнования из бюджета. Увеличение оборотных средств по сравнению с предшествующим периодом – прирост норматива собственных оборотных средств финансируется (покрывается) за счет собственных и приравниваемых к ним средств (часть чистой прибыли, прирост устойчивых пассивов и другие); краткосрочных кредитов банка; ассигнований  из бюджета.

Вторая группа  затрат включает расходы, не связанные с основной деятельностью предприятия: воспроизводство основных фондов непроизводственного назначения, содержание детских учреждений, коммунально-бытовых организаций, мероприятия по оздоровлению, дошкольному воспитанию и другие. Эти затраты также не включают в себестоимость продукции. Они финансируются за счет специальных источников (за счет прибыли предприятия, остатков  фондов экономического стимулирования на начало года, специальных целевых фондов профсоюзных организаций, ассигнований из бюджета, прочих источников).

Третья группа – затраты,  как правило, единовременные связанные с научно-исследовательскими разработками, подготовкой кадров, повышением их квалификации, приобретением лицензии, ноу-хау и т.п. Отдача от этих затрат, как правило наступает через определенный длительный период времени. Эти расходы также не включаются в себестоимость, а финансируются за счет прибыли предприятия, заказчиков по разработке научно-исследовательских работ, ассигнований из бюджета, внебюджетных средств, прочих источников.

Наибольшее разнообразие расходов и  наибольшие суммы  представляют затраты четвертой группы на производство и реализацию продукции. В эту группу включаются расходы, связанные с производством, реализацией и управлением этими процессами. А именно в себестоимость включаются:  расходы на материалы, топливо, электроэнергию, затраты, связанные с содержанием машин и механизмов, расходы на оплату труда работников различных категорий, расходы на отчисления в органы социального страхования, пенсионный фонд, по безработице, инновационный фонд, на уплату банковских процентов по ссудам,  в установленном Кабмином размере, накладные расходы и другие. Состав затрат, относимых на себестоимость, утверждается Инструкцией Кабмина.  В перечне относимых на себестоимость затрат заинтересованы не только предприятия, но и государство в лице Кабинета Министров Украины. Это обусловлено тем, что от включения в себестоимость тех или иных затрат зависит сумма себестоимости, а от неё − сумма прибыли. Вот поэтому перечень затрат всегда регламентируется  Инструкцией, утвержденной Правительством. Исполнение Инструкции обязательно  для всех предприятий.

Определяя уровень себестоимости, т.е. издержки производства, необходимо знать не только  состав затрат, относимых на себестоимость, но и экономическую сущность (поведение) каждого вида затрат.  Для управления (влияния) на величину затрат используют классификацию издержек производства по тем или иным признакам. Затраты четвертой  группы объединяют в 5 групп, то есть классифицируют по пяти признакам:

а) по экономическому содержанию:
· элементы затрат;

· статьи затрат.

Под элементом затрат понимают однородные расходы предприятия, независимо от места их свершения.

В современной практике для учета, анализа и планирования используют 5 элементов затрат: материальные расходы, оплата труда, начисления на зарплату, амортизация, прочие. Группировку по элементам используют для анализа с целью расчета таких показателей как материало-, трудо-, фондоёмкость и т.п.; для расчета  финансовых показателей: норматив собственных оборотных средств, прирост устойчивых пассивов, определение источников финансирования капитальных вложений, а также для составления сметы затрат на производство, которую разрабатывают для определения общей суммы текущих расходов по предприятию.

Экономическая статья расходов включает, как правило, несколько элементов, это неоднородные расходы, объединяются в статью затрат по признаку места их свершения. Группировку затрат по статьям используют для разработки калькуляций, а также для анализа. Особенно эффективным является анализ себестоимости по статьям затрат при применении метода факторного анализа.

б) по признаку отнесения затрат на тот или иной вид продукции:

· прямые;

· косвенные.

Прямыми  – называют те затраты, которые непосредственно можно отнести на себестоимость того или иного вида продукции: сырьё, материалы, зарплата сдельщиков, начисления на неё, др.

Косвенными – называют те затраты, которые прямо нельзя отнести на тот или иной вид продукции, они включаются в себестоимость пропорционально : зарплате производственных рабочих, общей сумме прямых расходов или пропорционально какому-либо специальному измерителю (в зелёном хозяйстве – затраты на виды продукции по теплу относят пропорционально метро-градусо-дням использованной  площади). Косвенными расходами являются: цеховые, общеэксплуатационные, некоторые другие.

в) по отношению к объёму производства:

· переменные;

· постоянные.

Переменными – называют такие затраты, величина которых изменяется с изменением объёма производства (основные материалы, силовая электроэнергия, зарплата сдельщиков).

К постоянным – относят те затраты, которые не меняются или почти не меняются в зависимости от изменения объёма производства (амортизационные отчисления, зарплата повременная, цеховые, общеэксплуатационные и другие расходы).

Следует отметить, что переменные затраты, как правило, являются нормативами на  единицу продукции, следовательно, их величина на единицу продукции не меняется. Затраты постоянные  в расчете на единицу изменяются обратно пропорционально, то есть с увеличением объёма производства постоянные затраты на единицу продукции снижаются, а с уменьшением объёма производства соответственно увеличиваются.

г) по отношению к процессу производства:
· основные;

· накладные.

К основным относят те расходы, которые связаны с производственным процессом, например, сырьё, основные и вспомогательные материалы, зарплата производственных рабочих и др. 

Накладными  называют расходы, связанные с управлением производством, например, зарплата управляющего персонала, цеховые расходы  и др.

д) по способу воздействия на уровень затрат

· зависящие от деятельности предприятия;

· не зависящие.

К зависящим от деятельности предприятия относят такие, на величину которых предприятие может оказывать воздействие, например, изменение расхода материалов в результате изменения удельных норм  в натуральном измерении, изменение расхода электроэнергии за счет изменения удельных норм расхода и т.д.

Не зависящие от деятельности предприятия  – изменение цен, банковских процентов и др. макроэкономических показателей.

Зная экономический смысл каждой из перечисленных группировок, финансовый менеджер может оказывать влияние на уровень себестоимости. Себестоимость единицы продукции (услуг) может быть снижена в результате увеличения объёма производства продукции. Однако, принимая то или иное решение надо производить тщательные расчеты получаемого эффекта от предлагаемых мероприятий, в частности, для принятия решения об изменении объёма производства, помимо изучения спроса и предложения, производят расчет точки безубыточности, определяют зону роста прибыли с тем, чтобы правильно определить возможность изменения объема. Используя признаки других группировок, производят выбор наиболее рентабельного ассортимента, качества и других экономических показателей.

6.2. Планирование себестоимости

Вопрос планирования себестоимости, в основном, относится к производственному планированию. Однако, используется финансистами для расчета прибыли и некоторых других финансовых показателей: (расчет норматива собственных оборотных средств, прироста устойчивых пассивов и др.). Этот план составляют на год с поквартальной разбивкой, а в случае с высокими темпами инфляции на более короткие промежутки времени (квартал, месяц). В зависимости от поставленной цели (для определения, какого именно финансового показателя рассчитывается себестоимость) финансисты используют метод прямого счета или метод коэффициентов. Так, для расчета прибыли, как правило, себестоимость планируют методом коэффициентов, а для расчета норматива собственных оборотных средств и  устойчивых пассивов себестоимость планируют методом прямого  счета.

В случае использования метода прямого счета на предприятиях разрабатывают два плановых документа:

· смету затрат на производство,

· калькуляцию.

Смета затрат на производство составляется по основным элементам затрат и имеет следующий вид:

Таблица 1 - Смета затрат на производство составляется по основным элементам затрат, тыс. грн.
	
	Наименование элементов затрат
	План на год

	
	
	Всего
	В том числе на I квартал

	1
	2
	3
	4

	1
	Материальные затраты (за вычетом стоимости возвратных отходов)
	27500
	6800

	
	в т. ч.

- сырьё и материалы

- природное сырьё

- топливо

- энергия
	26000

160

146

440
	5800

50

40

110

	2
	Затраты на оплату труда
	11361
	2948

	3
	Отчисления на социальные нужды
	5794
	1503

	4
	Амортизация основных фондов
	3500
	900


Продолжение табл. 1

	1
	2
	3
	4

	5
	Другие затраты
	1400
	350

	
	Итого затрат на производство

Непроизводственные расходы
	49555

15
	12501

5

	
	ИТОГО по полной себестоимости
	49570
	12506


Калькуляции составляют для определения себестоимости единицы продукции данного вида. Для разработки калькуляций используют статьи, а не элементы затрат. При этом перечень статей для отдельных отраслей жилищно-коммунального хозяйства не одинаков, он разработан и утвержден отраслевым комитетом (министерством). В калькуляциях отражаются особенности отрасли и выражаются соответствующими статьями. Для предприятий коммунального хозяйства характерно то, что многие из них производят однородную продукцию (услуги). В этом случае  нет надобности разрабатывать два плановых документа (смету и калькуляцию). Предприятия ЖКХ, как правило, разрабатывают калькуляцию, в которой помимо статей затрат, определяющих себестоимость единицы и суммы эксплуатационных расходов, в виде справки приводятся затраты по элементам. Такой подход к планированию себестоимости полностью обеспечивает потребность в необходимых данных, как для производственного, так и финансового планирования.

Сущность метода коэффициентов (аналитический) заключается в том, что уровень себестоимости на расчетный год определяют, исходя из базисного года и коэффициентов, корректирующих его на влияние факторов в расчетном году.

Вопросы  для обсуждения

1. В чем заключается экономическое содержание затрат?

2. Назовите признаки классификации затрат, которые относятся на себестоимость.

3. Изложите общую методику планирования себестоимости реализованной продукции.

4. Назовите особенности планирования себестоимости реализованной продукции.

раздел 7

Оборотные средства и их организация на предприятии

7.1. Сущность и основы организации оборотных средств. Особенности состава и структуры оборотных средств коммунальных предприятий.

7.2 Определение потребности в оборотных средствах.

7.3. Источники формирования оборотных средств. 

7.4. Показатели состояния и использования оборотных средств.
7.1. Сущность и основы организации оборотных средств. Особенности состава и структуры оборотных средств коммунальных предприятий

Оборотные средства – часть производственных фондов предприятия, используемых им в процессе производства. Оборотные средства или оборотный капитал наиболее активная часть производственных фондов. Это, как правило, предметы труда, которые участвуют в производственном процессе один раз, полностью в нем потребляются и переносят свою стоимость  на готовую продукцию сразу за один производственный цикл. Для организации непрерывного процесса производства необходимо возобновление оборотных средств в натуральной и  стоимостной формах. Оборотные средства предприятия включают производственные запасы или оборотные фонды и средства обращения (денежные средства в кассе, на расчетном счете, дебиторская задолженность, расходы будущих периодов и другое). Оборотные средства отдельных предприятий различаются по составу и структуре и оборачиваемости. 

Под составом оборотных средств понимают перечень статей и элементов оборотных средств. 

Под структурой понимают соотношение удельных весов отдельных статей и элементов в общей сумме оборотных средств. Структура оборотных средств определяется отраслевыми особенностями, уровнем организации производства, состоянием расчетной дисциплины и другими производственными и экономическими факторами.

В целом для  оборотных средств предприятий жилищно-коммунального хозяйства характерно следующее:

а) по составу –  оборотные  средства ЖКХ включают практически все статьи и элементы оборотных средств народного хозяйства.

б) по структуре – для большинства предприятий ЖКХ характерен незначительный удельный вес (или их полное отсутствие) основных материалов, незавершенного производства и готовой продукции.  Вместе с тем высок удельный вес вспомогательных материалов, малоценных и  быстроизнашивающихся предметов, средств в расчетах и др. Такое положение обусловлено тем, что многие предприятия ЖКХ не производят продукцию, а оказывают услуги.

Представляет собой интерес соотношение на предприятиях оборотных  фондов и фондов обращения. В условиях стабильно работающей экономики оборотные фонды (их стоимость) занимает, как правило, 65-70% общей стоимости оборотных средств. В современных условиях на предприятиях городского хозяйства и в национальном хозяйстве Украины в целом  до 75% оборотных средств составляют средства обращения. В ЖКХ это прежде всего, средства в расчетах. Такое положение создалось под влиянием многих факторов и прежде всего в результате плохой платежной дисциплины. Учитывая это, финансовые менеджеры должны уделять особое внимание вопросам формирования и сокращения продолжительности времени  оборота оборотных средств в расчетах.

Конкретные действия: правильная организация расчетов с потребителями, выбор оптимальной формы безналичных расчетов за отпущенную продукцию, постоянная работа с дебиторами.

в) по оборачиваемости – особенностью для ЖКХ является то, что длительность оборота на ряде предприятий короткая в виду отсутствия в кругообороте оборотных средств стадии «готовая продукция». Для других предприятий длительность оборота очень высокая (зелёное хозяйство) в виду длительного производственного цикла (естественный рост растений). Зная эти особенности отраслей необходимо их учитывать при формировании источников финансирования прироста норматива собственных оборотных средств. Например, в зелёном хозяйстве следует использовать не только собственные, но и заемные средства – краткосрочные ссуды.

7.2. Определение потребности в оборотных средствах

Правильное определение потребности в оборотных средствах – залог успешной работы предприятия. Только при достаточном наличии оборотных средств предприятие может ритмично функционировать. 

Определение необходимой суммы оборотных средств на предстоящий период называют нормированием оборотных средств. Этот процесс включает:

1. разработка норм;

2. расчет суммы норматива на предстоящий период;

3. определение изменения (прироста или сокращения) норматива собственных оборотных средств по сравнению с базовым периодом.

Наиболее трудоёмким процессом является разработка норм. Нормы оборотных средств выражены в:

· днях  запаса (по сырью, материалам, твердому топливу);

· в гривнах (по малоценным  и быстроизнашивающимся предметам, оборудованию):

на 1 среднеучетного рабочего,

на 1 раздевательное место в бане,

на 1 кресло в парикмахерской,

на 1 станок.

· процентах к годовой потребности (по таре, цветочным  горшкам, баллонам).

Норма оборотных средств должна быть оптимальной. Её величина зависит от удаленности поставщиков, режима поставки, других факторов. Величина нормы оборотных средств включает следующие составляющие:

а) текущий запас,

б) транспортный запас,

в) страховой запас,

г) время, необходимое для погрузочно-разгрузочных работ, проведения анализа и т.п.

Расчет норматива  собственных оборотных средств производят методом прямого счёта, аналитическим или методом коэффициентов.

Нормативом называют минимальную сумму денежных средств, необходимую для приобретения сырья, материалов, твердого топлива, других производственных запасов с тем, чтобы предприятие могло нормально функционировать.

Наиболее точно определить сумму норматива собственных оборотных средств  можно методом  прямого счета. Это метод наиболее трудоёмкий, так как расчет производится по каждой статье нормируемых оборотных средств, а внутри статьи – по элементам. Сумма норматива по каждой статье рассчитывается по определенным методикам. Общий смысл этих методик можно описать формулой: 

(по материалам)

Н = Р х Д ,

где Н – сумма норматива собственных оборотных средств по статье материалы, грн.,

Р – однодневный расход  материалов, грн.,

Д – норма  оборотных средств , запас в днях.

Однодневный расход материалов определяют на основании сметы затрат на производство, путем деления годового объёма на 360. Если на предприятии большой ассортимент материалов, а в смете затрат на производство они указаны одной строкой, то для расчета норматива по элементам используют соответствующие коэффициенты (доли) – удельный вес данного элемента в общей стоимости затрат на материалы. Рассчитав по каждой статье норматив оборотных средств, определяют сумму норматива по предприятию в целом, складывая нормативы по статьям.

Аналитический метод обычно используют в комплексе с методом коэффициентов, применяют в промежуточных финансовых расчетах. Методика следующая:

1. анализируют нормативов собственных оборотных средств  за базовый период в целом и в разрезе статей путем сопоставления суммы нормативов с фактическими остатками (в среднем за год);

2. в результате сопоставления выявляют излишние и ненужные предприятию запасы в разрезе статей;

3. по каждой статье нормируемых  оборотных средств используют коэффициенты, отражающие факторы изменения на расчетный год.

4. Базовый норматив корректируют:

а) излишние и неиспользуемые оборотные средства вычитают,

б) учитывают изменения в связи с применением коэффициентов,

в) определяют сумму норматива на расчетный год.

Рассчитанный норматив на планируемый год (тем или иным методом) сравнивают с прошлым годом, определяя рост или снижение потребности в оборотных средствах. Рост потребности – прирост норматива собственных оборотных средств, снижение – сокращение норматива.

Увеличение потребности в оборотных средствах на предприятиях происходит под влиянием множества факторов и основным из них является увеличение производственной программы в связи с чем предприятию требуется большее количество материально-вещественных запасов для её выполнения и во-вторых, рост цен на приобретаемые  предприятием  ТМЦ.

Уменьшение потребности может  быть вызвано аналогичными факторами, но с обратным знаком, а также повышением эффективности использования оборотных средств. Рост потребности в оборотных средствах независимо от его причин требует дополнительного вовлечения в оборот материальных и финансовых ресурсов. Снижение (сокращение) норматива означает высвобождение из оборота материальных и финансовых ресурсов.

7.3. Источники формирования оборотных средств

Прирост норматива собственных оборотных средств требует изыскания дополнительных финансовых источников для приобретения необходимых предприятию сырья, материалов и т.д., обеспечивающих его производственную программу.  Такими источниками финансирования прироста могут быть:

1. собственные средства,

2. приравненные к собственным,

3. заемные (краткосрочные ссуды банка),

4. привлеченные со стороны.

Как известно, в момент образования предприятия его производственные фонды формируются за счет уставного фонда. В процессе эксплуатации финансовое обеспечение оборотных средств осуществляется на величину прироста норматива, т.е. при планировании прироста норматива собственных оборотных средств дополнительный источник финансирования необходим не на всю сумму норматива, а только на величину его увеличения. Предприятия для финансирования прироста норматива собственных оборотных средств используют различные источники и прежде всего, собственные средства и приравненные к собственным.

К собственным средствам в данном случае относят:

· прибыль предприятия,

· остатки фонда накопления  на начало года,

· прочие источники.

Приравненные к собственным средствам:

· устойчивые пассивы (постоянная задолженность предприятия по заработной плате, начислениям на неё, расходам будущего периода, устойчивая кредиторская задолженность по платежам в бюджет, другие виды устойчивой кредиторской задолженности).

Средствами устойчивых пассивов пользуются в силу действующего порядка расчетов. Эти средства предприятию не принадлежат, но фактически постоянно находятся в обороте предприятия, поэтому они и приравниваются к собственным. Например, постоянная задолженность по заработной плате возникает в силу того, что период, за который начисляют зарплату, не совпадает с датой выплаты. Если, например, выплата осуществлялась 7-го числа, а начислена она по состоянию на последнюю дату месяца, то в обороте предприятия постоянно находится  задолженность по заработной плате за 7 дней. Аналогично по начислениям на заработную плату.

Методика расчета суммы устойчивых пассивов по различным статьям не одинакова, но общий смысл их заключается в том,  что  у предприятия постоянно имеет место разрыв между датой начисления и датой выплаты. Чем длительнее время разрыва, тем большая сумма устойчивых пассивов находится  в обороте предприятия.

Как источник финансирования прироста норматива собственных оборотных средств устойчивые пассивы используются в размере их увеличения (роста) по сравнению с предшествующим годом.

В случае неодновременного или неодинакового изменения норматива собственных оборотных средств и норматива устойчивых пассивов финансовая служба должна принять решение об использовании устойчивых пассивов и обеспечении прироста норматива источниками финансирования.

Помимо собственных и приравненных средств источником финансирования прироста норматива могут служить заемные средства – краткосрочные ссуды банка. Потребность в заёмных средствах возникает у предприятия достаточно часто не только в силу нехватки собственных средств, но и в силу несовпадения сроков поступления и расходования денежных средств. Для получения ссуды под оборотные средства предприятие оформляет кредитную заявку, в которой указывает сумму необходимой ссуды, источники и сроки её погашения. Сумма краткосрочного кредита равна  разности между суммой плановой потребности в оборотных средствах и суммой собственных источников финансирования оборотных средств.

Источником погашения кредита, как правило, является: выручка от реализации. Срок кредитования – до одного года. Фактически срок значительно меньше одного года.

Некоторые предприятия для обеспечения оборотных средств вовлекают в свой оборот средства других коммерческих организаций. Пути такого вовлечения разнообразны, чаще всего это коммерческий кредит, сущность которого состоит в отсрочке платежа.

Как вид финансирования оборотных средств, предприятия ЖКХ используют также и вексельное обращение.

7.4. Показатели состояния и использования оборотных средств
Эффективное использование оборотных средств – одна из важных задач любого предприятия. Поэтому вопросу состояния и использования оборотных фондов уделяется большое внимание на каждом предприятии. Характеристика состояния оборотных средств осуществляется на основании данных анализа. Анализ состояния оборотных средств начинают с определения наличия собственных оборотных средств. В бухгалтерском балансе показатель наличия собственных оборотных средств отсутствует, его необходимо рассчитать. Методика расчета: [IП + устойчивые пассивы (в пределах норматива) – IА = наличие собственных оборотных средств ].
Иными словами, наличие собственных оборотных средств это та часть средств предприятия, которую оно может использовать для обеспечения  финансирования  оборотных средств.

Далее наличие собственных оборотных средств сравнивают с нормативом с целью выявления недостатка или излишка собственных оборотных средств. Если наличие собственных оборотных средств меньше суммы норматива, то предприятие имеет недостаток, а если больше норматива, то излишек собственных оборотных средств. И в том, и в другом случае имеют место негативные стороны использования оборотных средств, поэтому необходимо производить углубленный анализ. Если у предприятия недостаток  собственных оборотных средств, то один из вариантов – у него недостаточно средств для обеспечения материальными ресурсами производственный процесс.

Излишек собственных оборотных средств располагает к неэффективному их использованию. Эффективность использования оборотных средств определяется рядом показателей:

· коэффициент оборачиваемости;

· длительность одного оборота;

· коэффициент загрузки;

· выпуск  продукции на одну гривну оборотных средств;

· высвобождение оборотных средств из оборота в результате ускорения оборачиваемости;

·  рост (сокращение) прибыли в результате ускорения оборачиваемости;

· рост рентабельности.

Коэффициент оборачиваемости рассчитывается по формуле:
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где К – коэффициент оборачиваемости, раз,

Q – объём реализации продукции, тыс.грн.,

ОбС – средний остаток оборотных средств, тыс.грн.

Экономический смысл этого показателя – число полных кругооборотов оборотных средств за период. Расчет коэффициента производят на основании данных формы №1 и формы №2 бухгалтерской отчетности, при этом средний остаток оборотных средств (по данным ф-1)считают по формуле средне хронологической.

Длительность оборота – количество дней, за которые оборотные средства совершают полный кругооборот, рассчитывается по формуле:
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где Д – дни.
Расчет может производиться за год, квартал, месяц. Следует отметить, что длительность оборота рассчитывают как по всем оборотным средствам (сумме), так и по отдельным статьям оборотных средств. Необходимость таких расчетов обусловлена потребностью выяснить причины (факторы) замедления или ускорения оборачиваемости оборотных средств.

Показатель загрузки оборотных средств по своему экономическому содержанию выражает долю оборотных средств, необходимую для выпуска продукции в 1 грн.
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где Кз – коэффициент загрузки,

Ос – средний остаток оборотных средств, тыс. грн.

Его рассчитывают, как для анализа использования оборотных средств на данном предприятии (за ряд периодов), так и для сопоставления с другими предприятиями. Рост Кз – показатель отрицательный, ибо такая тенденция отражает увеличение удельных затрат материальных ресурсов или цен на них.

Выпуск продукции на 1 грн. оборотных средств рассчитывают по той же формуле, что  и  коэффициент оборачиваемости, однако результат получают – не отвлеченное число, а в гривнах реализованной
 продукции на 1 гривну оборотных средств. Этот показатель должен возрастать.

Скорость оборота оборотных средств зависит от многих факторов:

· отраслевых  особенностей предприятия,

· уровня организации производства,

· технологических  процессов,

· организации оборотных средств (закупки ТМЦ, качества их учета, складирования, форм расчета),

· другие.

Каждое предприятие стремится к ускорению оборачиваемости, т.е. к сокращению времени свершения кругооборота оборотными средствами. Это обусловлено тем, что имея более короткий период оборота предприятию понадобится для выполнения той же производственной программы меньше оборотных средств, т.е. часть средств высвобождается из оборота и может быть рационально использована на предприятии. Сокращение длительности оборота называется ускорением оборачиваемости, и рассчитывается на предприятиях по сравнению с планом или по сравнению с базовым периодом.

Сумму высвободившихся  из оборота  оборотных средств рассчитывают, используя различные методики. Однако чаще всего по формуле:
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где  РПотч – объём реализованной продукции за отчетный год, тыс.грн.,

Тб и Т0 – средняя продолжительность 1 оборота оборотных средств в

базовом  и  отчетном периоде,  дней.

Высвобождение  из оборота оборотных средств способствует увеличению прибыли за счет ускорения оборачиваемости. Величину этого прироста прибыли рассчитывают:
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где  (П – сумма прироста прибыли, тыс. грн.,

Прбаз – прибыль от реализации за базовый год, тыс. грн.,

Sбаз, Sотч -  средний остаток  нормируемых оборотных средств в базисном, отчетном периоде.

Ускорение оборачиваемости оборотных  средств сказывается и на уровне  рентабельности. Рост уровня рентабельности ((R).
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где Zсротч – среднегодовая стоимость основных производственных фондов  в отчетном году, тыс.грн.,

Пбалотч – балансовая (общая) прибыль в отчетном году, тыс.грн.,

Rотч – общая рентабельность производства в отчетном году,%,

(S – сумма высвобожденных из оборота оборотных средств, тыс.грн.
Анализу использования оборотных средств следует уделять особое внимание, поскольку оборотный капитал является наиболее подвижной частью капитала предприятия и ухудшение эффективности использования оборотных средств сразу же сказывается на формировании собственной прибыли. Вот почему по результатам анализа оборотных средств необходимо срочно принимать меры, направленные на покрытие недостатка собственных оборотных средств, повышение коэффициента оборачиваемости оборотных средств и выпуска продукции на 1 грн., снижение длительности оборота и коэффициента загрузки. Специальные мероприятия разрабатываются для ускорения оборачиваемости с целью высвобождения из оборота оборотных средств. Такими мероприятиями могут быть как инженерно-технические (совершенствование технологического процесса, сокращение длительности производства), так и финансовые (изменение форм расчета, выбор оптимальных поставщиков и др.).

Вопросы  для обсуждения

1.
Определите сущность оборотных средств предприятия.

2.
Охарактеризуйте роль оборотных средств в обеспечении финансово-хозяйственной деятельности предприятия. Назовите отраслевые особенности оборотных средств предприятий городского хозяйства относительно обеспечения финансово-хозяйственной деятельности ЖКХ.

3.
Дайте определение производственных и непроизводственных оборотных фондов. Приведите примеры в разных отраслях городского хозяйства.

4.
Определите сущность и необходимость нормирования оборотных средств.

5.
В чем заключается сущность методики расчета потребности в оборотных средствах прямым (нормативным) методом? 

6.
Расскажите о сущности и последовательности расчета норматива оборотных средств экономическим методом.

7.
Какие собственные источники используют предприятия жилищно-коммунального хозяйства при формировании оборотных средств?

8.
Почему у предприятий ЖКХ возникает потребность привлечения банковских кредитов?

9.
Какие способы привлечения средств других субъектов хозяйствования для формирования оборотных средств  используют предприятия ЖКХ?

10.
Раскройте сущность и порядок определения показателей, которые характеризуют состояние собственных оборотных средств.

11.
Охарактеризуйте показатели, которыми определяется эффективность использования оборотных  средств.

12.
 Влияет ли размещение оборотных средств на финансовое состояние предприятия?

раздел 8

Воспроизводство основных фондов и его финансовое обеспечение

8.1. Понятие воспроизводства основных фондов.

8.2. Показатели состояния и эффективности использования основных фондов.
8.3. Износ и амортизация основных фондов.

8.4. Сущность и состав капитальных вложений.
8.5. Источники и порядок финансирования капитальных вложений коммерческих предприятий.

8.6. Порядок финансирования капитальных вложений в городское благоустройство.

8.7. Финансирование ремонтов основных фондов.

8.8. Особенности финансирования капремонта объектов внешнего городского благоустройства, жилого фонда.

8.1.  Понятие воспроизводства основных фондов
От эффективности использования основных фондов в значительной степени зависит конкурентность предприятий, конечный финансовый результат их деятельности, т.е. прибыль, уровень рентабельности и др. Учитывая это, вопросам состояния, использования и воспроизводства основных фондов следует уделять особое внимание.

Основные фонды предприятия – это, как правило, орудия труда, используемые в процессе производства многократно и переносящие свою стоимость на готовую продукцию постепенно, по мере износа.

К основным фондам относят не только орудия труда, но и предметы длительного пользования со сроком службы свыше 1 года или имеющие стоимость приобретения выше суммы обозначенной Кабинетом Министров Украины.

К основным фондам не относят:

1. специальные инструменты, специальный инвентарь независимо от стоимости;

2. предметы, служащие менее 1 года;

3. предметы со стоимостью менее 1000 грн.;

4. спецодежду, спецобувь независимо от стоимости и срока службы;

5. форменную одежду независимо от стоимости и срока службы;

6. постельные принадлежности.

Основные фонды предприятия ЖКХ  делят на:

· производственные,

· непроизводственные.

К производственным относят те основные фонды, которые принимают участие в производственном процессе, и переносят свою стоимость на готовую продукцию и их воспроизводство осуществляется  в основном за счет амортизационного фонда.

Непроизводственные основные фонды непосредственного участия в производственном процессе не принимают. К ним относят: жилой фонд, объекты социально-культурного назначения и т.п. Они непосредственно на производство не оказывают влияния, однако их наличие способствует удовлетворению потребностей работников, а это в свою очередь – повышению производительности труда. Непроизводственные основные фонды свою стоимость на готовую продукцию не переносят, а воспроизводятся за счет прибыли предприятия, остающейся в его распоряжении после уплаты налогов.

Производственные основные фонды по своему назначению делятся на ряд видов (групп):

I. Здания и сооружения;

II. Передаточные устройства;
III. Машины и оборудование;

IV. Транспортные средства;

V. Прочие.

Перечень по видам основных фондов называют составом основных фондов, а процентное соотношение отдельных видов – структурой. Структура основных фондов предприятий не одинакова, складывается под воздействием многих факторов: отраслевых особенностей, уровня технического использования, расположения предприятия, местных условий  и др. Наибольшее влияние среди перечисленных факторов оказывают отраслевые особенности. Так, сравнивая структуры производственных фондов трамвайного депо и гостиницы, заметно яркое проявление отраслевых особенностей: в депо наибольший  удельный вес занимают транспортные средства, в гостинице – здания.

Структуру основных фондов рассчитывают и анализируют видовую – соотношение удельных весов основных фондов по видам; технологическую – соотношение активной и пассивной частей; по группам (нормам начисления амортизации).

К активной части относят такие основные фонды, использование которых влияет на изменение объёма производства, т.е. они принимают непосредственное участие в производственном процессе. К пассивной части относят основные фонды, которые непосредственного участия не принимают, однако обеспечивают осуществление производственного процесса.

Относительно видов основных фондов, то их включают в активные или пассивные части в зависимости от отраслевой принадлежности предприятия. Один  и тот же вид основных фондов для одних предприятий это активная часть, для других – пассивная.

Каждое предприятие должно стремиться к созданию оптимальной технологической структуры основных фондов. Оптимальной структурой является такая, у которой активная часть составляет максимально  возможный процент.

Кроме видовой и технологической структуры следует изучать структуру по принципу группировки для начисления амортизации. В настоящее время все основные фонды объединены в 4 группы с нормами амортотчислений на квартал:

I -  здание,  сооружение, передаточные устройства – 2%;

II -  транспортные средства, компьютерная техника, вычислительные  машины, офисное оборудование – 10%;

III -  6 %;

IV -  15 %.

Структура основных фондов по  признаку начисления амортизации для предприятия не безразлична, т.к. сказывается на себестоимости, ибо сумма амортотчислений есть произведение балансовой стоимости на норму амортотчислений. Чем больший удельный вес II и IV группы, тем больше сумма амортотчислений, выше затраты – меньше прибыль. Вот почему изучение структуры основных фондов очень важно для управления затратами и в конечном счете прибылью.

Предприятие может оказать влияние на сумму амортизации как через стоимость основных фондов, так и с помощью применения того или иного метода расчета амортизации (линейный равномерный, ускоренный, исчисление остатков и др.)

У предприятия есть возможность более быстрого накопления амортизации, используя метод ускоренной амортизации.

Однако, прибегая к этому методу:

1) следует четко руководствоваться инструкцией,

2)  делать правильный выбор видов основных фондов, по отношению к которым  применяется этот метод.
Естественно, что этот метод целесообразен только по отношению к активной части основных фондов с целью предупреждения морального износа.

8.2. Показатели состояния и эффективности использования основных фондов

Для принятия конкретных решений, способствующих повышению эффективности использования основных фондов, производят анализ их состояния и использования. Анализ заключается в расчете и сравнении экономических показателей. Различают 3 группы таких показателей:

а) показатели обеспечения предприятия основными фондами;

б) показатели состояния и движения  основных фондов;

в) показатели эффективности использования.

Первая группа  показателей включает:

· фондоёмкость;

· фондовооруженность;

· выпуск продукции на 1 грн. основных фондов.

Фондоёмкость – характеризует величину затрат на использование основных фондов  для  производства на предприятии. Рассчитывается как отношение среднегодовой стоимости основных фондов к  выручке от реализации.

Рост этого показателя во времени – является негативным и свидетельствует о неэффективном использовании основных фондов. Причиной может быть использование устаревшего оборудования, изношенного и мало производительного, снижение интенсивности его работы, удорожание стоимости основных фондов.  

Фондовооруженность рассчитывают по формуле:

Фондовооруженность =
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Выпуск продукции на 1 грн. ОФ рассчитывают по формуле:

Выпуск продукции на 1 грн. ОФ 
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Удельный вес реальной стоимости  основных  фондов в общей стоимости имущества рассчитывают как коэффициент (в долях) или в процентах путем деления остаточной стоимости основных фондов на стоимость  имущества.

Его рассчитывают на начало и конец года. Динамику анализируют за последние 3-5 лет, при этом исходят из того , что если доля реальных основных фондов на предприятии составляет 0,2-0,3, то у предприятия критическое состояние основных фондов, необходимо срочно принимать меры по обновлению основных фондов. 

Другую группу показателей, характеризующих основные фонды, составляют показатели состояния и движения основных фондов:

· коэффициент износа,

· коэффициент годности,

· коэффициент обновления,

· коэффициент выбытия,

· коэффициент прироста.

Коэффициент износа (kизн) рассчитывается в долях или в процентах. Он равен сумме износа, деленной на балансовую стоимость основных фондов. Расчет производится на начало и конец года. Экономический смысл - kизн отражает долю стоимости основных фондов, которая уже  перенесена на стоимость готовой продукции.

Коэффициент годности – рассчитывается на начало и конец года, в долях или в процентах. Он равен отношению остаточной стоимости основних фондов на первоначальную (балансовую) стоимость основних фондов.

kгодн =
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Его можно рассчитывать и путем вычитания  из единицы величину  kизн – коэффициент годности отражает уровень пригодности основных фондов к эксплуатации, а в стоимостном выражении – это стоимость основных фондов ещё не перенесенная на стоимость готовой продукции.

Повышение  kгодн – положительный фактор, потому каждое предприятие стремится к увеличению годности и снижению коэффициента износа. Пути достижения этой задачи на каждом предприятии индивидуальны. В целом повышение коэффициента годности, может быть, достигнуто в результате неуклонного обновления основных фондов. В свою очередь обновление основных фондов  достигается путем ввода в эксплуатацию новых основных фондов  и вывода из эксплуатации устаревших и непригодных.

Ввод новых основных фондов можно определить, рассчитав:

kобновл=
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Коэффициент выбытия рассчитывают по формуле:

kвыб =
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Положительным фактом является, когда  kобн > kвыб., т.е. когда у предприятия имеет место прирост новых основных фондов.

Выбытие  из эксплуатации основных фондов нельзя рассматривать однозначно как фактор отрицательный, т.к. вывод из эксплуатации основных фондов в пределах допустимых границ улучшает показатели эффективности использования, в частности показатель фондоотдачи.  Кроме того, реализуя ненужные предприятию основные фонды, оно  увеличивает свои доходы, т.к. на расчетный счет поступает выручка от реализации имущества. Вместе с тем нельзя реализовывать основные фонды в размерах, которые нарушают возможность выполнения производственного процесса.

Проанализировав состояние основных фондов, принимают решение о мероприятиях, направленных на повышение  
[image: image23.wmf]kгодн.. Целесообразнее эту задачу решать путем ввода в эксплуатацию новых высоко эффективных основных фондов. Эффективность основных фондов на действующем предприятии определяют путем расчета ряда показателей:

· фондоотдача;

· фондорентабельность;

· доля прибыли на 1 грн. основных фондов.

Фотд. – обобщенный показатель эффективности использования основных фондов.
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В некоторых подотраслях городского хозяйства кроме общего показателя Фотд рассчитывают частные показатели. Например, в городском электротранспорте – количество перевезенных пассажиров единицей подвижного состава за год; в водоканале – объем реализованной воды потребителям в расчете на единицу мощности (суточной). Частные показатели Фотд являются более точными, т.к. при их расчете устраняется влияние ценового фактора. Однако, частные показатели, как правило, не отражают эффективность  использования всех основных фондов, имеющихся на предприятии.

Фондорентабельность  - отражает долю прибыли на 1грн. основных фондов.
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Этот показатель отражает  качество  (результат) использования основных фондов, однако его расчет в стоимостном выражении также может быть искажен в результате влияния ценового фактора. Рост показателя Rфонд – положительный фактор, достичь этого можно как за счет увеличения прибыли, так и за счет сокращения стоимости  используемых основных фондов.

8.3.  Износ и амортизация основных фондов

Основные фонды в процессе эксплуатации изнашиваются, т.е. теряют свою стоимость и потребительную стоимость. Различают физический и моральный износ. Физический износ – разрушение основных фондов в экономическом смысле – потеря потребительной стоимости.

Моральный износ – потеря основными  фондами стоимости в результате научно-технического прогресса, роста производительности труда, когда для производства таких же основных фондов требуются меньшие затраты. Т.е. аналогичные основные фонды производятся с меньшими затратами, имеют меньшую стоимость. Или  же  выпускаются основные фонды более производительные, более мощные. Их производительность в единицу времени значительно возрастает. Ранее выпущенные основные фонды теряют свою стоимость, т.к. за ту же сумму можно приобрести более производительные. 

Для осуществления продолжения производственного процесса  изношенные основные фонды необходимо воспроизводить. Под воспроизводством основных фондов понимают их обновление. Обновление основных фондов предполагает устранения износа. Физический износ основных фондов – осуществляется в результате полного или частичного простого воспроизводства. Полное воспроизводство – замена изношенных  основных фондов в тех же размерах и такого же качества производится путем приобретения  или строительства аналогичных основных фондов. Частичное воспроизводство осуществляется в порядке капитального ремонта и представляет собой устранение поломок, замену отдельных конструктивов и т.д. 

Устранение морального износа, как правило, осуществляется в результате модернизации, технического перевооружения (оснащения), нового строительства в расширенных размерах.

Воспроизводство основных фондов, т.е. их постоянное возобновление, может быть простым и расширенным. Простое воспроизводство – обновление основных фондов в прежних размерах, такого же качества. Расширенное воспроизводство – обновление основных фондов на расширенной  основе или более высокого  качества. 

Можно сделать вывод, что физический износ основных фондов можно устранить в результате простого воспроизводства. Моральный  износ – в результате расширенного.

Для осуществления воспроизводства производятся амортотчисления. Под амортизацией понимают процесс постоянного перенесения стоимости основных фондов на стоимость готовой продукции. Необходимость амортотчислений обуславливается:

1. потребностью определения степени износа ОФ (сумма износа соответствует начисленной амортизации);

2. в результате амортотчислений образуется амортфонд, т.е. фонд денежных средств, специально предназначенных для воспроизводства ОФ;

3. благодаря процессу амортотчислений производится перенесение стоимости ОФ на стоимость готовой продукции, т.е. сумма начислений амортизации включается в затраты на производство и реализацию.

	( амортотчислений  =  балансовая стоимость ОФ * норма амортотчислений  




Величина начислений амортизации зависит от балансовой стоимости ОФ, их структуры по группам, норм амортотчислений,   а также метода  начисления амортизации.

В мировой практике в основном используют 4 метода начисления. В нашей стране – 2: равномерный линейный, ускоренной амортизации. Использование равномерного линейного способа начисления  в современных условиях не является положительным, учитывая состояние основных фондов (высокий коэффициент износа, низкая эффективность, громадные суммы недоремонта). Положение о начислении амортизации предусматривает применение предприятиями, по их усмотрению, метода ускоренной амортизации, т.е. предприятия по своему усмотрению по отношению к основным фондам III - IV группы могут применить метод ускоренной амортизации по схеме начисления в процентах, предусмотренной Положением. Это позволило некоторым предприятиям улучшить свою амортизационную политику и создать амортфонд за более короткий промежуток времени, чем весь срок службы. Однако, в целом по основным фондам Украины имеет место целый ряд проблем и по формированию амортизационного фонда, и по его использованию, что в конечном счете препятствует развитию инвестиций. Для улучшения инвестиционного климата и повышения эффективности использования основных фондов в Украине разработана концепция амортизационной политики, одобренная Президентом Украины в мае 2001 г., которая предусматривает:

1. предоставление предприятиям и организациям более широких прав по методам начисления;

2. выбор объектов, подлежащих ускоренной амортизации;

3. предоставление права предприятиям устанавливать сроки службы и ориентированные нормы амортизации по объектам.

На основе Положения, а также концепции об амортизационной политике предусматривается разработка и утверждение закона об амортизационной политике Украины.

Учитывая важность амортизационных отчислений необходимо правильно их запланировать на предстоящий год. В практике городского хозяйства используют несколько методов планирования амортизационных отчислений:

1. метод прямого счета (нормативный);

2. метод коэффициентов;

3. аналитический метод;

4. использование данных   бухгалтерского учета за последний квартал предшествующего года.

Наиболее точным , но и самым трудоёмким является метод прямого счета. Расчет производится в соответствии с методикой  Положения  №1075 – поквартально. Сумма за год определяется путем суммирования 4х кварталов. На современном этапе метод прямого счета используется наиболее часто, это обусловлено тем, что у многих предприятий  нет устойчивой базы данных для применения других методов, например, метода коэффициентов. 

Метод коэффициентов предполагает использование суммы амортизационных отчислений предшествующих лет и применение коэффициентов, отражающих изменение, например, объёма или стоимости основных фондов. Этот метод расчета используют в тех случаях, когда предприятие функционирует несколько лет, имеет устойчивую структуру основных фондов по группам и невысокие темпы роста стоимости основных фондов в целом. При удовлетворении этим требованиям расчет суммы амортизации можно произвести по следующей схеме (табл.2).

Таблица 2. -  Расчет амортотчислений

	№

п\п
	Показатели
	Сумма,

тыс. грн

	1
	2
	3

	1. 
	Стоимость основных фондов на 01.01. предпланового года

	

	2. 
	Стоимость амортизируемых основных фондов на 01.01. предпланового года

	

	3. 
	Ввод в действие ОФ в предплановом году

	

	4. 
	Стоимость основных фондов выбывших в предплановом году

	

	5. 
	Стоимость амортизируемых основных фондов на 01.01. планового года

	

	6. 
	Ввод в действие, сдача в эксплуатацию амортизируемых основных фондов в плановом году – всего
в т.ч: 1й  квартал

2й  квартал

3й  квартал

4й квартал

	


Продолжение табл. 2
	1
	2
	3

	7. 
	Среднегодовая стоимость основных фондов, вводимых в плановом году

	

	8. 
	Стоимость амортизируемых основных фондов, выбывших в плановом году – всего
в т.ч: 1й квартал

2й квартал 

3й квартал

4й квартал

	

	9. 
	Среднегодовая стоимость основных фондов, выбывших в плановом году

	

	10. 
	Общая стоимость амортизируемых основных фондов на конец  планового  года  (5+6-8)

	

	11. 
	Общая стоимость амортизируемых основных фондов в плановом году  (5+7-9)

	

	12. 
	Годовая норма амортизационных отчислений фактически сложившаяся в предшествующем году

	

	13. 
	Сумма амортизационных отчислений на плановый год – всего  (12*11/100)

	


Аналитический  метод расчета амортизационных отчислений заключается в том, что финансовый менеджер производит анализ суммы амортизации, предшествующего года в разрезе объектов и групп с целью выявления изменений (выбытия отдельных групп, объектов или значительного поступления). Проанализировав движение по составу, вносятся изменения (конкретных объектов), а затем определяется сумма на плановый год на основе начислений амортизации предшествующего года. 

Рассчитав сумму амортизации, намечают её использование в предстоящем году, учитывая при этом, что за счет амортизации покрываются затраты на :

1. все виды ремонтов основных фондов;

2. приобретение новых объектов основных фондов для осуществления деятельности предприятия;

3. осуществление дальнейшей передачи (продажи) другим предприятиям;

4. формирование резервного фонда предприятия;

5. финансирование капитальных вложений;

6. производственные затраты, связанные с улучшением основных фондов.

8.4. Сущность и состав капитальных вложений

Развитие производства и предпринимательства осуществляется в основном за счет инвестиций. Инвестиции в основные фонды называют  капитальными  вложениями (kвл). Следовательно   kвл – это затраты на строительство, приобретение, реконструкцию, модернизацию, переоснащение и другое, в результате чего предприятие получает основные фонды.

Капитальные  вложения могут быть направлены на простое и расширенное воспроизводство основных фондов. Для принятия решения о капитальных вложениях финансовый менеджер составляет бюджет капитальных вложений, т.е. производит расчет потребности в дополнительных затратах и источниках их финансирования. 

Бюджет  капитальных  вложений включает показатели:

1. первоначальная стоимость основных фондов на начало планового года;

2. остатки неиспользованных амортизационных фондов на начало года;

3. сумма начисления амортизации в плановом году;

4. выбытие из эксплуатации основных фондов (по причине замены или реализации);

5. стоимость основных фондов на конец планового года;

6. сумма амортизационного фонда на конец планового года.

Для принятия решения о капитальных вложениях (наименование объектов, сметная стоимость каждого, сроки строительства и ввода в эксплуатацию, стоимость основных фондов, производственной мощности, источников  финансирования и т.п.) финансовый менеджер должен учитывать структуру капитальных вложений. Различают: технологическую и воспроизводственную структуру капитальных вложений. Технологическая структура отражает соотношение направлений затрат капитальных вложений по видам: 

1. строительно-монтажные работы;

2. оборудование, инструменты и др.;

3. проектно-конструкторские работы;

4. затраты на содержание дирекции строек и т.п..

Воспроизводственная структура отражает соотношение затрат по направлениям, видам воспроизводства:

1. техническое переоснащение и реконструкция;

2. строительство новых предприятий;

3. расширение действующих предприятий;

4. затраты на отдельные объекты, действующих предприятий.

Технологическая структура капитальных вложений считается прогрессивной, если удельный вес оборудования, инструментов и инвентаря имеет тенденцию роста. Рассматривая технологическую структуру капитальных вложений в народном хозяйстве Украины за последние годы, можно отметить, что она не была прогрессивной. Так, по сравнению с 1990 годом удельный вес оборудования, инструментов, инвентаря сократился, а удельный вес строительно-монтажных работ вырос.

Воспроизводственная структура капитальных вложений считается прогрессивной в том случае, если растет удельный вес вложений в техническое переоснащение и реконструкцию действующих предприятий. В Украине за последние 15 лет  удельный вес технического перевооружения по годам изменяется не равномерно.

8.5. Источники и порядок финансирования капитальных вложений коммерческих предприятий

Планируя капитальные вложения важно определить состав и структуру источников их финансирования. Оптимальное соотношение между собственными и заемными источниками капитальных вложений имеет большое значение для каждого предприятия. Нарушение оптимального соотношения может привести к ухудшению финансового состояния предприятия. Поэтому финансовый менеджер, рассчитывая объем капитальных  вложений  должен:

1. тщательно проанализировать состав и суммы собственных источников финансирования;

2. определить суммы заемных и привлеченных источников финансирования капитальных вложений.

Согласно действующему законодательству источниками финансирования  капитальных вложений могут быть:

· средства учредителей в момент организации предприятия;

· собственные средства предприятия, полученные в процессе эксплуатации;

· средства, полученные в результате реализации дополнительных акций, ценных бумаг;

· ассигнования из бюджета;

· кредиты банка;

· средства иностранных инвесторов;

· прочие.

Эти источники можно представить следующей схемой (рис. 4):

 




	· денежные средства учредителей,
	· средства государственного и местных бюджетов
	· долгосрочные кредиты банков

	·  фонд накопления за счет прибыли,
	· средства государственных внебюджетных фондов
	· средства от эмиссии и реализации ценных бумаг

	·  резервный фонд,
	· средства благотворительных фондов
	· иностранные инвестиции

	·  амортфонд
	
	

	· средства от продажи собственного имущества
	
	

	· средства от сдачи собственного имущества в аренду или под залог
	
	

	· использование внутренних ресурсов в строительстве
	
	


Рис. 4. − Источники финансирования капвложений в ЖКХ

В первую очередь на приобретение основных фондов направляются средства учредителей предприятия. Фонды накопления, направленные на капитальные вложения зависят от величины чистой прибыли предприятия, а также стратегии его развития. Величина резервных фондов, как правило, невелика, а некоторые предприятия их не создают вовсе. Сумма амортизационного фонда зависит от стоимости основных фондов, их структуры, норм амортизационных отчислений и метода начисления амортизации. 

Под средствами от продажи собственного имущества понимают выручку от реализации  основных и оборотных средств. Эта выручка используется для приобретения новых основных фондов. Суммы этого источника являются непостоянными и небольшими.

Ряд источников финансирования  капитальных  вложений  появляются у предприятия при ведении строительства хозяйственным способом. Такими источниками финансирования являются:

а) мобилизация внутренних ресурсов;

б) плановые  накопления в строительстве;

в) экономия от снижения себестоимости работ, выполняемых 

  хозяйственным способом.

Эти источники, направленные на капитальные вложения, рассчитываются следующим образом: мобилизация  внутренних ресурсов может иметь место на предприятии, ведущем строительство хозяйственным способом в том случае, если уменьшается потребность в оборотных средствах к концу года по сравнению с началом или же увеличивается постоянная  кредиторская задолженность (устойчивые пассивы). Сумма мобилизации определяется  по формуле:

М = ( О - П ) – (К1 – К2),

где О –  ожидаемое наличие оборотных активов в капитальном строительстве на начало планируемого периода, тыс. грн.;

П – плановая потребность стройки в оборотных средствах на конец планируемого периода, тыс. грн.;

К1 – наличие кредиторской задолженности на начало планируемого периода, тыс. грн.;
К2 – переходящая кредиторская задолженность на конец планируемого периода, тыс. грн.;
М – мобилизация (иммобилизация), тыс. грн.

Если результат расчета по формуле будет положительным, следовательно -  мобилизация. Если же результат расчета будет отрицательным – иммобилизация внутренних ресурсов, т.е. необходимость дополнительного вовлечения в строительство оборотных средств. Причиной иммобилизации могут быть увеличение объёма строительства, повышение цен, снижение кредиторской задолженности. Пример расчета приведен в табл. 3.

Таблица 3. Расчет мобилизации внутренних ресурсов

	№
	Показатели, тыс.грн
	Варианты

	
	
	1
	2
	3

	1
	Ожидаемое наличие оборотных активов в капитальном строительстве на начало планируемого периода [О]
	90
	210
	150

	2
	Ожидаемая кредиторская задолженность на начало планируемого периода [К1]
	41
	87
	62

	3
	Плановая потребность в оборотных средствах стройки на конец планового периода [П]
	75
	196
	160

	4
	Переходящая КЗ на конец планового периода[К2]
	56
	76
	54


1 вариант( М = (90 - 75) – (41 - 56)=15+15=+30 тыс. грн.,

2 вариант( М = (210 - 196) - (87 - 76) = +3 тыс. грн.,

3 вариант( М = (150 - 160) – ( 62 - 54) = - 18 тыс. грн.

Плановые накопления закладываются в смете затрат на строительство. При осуществлении стройки хозяйственным способом на сумму плановых накоплений уменьшается потребность в источниках финансирования. Снижение себестоимости строительства хозяйственным способом может иметь место в том случае, если предусмотрены и внедрены специальные мероприятия по сокращению расходов (материалов, электроэнергии, тепла, других ресурсов). На величину снижения себестоимости уменьшается потребность в источниках финансирования.

Привлеченные и заемные средства следует использовать как источник финансирования капитальных вложений в тех случаях, когда собственных источников недостаточно, или когда эти источники дешевле, чем собственные. 

Рассчитав источники финансирования капитальных вложений определяют способ ведения работ. Существует 2 способа выполнения строительных работ:

а) подрядный;

б) хозяйственный.

Для осуществления работ подрядным способом заключается договор подряда между заказчиком и подрядчиком (строительной организацией, осуществляющей освоение капитальных вложений).

В договоре подряда отражается форма расчетов, сметная стоимость строительства, сроки начала и окончания строительства, ввод в эксплуатацию производственных мощностей и основных фондов. Используют следующие виды подрядных договоров:

1. генеральный (между заказчиком и генеральным (основным) подрядчиком на всю стоимость строительства);

2. субподрядный (между генеральной подрядной  компанией и специализированной подрядной организацией на сумму выполнения специальных работ  [санитарно-технические, отделочные]);
3. прямой (между заказчиком и подрядной организацией, непосредственно выполняющей строительные работы).
Согласно договору подряда каждая из сторон имеет права и обязанности. Заказчик должен предоставлять подрядчику проектно-сметную документацию, оплатить и доставить на объект выбранное подрядчиком оборудование, полностью и своевременно оплачивать выполненные работы. Подрядчик обязан отобрать в соответствии со сметной документацией оборудование, выполнять работы качественно и в срок, правильно оформлять документацию и предоставлять её в банк для оплаты. Расчеты между заказчиком и подрядчиком производятся в основном на основании формы № Ф-2 «Акт о выполняемых и сданных работах», она подписывается и заказчиком, и подрядчиком и скрепляется соответственными гербовыми печатями, т.е. за правильность заактированных работ несут ответственность  и заказчик и подрядчик. Для расчета между заказчиком и подрядчиком может быть использована одна из существующих форм:

1 за полностью законченные и сданные объекты;

2 за законченные и сданные этапы работ;

3 по проценту технической готовности;

4 по элементам затрат.

Каждая из этих форм имеет положительные и отрицательные стороны. Для осуществления строительства хозяйственным способом на предприятии заказчика создается специальное подразделение, отдел или управление капитального строительства. Функциями этого подразделения является организация и надзор над осуществлением строительных работ. Управление (отдел) капитального строительства заботится о проектно-сметной документации, приобретении оборудования, осуществлении строительных работ, а так же об оформлении сдачи в эксплуатацию объектов по окончании строительства. Расчеты за выполненные работы производятся путем списания-зачисления со счета заказчика (основное предприятие) на расчетный счет строительного подразделения. При этом используют одну из форм расчетов:

1. за полностью законченные и сданные объекты;

2. по элементам затрат. Расчеты по элементам затрат имеют тот недостаток, что в этом случае нельзя выделить сумму освоения капитальных вложений,  т. к. оплата производится в том числе и на покрытие затрат, связанных с содержанием службы капитального строительства.

8.6. Порядок финансирования капитальных вложений в городское благоустройство

Для финансирования нового строительства в городском благоустройстве используют  так называемые внелимитные капитальные вложения, сущность которых состоит  в том, что финансирование производится из множества источников, хотя основным является местный бюджет.

Внелимитные капитальные вложения были введены в практику хозяйствования  в 1956 г., когда в основном строительство осуществлялось за счет государственных  капитальных  вложений. Необходимость внелимитных капитальных вложений была обусловлена тем, что у многих предприятий имело место наличие  небольших сумм свободных денежных средств. Мелкие источники финансирования не пригодны для строительства объектов, в частности жилого фонда. Тогда и была введена внелимитная форма капитальных вложений. В отличии от государственных  капитальных вложений финансирование внелимитных объектов (городское благоустройство, жилой фонд) осуществляется  за счет аккумуляции средств мелких держателей. Построенные объекты во внелимитном порядке распределились между участниками финансирования пропорционально внесенным ими суммами.

В 1972 г. внелимитный порядок финансирования отменен во всех отраслях народного хозяйства, кроме внешне городского благоустройства. В нем и в настоящее время осуществляется строительство объектов дорожного хозяйства, путепроводы, городские свалки и другие объекты во внелимитном порядке.

8.7. Финансирование ремонтов основных фондов

Основные фонды в процессе эксплуатации изнашиваются. Для приведения их в технически исправное   состояние производятся ремонты. Различают 3 основных вида ремонтов:

1. текущий,

2. средний,

3. капитальный.

Под текущим ремонтом понимают -  проведение работ по устранению мелких поломок, профилактические работы, связанные с содержанием основных фондов. При проведении средних ремонтов производится замена небольшого количества деталей (запасных частей), другие работы, направленные на приведение основных фондов в рабочее состояние. Сумма затрат на средний ремонт в расчете на каждый объект больше, чем по текущему ремонту.

Капитальный ремонт предусматривает работы, связанные с разборкой машин и механизмов, заменой отдельных конструктивов, устранение неисправностей, последующей  сборкой, испытанием в работе объекта и т.п.

Объем и последовательность проведения ремонтов основных фондов городского хозяйства осуществляется согласно системе планово-предупредительных ремонтов (ППР). Такие системы разработаны для каждой отрасли ЖКХ. Финансирование всех видов ремонта основных фондов осуществляется за счет амортизационного фонда. На себестоимость относятся затраты, связанные с ремонтом основных фондов в размере не превышающем 5% балансовой стоимости основных фондов на начало года. В случае превышения такой суммы, затраты на выполненные ремонты прибавляются к стоимости основных фондов и на них производится начисление амортизации. Для ведения работ по ремонту основных фондов ежегодно составляется план выполнения ремонтов, который утверждается руководителем предприятия. В нем отражаются следующие показатели:

· перечень объектов, подлежащих ремонту;

· затраты на каждый ремонт;

· срок проведения ремонта;

· дата ввода в эксплуатацию после ремонта;

· способ выполнения ремонтных работ (подрядный, хозяйственный способ).

Полное и своевременное осуществление ремонтов основных фондов способствует сохранению их качества и осуществлению с помощью основных фондов ритмичной работы предприятия.

В некоторых отраслях городского хозяйства ремонты основных фондов имеют и несколько другие названия: в жилищном хозяйстве – ремонт жилого фонда:

1) текущий,

2) выборочный капитальный

3) комплексный  капитальный.

8.8. Особенности финансирования капремонта объектов внешнего городского благоустройства, жилого фонда
К объектам городского благоустройства относятся основные фонды :

· дорожного хозяйства: проезжая часть дорог, тротуары, бортовой камень, подземные переходы, путепроводы;

·  объекты зеленых насаждений: скверы, парки, уличные посадки; 

· объекты внешнего освещения городов: светильники, опоры, кабели;

· объекты простейшего водоснабжения;

· городские свалки;

· кладбища.

Отрасли внешнего городского благоустройства являются бездоходными. Услуги этими отраслями предоставляются городу в целом, а не каждому конкретному потребителю. Учитывая бездоходность, т.е. не получение доходов этими предприятиями за каждую оказанную услугу, имеется ряд особенностей воспроизводства основных фондов. В частности, в процессе эксплуатации объекты внешнего городского благоустройства изнашиваются и для функционирования необходимо осуществить их капитальный ремонт. В виду  специфики отрасли, амортизация на объекты внешнего городского благоустройства не начисляются и, следовательно, все затраты по строительству, ремонтам и содержанию объектов городского благоустройства должны финансироваться из местного бюджета.

На практике затраты на ремонты и содержание объектов внешнего городского благоустройства финансируются за счет  многих источников. Такое положение обусловлено тем, что:

· многие города имеют бюджетный дефицит, т.е. в их бюджетах нет достаточных средств для финансирования ремонтов и содержания объектов городского благоустройства;

· инженерные коммуникации многих коммунальных и других служб расположены под дорожными покрытиями. Ремонтируя свои коммуникации, эти специальные службы производят разрытия проезжей части и тротуаров. 

В соответствии с действующим законодательством эти разрытия должны быть ликвидированы за счет предприятий и организаций их допустивших.

Недостаток средств в бюджете обусловил то положение, что для ремонта объектов внешнего городского благоустройства используют кроме ассигнований из бюджета и средств предприятий и организаций следующие источники:

· коммунальный налог;

· средства курортного сбора;

· внебюджетные средства;

· средства долевого участия предприятий;

· прочие.

Капитальный ремонт объектов внешнего городского благоустройства, как правило, осуществляется специализированными коммунальными организациями подрядным способом. Работы по капитальному ремонту объектов внешнего городского благоустройства осуществляется в соответствии с титульными списками, утвержденными Горисполкомом. Заказчиком по капитальному ремонту, как правило, является эксплуатационная коммунальная организация, на балансе у которой числятся эти объекты. Титульные списки составляются по данным инвентаризации (обходов) объектов городского благоустройства в осенний и весенний период эксплуатационными организациями. 

Для осуществления расчетов за выполненные работы (капитальный ремонт) заказчику, открывается специальный счет по капитальному ремонту. На этот счет и зачисляются  все перечисленные выше источники финансирования. Для оплаты выполненных работ по капитальному ремонту используют в основном  две  формы  расчетов:

а) за полностью законченные и сданные объекты;

б) по элементам затрат.

Первая является более прогрессивной, осуществление расчета (списание-зачисление) производится банком на основании Ф-2 «Акт о выполненных и сданных работах».

Жилые дома, как и всякие основные фонды в процессе эксплуатации изнашиваются и нуждаются в проведении капитального ремонта. Осуществляется капитальный ремонт жилого фонда в централизованном порядке по району или городу в целом специальными подрядными организациями. Основанием для выполнения работ (кроме договора-подряда) является титульный список также утверждаемый Горисполкомом. Для составления титульных списков производят тщательный отбор домов, подлежащих ремонту. Это  обусловлено в основном тем, что основным источником финансирования ремонтов жилого фонда местных советов являются  ассигнования из бюджета. Для ведения работ по ремонту жилого фонда составляют проектно-сметную  документацию и аккумулируют средства на централизованном счете (капитальный ремонт жилого фонда). На этот счет зачисляют следующие источники финансирования:

1 ассигнования  из бюджета на капитальный ремонт жилого фонда;

2 часть арендной платы;

3 средства  - превышения  доходов над расходами ЖЭО;

4 специальные средства ведомств, в ведении которых  находится  жилой фонд;

5 внебюджетные средства;

6 прочие.

Расчеты между заказчиком и подрядчиком также производятся за полностью законченные  и сданные объекты, как и при капитальном ремонте объектов внешнего городского благоустройства. Составляется форма № Ф-2, которую они подписывают и скрепляют гербовой печатью. Расчеты по элементам затрат производят крайне редко, это обусловлено специфическими особенностями отрасли – объекты капитального ремонта имеют ярко выраженную индивидуальную направленность.

Вопросы для обсуждения

1.
Охарактеризуйте состав и структуру основных средств предприятий городского хозяйства.

2.
Какие факторы влияют на структуру основных средств?

3.
Дайте определение понятия "Нематериальные активы".

4.
Назовите виды оценки нематериальных активов.

5.
В чем заключается физический и моральный износ основных фондов?

6.
Охарактеризуйте воспроизводство  основных фондов.

7.
Назовите показатели состояния и эффективности использования основных средств.

8.
Определите понятие "амортизация", назовите методы начисления амортизационных отчислений.

9.
Охарактеризуйте сущность ускоренного метода начисления амортизационных отчислений.

10.
Какие факторы следует учитывать при определении срока полезного использования объекта нематериальных активов.

11.
Кто и как выбирает методы амортизации нематериальных активов?

12.
Расскажите о составе и структуре капитальных вложений предприятий.

13.
Охарактеризуйте источники финансирования капитальных вложений предприятий ЖКХ.

14.
Объясните порядок определения мобилизации внутренних ресурсов в строительстве.

15.
Охарактеризуйте порядок финансирования капитальных вложений предприятий (централизованные и децентрализованные капитальные вложения).

16.
Дайте характеристику порядка финансирования затрат на улучшение основных средств предприятий.

17.
Назовите особенности порядка финансирования затрат на капитальный ремонт объектов внешнего городского благоустройства.

18.
В чем заключаются особенности финансирования затрат на капремонт жилищного фонда.

раздел 9

КРЕДИТОВАНИЕ В жилищно-коммунальном хозяйстве
9.1. Классификация кредитов. Принципы кредитования. Особенности кредитования в ЖКХ.

9.2. Кредиты на создание сезонных запасов топлива в жилищных организациях.

9.3. Кредитование снабженческо-сбытовых организаций.

9.1. Классификация кредитов. Принципы кредитования. Особенности кредитования в ЖКХ
Нередко имеет место несовпадение во времени поступления денежных средств со сроками платежей по обязательствам. В этих случаях используют заемные средства (кредиты). Потребность в кредитах возникает у юридических, физических лиц, а также у государства в целом. В современной практике используют 4 вида кредита: государственный, международный ,  банковский ,  коммерческий.

Основное отличие кредитования по видам заключается в том, кто является кредитором, а кто ссудополучателем.

Государственный кредит: ссудополучателем является государство, а кредитором – физические и юридические лица.

Государственный кредит в Украине выступает в 2 видах:

1. государственные (муниципальные) займы, распределяемые среди населения и юридических лиц;

2. остатки средств на счетах в сбербанке.

Государственные займы в настоящее время распределяются на уровне муниципалитетов, однако в целом они играют значительно меньшую роль (как источник пополнения доходной части бюджета), чем это было в 40-50-е годы ХХ века.

Межгосударственный кредит осуществляется между отдельными государствами; одно из которых – ссудополучатель, другое - кредитор. При этом кредит может предоставляться как государству в целом, так и отдельным юридическим лицам.

Банковский кредит: кредитор – учреждение банка, ссудополучатель – физические и юридические лица, является наиболее распространенным. Предоставление кредитов для учреждения банка одна из его функций. При этом операции по кредитованию занимают значительный удельный вес в работе банка и приносят банку значительную часть его прибыли.

Коммерческий кредит предоставляется одним предприятием другому, причем чаще всего он заключается в отсрочке платежа за поставленные ТМЦ или услуги.

Кредиты, предоставляемые банками, включают много видов и классифицируются по следующим признакам:

1) назначение и характер использования кредита;

2) наличие кредитного  обеспечения;

3) сроки использования;

4) методы предоставления;

5) характер и способ уплаты процентов;

6) число кредиторов.

По первому признаку кредиты делят на:

- предоставляемые промышленным предприятиям для финансирования оборотных средств (ОС);

- предприятиям сельского хозяйства;
- для межбанковских зачетов.

По второму признаку: 

а) обеспеченные (недвижимостью, ценными бумагами, ТМЦ, дебиторской задолженностью);

б) необеспеченные (выдаются предприятиям, не имеющим имущества и ТМЦ). Единственным документом  здесь является долговое обязательство.

По третьему признаку  кредиты делят на:

· срочные (выдаются на определенный срок, по истечению которого ссуда должна быть погашена, сроки погашения фиксируются в договоре о получении кредита);

· бессрочные (в договоре не указывается срок погашения; банк имеет право в любой момент потребовать его погашения. По таким кредитам ссудополучатель сам определяет срок погашения);

· просроченные (срок погашения, по которым истек, а ссуда не погашена; по отношению к таким ссудополучателям банк применяет санкции в виде штрафов, а выданный ранее кредит отзывает);

· отсроченные (кредиты, по которым по просьбе ссудополучателя срок погашения перенесен на более позднее время; эти кредиты учитывают, как правило, на отдельном счете; плата за кредит в этом случае взимается по более высоким ставкам).

Срочные кредиты предоставляются в основном на финансирование оборотных средств (краткосрочные сроком до 1 года) и на капитальные вложения (средне и долгосрочные от 1 до 5 лет).

По четвертому признаку кредиты делят:

· одноразовые;

· «кредитные линии»;

· гарантированный кредит.

Одноразовые предоставляются один раз по одному договору. При дальнейшей потребности в кредите необходимо заключать новый договор.

«Кредитная линия» - такой вид кредитования, когда в договоре между банком и ссудополучателем указывается время, в течении которого производится кредитование и лимит (общая сумма кредита). Например, «кредитная линия» на календарный год с лимитом кредита 2  млн.грн. – это значит, что ссудополучатель может в течение календарного года получить несколько ссуд (раз) общей суммой до 2 млн. грн. 

Гарантированный кредит – заключается договор, в котором банк обязывается (гарантирует) выдать ссуду в обозначенной суме и в названный срок.

По  признаку – характер и способ уплаты процентов:

- плата за кредит взимается регулярно (постепенно) за время выдачи кредита по ставкам и срокам, указанным в договоре;

- плата взимается одноразово в момент выдачи ссуды;

- плата взимается по твердым или плавающим ставкам.

Твердые ставки используют в условиях стабильности экономики или в случаях, когда кредит выдается на короткий промежуток времени. В условиях нестабильности экономики, высоких темпов инфляции используют плавающие ставки, т.е. изменяющиеся в зависимости от ситуации.

По признаку – число кредитов:

· кредитование и взаимоотношения банка с клиентом, т.е. выдача и погашение ссуд, а также расчеты по уплаченным процентам производятся одним банком;

· кредитование осуществляет консорциум банков. Такой способ применяют в тех случаях, когда потребность в кредите велика и одним банком не может быть обеспечена требуемая сумма. Для обеспечения этой суммы используются пассивы нескольких банков, причем один из них является ведущим, выполняет функции менеджера по организации и обеспечению кредита. За осуществление этих функций банк получает вознаграждение – комиссию.

· кредит предоставляется одновременно несколькими банками, которые участвуют в формировании необходимой суммы кредита, при этом они являются равноправными участниками, ведущий среди них не выделяется. Ссудополучатель производит расчеты по кредиту и его обслуживанию с каждым из участвующих банков. Это параллельное кредитование.

Принципы кредитования.

Потребность физических и юридических лиц в заемных средствах, с одной стороны, и удовлетворение этой потребности, с другой стороны, обусловливают взаимоотношения между ними на договорных началах. В основу отношений по банковскому кредитованию заложены следующие принципы:

· Целевой характер кредитования;

· Срочность;

· Возвратность;

· Платность;

· Краткосрочный кредит всегда является прямым.

Эти принципы обеспечивают банку прибыльную деятельность, а ссудополучателю – позволяют организовать свои расчеты по кредитам.

Целенаправленность – ссудополучатель может израсходовать кредит только на строго определенную цель, указанную в договоре, в противном случае банк отзывает кредит и применяет штрафные санкции;

Срочность – организовывает деятельность ссудополучателя, который может пользоваться ссудой строго оговоренный срок, по истечении которого полученную ссуду возвращают банку; банк погашенные ссуды направляет в дальнейший оборот, т.е. предоставляет другому ссудополучателю.

Платность – означает, что ссуда выдается за определенную плату – банковский процент, величина которого должна быть достаточна для покрытия издержек банка по операциям кредитования и, кроме того, для обеспечения банку определенного уровня рентабельности.

Краткосрочный кредит является прямым – это значит, что ссуда предоставляется непосредственно той организации, которая в ней нуждается.

Предприятия ЖКХ и др. отраслей народного хозяйства, пользуются краткосрочными и долгосрочными кредитами. При этом соотношение по количеству краткосрочных и долгосрочных кредитов в пользу краткосрочных. Это обусловлено тем, что многие предприятия ЖКХ не являются рентабельными. Источником же погашения долгосрочного кредита должна служить прибыль. Что касается краткосрочных кредитов, то как и в других отраслях, предприятия берут краткосрочные кредиты под оборотные фонды. Источник погашения – выручка от реализации.

Помимо кредитования оборотных фондов, предприятия используют кредиты и на другие цели (на временной разрыв между затратами на производство и поступлением выручки от реализации).  Так предприятия зеленого хозяйства ввиду сезонного характера производства в осеннее - зимний период имеют большие затраты на закладку и выращивание культур, а выручка от реализации интенсивно поступает только с начала весенних месяцев, с момента реализации цветочной рассады. Под этот разрыв между затратами и доходами предприятия получают кредиты банка.

Краткосрочный кредит используется предприятиями также для других целей. Например, для покрытия временного разрыва между затратами на капитальный ремонт ОФ и поступлением собственных источников финансирования.

В целом для ЖКХ характерно:

1. множественность целей кредитования;

2. размер ссуд, как правило, невелик, что обусловлено размерами деятельности предприятий. Большинство предприятий ЖКХ – небольшие и средние.

9.2. Кредиты на создание сезонных запасов топлива в жилищных организациях
В ряде городов отопление осуществляется, не централизовано, а автономными котельными, часть из них работает на твердом топливе (уголь, дрова, торф). В этих случаях организацию отопления и расчетов за него осуществляют жилищные организации. Котельные, работающие на твердом топливе должны подготовиться к зимнему отопительному сезону заранее, т.е. в летний период, заготовить топливо в необходимых объемах. При существующем порядке расчетов за отопление, когда жильцы вносят платежи в течение всего года равномерно, к моменту заготовки топлива у жилищных организаций еще нет суммы, достаточной для оплаты топлива. Этот кредит носит потребительский характер, т. к. фактически он предоставляется жильцам, а жилищная организация осуществляет лишь оформление документов на его получение и погашение. 

Для получения краткосрочного кредита на отопление составляется – кредитная заявка, в которой производится расчет потребности в кредите, т.е. определяется сумма кредита, указываются источники и сроки погашения кредита, рассчитывается плата за кредит.

Кредит на отопление предоставляется, как правило, на отопительный сезон (в большинстве регионов Украины отопительный сезон с 15 октября до 15 апреля). Источником погашения кредита являются средства, поступившие от квартиросъемщиков в части, предназначенной для заготовки топлива.

Пример расчета. Определить сумму кредита на заготовку топлива в жилищной организации: продолжительность отопительного сезона – с 15.10 по 15.04; заготовка топлива производится в августе. Стоимость топлива и его доставки на отопительный сезон – 102 тыс. грн. Переборы целевых сборов за прошлый отопительный сезон (-6) тыс. грн.
Таблица 4. Расчет  кредита на заготовку топлива

	Показатели
	Тыс. грн.

	1. Стоимость топлива и его доставки на отопительный сезон

2. Переборы ( - ) или недоборы ( + ) целевых сборов за  прошлый отопительный сезон

3. Сумма целевых сборов на отопление, подлежащая поступлению в предстоящем отопительном сезоне, относящаяся к стоимости топлива и его доставке (п.1 ± п.2)

4. Сумма целевых сборов на отопление за месяц (п.3 : 12)

5. Количество месяцев за период, начиная со следующего месяца после окончания отопительного сезона до месяца, с которого выдается ссуда, мес.

6. Ожидаемые поступления целевых сборов по плану за истекшие месяцы (п.4 х п.5)

7. Сумма кредита (п.3-п.6)
	102,0

-6,0

96,0

8,0

3

24,0

72,0


9.3. Кредитование снабженческо-сбытовых организаций

В составе ГХ имеют место снабженческо-сбытовые организации, как самостоятельные коммерческие предприятия. Выделились они в самостоятельные организации еще в 50-е годы.

Особенностью хоздеятельности  снабсбытторгов является то, что они, с одной стороны, закупают у предприятий – непосредственных производителей (пром. предприятий) ТМЦ (краски, стройматериалы, сантехническое оборудование), необходимые для эксплуатационной деятельности и ремонтов коммунальных предприятий и населения, а, с другой стороны, снабсбытторги через свою оптовую и розничную сеть магазинов реализуют непосредственным потребителям приобретенные у производителей ТМЦ. Таким образом, у снабсбытторгов (ССТ) имеет место два товарооборота: по закупке и по продаже. 

Нормальная деятельность такого коммерческого предприятия возможна, если объемы этих товарооборотов соответствуют не только по суммам, но и во времени, причем выручка от реализации, как правило, должна предшествовать наступлению сроков платежа. Практически же так бывает редко. У ССТ постоянно имеет место разрыв между суммой потребности в платежных средствах и суммой поступившей выручки, т.е. другими словами, эти предприятия постоянно нуждаются в кредите. 

Для рационального использования оборотных средств они наделяются собственными оборотными средствами в размере 50% от потребности. Остальные 50% покрываются за счет кредита банка.

Для непрерывного кредитования ССТ помимо расчетного счета открывается специальный ссудный счет. Именно он является регулирующим по кредитованию. На этот счет зачисляется сумма выданного кредита и все поступления, вырученные от реализации ТМЦ. С другой стороны, с этого счета производится списание затрат, связанных с закупкой и сбытом.

Таким образом, в организации деятельности принимают участие как собственные средства (выручка), так и заемные (кредиты). Обеспечением кредита в этом случае является наличие ТМЦ.  Для  соблюдения   условия  50%-ного участия в потребности оборотных средств, банк производит регулирование выданной ссуды. С этой целью 2 раза в месяц 1-ого и 16-ого числа производится сверка выданного кредита с наличием ТМЦ. Сущность сверки в том, что определяют разность между выданной ссудой и остатками ТМЦ. Если ТМЦ > ссуды, то на разность банк может выдать дополнительную ссуду, в противном случае, т.е. когда сумма кредита превышает остатки ТМЦ, банк может переоформить ее на другой вид кредитования или отозвать путем списания с расчетного счета предприятия.
Вопросы для обсуждения

1.
Почему кредитование предприятий есть объективно необходимым?

2.
Назовите объекты коротко- и долгосрочного кредитования предприятий.

3.
Назовите признаки классификации кредитов.

4.
Какие организации осуществляют кредитование предприятий? Назовите кредитные услуги банков.

5.
Что такое коммерческий кредит? Его преимущества и недостатки.

раздел 10

ЛИЗИНГ  (ФИНансовая  АРЕНДА)

10.1 Сущность лизинга. Его недостатки и преимущества.

10.2. Организация финансовой аренды.

10.1.  Сущность лизинга. Его недостатки и преимущества

В современных условиях, когда каждое предприятие имеет высокую потребность обновления производственных фондов и в то же время не располагает собственными источниками финансирования, целесообразно использовать лизинг (арендовать). Лизинг иначе называют финансовой арендой. Сущность лизинга в том, что предприятие, обновляющее свои производственные фонды, пользуется ими в кредит. Классическая лизинговая сделка заключается в следующем: договор заключается между 3 участниками: лизингополучателем, лизингодателем и промышленным  предприятием – производителем ОФ.

Лизингополучатель – предприятие, которое получает в аренду ОФ. Лизингодатель – специализированная компания или учреждение банка, осуществляющее операцию по предоставлению ОФ в аренду. Предприятие – производитель ОФ – промышленное предприятие.

Лизинг как кредит предоставляется сроком на сравнительно длительный период (3-7-9 лет) и является выгодным для всех участников. Для предприятия-лизингополучателя преимущества следующие:

1. лизингополучатель использует в своей деятельности новейшую технику, оборудование или другие виды ОФ, составляющие активную часть ОФ, при этом эти фонды не берет на свой баланс и может возвратить;

2. лизингополучатель имеет амортизационные и налоговые льготы, которые заключаются в том, что сумма платежа аренды по лизингу включается в валовые расходы предприятия (себестоимость), тем самым уменьшается сумма прибыли, а значит и налог на прибыль. На сумму платы аренды не начисляется НДС. Амортотчисления рассчитываются, как правило, по схеме ускоренной амортизации и тем самым за период срока лизинга их стоимость переносится на себестоимость, при этом уменьшается сумма прибыли и налог на прибыль;

3. то положение, что стоимость ОФ по лизингу не отражается в балансе предприятия, позволяет ему сделать свой баланс более ликвидным, а ОФ, взятые в аренду могут быть по истечении срока:

а). возвращены лизингодателю;

б). продлен срок аренды;

в). выкуплены по остаточной стоимости.

Предприятие-лизингодатель (фирма, компания, банк):

1) предоставляя в лизинг ОФ, лизинговая компания получает денежные средства в виде вознаграждения:
          а) % за кредит;

б) комиссионное вознаграждение за предоставленные услуги.

2) работая с предприятиями – лизингополучателем и производителями лизинговые  компании располагают обширной информацией по вопросам, с одной стороны, спроса  на ОФ, а, с другой стороны, предложений по предоставлению ОФ.

Предприятие – производитель получает следующие выгоды:

1. продажа в лизинг позволяет предприятию-производителю получить выручку сразу и в полном размере;

2. реализация по этой схеме позволяет предприятию снизить запасы ГП на складе;

3. расчеты по лизингу продукции предприятиями-изготовителями обеспечивают недопущение дебиторской задолженности, что безусловно повышает эффективность использования их оборотных средств.

Помимо изложенных выгод, имеют место и недостатки, которые заключаются в следующем: предприятие – лизингополучатель имеет относительно более высокие издержки, чем при прямом банковском кредитовании, однако преимущества лизинга превосходят  эти недостатки.

10.2. Организация финансовой аренды.

Схема организации финансовой  аренды примерно следующая:

1. лизингополучатель составляет заявку на необходимое оборудование, механизмы;

2. разрабатывает бизнес-план по использованию (применению) испрашиваемых ОФ и предоставляет эти два документа лизинговой компании;

3. лизинговая компания рассматривает заявку, запрашивает дополнительно документы, характеризующие финансовое состояние получателя (бух. баланс, Ф-2, др.) и изучает финансовое состояние в данный момент и на перспективу;

4. располагая базой данных о предложениях, лизинговая компания выбирает предприятие-изготовитель и заключает с ним договор на поставку;

5. лизинговая компания за счет собственных средств или за счет кредита банка производит оплату необходимого оборудования или других ОФ;

6. предприятие-изготовитель, получив оплату, а также документ о страховании имущества производит поставку оборудования лизингополучателю. Кроме поставки оборудования, как правило, предприятие-производитель осуществляет гарантийный ремонт, если это предусмотрено в договоре;

7. предприятие – лизингополучатель совместно с лизинговой фирмой производит расчет и согласует сроки лизинговых платежей, как правило, начало платежей осуществляется через год после получения имущества в аренду.

Лизинг (финансовая аренда) широко распространен в капиталистических странах, имеет место в Украине, в т.ч. и в ЖКХ. Правительство Украины приняло ряд постановлений, способствующих развитию фин. аренды. Причем принятие этих постановлений будет способствовать решению не только проблем отдельно взятого предприятия лизингополучателя, но и укреплению экономики государства в целом.

Пример расчета. Лизингодатель передает оборудование лизингополучателю сроком на 5 лет на условиях фин. лизинга. Стоимость оборудования – 100 тыс. грн. Для финансирования договора лизингодатель привлекает банковский кредит на 5 лет в сумме 100 тыс. грн. под 30% годовых с ежегодным погашением процентов и основной суммы долга (при этом % начисляется на непогашенную суммы долга). Лизинговые платежи, согласно действующему законодательству Украины, не облагаются НДС. Годовая норма амортизации – 20%, размер ежегодной маржи лизингодателя – 3%, ежегодного страхового платежа – 2%. Периодичность выплаты лизинговых платежей – ежегодно.

На основании этих данных лизингодатель для предприятия-лизингополучателя составляет график лизинговых платежей, который имеет следующий (вид табл.5):

Таблица 5. Расчет лизинговых платежей, тыс. грн.

	
	Платежи
	1 

год
	2 

год
	3 

год
	4 

год
	5 

год
	Всего за 5 лет

	1

2

2.1

2.2

2.3
3
	Погашение стоимости оборудования

Структура лизингового платежа, 

в т.ч.

- плата за кредит

- лизинговая маржа

- страховые платежи

Лизинговый платеж, всего
	20

30

3

2

55
	20

24

3

2

49
	20

18

3

2

43
	20

12

3

2

37
	20

6

3

2

31
	100

90

15

10
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Вопросы для обсуждения

1.
Что такое лизинг? Назовите его преимущества и недостатки.

2.
Охарактеризуйте сущность механизма заключения и реализации лизингового соглашения предприятия с банком или лизинговой компанией.
раздел 11

ФИНАНСОВОЕ ПЛАНИРОВАНИЕ

11.1.  Состав и структура финплана.

11.2.  Оперативное финансовое  планирование.

11.1.  Состав и структура финплана

Предприятия ЖКХ обычно составляют 3 вида планов: перспективные (стратегические), текущие и оперативные.

В стратегических финансовых планах, являющихся частью стратегии развития предприятия, отражаются финансовые показатели по обеспечению финансовыми ресурсами решения задач стратегического развития предприятия. Именно при разработке стратегического финплана (ФП) определяется ценовая политика предприятия, его финансовая политика по формированию и использованию ресурсов, привлечению кредитов банка и заемных средств и использованию собственных источников. Стратегические ФП, как и другие виды ФП, составляются балансовым методом в виде баланса доходов и расходов. Число финансовых показателей в перспективных ФП невелико, т. к. решаются вопросы именно финансовой стратегии.

Основными показателями этого плана являются:

1. объем капитальных вложений по периодам;

2. источники финансирования КВ;

3. сумма прибыли;

4. платежи в бюджет.

Основой для разработки перспективного ФП является план производственного и социального развития на предстоящий перспективный период. При разработке используется нормативный метод расчета показателей, экономико-аналитический метод, разрабатываются математические модели, прогнозные балансы.

Помимо перспективных ФП на каждый предстоящий год разрабатываются текущие планы. Текущий ФП составляется на год с поквартальной разбивкой. Если в перспективном финансовом плане решаются стратегические задачи, то в текущем – тактическое выполнение стратегических финансовых задач. Текущий финансовый план также составляется в виде баланса доходов и расходов, в котором каждая статья затрат (расходов) имеет четко обозначенные источники покрытия. Количество статей доходов и расходов значительно больше, чем в перспективном финансовом плане, т.к. именно в текущем ФП отражается через определенные показатели финансово-хозяйственная деятельность предприятия. В современных условиях порядок составления финансового плана на год с поквартальной разбивной (для государственных и муниципальных предприятий) утвержден приказом Минэкономики Украины № 137 от 27.05.2003 г. Ниже приведена форма финансового плана предприятия (табл. 6)
Таблица 6.

Финансовый план предприятия 
на _________________ год

Часть I. Формирование чистой прибыли
Единица измерения: тыс. гривен
	Показатели
	Код строки
	Плановый год, всего
	В том числе по кварталам

	
	
	
	I
	II
	III
	IV

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	I. Доходы
	
	 
	 
	 
	 
	 

	Доход (выручка) от реализации продукции
	001
	 
	 
	 
	 
	 

	Налог на добавленную стоимость
	002
	 
	 
	 
	 
	 

	Акцизный сбор
	003
	 
	 
	 
	 
	 

	Другие вычитания из дохода
	004
	 
	 
	 
	 
	 

	Чистый доход (выручка) от реализации продукции
	010
	 
	 
	 
	 
	 

	Другие операционные доходы, всего
	020
	 
	 
	 
	 
	 

	в том числе:
	
	 
	 
	 
	 
	 

	доходы от реализации: иностранной валюты
	021
	 
	 
	 
	 
	 

	других оборотных активов (кроме финансовых инвестиций)
	022
	 
	 
	 
	 
	 

	операционной аренды активов
	023
	 
	 
	 
	 
	 

	операционной курсовой разницы по операциям в иностранной валюте
	024
	 
	 
	 
	 
	 

	суммы штрафов, пени, неустоек и других санкций за нарушение хозяйственных договоров, которые получены от должников или по решению судов
	025
	 
	 
	 
	 
	 

	доходы от списания кредиторской задолженности, относительно которой прошел срок иска
	026
	 
	 
	 
	 
	 

	возмещение прежде списанных активов (поступление долгов, списанных как безнадежные)
	027
	 
	 
	 
	 
	 

	суммы полученных грантов и субсидий
	028
	 
	 
	 
	 
	 

	другие доходы от операционной деятельности
	029
	 
	 
	 
	 
	 

	Доход от участия в капитале (доходы от инвестиций, осуществленных в ассоциированные предприятия, дочерние или общие предприятия, учет которых ведется по методу участия в капитале)
	030
	 
	 
	 
	 
	 

	Другие финансовые доходы, всего
	040
	 
	 
	 
	 
	 

	в том числе:
	
	 
	 
	 
	 
	 

	полученные дивиденды
	041
	 
	 
	 
	 
	 

	проценты и другие доходы, полученные от финансовых инвестиций (кроме доходов, которые учитываются по методу участия в капитале)
	042
	 
	 
	 
	 
	 

	Другие доходы, всего
	050
	 
	 
	 
	 
	 

	в том числе:
	
	 
	 
	 
	 
	 

	доход от реализации: финансовых инвестиций
	051
	 
	 
	 
	 
	 

	необоротных активов
	052
	 
	 
	 
	 
	 

	имущественных комплексов
	053
	 
	 
	 
	 
	 

	неоперационных курсовых разниц
	054
	 
	 
	 
	 
	 

	другие доходы, которые возникают в процессе обычной деятельности, но не связанные с операционной деятельностью
	055
	 
	 
	 
	 
	 

	Чрезвычайные доходы (возмещение ущерба от чрезвычайных событий, стихийного бедствия, пожаров, техногенных аварий и т.п.)
	060
	 
	 
	 
	 
	 

	Всего доходов
	070
	 
	 
	 
	 
	 

	II. Расходы
	
	 
	 
	 
	 
	 

	Себестоимость реализованной продукции, всего
	080
	 
	 
	 
	 
	 

	в том числе:
	
	 
	 
	 
	 
	 

	производственная себестоимость продукции (работ, услуг), которая была реализована на протяжении отчетного периода
	081
	 
	 
	 
	 
	 

	нераспределенные постоянные общепроизводственные расходы
	082
	 
	 
	 
	 
	 

	сверхнормативные производственные расходы
	083
	 
	 
	 
	 
	 

	Административные расходы, всего
	090
	 
	 
	 
	 
	 

	в том числе:
	
	 
	 
	 
	 
	 

	общие корпоративные расходы
	091
	 
	 
	 
	 
	 

	расходы на служебные командировки и содержание аппарата управления предприятием
	092
	 
	 
	 
	 
	 

	расходы на удержание основных средств, других материальных необоротных активов общехозяйственного использования
	093
	 
	 
	 
	 
	 

	расходы на связь
	094
	 
	 
	 
	 
	 

	другие
	095
	 
	 
	 
	 
	 

	Расхода на сбыт, всего
	100
	 
	 
	 
	 
	 

	в том числе:
	
	 
	 
	 
	 
	 

	расходы: на содержание подразделений, которые занимаются сбытом продукции(товаров)
	101
	 
	 
	 
	 
	 

	рекламу
	102
	 
	 
	 
	 
	 

	доставку продукции потребителям
	103
	 
	 
	 
	 
	 

	Другие операционные расходы, всего
	110
	 
	 
	 
	 
	 

	в том числе:
	
	 
	 
	 
	 
	 

	единый налог
	111
	 
	 
	 
	 
	 

	себестоимость реализованных производственных запасов
	112
	 
	 
	 
	 
	 

	сомнительные (безнадежные) долги и потери от обесценения запасов
	113
	 
	 
	 
	 
	 

	потери от операционных курсовых разниц
	114
	 
	 
	 
	 
	 

	признанные экономические санкции
	115
	 
	 
	 
	 
	 

	другие расходы, которые возникают в процессе операционной деятельности предприятия (кроме расходов, которые включаются в себестоимость продукции, товаров, работ, услуг)
	116
	 
	 
	 
	 
	 

	Финансовые расходы, всего
	120
	 
	 
	 
	 
	 

	в том числе:
	
	 
	 
	 
	 
	 

	расходы на проценты
	121
	 
	 
	 
	 
	 

	другие расходы предприятия, связанные с привлечением заемного капитала
	122
	 
	 
	 
	 
	 

	Потери от участия в капитале (убыток, вызванный инвестициями в ассоциированные, дочерние или общие предприятия, учет которых проводится  по методу участия в капитале)
	130
	 
	 
	 
	 
	 

	Другие расходы, всего
	140
	 
	 
	 
	 
	 

	в том числе:
	
	 
	 
	 
	 
	 

	себестоимость реализации: финансовых инвестиций
	141
	 
	 
	 
	 
	 

	необоротных активов
	142
	 
	 
	 
	 
	 

	имущественных комплексов
	143
	 
	 
	 
	 
	 

	потери от неоперационных курсовых разниц
	144
	 
	 
	 
	 
	 

	потери от снижения финансовых инвестиций и необоротных активов
	145
	 
	 
	 
	 
	 

	другие расходы, которые возникают в процессе обычной деятельности (кроме финансовых расходов), но не связанные с операционной деятельностью предприятия
	146
	 
	 
	 
	 
	 

	Налог на прибыль от обычной деятельности
	150
	 
	 
	 
	 
	 

	Чрезвычайные расходы (невозмещенный ущерб)
	160
	 
	 
	 
	 
	 

	Всего расходов
	170
	 
	 
	 
	 
	 

	III. Финансовые результаты деятельности
	
	 
	 
	 
	 
	 

	Валовая прибыль
	180
	 
	 
	 
	 
	 

	Финансовый результат от операционной деятельности
	190
	 
	 
	 
	 
	 

	Финансовый результат от обычной деятельности
	200
	 
	 
	 
	 
	 

	Чистая прибыль (убыток), всего
	210
	 
	 
	 
	 
	 

	в том числе:
	
	 
	 
	 
	 
	 

	прибыль
	211
	 
	 
	 
	 
	 

	убыток
	212
	 
	 
	 
	 
	 

	IV. Плановое распределение чистой прибыли
	
	 
	 
	 
	 
	 

	Отчисление:
	220
	 
	 
	 
	 
	 

	части прибыли (дохода) государственными не корпоратизированными, казенными предприятиями и их объединениями (дивиденды)
	221
	 
	 
	 
	 
	 

	в фонды дивидендов хозяйственных обществ
	222
	 
	 
	 
	 
	 

	в том числе:
	
	 
	 
	 
	 
	 

	на государственные корпоративные права
	222/1
	 
	 
	 
	 
	 

	Развитие производства
	240
	 
	 
	 
	 
	 

	Отчисление в фонды материального поощрения
	250
	 
	 
	 
	 
	 

	Другие цели (расшифровка)
	260
	 
	 
	 
	 
	 


Часть ІІ. Источники формирования и поступление средств, их направления использования 
Единица измерения: тыс. гривен

	Показатели
	Код строки
	Плановый год, всего
	В том числе по кварталам

	
	
	
	I
	II
	III
	IV

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	I. Источники формирования и поступление средств
	
	 
	 
	 
	 
	 

	Чистая прибыль
	270
	 
	 
	 
	 
	 

	Нераспределенная прибыль прошлых периодов
	280
	 
	 
	 
	 
	 

	Амортизационные отчисления
	290
	 
	 
	 
	 
	 

	Долгосрочные кредиты банков
	300
	 
	 
	 
	 
	 

	Другие долгосрочные финансовые обязательства
	310
	 
	 
	 
	 
	 

	Другие долгосрочные обязательства
	320
	 
	 
	 
	 
	 

	Краткосрочные кредиты банков
	330
	 
	 
	 
	 
	 

	Суммы авансов, полученных от поставок продукции, выполнение работ (услуг)
	340
	 
	 
	 
	 
	 

	Векселя выданные
	350
	 
	 
	 
	 
	 

	Товары, работы, услуги, полученные на условиях отсрочки платежа
	360
	 
	 
	 
	 
	 

	Целевое финансирование и целевые поступления, всего
	370
	 
	 
	 
	 
	 

	в том числе:
	
	 
	 
	 
	 
	 

	субсидии, ассигнования из бюджета (расшифровка)
	371
	 
	 
	 
	 
	 

	средства специальных целевых фондов (расшифровка)
	372
	 
	 
	 
	 
	 

	Другие источники (расшифровка)
	380
	 
	 
	 
	 
	 

	II. Прирост активов предприятия
	
	 
	 
	 
	 
	 

	Капитальные инвестиции, всего
	390
	 
	 
	 
	 
	 

	в том числе:
	
	 
	 
	 
	 
	 

	капитальное строительство
	391
	 
	 
	 
	 
	 

	приобретение (изготовление) основных средств
	392
	 
	 
	 
	 
	 

	приобретение (изготовление) других необоротных  активов
	393
	 
	 
	 
	 
	 

	приобретение (создание) нематериальных активов
	394
	 
	 
	 
	 
	 

	Модернизация, модификация (достройка, дооборудование, реконструкция) основных средств
	400
	 
	 
	 
	 
	 

	Долгосрочные финансовые инвестиции
	410
	 
	 
	 
	 
	 

	Прирост оборотных активов предприятия
	420
	 
	 
	 
	 
	 

	Текущие финансовые инвестиции
	430
	 
	 
	 
	 
	 

	Другие расходы (расшифровка)
	440
	 
	 
	 
	 
	 

	III. Возвращение привлеченных средств, всего
	450
	 
	 
	 
	 
	 

	в том числе:
	
	 
	 
	 
	 
	 

	долгосрочные кредиты банков
	451
	 
	 
	 
	 
	 

	другие долгосрочные финансовые обязательства
	452
	 
	 
	 
	 
	 

	другие долгосрочные обязательства
	453
	 
	 
	 
	 
	 

	краткосрочные кредиты банков
	454
	 
	 
	 
	 
	 

	другие обязательства
	455
	 
	 
	 
	 
	 

	IV. Расходы, связанные с внесением обязательных платежей в бюджет и государственные целевые фонды
	
	 
	 
	 
	 
	 

	Уплата текущих налогов и обязательных платежей в бюджет, всего
	460
	 
	 
	 
	 
	 

	в том числе:
	
	 
	 
	 
	 
	 

	налог на прибыль
	461
	 
	 
	 
	 
	 

	единый налог
	462
	 
	 
	 
	 
	 

	другие налоги и обязательные платежи
	463
	 
	 
	 
	 
	 

	Погашение налоговой задолженности, которая возникла на начало планируемого периода, в том числе реструктуризованные  и отсроченные суммы, которые подлежат уплате в планируемом году
	470
	 
	 
	 
	 
	 

	Взносы в государственные целевые фонды
	480
	 
	 
	 
	 
	 

	Другие обязательные платежи (расшифровка)
	490
	 
	 
	 
	 
	 

	V. Покрытие ущерба прошлых периодов
	500
	 
	 
	 
	 
	 

	VI. Элементы операционных расходов
	
	 
	 
	 
	 
	 

	Материальные затраты, всего
	510
	 
	 
	 
	 
	 

	в том числе:
	
	 
	 
	 
	 
	 

	приобретенные по прямым договорам
	510/1
	 
	 
	 
	 
	 

	на биржах
	510/2
	 
	 
	 
	 
	 

	на других условиях (расшифровка)
	510/3
	 
	 
	 
	 
	 

	из материальных затрат:
	
	 
	 
	 
	 
	 

	сырье и основные материалы
	511
	 
	 
	 
	 
	 

	покупные полуфабрикаты и комплектующие изделия
	512
	 
	 
	 
	 
	 

	топливо и энергия
	513
	 
	 
	 
	 
	 

	строительные материалы
	514
	 
	 
	 
	 
	 

	запасные части
	515
	 
	 
	 
	 
	 

	тара и тарные материалы
	516
	 
	 
	 
	 
	 

	вспомогательные и другие материалы
	517
	 
	 
	 
	 
	 

	Расходы на оплату труда
	520
	 
	 
	 
	 
	 

	Отчисления на социальные мероприятия
	530
	 
	 
	 
	 
	 

	Амортизация
	540
	 
	 
	 
	 
	 

	Другие операционные расходы
	550
	 
	 
	 
	 
	 

	Всего
	560
	 
	 
	 
	 
	 

	VII. Расчет налога на добавленную стоимость (НДС)
	
	 
	 
	 
	 
	 

	Налоговые обязательства
	
	 
	 
	 
	 
	 

	Операции, которые облагаются налогами по ставке 20%, кроме операций по ввозу импортных товаров, НДС который платится таможенным органам при растаможивании
	570
	 
	 
	 
	 
	 

	в том числе: товарообменные (бартерные операции)
	571
	 
	 
	 
	 
	 

	Сумма полученных льгот
	580
	 
	 
	 
	 
	 

	в том числе:
	
	 
	 
	 
	 
	 

	операции, которые облагаются налогами по ставке 0%
	581
	 
	 
	 
	 
	 

	операции, которые освобождены от налогообложения
	582
	 
	 
	 
	 
	 

	Налоговый кредит
	590
	 
	 
	 
	 
	 

	для осуществления операций, которые подлежат налогообложению, товары (работы, услуги), приобретенные с НДС на таможенной территории Украины
	591
	 
	 
	 
	 
	 

	для осуществления операций, которые подлежат налогообложению, товары (работы, услуги), приобретенные без НДС на таможенной территории Украины, из них:
	592
	 
	 
	 
	 
	 

	для осуществления операций, которые не подлежат налогообложению или/и освобождены от налогообложения
	593
	 
	 
	 
	 
	 

	НДС, уплаченный таможенным органам за импортированные товары (работы, услуги)
	600
	 
	 
	 
	 
	 

	Чистая сумма обязательств с НДС за текущий отчетный период:
	610
	 
	 
	 
	 
	 

	положительное значение (+)
	611
	 
	 
	 
	 
	 

	отрицательное значение (-)
	612
	 
	 
	 
	 
	 

	Направления средств, полученных от применения льгот относительно уплаты НДС на:
	620
	 
	 
	 
	 
	 

	модернизацию производства
	621
	 
	 
	 
	 
	 

	освоение новых видов продукции
	622
	 
	 
	 
	 
	 

	прочие (расшифровка)
	623
	 
	 
	 
	 
	 


Руководитель предприятия 

____________________________________________________________________
(подпись) (расшифровка) 

Финансовые ресурсы предприятия





образуемые за счет собственных и приравненных к ним средств





мобилизуемые на финансовом рынке





поступающие в порядке  перераспределения





доходы





поступления





прибыль от основной деятельности





прибыль по выполнению научно-исследова-тельских работ и др. целевые доходы





прибыль от СМР, выполненных хозяйственным способом





прибыль от финансовых операций





другие виды доходов





амортизаци-онные отчисления





выручка от реализации выбывшего имущества





устойчивые пассивы





целевые поступления





мобилизация внутренних ресурсов в строительстве





паевые и иные взносы членов трудового коллектива





другие виды поступлений





продажа собственных акций, облигаций и других ценных бумаг





кредитные инвестиции





страховое возмещение по наступившим рискам





финансовые ресурсы, поступившие от концернов, ассоциаций, отраслевых структур 





финансовые ресурсы, формируемые на паевых, долевых началах





дивиденды и проценты по ценным бумагам других эмитентов





бюджетные субсидии





другие виды ресурсов





Источники финансирования капитальных вложений





Привлеченные финансовые ресурсы и кредиты





Централизованные финансовые ресурсы





Собственные финансовые ресурсы
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