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ВСТУП

Трансформаційні процеси, що відбуваються в Україні, об’єктивно вимагають узгодження національної економічної політики зі світогосподарськими закономірностями. Це стосується структури економіки, стандартів продуктивності та якості, рівня життя людей, конкурентоспроможності товарів і послуг, інфраструктурного та інституціонального забезпечення ринкових реформ. Таким чином, успіх внутрішнього реформування є передумовою і одночасно наслідком подальшої інтеграції в світове господарство. 

Ознакою початку ХХІ ст. є розвиток економічної глобалізації на підставі сучасних інформаційних технологій, тому фактично неможливо ігнорувати вплив зовнішньоекономічного фактора як на практику господарювання, так і на теорію, зокрема, викладання економічних дисциплін.

Курс “Міжнародна економіка” спирається на знання, які отримали студенти з попередніх фундаментальних економічних дисциплін: політичної економії, макро- і мікроекономіки, економічної історії, історії економічних учень. Одночасно слід підкреслити специфіку вивчення курсу, з точки зору економічної географії, міжнародного права, іноземних мов.

Теми й питання лекцій відповідають робочій навчальній програмі дисципліни “Міжнародна економіка”.

Обмеженість аудиторного часу вимагає зростання якісного рівня самостійної роботи студентів. Тому тексти лекцій мають тісний зв’язок з методичними вказівками до організації самостійної роботи студентів [19], які містять питання лекцій та семінарських занять, контрольні запитання, ключові категорії, теми реферативних повідомлень, список основних літературних джерел. 
Ознайомлення з текстами лекцій може допомогти студентам заочної форми навчання при підготовці контрольних робіт, тематика яких пропонується 
( с. 107-109).

ТЕМА 1. Предмет, значення і завдання курсу

 "Міжнародна економіка"
Питання лекції
1. Сутність загального поняття "Міжнародна економіка".

2. Предмет міжнародної економіки та завдання курсу "Міжнародна економіка".

3. Структура міжнародної економіки.

4. Значення вивчення курсу "Міжнародна економіка" у підготовці економістів.

1.1. Існують різні погляди на категорію “міжнародна економіка” і на її співвідношення з близькими за змістом термінами, зокрема, “світова економіка”, “світове господарство”, “міжнародний поділ праці”, “світовий ринок”, “міжнародні економічні відносини” .

На нашу думку, треба підкреслити наступне:

· міжнародна економіка, світова економіка і світове господарство – синоніми, тобто концентрують загальний зміст окремих категорій;

· міжнародний поділ чинників виробництва, насамперед, праці – передумова формування міжнародної економіки;

· світовий ринок – середовище існування міжнародної економіки, тобто сукупність зовнішніх умов функціонування;

· міжнародні економічні відносини – форма існування міжнародної економіки, функціональна підсистема останньої.

Міжнародна економіка складається із загальних і специфічних економічних категорій. 

До загальних належать:

           -  сім’я та її домашнє господарство;

           -  держава та її економічна політика;

           -  товарно-грошові відносини;

           -  власність;

· виробництво у широкому значенні.

Специфічними  є інтернаціоналізація, інтеграція, транснаціоналізація, глобалізація та інші категорії, які ми розглядатимемо пізніше.

Транснаціоналізація – процес подолання національних кордонів економічними суб’єктами зі створенням транснаціональних і багатонаціональних компаній та банків (відповідно ТНК, МНК, ТНБ і МНБ) з великою кількістю іноземних філій. 

Глобалізація – це сучасний процес бурхливого поєднання усіх сторін суспільного життя, насамперед, економічного з домінуванням загальносвітових закономірностей над національними.

Інтернаціоналізація – постійний процес підвищення ролі світогосподарських показників розвитку порівняно з національними.

  Міжнародна економічна інтеграція – це процес тісного зближення господарських механізмів країн упритул до створення міждержавних об’єднань з наднаціональними органами.

Розвиток світогосподарських відносин веде до удосконалення світової інфраструктури, яка складається з двох груп:

1) виробнича (транспорт, телекомунікації, фінансово-кредитне обслуговування,  енергопостачання);

2) невиробнича (наука, медицина, готельне обслуговування та ін.).

Міжнародна економіка має вузьке і широке тлумачення.

Міжнародна економіка у вузькому розумінні є частиною теорії ринкової економіки. Вона вивчає закономірності взаємодії економіки різних держав.

Міжнародна економіка у широкому розумінні – це теорія, яка вивчає економіку сучасного взаємозалежного світу.

Міжнародна економіка має власну теоретичну базу.

Передусім це:

· політична економія;

· макроекономіка;

· мікроекономіка;

· економічна історія;

· історія економічних учень.

Міжнародна економіка тісно пов`язана з наступними прикладними дисциплінами:

· міжнародний маркетинг;

· міжнародні фінанси;

· міжнародний облік та ін.

Міжнародна економіка виділилися у самостійну науку в другій половині ХХ ст. Це пов’язано з вступом світового господарства в якісно новий етап розвитку. 

Підкреслимо основні ознаки цього етапу:

· відкритість економіки;

· суттєва роль міжнародних, тобто наддержавних економічних організацій, які забезпечують стабільний та збалансований розвиток світової економіки (МВФ, СБ, СОТ, Паризький та Лондонський клуби);

· важлива роль інтеграційних угруповань країн, наприклад, ЄС, НАФТА, АСЕАН та ін.; 

· провідна роль транснаціональних корпорацій (ТНК) у визначенні міжнародної промислової, інвестиційної та торговельної політики;

· досягли виняткового розвитку сфери міжнародної торгівлі, міграції робочої сили, руху капіталів і технологій;

· міжнародна фінансова сфера набула цілісної самостійності.

1.2. Предметом теорії міжнародної економіки є:

· закономірності розвитку та функціонування у світовому масштабі ринкової системи господарського життя;

· закономірності формування сукупного попиту і сукупної пропозиції на товари й чинники виробництва, що перебувають у міжнародному обігу;

· інструменти аналізу і програмування відкритої національної економіки;

· тенденції розвитку міжнародних відносин;

· інституційна структура регулювання .

Визначимо ключові категорії навчального курсу:

· світове господарство;

· міжнародний поділ праці (МПП);

· міжнародні спеціалізація і кооперування; 

· міжнародні попит і пропозиція, відповідно міжнародні ціни;

· міжнародні мікро- і макроекономіка;

· транснаціоналізація;

· глобалізація та ін.

Міжнародна економіка має такі ознаки:

· розвинута сфера міжнародного обміну товарами;

· розвинута сфера міжнародного руху чинників виробництва;

· міжнародні форми виробництва на підприємствах, які розміщені в різних країнах, тобто діяльність ТНК і МНК;

· відносно самостійна міжнародна фінансова сфера;

· єдність ринкового саморегулювання і системи національних, міждержавних, недержавних і наднаціональних механізмів регулювання;

· економічна політика держав, які керуються принципами відкритої економіки.

Таким чином, міжнародна економіка вивчає закономірності взаємодії господарських суб’єктів різних держав у міжнародному обміні товарів, русі чинників виробництва, фінансування і формування міжнародної економічної політики.

1.3. Передумовою існування міжнародної економіки є міжнародний поділ чинників виробництва, насамперед, праці, тобто стійка, економічно доцільна диференціація країн, регіонів, окремих юридичних і фізичних осіб, що обумовлює необхідність міжнародного обміну (кооперування) чинниками й підсумками економічної діяльності.

Визначимо основні фактори розвитку міжнародного поділу чинників виробництва:

1) внутрішньо- і зовнішньополітичні (законодавчо-нормативний режим, соціально-політична стабільність, режим найбільшого благо сприяння та ін;

2) економіко технологічні (рівні й типи соціально-економічного і науково-технічного розвитку, роль держави в економіці та ін;

3) культурно-історичні;

4) природні (географічне положення, природно-кліматичні умови, природні ресурси);

5) демографічні (чисельність, структура, щільність населення).

Міжнародний поділ чинників виробництва виявляється, насамперед, у різних формах спеціалізації та кооперування, які вивчаються в курсі політичної економії.

Міжнародна економіка є складною системою з трьома головними підсистемами:

· соціально-економічною;

· організаційно-економічною (інституціональною);

· функціональною.

Соціально-економічна підсистема являє собою співіснування наступних груп країн:

· з розвинутою ринковою економікою;

· що розвиваються;

· перехідних до ринкової економіки.

Критеріями визначення елементів указаної підсистеми є:

· розвиток продуктивних сил і ринкових форм;

· особливості єдності різних укладів;

· специфіка державного регулювання економіки.

Організаційно-економічна (інституціональна) підсистема включає:

-  головні міжнародні й регіональні інтеграційні угруповання, зокрема,

   Європейський Союз (ЄС) , Європейська Асоціація Вільної Торгівлі (ЄАСТ), Північноамериканська Асоціація Вільної Торгівлі (НАФТА)  організація азійсько-тихоокеанського економічного співробітництва (АТЕС) та ін.;   

· галузеві, спеціалізовані та інші організації, зокрема, Світова організація торгівлі (СОТ), Міжнародна організація праці (МОТ), Організація країн експортерів нафти (ОПЕК), Міжнародний Валютний Фонд (МВФ), група Світового банку (СБ) та ін.; 

· організації системи ООН, зокрема, Програма розвитку ООН – ПРООН, Статистична комісія при ООН та ін.

Функціональна підсистема має вираз у функціонуванні міжнародних економічних відносин (далі МЕВ).

З точки зору масштабів міжнародна економіка підрозділяється на дві частини:

· міжнародна мікроекономіка, яка вивчає міждержавний рух конкретних товарів і чинників виробництва, а також поведінку окремих учасників світогосподарських відносин;

· міжнародна макроекономіка, яка вивчає закономірності функціонування відкритої національної економіки й світового господарства взагалі.

З курсів макроекономіки й історії економічних учень необхідно згадати про наявність значної кількості теорій, що коментують вплив зовнішньоекономічного фактору на стан національного господарства.

1.4. Дисципліна “Міжнародна економіка” є нормативною. ЇЇ вивчення орієнтує студентів на знання системи міжнародної економічної діяльності.

У курсі досліджуються об’єктивні закономірності розвитку світового господарства, отримуються знання щодо умов, форм і методів  регулювання зовнішньоекономічних процесів.

Кінцевою метою є набуття умінь і навичок аналізу стану міжнародної економіки, зокрема, перспектив прискорення інтеграції України в світове господарство. 

ТЕМА 2. Міжнародні економічні відносини (МЕВ) 

у міжнародній економіці

Питання лекції

1. Короткий огляд історії міжнародних економічних відносин.

2. Особливості сучасних міжнародних відносин.
3. Світовий ринок та світове господарство.
2.1. Перші зв’язки між народами здійснювалися на підставі натурального обміну між особами, сім’ями й племенами. Людська історія нараховує 2 млн. років, про що свідчать письмові джерела.

На території України колись мешкали племена, які підтримували зв’язки з населенням Кавказу і Західної Європи. Спілкування було епізодичним і короткотривалим.

З розвитком продуктивних сил привласнююче господарство змінюється економікою, що відтворюється. Поглиблюється поділ праці, нарощуються масштаби й асортимент виробництва, з’являються надлишки виробів і знарядь праці. Таким чином, виявляються ознаки певної спеціалізації окремих громад. Наприклад, племена трипільської культури почали першими користуватися виробами, зокрема, знаряддями праці з міді. Відомостей про наявність мідних родовищ в Україні не було, тому вироби із вказаного металу надходили з Карпатського регіону. Йдеться про рибальські знаряддя, прикраси та ін.

У трипільських племен було розвинуте гончарне виробництво, вироби якого користувалися широким попитом. Трипільські племена мешкали в Придніпров’ї й басейні р. Дністра.

В епоху рабовласницького ладу виникла міждержавна торгівля. Вона ґрунтувалася на природній спеціалізації регіонів або держав. Торговельні відносини мали два основні типи:

· експортно-імпортні;

· транзитні, наприклад, Фінікія (територія сучасного Лівану).

Стародавні держави поєднували міжнародну торгівлю з активною загарбницькою діяльністю.

Наприклад, Стародавній Єгипет мав колонії, мешканці яких сплачували наступні натуральні форми данини: Ефіопія – золото і слонову кістку, Палестина – срібло, свинець, тканини, фарби та ін.

На початку 2 ст. до н.е. римська срібна монета сестерцій витісняє з регіону Середземного моря усі інші гроші й стає головною валютою. У цей час для міждержавної торгівлі пропонувалися, насамперед, предмети розкоші, сировина, раби.

Саме у цей час ремесло відокремлюється від сільського господарства. Самостійними сферами діяльності стають торговельно-посередницька діяльність і лихварство.

Типовою формою торгівлі, зокрема міждержавної, у середні віки був ярмарок. Слід нагадати про торговельні союзи міст-держав, насамперед, Ганзейський союз.

Найважливішою подією стали великі географічні відкриття, що суттєво розширили обсяги міжнародних контактів. 

Формування світового господарства пройшло три стадії, які співпадають з розвитком загальноекономічного трудового поділу:    

1) підприємницька проста кооперація (поч. XIV - XV ст. до середини XVI ст.);

2) мануфактурне виробництво (ХVІ – XVIII ст.);

3) велике машинне виробництво (XVIII – XIX ст.).

Велике машинне виробництво завершує формування світового господарства під час промислового перевороту і до останньої третини XIXст. (електротехнічна революція).

Власне світове господарство пройшло у розвитку три основні етапи:

- з кінця ХІХ до початку 20-х років ХХ ст., коли завершився територіальний поділ світу на метрополії, колонії та інші держави, а також почалося формування двох світових соціально-економічних систем – ринкової та командно-адміністративної;

- з початку 20-х до початку 90-х років ХХ ст., коли змагання двох світових систем закінчилося поразкою командно-адміністративної системи, а також була зруйнована колоніальна система, зросла ринкова цілісність країн і одночасно поширилася прірва між багатими й бідними державами;

- з початку 90-х років ХХ ст. до нашого часу, коли провідну роль грають транснаціоналізація і глобалізація на підставі нового етапу НТР, подальший розвиток інтернаціоналізації та економічної інтеграції.

2.2. МЕВ – сукупність виробничих відносин на міжнародному рівні, яка формується трьома головними чинниками:

· розвиток продуктивних сил і світової інфраструктури;

· національні виробничі відносини кожної країни;

· неекономічні особливості, насамперед, політичні моменти.

Визначають чотири рівні прояву МЕВ:

· мікрорівень, пов’язаний зі зовнішньоекономічною діяльністю (ЗЕД) окремих економічних суб’єктів, насамперед, ТНК;

· метарівень як сукупність міжгалузевих і міжрегіональних зв’язків;

· мезорівень, тобто комплекс відносин об’єднань різних суб’єктів за різними ознаками (історичними, релігійними, мовними та ін.);

· макрорівень як система міждержавних відносин.

Відрізняють два аспекти аналізу МЕВ:

· кількісний, що описується системою статистичних показників;

· якісний, що має вираз у специфіці існування кожного суб’єкта.

Розвиток МЕВ спирається на розв’язання суперечностей, зокрема, таких головних:

· між національними й міжнародними інтересами;

· між інтеграцією країн і нерівномірністю їх розвитку, наприклад, курс України на вступ до ЄС обмежений суттєвою невідповідністю так званим Копенгагенським критеріям, тоді як Польща з 1 травня 2004 р.  стала повним членом організації ;

· між зростанням потреб і забезпеченістю країн власними виробничими ресурсами, наприклад, висока залежність української промисловості від імпорту енергоносіїв з Росії;

· між позитивними й негативними чинниками світового ринку, наприклад, світові ціни, з одного боку, є орієнтиром для національних, з іншого боку, коливання світових цін можуть дестабілізувати стан рівноваги в країні;

· між посиленням різноманіття відносин і поглибленням прірви в соціально-економічному розвитку країн “Півночі” та “Півдня”. 

Відзначимо основні типи МЕВ:

· традиційні, пов’язані з міжнародною торгівлею кінцевими товарами;

· перехідні до стратегічних як обмін чинниками виробництва, зокрема, міграція робочої сили та капіталу, науково-технічне співробітництво;

· стратегічні як комплекс постійних спеціалізованих і коопераційних заходів у внурішньофірмових відносинах ТНК; 

· синтезовані як особливості регіональної інтеграції країн;

· специфічні, які поєднують економічні й неекономічні моменти, наприклад, міжнародний туризм, спортивні, культурні та рекреаційні контакти.

Підкреслимо головні форми МЕВ:

·  торгівля кінцевими товарами, зокрема, послугами;

· рух чинників виробництва (капіталу, робочої сили, природних ресурсів, інформації, технологій);

· спільна виробнича, торговельна, науково-технічна та інша діяльність;

· валютно-фінансові й кредитні відносини;

· міжнародна економічна інтеграція; 

· членство в міжнародних організаціях;

· спільні зусилля з розв’язання глобальних проблем людства.

Зазначені форми взаємопов’язані й взаємозалежні. На сучасному етапі вони характеризуються наступним:

· суттєві зрушення в структурі торгівлі з випереджаючим розвитком торгівлі послугами, насамперед, інформаційними;

· інтенсифікація міграції капіталів;

· зростання масштабів міграції робочої сили;

· прискорення і розширення інтеграції країн і регіонів;

· розширення ролі міжнародних організацій, зокрема, недержавних.

2.3. Світовий ринок як середовище існування світового господарства у своєму розвитку пройшов чотири основні періоди:

1. Створення місцевих ринків. 

1. Створення загальнонаціональних ринків.

3. Створення міжнародних (міждержавних, регіональних) ринків.

4. Поява і розвиток власне світового ринку.

Формування світового ринку почалося наприкінці ХІХ ст.

Визначимо головні функції світового ринку:

· оптимізує використання чинників виробництва;

· виконує оздоровчу (санаційну) роль;

· використовує систему загальносвітових цінностей;

· суперечливо поєднує внутрішньо- і зовнішньоекономічні фактори.

На світовому ринку поєднуються складові сукупного попиту і сукупної пропозиції, які формують рівні світових цін як головних індикаторів стану економіки. 

Функціонування світового ринку поєднує механізми його саморегулювання з методами та інструментами штучного впливу суб’єктів господарювання, держави й міжнародних організацій.

ТЕМА 3. Міжнародна торгівля товарами 

Питання лекції

1. Суть, види та показники світової торгівлі.
2. Типи зовнішньоторговельної політики держав.
3. Інструменти регулювання міжнародної торгівлі товарами.
4. Теорії міжнародної торгівлі.
5. Особливості сучасної зовнішньої торгівлі України.
3.1. Суть світової торгівлі товарами полягає в переміщенні товарів за межі митного кордону країни.

Визначимо ключові терміни, які описують зовнішньоторговельні потоки:

Експорт - це вивіз товарів за митний кордон держави.

Імпорт - це ввіз товарів за межі митного кордону .

Реекспорт - це вивіз за митний кордон товарів, раніше імпортованих і не перероблених в країні.

Реімпорт дозволяє придбати за кордоном раніше експортовані і не перероблені там  товари, зокрема, повернення бракованої  продукції.

Зовнішньоторговельний оборот – це сума зазначених чотирьох складових.

Зовнішньоторговельне сальдо – це різниця між сумою експорту і реекспорту, з одного боку, та сумою імпорту і реімпорту, з другого боку.

Міжнародна торговельна палата (МТП) розробила базисні умови торгівлі ІНКОТЕРМС, згідно з якими оцінюються особливості постачання товарів на зовнішніх ринках з розподілом обов’язків між продавцем і покупцем.

Остання редакція ІНКОТЕРМС –2000 виділяє 4 групи , які об’єднують 13 базисних умов згідно із зростанням відповідальності експортера за постачання .

Мінімальні обов’язки та мінімальна ціна характеризують групу E з умовами постачання EXW (“франко-завод”), коли  відповідальність постачальника закінчується на власному складі при відвантаженні товару представнику покупця.

Група F об’єднує три базисні умови, які підкреслюють закінчення обов’язків продавця в порту або станції відвантаження власної країни. Найпопулярнішими є умови FOB (інколи пишуть кирилицею – ФОБ), тобто “франко-вздовж борту судна”, коли відповідальність продавця закінчується перед судном у порту країни експортера. Саме на умовах FOB оцінюється національний експорт.

Група C об’єднує чотири базисні умови, які підкреслюють закінчення обов’язків продавця в порту або на станції призначення в країні імпортера без перетину державного і митного кордонів. Найбільш відомими у зазначеній групі є умови CIF (інколи пишуть кирилицею - СІФ), тобто “вартість, страхування і фрахт”. Саме на умовах CIF оцінюється національний імпорт.

Група D об’єднує 5 умов, які описують поширення обов’язків продавця до перетину кордонів країни імпортера впритул до 13-их, останніх умов  DDP (постачання здійснено, мито сплачено) з максимальною відповідальністю експортера і максимальною ціною.      

Показники, що характеризують стан зовнішньої торгівлі, об’єднують:

· обсяг торгівлі у вартісних  одиницях і одиницях фізичного обсягу;

·  динаміку експортно-імпортних операцій;

· структуру торгівлі, зокрема:

4) географічну з аналізом розподілу потоків по країнах, регіонах, континентах і т.д.;

5) товарну з аналізом постачань по галузях, сферах, якісних характеристиках, співвідношенню сировини й кінцевої продукції  і т.д.

Експортна квота Ке, або коефіцієнт експортної участі у міжнародній торгівлі, розраховується за формулою:

Ке = Е : ВВП, 

де Е – обсяг національного експорту;

ВВП – валовий внутрішній продукт країни.

Імпортна квота Кі, або коефіцієнт імпортної участі в торгівлі, розраховується за формулою:

Кі = І : ВВП, 

де І – обсяг національного імпорту.

Підсумковий коефіцієнт участі в міжнародній торгівлі 

Кмт = Ке + Кі = (Е + І) : ВВП.

Коефіцієнт експортної спеціалізації країни Кес розраховують за формулою:

Кес = Ен : Ес, 

де Ен – частка національного експорту даного товару в сумі національного експорту;

Ес – частка світового експорту даного товару в сумі світового експорту.

Якщо Кес > 1, то країна визнається експортно орієнтованою на даний товар.

Головними факторами сталості зовнішньої торгівлі країни є такі:

· участь в еволюції досягнень сучасних технологій;

· участь в діяльності транснаціональних корпорацій – ТНК;

· участь у діяльності міжнародних організацій, які регламентують міжнародну торгівлю, насамперед, у Світовій організації торгівлі – СОТ;

· послідовна лібералізація торгівлі, тобто скорочення тарифних і нетарифних обмежень у торгівлі;

· участь в інтеграційних об’єднаннях країн;

· диверсифікація міжнародної торгівлі при поширенні відносин  з більшістю держав світу.

До початку 90-х р.р. ХХ ст. міжнародна торгівля зростала  і подвоїла обсяги протягом 15 років (1975-1990 р.р.). Протягом останнього десятиріччя ХХ століття торгівля значно скоротила середні темпи приросту, а на початку 90-х р. спостерігалися темпи приросту, які не перевищували 1-2 % на рік.

Початок ХХІ століття відзначився темпами приросту торгівлі у середньому на 2,5 %.

Першу трійку найбільших світових експортерів за абсолютними обсягами складали США, Німеччина і Японія. З регіонів перше місце займає Азійсько-Тихоокеанський (АТР), а з інтеграційних угруповань лідирує ЄС. Україна займає  місце у четвертій десятці.

Найбільші світові імпортери – це США. Німеччина, Велика Британія. Україна є представником п’ятої десятки країн світу.

За товарною структурою протягом 1950-2000 р.р. постачання  сировини й палива скоротилося з 50 до 30 %, зокрема, у цієї цифрі частка паливно-енергетичного компонента складає приблизно 25%, а цифра постачань сировини дорівнюється 5%. Одночасно реалізація кінцевої продукції зросла у зазначений час з 50 до 70%.

Зростає відсоток взаємних кооперованих постачань між суб’єктами різних країн, насамперед, у межах ТНК або внутрішньофірмових відносин.

Помітно зростає інтелектуальна складова товарних потоків, насамперед, у розвинених країнах. Так, на початку ХХІ ст. в експорті США, Швейцарії та Японії продукція новітніх технологій перевищила 20%.

3.2. Визначають два типи зовнішньоекономічної політики:

· політика вільної торгівлі (фритредерство);

· протекціонізм.

Перший тип пов’язаний з мінімальним втручанням держави. Митні органи при цьому виконують реєстраційні  функції. Така політика притаманна розвинутим країнам. Національні підприємці здатні підтримувати міжнародну конкуренцію.

Протекціонізм (другий тип) – це політика державного захисту національного ринку від іноземної конкуренції шляхом стимулювання національного виробництва і експорту, а також стримування імпорту.

Визначимо головні форми протекціонізму:

· селективний, тобто спрямований проти окремих країн або товарів;

· узгоджений (договірний), тобто такий, що використовується двома або більшою кількістю країн проти конкретних держав;

· прихований, тобто з використанням неекономічних форм надання переваг власним економічним агентам;

· традиційний, тобто з впливом на експорт і імпорт;

· глобальний, тобто з використанням торговельних і неторговельних аспектів міжнародних відносин.

З курсу історії економічних учень Ви знаєте, що політика протекціонізму була вперше обґрунтована в роботах представників меркантилізму, а фритредерство – в роботах економістів-класиків.

3.3. Спробуємо класифікувати всі методи й інструменти зовнішньоторговельного регулювання за певними критеріями:

1) за характером втручання:

· прямі (адміністративні);

· непрямі (економічні);

2) за рівнями втручання:

· мікроекономічні, тобто на рівні окремого господарського суб’єкта (текст статуту, повноваження підрозділів, зокрема, закордонних і т.д.);

· макроекономічні, тобто з боку державних органів і недержавних загальнонаціональних інститутів (профспілок, торговельно-промислових палат і т.д.);

· мегаекономічні (наднаціональні), тобто з боку міжнародних організацій або органів інтеграційних угруповань;

6) за характером впливу на умови конкуренції:

· монополістичні;

· конкурентні;

4) за кількістю сторін регулювання:

· однобічні (автономні);

· двосторонні;

· багатосторонні (конференційні);            

5) за офіційністю методів:

· офіційні, або правові;

· неофіційні, тобто звичаї, джентльменські угоди та ін.;

6) за характером інструментів:

· тарифні;

· нетарифні.

Тарифні засоби пов’язані з прямим підвищенням ціни завдяки використанню митних тарифів.

Нетарифні засоби прямо не підвищують ціни, але є заходами прихованого протекціонізму. Існують численні методи нетарифного регулювання як адміністративного, так і фінансового характеру. Їх можна згрупувати таким чином:

1. Заборона експорту чи імпорту, тобто ембарго.

2. Кількісні обмеження, зокрема:

1) Квотування - визначення ліміту обсягу поставок у вартісному чи фізичному вираженні на період часу (квартал, рік та ін.) у таких формах:

· глобальна квота без зазначення  конкретної країни-партнера;

· групова квота для окремих товарів для деяких конкретних країн;

· індивідуальна квота при зазначенні однієї країни-партнера;

· антидемпінгова, компенсаційна і спеціальна квоти;

2) Ліцензування - обмеження у вигляді одержання права чи дозволу (ліцензії) від уповноважених державних органів на ввіз чи вивіз продукції з такими видами ліцензій:

· генеральна з дозволом експортно-імпортних операцій по даному товару чи в дані країни без обмеження кількості угод;

· глобальна без обмежень поставки чи закупки кількісно чи вартісно;

· автоматична, яка надається негайно після отримання заяви від експортера чи імпортера;

· разова (індивідуальна) для однієї угоди на період здійснення останньої.

Механізм розподілу ліцензій різноманітний з такими головними формами:

· аукціон;

· система явних преференцій з урахуванням колишніх підсумків ЗЕД;

· розподіл на позаціновій основі за підсумками експертних оцінок.

3) Так звані “добровільні” обмеження експорту, коли експортер зменшує поставки у зв’язку з небезпекою більш негативних бар’єрів.

3. Прихований протекціонізм, зокрема:

1) державні закупки як гарантування реалізації національних товарів з одночасним зменшенням ринкової ніші імпортної продукції;

2) вимоги про обов’язкове використання місцевих компонентів і чинників (сировина, робоча сила, транспортні засоби та ін.);

3) технічні бар’єри з вимогами подання сертифікатів якості, екологічної безпеки, виконанням санітарно-гігієнічних ветеринарних і фітосанітарних норм, правил техніки безпеки та ін.;

4) антидемпінгові засоби з переслідуванням постачальників іноземної продукції по занижених цінах;

5) податки і збори на ввіз чи вивіз продукції (прикордонний податок за факт перетину кордону; екологічні, фітосанітарні та інші збори; митні збори за оформлення документів).

4. Фінансові заходи підтримки національних експортерів, зокрема:

1) субсидії національним експортерам у таких формах:

· прямі, які заборонені СОТ;

· непрямі через надання податкових пільг, переваг при страхуванні та ін.;

· внутрішні, найбільш приховані й дискримінаційні для імпортерів при бюджетному фінансуванні національних виробників, які конкурують на місцевому ринку з іноземними постачальниками;

2) експортне кредитування національних постачальників і так зване зв'язане кредитування імпортерів при зобов'язанні закупки товарів тільки у фірм даної країни;

3) обов'язковий імпортний депозит - попередня застава, яку імпортер повинен внести у власний банк перед закупкою іноземного товару;

4) стимулювання демпінгу при експорті та антидемпінгові процедури при імпорті.

Мито - обов'язковий внесок, який збирається митними державними органами при імпорті, експорті чи транзиті, що сприяє підвищенню стартової ціни.

Мито виконує три основні функції:

· фіскальну як стаття доходів державного бюджету;

· протекціоністську (захисну) для захисту національних виробників і стримування імпорту;

· балансувальну для недопущення небажаного експорту товарів, якщо внутрішні ціни нижче світових.

Класифікуємо мито за певних критеріїв:

1. За складністю встановлення:

· прості (одноколонні) з незмінною ставкою для товарів незалежно від країни походження;

· складні (багатоколонні) з встановленням двох і більше ставок по кожному товару залежно від країни походження.

2. За об'єктом нарахування:

· експортні;

· імпортні;

· транзитні.

3. За методом нарахування:

· адвалорні з відсотковим нарахуванням до митної вартості;

· специфічні з абсолютним грошовим нарахуванням до митної вартості;

· комбіновані (змішані) з об'єднанням адвалорного і специфічного засобів (наприклад, 10% від митної вартості, але не більше 100 грн. за одиницю ваги).

4. За характером дій:

· сезонні;

· антидемпінгові при імпорті товарів за цінами, які нижче внутрішніх цін країни-експортера;

· компенсаційні при встановленні факту отримання субсидій в країні експортера, що веде до зниження цін, при недопущенні небажаного експорту з власної країни.

5. За походженням:

· автономні, які встановлюються в однобічному порядку;

· конвенційні з встановленням за договором чи домовленістю з іншою країною.

6. За розміром:

· максимальні для товарів з країн, з яким відсутні домовленості;

· мінімальні для товарів з країн, з якими діє режим найбільшого сприяння;

· преференційні для окремих товарів чи з окремих країн.

7. За типом ставок:

· постійні без змін протягом встановленого періоду;

· змінні з нестабільним рівнем, який коригується залежно від динаміки світових цін, рівня субсидій та інших обставин.

8. За засобом нарахування:

· номінальні чи вказані в тарифі;

· ефективні чи реальні з урахуванням мита, яке було накладено на імпортні проміжні компоненти (вузли, сировина та ін.).

Ключовими принципами використання регулюючих інструментів є:

- відповідність нормам міжнародного права;

· транспарентність, тобто прозорість;

· нотифікація, тобто своєчасність інформування іноземного партнера про зміни.

3.4. Визначимо ключові теорії міжнародної торгівлі.

1. Меркантилізм (Т. Мен, Ж.-Б. Кольбер та ін.) з обґрунтуванням політики протекціонізму і позитивного платіжного балансу країни.

2. Модель “ціни-золото-доходи” Д. Юма (1711-1770 р.р.) з обґрунтуванням кількісної теорії грошей, коли світові ціни в підсумку великих географічних відкриттів значно залежали від кількості дорогоцінних металів у обігу.

3. Теорія абсолютних переваг А. Сміта (1723-1790) з обґрунтуванням переваг в експорті при наявності менших абсолютних витрат на одиницю продукції порівняльно з відповідними цифрами іноземного конкурента.

4. Теорія порівняльних або відносних переваг Д. Рікардо (1772-1823 р.р.) з обґрунтуванням переваг в експорті при наявності менших відносних витрат на одиницю продукції порівняно з відповідними цифрами іноземного конкурента. При цьому відносними (порівняльними) витратами є втрати певної кількості альтернативного товару при прирості вихідного товару на одиницю.

5. Теорії співвідношення факторів виробництва (теореми Хекшера (1879-1952 р.р.) –Оліна (1899-1979 р.р.), Столпера - Самуельсона, Столпера –Самуельсона – Джонса,  Рибчинського, “парадокс Леонтьева” та ін.).
6. Теорія міжнародного життєвого циклу, згідно з якою треба передбачити чотири етапи  існування товару на ринку:

· впровадження;

· зростання;

· зрілість;

· занепад.

7. Теорія подібності країн або теорія попиту, що перетинається, коли слід ураховувати традиційний внутрішній попит на імпортні вироби одночасно з існуванням власного потенціалу самозабезпечення або імпортозаміщення.

8. Теорія конкурентних переваг, за якою країна досягає міжнародного успіху завдяки взаємодії конкурентних переваг у чотирьох детермінантах:

· факторні умови;

· умови попиту;

· споріднені й обслуговуючі галузі;

· стратегія фірм.

3.5. Зовнішня торгівля України спирається на низку головних правових актів, зокрема, Господарський та Митний кодекси, закони “Про ЗЕД”, “Про єдиний митний тариф”, “Про порядок здійснення розрахунків в іноземній валюті” та ін.

Україна є членом багатьох міжнародних організацій, тому повинна спиратися на норми міжнародного торговельного права. Крім того, держава веде переговори про вступ до СОТ. Це матиме суперечливі наслідки до розвитку зовнішньоторговельних відносин. З одного боку, країни-члени СОТ забезпечують більше 95% світового торговельного обороту, тобто завдають правила гри. З іншого боку, вимоги про лібералізацію торгівлі здатні болючі вплинути на структуру традиційних експортних галузей, починаючи з металургії.

Впритул до 1999 р. сальдо торговельного балансу України було від’ємним, що відображало загальний кризовий стан економіки, насамперед, енергетичну залежність країни від постачань з Росії та Туркменії за світовими цінами. Починаючи з 2000 р. сальдо є позитивним.

За товарною структурою експорту значну перевагу має продукція чорної металургії та металообробки, яка з 2001 р. забезпечує більше 30% експортного валютного виторгу країни. На другому місці – продукція хімічної промисловості. В імпорті переважає постачання енергоносіїв.

За географічною структурою слід зазначити такі перші трійки у перші роки ХХІ ст.:

· за експортом по регіонах і угрупованнях: Європа, СНД, Азія;

· за експортом по країнах: Росія, Німеччина, Туреччина;

· за імпортом по регіонах і угрупованнях: СНД, Європа, Азія;

· за імпортом по країнах: Росія, Німеччина, Туркменія.

Слід підкреслити високу цифру експортної квоти нашої держави – більше 50%, що, з одного боку, є ознакою значного залучення до світової торгівлі, з іншого боку, є ризиком суттєвої залежності від перепадів ринкової кон’юнктури, насамперед, від цін на головну експортну складову – продукцію металургійної галузі.

ТЕМА 4. Міжнародна торгівля послугами

Питання лекції

1. Суть, класифікація та сучасні особливості міжнародної торгівлі послугами.

2. Транспортні витрати в міжнародній торгівлі.

3. Державне регулювання міжнародної торгівлі послугами.

4.1. На відміну від речовинних виробів послуги мають наступні властивості:

- невідчутні;

· невидимі;

· не підлягають збереженню;

· виробництво послуг співпадає в часі з їх споживанням;

· експорт або імпорт послуги є процедура між резидентом і нерезидентом країни, навіть якщо обидва агенти знаходяться на території однієї з двох країн.

Існує багато класифікацій послуг.

У країнах Організації економічного співробітництва і розвитку (ОЕСР) і публікаціях Конференції ООН з торгівлі й розвитку (ЮНКТАД) послуги поділені на 5 категорій:

1) фінансові;

2) інформаційні;

3) професійні або виробничі;

4) туристичні;

5) соціальні.

За класифікацією Світової організації торгівлі (СОТ), визначають такі види:

1) комунальні послуги й будівництво;

2) оптова і роздрібна торгівля;

3) ресторанні й готельні послуги;

4) транспортування;

5) зберігання;

6) зв’язок;

7) фінансове посередництво;

8) оборона і охорона;

9) охорона здоров’я;

10) громадські роботи;

11) соціальні й особисті послуги.

Групи послуг за класифікацією Міжнародного валютного фонду (МВФ).


1. Транспортні перевезення, у тому числі:


- пасажирські;


- багажні;


- вантажні.


2. Поїздки, в. тому числі:


- ділові (відрядження);


- особисті (туризм).


3. Зв'язок: поштовий, кур'єрський, телефонний і т.д.


4. Будівництво.


5. Страхування нерезидентів страховими компаніями-резидентами.


6. Фінансові послуги між резидентами і нерезидентами.


7. Комп'ютерні й інформаційні послуги, у тому числі:


- консультації в області комп'ютерних програм;


- інформаційні послуги;


- обслуговування комп'ютерів.


8. Користування правами власності і використання  оригіналів чи прототипів на підставі ліцензій з виплатою ліцензійних платежів, у тому числі:


- роялті, тобто періодичні платежі за підсумками користування ліцензією;


- паушальні платежі, тобто одноразові виплати за результатами експертних оцінок.


9. Інші бізнес-послуги, у тому числі:


- посередницькі послуги;


- оренда (короткострокова - рентинг, середньострокова - хайринг, довгострокова - лізинг);


- інші ділові, професійні і технічні послуги (правові, бухгалтерські, управлінські, рекламні, а також інжиніринг, послуги по нагляду, геологорозвідці і т.д.).


10. Особисті, культурні, спортивні і рекреаційні послуги.


11. Урядові послуги.

Визначають також спрощену класифікацію за критеріями МВФ:

1) морські перевезення;

2) інші види транспорту;

3) подорожі;

4) інші приватні послуги;

5) інші офіційні послуги.

За даними міжнародної статистики, ринок послуг є одним з найбільш зростаючих секторів міжнародної економіки. Світовий ринок послуг перевищив 25% суми загальносвітового експорту.

За товарною структурою зменшується питома вага транспортування. Одночасно зростає сегмент інформаційних  і особливо приватних послуг, зокрема, туризму. Так, до 60% ВВП Туреччини щорічно складається з надходжень від іноземного туризму. На межі ХХ і ХХІ століть частка туристичних послуг у світовому обороті перевищила 1/3. 

Географічна структура послуг підкреслює перевагу розвинутих країн. Так, наприкінці ХХ ст. на США, Велику Британію, ФРН і Францію припадало до 70% світового експорту і понад 50% імпорту послуг.

В експорті послуг в Україні домінує транзит транспортних засобів, насамперед, енергоносіїв. В імпорті на першому місці транспортування, насамперед, знову ж таки енергоносіїв з Росії та Туркменії.

4.2.   Усі міжнародні транспортні операції можна класифікувати за декількома ключовими ознаками:

1. За послідовністю виконання:

· Довиробничі (планування перевезень, аналіз кон'юнктури і т.д.).

· Виробничі.

· Поствиробничі (урегулювання спорів і розрахунків).

2. За предметом транспортних операцій :

· Вантажні.

· Пасажирські.

· Багажні.

3. За видом транспорту: 
· Водні (морські, річкові ).
· Автомобільні;

· Залізничні.

· Трубопровідні.

· Космічні.

· Авіаційні.

· Змішані.

4. За транспортною характеристикою вантажу:

· Із сухим вантажем.

· З наливним чи газоподібним вантажем.

5. За періодичністю:

· Регулярні (лінійне судноплавство, регулярне повітряне й авто - повідомлення).

· Нерегулярні (трампове судноплавство, чартерне повідомлення).

6. За порядком  проходження кордону:

· Перевантажувальні.

· Бесперевантажувальні.

7. За видом транспортно-технологічної системи:

· Контейнерні перевезення.

· Перевезення генеральних вантажів (у мішках, коробках, шухлядах і іншій упаковці).
· Поромні перевезення.

· Перевезення ліхтеровозами, тобто плавучими системами, що включають велике судно-плавбазу, яка перевозить кілька десятків малих судів, здатних входити в устя рік і до будь-яких мілководних причалів.

· Ролкерні перевезення, тобто судами з можливістю прийому автомобілів через ніс чи корму.

· Перевезення танкерами.

8. За закінченням перевезень у сусідні країни:

· Сусідські. 
· Транзитні.

· Кільцеві.
9. За видом сполучень:
(     Прямі.

· Непрямі (ламані, з перевідправленням ).

10. За складом учасників перевезень:

· Силами виробника.

· Силами  продавця чи покупця.

· Силами перевізника.

· Силами посередника.

11. За місцям проведення:

· Усередині країни;

· По території інших країн. 

4.3. Інструменти державного регулювання міжнародної торгівлі послугами поділяються на дві групи:

1) заходи регулювання доступу до ринку, зокрема:

· обмеження на торгівлю послугами;

· введення кількісних квот на імпорт іноземних послуг;

· державне ліцензування імпорту робочої сили;

2) заходи вилучення з національного режиму, зокрема:

· надання цінових переваг місцевим виробникам;

· створення місцевим виробникам більш сприятливих умов, ніж іноземним.

Спеціальне міжнародне регулювання сфери міжнародних послуг здійснює ГАТС (GATS) –  Генеральна угода по торгівлі послугами як підрозділ СОТ.  

ТЕМА 5. Платіжний баланс

Питання лекції

1. Сутність платіжного балансу та його структура.
2. Методи зрівноваження платіжного балансу.
3. Теорії платіжного балансу.
5.1. Статистичним звітом усієї сукупності МЕВ країни виступає платіжний баланс. Він порівнює річні фактичні платежі, які отримує держава з-за кордону, і платежі, що сплачує держава своїм іноземним партнерам. 

На формування платіжного балансу впливають багато факторів:

· масштаби економіки країни;

· ступінь її участі у міжнародному поділі праці;

· досконалість структури економіки; 

· досягнутий рівень концентрації виробництва і капіталу та ін.

Різниця між надходженнями та переказами за кордон має назву сальдо платіжного балансу.

 Сальдо платіжного балансу може мати три види стану:

· нульове (збалансоване) при збігу надходжень і сплат за кордон;

· позитивне при перевазі зовнішніх надходжень до держави;

· негативне (від’ємне) при перевищенні зовнішніх платежів.

Стандартний платіжний баланс має два розділи:

1. Рахунки поточних операцій, зокрема:

а) торговельний баланс, тобто різниця між експортом та імпортом товарів, що дозволяє відрізняти нульове, позитивне і від’ємне сальдо зазначеного балансу;

б) баланс послуг;

в) баланс доходів;

г) баланс поточних трансфертів.

Пункти  б), в), г) об’єднують термін “невидимі операції”. Йдеться про транспортування, страхування, розрахунки з культурного обміну і туризму, отримані й переказані доходи (зарплата, відсотки, прибуток, зокрема, дивіденди та ін.), а також різноманітні види соціальних трансфертів, тобто пенсій,  допомоги, стипендій та ін. Крім того, маються на увазі державні витрати на утримання  військових баз, внески в статутні фонди міжнародних організацій. 

2. Рахунки операцій з капіталом і фінансові операції, зокрема, стаття “помилки й пропуски”.

Існує тісний взаємозв’язок між двома розділами. Платіжний баланс не може бути незбалансованим. У разі негативного сальдо  балансу за поточними операціями джерелом фінансування дефіциту є капітальні операції, наприклад, перевищення імпорту інвестицій над їх експортом або скорочення валютних резервів. При цьому кошти отримують з двох джерел:

· через продаж частини активів;

· за рахунок позик, тобто в борг.

За структурою платіжний баланс включає дебетові й кредитові статті.

У дебетових статтях відображаються витрати країни за кордоном, а у кредитових - надходження платіжних засобів до країни. Дебет пов’язаний, наприклад, з імпортом, а кредит – з експортом.

Інакше кажучи, якщо стаття забезпечує країну додатковою іноземною валютою, то вона належить до кредиту. Якщо стаття зменшує запаси іноземної валюти, то це стаття дебету.  

Якщо платіжний баланс спирається на щорічні дані, то розрахунковий баланс додає до платіжного цифри вимог і зобов’язань країни за попередні роки.

Для подолання дефіциту платіжного балансу використовують іноземні запозичення, золотовалютні резерви, заходи валютно-фінансової політики. Але найбільш надійним кроком є збалансований розвиток національної економіки.

За умов панування фіксованих валютних курсів негативне сальдо  платіжного балансу покривається за рахунок витрат золотовалютних резервів країни  її центральним банком.

За умов плаваючих курсів зростання негативного сальдо є сигналом до зниження курсу національної валюти. Навпаки, скорочення від’ємного сальдо  за інших рівних умов є стимулом зростання зазначеного курсу. 

5.2. На стан платіжного балансу впливають такі основні фактори:

· рівень ВВП країни;

· структура ВВП;

· рівень процентних ставок у країні;

· обсяг грошової емісії;

· фінансова політика держави;

· величина і динаміка валютних курсів;

· золотовалютні резерви країни;

· розмір заборгованості й терміни її погашення та ін.

Вам необхідно самостійно розглянути кожний із зазначених пунктів і навести приклади.

5.3. Визначимо головні теорії платіжного балансу:

1. Теорія автоматичного саморегулювання, яка пов’язана з концепцією “ціни-золото-доходи” Д. Юма.

2. Кейнсіанська теорія регулювання платіжного балансу.

3. Теорія зовнішньої та внутрішньої рівноваги Д. Харрода.

4. Інструментально-цільовий метод регулювання платіжного балансу голландського економіста Я. Тінбергена.

5. Теорія нормативного регулювання балансу.

6. Монетарна теорія М. Фрідмена.

7. Теорія міжнародного регулювання базується на поєднанні кейнсіанського і монетарного підходів.

ТЕМА 6. Міжнародна міграція робочої сили 

Питання лекції

1. Суть і сучасні особливості міжнародної трудової міграції.
2. Вплив міграційних процесів на економіку різних країн.
3. Міжнародне регулювання міграційних процесів.
4. Напрямки і форми інтеграції України в міжнародний обмін робочою силою.
6.1. Міжнародний ринок праці – це система відносин щодо узгоджень попиту і пропозиції світових трудових ресурсів. Ці відносини стосуються:

· умов формування робочої сили;

· оплати праці;

· соціального захисту.

Виникнення зазначених відносин пов’язане з нерівномірністю розміщення робочої сили по країнах світу, а також з відмінностями їх відтворення на національному рівні.

Створення міжнародного ринку праці здійснюється двома шляхами:

· завдяки міграції робочої сили й капіталу;

· через поступове злиття національних ринків праці з утворенням спільного ринку праці.

Функціонування міжнародного ринку праці призводить до координації соціальної політики різних країн, зокрема:

6) умов праці, способів найму і звільнення робітників;

7) оплати праці;

8) надання відпусток;

9) соціального страхування і пенсійного обслуговування;

10) надання пільг.

У межах ТНК створюються власні внутрішні (транснаціональні) ринки праці. Різні категорії працівників переміщуються з країни в країну.

Міжнародний ринок праці має сегментований характер, що обумовлено існуючим міжнародним поділом праці. Суб’єкти ринку мобільні, легше пристосовуються до вимог роботодавців, у них послаблені національні уподобання.

Визначають два основні сегменти в структурі міжнародного трудового ринку.

Перший складається з працівників високої кваліфікації зі стабільними трудовими навичками й стабільним попитом на їх трудові послуги. Насамперед, йдеться про досвідчених менеджерів, програмістів та представників  інших сучасних професій.

Другий сегмент стосується працівників низької кваліфікації, що веде до їх готовності дуже часто змінювати місця праці, впритул до здійснення нелегальної міграції.

Міжнародний рух трудових ресурсів має такі головні форми:

1) природний;

2) територіальний;

3) галузевий;

4) професійний;

5) кваліфікаційний;

6) соціальний.

За критерієм часу розрізняють постійну і тимчасову міграцію.

Постійна міграція  характеризується наступними ключовими категоріями:

· еміграція, тобто виїзд за кордон з метою отримання громадянства іншої країни;

· імміграція, тобто в‘їзд в іншу країну з метою отримання її громадянства;

· рееміграція, або зворотна міграція, тобто повернення до рідної країни осіб, які емігрували з неї раніше;

· міграційний оборот, тобто сума усіх осіб, хто в’їхав і виїхав з країни на постійній основі;

· міграційне сальдо (активне, пасивне, нульове), тобто різниця між цифрами еміграції та імміграції.

Слід відзначити, що міжнародна міграція може мати позаекономічні причини. Йдеться про біженців, осіб, які тимчасово переміщені або переслідуються на батьківщині й шукають політичного притулку.

6.2. Масштаби трудової міграції зростають. Протягом другої половини ХХ століття кількість мігрантів зросла ледь на 50%. На межі двох століть кількість легальних мігрантів перевищила у світі цифру 125 млн. чол., що становить близько 2% населення планети.

Але існують географічні особливості міграційних потоків.

Головними центрами трудової імміграції є:

1. США і Канада з позитивним міграційним сальдо 900 тис. чол. щорічно протягом 90-х років ХХ ст. При цьому слід зауважити, що останні два десятиріччя йдеться про суттєву перевагу вихідців зі Східної та Південно-Східної Азії, а також зі Східної Європи. Це відрізняється від ситуації середини ХХ ст., коли серед іммігрантів переважали західні європейці та латиноамериканці.

2. Латинська Америка, насамперед, Венесуела як держава-нафтодобувач.

3. Західна і Центральна Європа, насамперед, країни ЄС.

4. Держави-нафтодобувачі Перської затоки з їх високим рівнем доходів і життя. Але початок ХХІ століття ознаменувався погіршенням соціально-політичної ситуації в даному регіоні, що різко знизило кількість іммігрантів. 

5. Розвинуті країни Африки, насамперед, ПАР і країни Півночі континенту.

Визначимо ключові регіони постачання емігрантів:

1. Східна Європа, тобто колишні держави соціалістичного табору.

2. Густонаселені країни Східної та Південно-Східної Азії на чолі з Китаєм та Індією.

3. Слаборозвинені країни Азії та Африки.

4. Регіони з тривалими воєнними конфліктами (Близький Схід, Афганістан, країни колишньої Югославії).

Визначимо позитивні сторони міжнародної трудової міграції:

1. Економія бюджетних коштів на освіту і підготовку фахівців-іммігрантів.

2. Розширення бази оподаткування за рахунок використання іммігрантів.

3. Економія на розробці й впровадженні різних форм інтелектуальної власності.

4. Передача виробничих навичок і досвіду.

5. Розвиток гуманітарних контактів.

6. Можливість зменшити структурні диспропорції національного трудового ринку (старіння населення та його скорочення, заповнення ніш як непрестижних, так і  нових  спеціальностей.

7. Можливість іммігрантів переказувати доходи на батьківщину.

Негативні наслідки мають як економічний, так і неекономічний характер. Йдеться про загострення конкуренції на ринку праці, посилення нелегальної міграції, криміналізацію місць мешкання іммігрантів, зростання витрат  на виконання міжнародних зобов’язань щодо забезпечення прав мігрантів та ін. 

6.3. Треба відзначити 4 рівні регулювання міжнародної міграції:

1) національний;

2) міждержавний;

3) регіональний у межах інтеграційних угруповань країн;

4) міжнародний з боку спеціалізованих організацій.

Згідно з прийнятою у міжнародних відносинах практикою країн, які обмінюються робочою силою, визнається пріоритет міжнародного права над національним.

Державні органи окремих країн удосконалюють національне трудове і міграційне законодавство, встановлюють юридичний статус мігрантів, організують певні соціальні умови мешкання іноземців, контролюють процеси найму і вербування потенційних іммігрантів.

Міждержавне регулювання може стосуватися уникнення подвійного оподаткування, забезпечення прав при переказі доходів на батьківщину, узгодженої поведінки щодо мігрантів з третіх країн, спільні дії щодо боротьби з нелегальною міграцією та ін.

Регіональне регулювання спирається на спільні документи. Наприклад, Шенгенські угоди в межах ЄС скасовують візові, митні й прикордонні бар’єри між членами угруповання і одночасно посилюють їх у відносинах з третіми країнами.

Міжнародне регулювання міграційних потоків здійснюється, насамперед, Міжнародною організацією праці (МОП) і Міжнародною організацією з питань міграції (МОМ). Крім того, важливу роль відіграють документи підрозділів і спеціалізованих органів системи ООН. Йдеться, насамперед, про Всезагальну декларацію прав людини, затверджену Генеральною Асамблеєю ООН у 1948 р. 

6.4. Визначимо чинники, які сприяють міграційним процесам в Україні:

- структурна перебудова економіки;

- нерівномірність у розміщенні продуктивних сил;

- погіршення екологічної ситуації;

- інтенсифікація міграції на національному ґрунті;

- лібералізація процедур в’їзду-виїзду.

Чинники еміграції з України:

- різниця в рівні життя порівняно з іншими країнами, зокрема, “відплив умів”;

- економічні й правові перешкоди;

- кримінальна ситуація і проблеми безпеки людей;

- інші неекономічні мотиви.

Чинники імміграції в Україну:

- більш високий рівень життя, ніж в інших країнах;

- використання української території в транзитних цілях;

- скорочення населення і певний попит на робітників деяких спеціальностей;

- повернення колишніх емігрантів та ін.

ТЕМА 7. Міжнародний рух капіталу 

Питання лекції

1. Характеристика основних форм міжнародного руху капіталу.
2. Економічні ефекти прямих закордонних інвестицій.
3. Сучасні проблеми іноземного інвестування в Україні.
7.1. Дві головні передумови міжнародного руху капіталу:

1) так зване “перенакопичення національного капіталу”, коли експорт капіталу здатний принести більші доходи, ніж його використання у національних кордонах;

2) значний розвиток виробничої та невиробничої інфраструктури (транспорту, зв’язку, фінансово-кредитного обслуговування та ін.).

Міжнародний рух капіталу здійснюється у трьох відомих функціональних формах:

- грошовій;

· товарній (кінцеві товари);

· виробничій.

Суперечливий вплив фактора часу на іноземне інвестування демонструє формула Вальраса:

ЧЕ = - (ЧА + ЧП), 

де ЧЕ – чистий експорт, тобто різниця національних експорту та імпорту товарів і послуг;

ЧА – чисті активи, тобто різниця, з одного боку, між коштами, які отримала держава від реалізації активів іноземцям (нерезидентам), з іншого - кошт від придбання активів за кордоном національними суб’єктами (резидентами);

ЧП – чисті проценти, тобто різниця, з одного боку, між процентами, які отримали резиденти країни від експлуатації іноземних активів, і процентами, які отримали нерезиденти від експлуатації національних активів, з другого.

З формули робимо такі висновки:

1. Чим більше ЧА в поточному періоді, тим менше ЧП у майбутньому. 

2. Сальдо міжнародної торгівлі повинне дорівнювати  сальдо руху капіталів з протилежним знаком.

 Визначають класифікацію міжнародних інвестицій за такими критеріями: 

 1. За джерелами походження:      

 - офіційні (державні позики, кредити, гранти, допомога, кошти для міжнародних фінансових установ);  

 -   приватні;                     

 -   інвестиції міжнародних організацій.

 2. За характером користування:

-    підприємницькі;         

·    позичкові .  

  3 .  За терміном вкладень:

·    короткотермінові  до 1 року;

·    середньотермінові  від 1 до 5 років;

· довготермінові понад 5 років.

 4.   За особливостями функціонування:                

· прямі - з метою одержання довготермінової зацікавленості при забезпеченні фінансового і управлінського контролю над об`єктом розташування інвестицій;

· портфельні – недостатні для здійснення контролю, як правило у вигляді цінних паперів;

· інші, які пов`язані з міждержавними кредитами й банківськими депозитами;

· резервні, які пов`язані з наявністю золотовалютних запасів.

Назвемо основні риси сучасної міграції капіталів:

· підвищення ролі держав і міжнародних фінансових організацій у відносинах з країнами, що розвиваються, і країнами з перехідною економікою у зв’язку з підвищеними ризиками, насамперед, неекономічними;

· посилення міграції приватного капіталу між розвиненими країнами, наприклад, у межах інтеграційних угруповань;

· збільшення частки прямих іноземних інвестицій.

7.2. З точки зору платіжного балансу країни, пряме іноземне інвестування – це будь-яке надання кредиту іноземному партнеру або придбання власності зарубіжного економічного об’єкта. Згідно з чинним українським законодавством суб’єкт ЗЕД набуває статус підприємства з іноземними інвестиціями (далі ПІІ), якщо сума вказаних внесків у статутний фонд складає не менше 10 %. 

Оскільки прямий інвестор значною мірою контролює діяльність об’єкта, пряме інвестування дозволяє:

1) мати управлінський контроль і використовувати попередній управлінський досвід;

2) знати й використовувати виробничі й торговельні секрети;

3) використовувати авторитет і торговельну марку материнської компанії у випадку створення дочірнього підприємства. 

Пряме іноземне інвестування складається з трьох головних форм:

1) акційний капітал, тобто придбання інвестором певного, наприклад, контрольного пакета акцій іноземного підприємства;

2) реінвестовані доходи, наприклад, прибуток, тобто підсумки економічної діяльності, які не повертаються на батьківщину інвестора;

3) внутрішньофірмові позики, тобто кошти, які надають або материнська компанія, або інші її філії.

Світовий досвід створення ПІІ підкреслює існування трьох основних організаційних форм:

- філія з 100 % належності іноземному власнику; 

- дочірня компанія з часткою нерезидента в статутному фонді понад 50%;

- асоціативна компанія з часткою нерезидента менше 50 %.

Частіше за все входження на зарубіжний ринок здійснюється послідовно з використанням наступного ланцюга поведінки: експорт ( ліцензування ( інвестування.

Пряме інвестування має певну низку ризиків як для  експортерів, так і для імпортерів.

Прямий інвестор, який здійснює внесок на довготривалий термін, ризикує зіштовхнутися з наступними проблемами:

· недосконалість законодавства і відсутність реального правового захисту від втручання влади або конкурентів;

· проблеми з поведінкою інших власників (акціонерів);

· економічні проблеми в країні-імпортері інвестицій;

· проблеми  зі сталістю материнської компанії;

· несталість міжнародного фондового і валютного ринків;

· інші політичні ризики.

Одночасно країна-імпортер інвестицій повинна враховувати наступне:

· згідно з формулою Вальраса, вона втрачає частку чистих процентів у майбутньому при приватизації об’єкта на користь іноземного партнера;

· іноземний інвестор отримує доступ до національних ресурсів, при цьому їх використання необов’язково буде суспільно ефективним (проблеми екології, соціальних гарантій, охорона секретів, захист прав інтелектуальної власності та ін.);

· можливість впливу іноземних партнерів на соціально-політичне життя країни (приклади політичного лобіювання, організація зміни законної влади та ін.);

· можливість негативного впливу ПІІ на економічний стан підприємства, окремої галузі, регіону, країни в цілому (доведення до банкрутства, підрив виконання обов’язків при державних гарантіях та ін.).

На межі ХХ і ХХІ століть треба підкреслити зростаючу роль транснаціональних утворень з мережами філій та дочірніх компаній, насамперед, ТНК і МНК.

Транснаціональні корпорації (ТНК) управляються головним акціонером-резидентом однієї країни. Найбільша ТНК світу за обсягом продаж – американська “ Microsoft”.
Мультинаціональні (багатонаціональні) корпорації (МНК) не мають акціонера з однієї країни, який фактично контролює діяльність, Йдеться про наявність двох або більшої кількості ключових власників з різних країн. Найбільша МНК світу – голландсько-британська корпорація “Ройал- Датч-Шелл”. При цьому голландський учасник “Ройял” має близько 60% акцій, а британська “Шелл” – відповідно 40%.

Конкретний економіко-правовий зміст має визначення терміну “промисловий інвестор”. Промисловим є прямий інвестор з певним досвідом роботи в галузі, який гарантує збереження профільної діяльності об’єкта, що придбається.

Портфельні вкладення існують, як правило, у вигляді таких цінних паперів:

· первинні – акції, облігації, векселя та інші боргові розписки; інструменти грошового ринку – казначейські векселя, депозитні сертифікати, банківські акцепти;.
· вторинні – фінансові деривати. 
Слід відзначити можливості мікро-, макро- і мегарегулювання міжнародного інвестування. 

На мікрорівні текст статуту дозволяє маневрувати в ЗЕД. 

Державне макрорегулювання включає такі форми :     

1) державні гарантії;

2) страхування;

3) урегулювання інвестиційних суперечок;

4) виключення подвійного оподаткування;

5) адміністративна і дипломатична підтримка;

6) фінансові засоби, зокрема :

· амортизаційний режим;

· режим обліку витрат;

· податки, які не пов`язані з прибутком;

· податкові стимули – податкові канікули, пільги, пільгові податкові зони, наприклад, офшорні.

Використання офшорних територій за сучасних умов має велику кількість ризиків. Після терористичних актів 11 вересня 2001 року США зробили низку розслідувань і активізували діяльність міжнародної агенції по боротьбі з незаконним відмиванням грошей ( FATF ). Перелік країн, що рекомендовані FATF для санкцій, очолюють деякі офшорні території, насамперед Океанії та Карибського басейну. Але факт існування офшорів затверджений міжнародним і національним законодавствами України. Так, діє розпорядження Кабінету Міністрів України № 53 – р. від 14.02.2002 з доповненнями та змінами “ Про перелік офшорних зон”, за яким визначені 38 зазначених територій .

Міжнародне регулювання здійснюється на міждержавній основі (наприклад, режим найбільшого благосприяння), регіональних документів у межах інтеграційних угруповань або функціях світових інвестиційних установ, зокрема:

·  БАГІ (MIGA) – Багатостороння агенція з гарантій інвестицій, яка діє в якості автономної складової групи Світового банку;

·  МЦУІС ( ICSID ) – Міжнародний центр з урегулювання інвестиційних спорів;

·  Угода про інвестиційні засоби, які пов`язані з торгівлею, діюча в межах ВТО ( TRIM); 

· Комісія ЮНКТАД (UNCTAD) з інвестицій та ін .

7.3. В Україні проблеми міжнародної інвестиційної діяльності регламентуються такими головними законодавчо-нормативними актами:

1. Закон України “Про зовнішньоекономічну діяльність” від 16.04.1991 р.

2.  Закон України “Про режим іноземного інвестування” від 19.03.1996 р.

3.   Митний кодекс України від 11.07.2002 р.

4. Закон України “ Про спеціальний режим інвестиційної та інноваційної діяльності технологічних парків”  від 16.07.1999 р.

5. Закон України “ Про інноваційну діяльність” від 4.07.2002 р.

6. Указ Президента України “ Про інвестування майнових цінностей резидентами за межами України” від 13.09.1995 р.

7. Закон України “ Про спеціальний режим інвестиційної діяльності на території м. Харкова” від  11.05.2000 р..

Слід зазначити, що практика іноземного інвестування в Україні зіштовхнулася з низкою типових проблем на мікрорівні. Перелічимо основні з них:

1) недолік досвіду в осіб, які беруть участь у переговорах;

2) слабкість технологічних і фінансових можливостей вітчизняних суб`єктів ЗЕД;

3) помилки у прогнозах ринкової  кон`юнктури;

4) відсутність методів і засобів вимірювання якісних параметрів виробів;

5) недосконале ціноутворення;

6) суперечності в управлінських і маркетингових концепціях, що веде до розходжень у виборі цілей та засобів їх досягнення;

7) досить слабка і відстала інформаційна база, що звужує маневр діяльності.

Але головні проблеми пов’язані з недоліками державної політики (недосконале і змінне законодавство, корупція, політичні ризики та ін.).

Перша трійка імпортерів українського капіталу виглядала так: Росія, Панама, В’єтнам.

Сума прямих інвестицій в Україну протягом років незалежності склала близько 6,7 млрд. дол. Визначимо першу трійку держав-експортерів інвестицій в нашу державу: США, Кіпр, Сполучене королівство.

Найбільш привабливою галуззю в Україні для іноземців є харчова промисловість. Найбільш популярні регіони – м. Київ і Донецька область. 

ТЕМА 8. Міжнародна торгівля фінансовими інструментами 

Питання лекції

1. Сутність і основні тенденції розвитку світової валютної системи.
2. Сутність міжнародних кредитних відносин.
3. Міжнародні валютно-кредитні та фінансові організації.
4. Співробітництво України з міжнародними фінансовими організаціями.
8.1. Валютна система – це сукупність валютно-грошових і кредитно-розрахункових відносин. Відрізняють національну, регіональну (для інтеграційних угруповань), і міжнародну валютні системи.

Міжнародна (світова) валютна система включає такі головні складові:

· сукупність національних, колективних і резервних валют;

· сукупність національних і регіональних (інтегрованих) валютних систем, наприклад, Європейська валютна система (ЄВС);

· валютні курси й валютні ринки;

· режими функціонування валютних ринків;

· органи державного і міжнародного валютного регулювання. 

Валюта у вузькому значенні - грошова одиниця іноземної держави 

Валюта у широкому значенні - додає усі активи, які здатні виконувати функцію світових грошей (цінні попери, благородні метали, дорогоцінні каміння та інше).

Національна валюта - платіжний засіб на території країни, яка її емітує.

Іноземна валюта - платіжний засіб інших країн, який використовується на території даної країни.

Резервна валюта - валюта, в якій країна має власні ліквідні міжнародні резерви, що використовуються для покриття від’ємного сальдо платіжного балансу.

Колективна валюта - платіжний засіб регіонального угрупування (наприклад, євро) чи міжнародної організації (наприклад, СДР (SDR) - спеціальні права запозичення у МВФ).

Тверда валюта - характеризується сталістю курсу, динаміка якого відповідає змінам головних макроекономічних показників.

Євровалюта – це валюта, яка перерахована на рахунки європейських банків і використовується ними для операцій у всіх країнах, зокрема країну-емітент вихідної валюти.
Конвертованість валюти - можливість резидентів і нерезидентів вільно, без обмежень, обмінювати національну та іноземні валюти чи використовувати іноземну валюту в угодах з реальними та фінансовими активами.

Основні види конвертованості валюти: 

- по поточних операціях, тобто відсутність обмежень з платежів і трансфертів, які пов’язані з торгівлею та послугами, міждержавними переказами доходів і трансфертів, що повинні виконувати країни - члени МВФ;

- по капітальних операціях, тобто відсутність обмежень при русі прямих і портфельних інвестицій, кредитів і грантів;

- повна , тобто  єдність поточної та капітальної конвертованості;

- внутрішня, тобто право резидентів купувати та здійснювати операції з іншими резидентами у власній країні;

- зовнішня, тобто  право резидентів здійснювати операції з іноземною валютою з нерезидентами;

 - вільна, тобто можливість безперешкодного обміну в зв’язку з високим міжнародним авторитетом, сталістю курсу і підтвердженням МВФ.

Класифікатор іноземних валют, затверджений постановою правління НБУ від 4.02.1998 №34 (з доповненнями та змінами) визначає у ролі валют першої категорії євро, долари Австралії, США, Канади, фунт стерлінгів, крони Швеції, Данії, Ісландії та Норвегії, франк Швейцарії, єну Японії, СДР (SDR).

Валютний курс - ціна однієї валюти у вираженні в одиницях іншої валюти.

Валютне котирування - визначення валютного курсу на ґрунті обраних ринкових механізмів у таких основних формах:

· пряме - вираження одиниці іноземної валюти в одиницях національної (наприклад, 1 дол.США=5,5 грн.);

· непряме  (зворотне) - вираження одиниці національної валюти в одиницях іноземної (наприклад, 1 грн.=0,1818 дол. США);

-  крос - котирування – вираження одиниці однієї іноземної валюти в одиницях іншої іноземної валюти на території даної країни (за винятком долара США, з яким традиційно кореспондуються  інші валюти).

Слід відзначити, що на практиці здійснюється округлення до четвертого знака після коми. Найменший розмір змін курсу - пункт (остання цифра при написанні). Для більшості валют, зокрема гривні, це 0,0001. Для японської єни пункти складає 0,01, що підкреслює використання для порівняння 100 єн. Сто пунктів складають велику фігуру.

Котирування - це запис співвідношення двох валют, наприклад, 1 дол=5,500 грн., де ліва сторона - базова валюта, права сторона - валюта котирування.

На валютному ринку курси підрозділяються на курс купівлі базової валюти (продажу валюти котирування) і курс продажу базової валюти (купівлі валюти котирування). При прямому котируванні купівля базової валюти нижче порівняно з її продажем.

Здійснюється такий запис: USD/UАН=5,4998/5,4999, чи більш коротке вираження: USD/UAН=5,4998/99.

Різниця між правою і лівою сторонами котирування називається спредом (spread).

Суттєвий вплив на аналіз курсових коливань мають динаміка цін і географічна структура зовнішньої торгівлі.

Номінальним валютним курсом  (en) є фактична обмінна цифра.

Реальний  курс (er) додає до  номінальної величини співвідношення індексів зовнішніх і внутрішніх цін (дефляторів) і при прямому котируванні розраховується за формулою

er = en ( (Іін : Інац), 

де er – реальний курс за прямим котируванням;

en - номінальний курс за прямим котируванням;

          Іін – дефлятор в іноземній державі – торговельному партнері;

Інац – дефлятор внутрішніх (національних) цін.

Номінальний ефективний курс (ene) враховує вплив динаміки курсу і структури зовнішньої торгівлі, тобто додає до величини номінального курсу частку  торгівлі з даною іноземною державою в сумі зовнішньоторговельного обороту вихідної держави з використанням формули

                                                    m
ene = ( (en1  :  en0) ( Wi, 

                                                                       I=1 

де ene - номінальний ефективний курс; 

 m – кількість країн партнерів;

en0 – номінальний курс базисного періоду;

en1 – номінальний курс поточного періоду;

Wi – частка іноземної держави І в зовнішньоторговельному обороту вихідної держави.

Реальний ефективний курс (ere) враховує вплив динаміки реального курсу і структури зовнішньої торгівлі, тобто додає до величини реального курсу частку  торгівлі з даною іноземною державою в сумі зовнішньоторговельного обороту вихідної держави з використанням формули

                                                                     m     

ere = ( (er1  :  er0) ( Wi, 

                                                                        I=1 

 де ere- реальний ефективний курс; 

 m – кількість країн партнерів;

er0 – реальний курс базисного періоду;

er1 – реальний курс поточного періоду;

Wi – частка іноземної держави І в зовнішньоторговельному обороту вихідної держави.

ПРИКЛАД

Розрахуйте реальний, номінальний ефективний і реальний ефективний курси гривні до американського долара за прямим котируванням при наступних даних:

Рік
en (номінальний курс за прямим котируванням)
ІСША (дефлятор

у США)
ІУкр (дефлятор

в Україні)
Wi (частка долара США в розрахунках України)

2002
1 : 5
1,1
1,2
0,7

2003
1 : 4
1,0
2,0
0,7

Реальний курс er = en ( (ІСША : ІУкр) ( 

(2002 рік: er = (1 : 5) ( (1,1 : 1,0) ( 1 (USD) : 4,5455 (UAH);

    2003 рік: er = (1 : 4) ( (1,2 : 2,0) ( 1 (USD) : 6,6667 (UAH).

                                                               m     

Номінальний ефективний курс ene = ( (en 2003  :  en 2002) ( Wi  = 

                                                                                        I=1 

= (en 2003  :  en 2002) ( Wi  =  (1 : 4) / (1 : 5) ( 0,7 ( 1 (USD) : 1,1429 (UAH).

                                                        m

Реальний ефективний курс er e = ( (er 2003  :  er 2002) ( Wi  = 

                                                                               I=1 

= (er 2003  :  er 2002) ( Wi  =  (1 : 6,6667) / (1 : 4,5455) ( 0,7 ( 1 (USD) : 2,0952 (UAH).
Валютний курс за паритетом купівельної спроможності (ПКС) розраховується як співвідношення вартостей стандартного набору певного споживчого кошику в двох країнах.

Основними суб’єктами валютного ринку є:

· суб’єкти ЗЕД;

· комерційні банківські устави, які забезпечують валютне обслуговування діяльності;

· валютні посередники, які діють за відповідну компенсаційну винагороду, насамперед валютні біржі;

· державні установи, головне місце серед яких займають центральні банки та державні казначейства;

· міждержавні, міжнародні, регіональні та інші коригуючі організації мегарегулювання.

Традиційно усі суб’єкти валютного ринку поділяються на резидентів і нерезидентів. До резидентів відносять фізичних та юридичних осіб, які мають постійне місце проживання на території країни, зокрема й такі, що тимчасово перебувають за кордоном. Нерезидентами вважають фізичних та юридичних осіб, які не мають громадянства та їх постійне місцезнаходження за кордоном.

Взаємодії суб’єктів валютного ринку здійснюються шляхом валютних операцій на трьох великих сегментах  ринку:

· біржовому;

· позабіржовому або міжбанківському;

· готівковому.

Валютні операції поділяються на поточні і термінові при значній перевазі поточних операцій (до 90% ринкового обігу).

Поточні операції мають дві основні форми:

· поточні конверсійні з негайною поставкою;

· поточні депозитно-кредитні.

Конверсійні операції - це угоди агентів валютного ринку з купівлі- продажу (конверсії) певних сум грошей однієї країни за валюту іншої країни за погодженим курсом на певну дату. Поточні конверсійні дії вживають англомовний термін FOREX (Foreign Exchange Operations).Операції конверсії поділяються на три категорії:

· з датою валютування “СЬОГОДНІ” (today або скорочено tod), наприклад, при операціях з UАН чи RUR до USD;

· з датою валютування “завтра ”(tomorrow  або tom) для операцій європейських валют, наприклад, до гривні;

· з датою валютування за дві доби - спот (spot).

Поточні депозитні операції в режимі “overnight” (одноденні депозити) також підкреслюють швидкісні можливості електронних переказів.

Термінові операції - це угоди, при яких сторони домовляються про поставку обумовленої суми в майбутньому за курсом, який є фіксованим у момент їх укладання. Валютні термінові угоди відбуваються на спеціалізованих біржах у великих міжнародних фінансових центрах, таких як Лондон (Лондонська біржа фінансових ф’ючерсів -LIFFE), Чикаго (Чиказька біржа опціонів) та ін. Метою здійснення термінових операцій є отримання додаткового доходу – маржі, тобто позитивної для біржового гравця різниці між терміновим і поточним курсами.

Різниця між терміновим і поточним курсами має назву дисконт (при зниженні курсу) і премія (при підвищенні курсу).

Курси за терміновими угодами розраховуються на базі поточних курсів і відсоткових ставок за депозитами.

Термінові операції поділяються на три основні види:

· форвардні;

· ф’ючерсні;

· опціонні.

Форвардні угоди документують відносини двох контрагентів про майбутню поставку валюти за раніше обумовленим курсом, які укладаються поза біржею. Форвардні угоди є обов’язковими для виконання на відміну від ф’ючерсів та опціонів.

Ф’ючерсні операції - це угоди з купівлі - продажу у майбутньому за раніше обумовленим курсом, які укладаються на біржових ринках. Особливістю вказаних угод є те, що вони стандартизовані і поставки відбуваються у суворо визначені терміни. Поставка валюти здійснюється за контрактом через рахункову палату біржі. Мета здійснення ф’ючерсів, по-перше, в страхуванні ризиків; по-друге, у проведенні спекулятивних операцій. Спекулянт відкриває валютні позиції на великі суми під незначне забезпечення (маржу). Чим сильніше коливаються курси, які лежать в основі контрактів, тим більший обсяг попиту на ці угоди і тим вища ціна контракту.

Опціонні операції - це угоди, що дають право (але не зобов’язання) одному учаснику угоди купувати або продати відповідну кількість валюти за фіксованим курсом протягом визначеного часу, тоді як другий учасник за грошову премію зобов’язується за необхідністю забезпечити реалізацію цього права при продажу або купівлі валюти за договірною ціною. Опціонні угоди здійснюються, як правило, через біржу, хоча можливі позабіржові дії. На відміну від ф’ючерсу власник опціонного контракту може втратити тільки премію. Тенденцією розвитку світового валютного ринку є стрімке зростання саме опціонів.

Своп (swap) - це валютна операція, яка поєднує купівлю-продаж двох валют на умовах негайної поставки з одночасною контругодою на відповідний термін з тими самими валютами. Своп використовується для здійснення комерційних угод для уникнення збитків при конвертації валют і придбання необхідної валюти без ризику (на основі покриття контругодою), також взаємного міжбанківського кредитування.

Усі валютні операції підрозділяються на торговельні та неторговельні.

Торговельні пов’язані з кредитуванням, інвестуванням, перевезеннями та торгівлею.

Неторговельні операції - це дії по забезпеченню дипломатичних, торговельних представників і міжнародних організацій, витрати на перебування різноманітних делегацій, груп фахівців і окремих громадян, перекази за дорученням громадських та інших організацій, приватних осіб за кордон. Невелика частка (до 3%) неторговельних операцій зростає у зв’язку з поширенням туризму, гуманітарних контактів тощо.

Крім того, здійсняються готівкові (касові) й безготівкові валютні операції.

Сучасний валютний ринок - це інституціонально регульований об’єкт. Макро - і мегарегулювання здійснюється з боку держави та міжнародних організацій.

Статутом МВФ визначено, що метою є забезпечення співробітництва у валютних проблемах, сприяння стабілізації валюти, створення багатосторонньої системи платежів і розрахунків, досягнення рівноваги в платіжних балансах країн-учасниць. Директорат фонду спостерігає за валютно - фінансовою політикою і повинен не допускати дискримінаційної маніпуляції курсами, наприклад, валютними інтервенціями.

МВФ надає стабілізаційні кредити шляхом траншей. Підрозділи Світового банку надають середньо – і довготермінові кредити, які пов`язані з фінансуванням об`єктів виробничого призначення і структурною перебудовою економіки. Існують також регіональні валютно – фінансові установи, які забезпечують регламентацію діяльності в межах власної відповідальності. Принципи та методи, які визначаються МВФ та іншими мегасуб`єктами регулювання, на практиці втілюються державним валютним регулюванням.

Насамперед йдеться про встановлення режимів валютного курсу.

Визначимо основні режими за чинником гнучкості.

1. Фіксований курс з межею коливання 2,25%. Фіксація має такі головні форми:

· фіксація до однієї іноземної валюти;

· використання виключно іноземної валюти як платіжного засобу;

· валютне правління при забезпеченості іноземною валютою і фіксацією до вказаної валюти;

· фіксація до валютного композита;

· фіксація до валюти головного торговельного партнера на даний час;

· фіксація загальної для групи країн одиниці до однієї іноземної.

2. Обмежено гнучкий курс з офіційно невеликими коливаннями  згідно з встановленими правилами за межами 2,25%.

3. Плаваючий (вільний) курс у таких формах:

· коректований з автоматичною зміною згідно зі зміною певного складу макроекономічних показників;

· плаваючий, що керується Центральним банком;

· незалежно плаваючий під впливом коливань попиту та пропозиції валют.

4. Гібридний курс у таких формах:

· оптимальний валютний простір як підтримання фіксованого курсу з обмеженою кількістю країн і плаваючого курсу з іншими державами;

· цільові зони з параметрами курсу, до яких країна вважає необхідним рухатися;

· валютний коридор з встановленням мінімальної та максимальної меж коливання;

· повзуча фіксація з встановленням відсотка коливання навколо центрального паритету;

· плавання, що керується, з активною політикою валютних інтервенцій.

Валютна інтервенція – це маніпулювання пропозицією валют з метою впливу на курси. Три основні форми інтервенції:

· за рахунок власних резервів валюти;

· за рахунок продажу цінних паперів, які розміщені в іноземній валюті;

· з допомогою угоди своп.

Традиційними формами регулювання є також девальвація і ревальвація (офіційне, відповідно, зниження і підвищення фіксованого курсу національної валюти).

Відрізняють дисконтну (облікову) і девізну валютну політику держави.

Корекція облікових ставок Центрального банку дозволяє впливати на динаміку курсу. Так, підвищення облікової ставки поширює пропозицію іноземних капіталів, що дозволяє забезпечити зростання курсу місцевої грошової одиниці. 

Вплив на валютний ринок за рахунок маніпулювання пропозицією валют є суттю девізної політики.

Регулювання платіжного балансу за рахунок субсидій, митних тарифів, податкових пільг, страхування також здатне вплинути на курсові співвідношення.

Усі вказані методи є проявом непрямого впливу. Але існують прямі засоби регламентування або обмеження:

· ліцензування операції;

· блокування валютної виручки;

· обов’язковий продаж частки валютної виручки за встановленим державою курсом;

· регулювання термінів платежів;

· контроль за здійсненням інвестицій;

· надання додаткових документів щодо відносин з партнерами з офшорних зон.

Суттєвим моментом регулювання є такі елементи страхування валютних ризиків:

· валютні застереження;

· мультивалютні застереження;

· використання термінових операцій;

· диверсифікація валютних резервів;

· захист  засобами “інфраструктури” зовнішньої торгівлі;

· застереження про перегляд сторонами контрактної ціни;

· хеджування.

Визначають три основні етапи розвитку світової валютної системи:

1. Паризька система або система золотого стандарту (1867-1914 р.р.).

2. Бреттон-Вудська система або система фіксованих валютних курсів (1944-1975 р.р.).

3. Ямайська система або система плаваючих курсів ( з 1976 р. до нашого часу).

8.2. Міжнародний кредит – це відносини, які складаються між кредиторами й позичальниками різних країн з приводу надання, використання, погашення позики з виплатою відповідних процентів.

Суб’єктами міжнародного кредитування є:

· комерційні банки;

· інші кредитні установи;

· юридичні й фізичні особи;

· міжнародні фінансові організації;

· державні кредитні установи.

Будь-який міжнародний кредит є  видом прямого інвестування.     

Міжнародні кредити поділяють на зв’язані й фінансові. Перші мають суворо цільовий характер. Другі не мають цільового призначення.

За критерієм часу відрізняють такі форми кредитування:

· короткострокове (до 1 року);

· середньострокове (від 1 до 5 років);

· довгострокове (понад 5 років).

За цільовим призначенням визначають такі ринки позичкових капіталів:

· грошовий ринок з простим розміщенням тимчасово вільних грошових ресурсів під певний процент;

· ринок капіталів.

За формою надання визначають товарні й валютні кредити.

За критерієм безпосередньої відповідальності відрізняють:

· первинний ринок позик, коли розміщуються безпосередньо товарні або валютні активи, первинні цінні папери тощо;

· вторинний ринок позик, коли використовуються фінансові деривати, насамперед, термінові контракти в різних формах.

На первинному  ринку акції, облігації, векселя та інші боргові розписки; інструменти грошового ринку (казначейські векселя, депозитні сертифікати, банківські акцепти та ін.) здатні виконувати роль резервної валюти й забезпечувати обслуговування міжнародних кредитів. Особливо треба відзначити зростаючу роль європаперів, насамперед, євронот і єврооблігацій.

Євроноти – це короткострокові боргові папери, які випускають корпорації в іноземній валюті на термін від 3 до 6 місяців для забезпечення середньострокових кредитів у європейських установах. 

Єврооблігації на відміну від євронот забезпечують довгострокове кредитування і випускаються на тривалий термін. Визначають такі види єврооблігацій:

· з фіксованою процентною ставкою;

· з плаваючою процентною ставкою, яка коливається  залежно від динаміки позичкового проценту на ринку;

· з індексованим процентом, який змінюється згідно з індексом цін на певні товари;

· змішані або гібридні, коли плаваюча ставка, досягаючи певного рівня, фіксується на ньому;

· конвертовані з правом обміняти їх на акції компанії –позичальника, якщо дивіденди по акціях перевищуватимуть проценти по облігаціях. 

Неможливість виконання країною своїх боргових, насамперед, кредитних зобов’язань і припинення сплати боргу має назву дефолт.

Найпотужнішими світовими фінансовими центрами світу є Нью-Йорк, Лондон, Цюріх, Франкфурт-на-Майні, Токіо, Сінгапур та деякі ін. Наприклад, базовою цифрою для розрахунку процентів за міжнародні позики є LIBOR, тобто середня ставка міжбанківського лондонського ринку з надання коштів у євровалюті за попередні 360 діб. 

Важливим макроекономічним показником міжнародного авторитету країни є її кредитний рейтинг, який традиційно надають міжнародні рейтингові агенції.

8.3. Охарактеризуємо основні міжнародні фінансові організації:

1) МВФ надає коротко- середньострокові позички для подолання платіжно-розрахункових диспропорцій в економіці країн;

2) 
група Світового банку здійснює середньо- і довгострокові позики для структурної перебудови економіки, зокрема для стимулювання розвитку приватного бізнесу; група СБ включає:

· МБРР (загальні задачі);

·  Міжнародну фінансову корпорацію (МФК) для кредитування країн, що розвиваються або з перехідною економікою;

· Багатосторонню агенцію з гарантування інвестицій (БАГІ).

3)  
Європейський банк реконструкції та розвитку (ЄБРР) надає позики європейським країнам з перехідною економікою для структурної перебудови економіки, зокрема, для забезпечення екологічної безпеки (приклад – фінансування добудови реакторів на Хмельницькій та Рівненській АЕС); 


4) Європейський інвестиційний банк (ЄІБ), який діє в межах ЄС і забезпечує кредитування проектів, спільних для членів Союзу  та їх економічних партнерів;

5) Європейський валютний фонд (до 1981 року  Європейський фонд валютного співробітництва – ЄФВС), який є джерелом взаємодопомоги членам ЄС;

6) Паризький клуб кредиторів – неформальне об’єднання державних кредитних установ для контролю за виконанням зовнішніх боргових зобов’язань, зокрема, здійснення взаємозаліку боргів;

7) Лондонський клуб кредиторів – неформальне об’єднання недержавних кредитних установ для контролю за виконанням зовнішніх боргових зобов’язань, зокрема, здійснення взаємозаліку боргів.

8.4. Валютні відносини в Україні спираються на такі ключові нормативно-законодавчі документи:

1. Митний кодекс України від 11.07.2002 р.

2. Закон України “Про зовнішньоекономічну діяльність” від 16.04.1991 р. з доповненнями та змінами.

3. Закон України “Про порядок здійснення розрахунків у іноземній валюті” від 23.04.1994 р. з доповненнями та змінами.

4. Декрет КМУ “Про систему валютного регулювання і валютного контролю” від 19.02.1993 р. №15-93 з доповненнями та змінами.

5. Класифікатор іноземних валют, затверджений постановою Правління НБУ від 4.02.1998  р. №34  з доповненнями та змінами.

6. Інструкція НБУ “Про відкриття банками рахунків у національній та іноземній валюті” №527 від 18.10.1998 р. та ін.

Найбільші суми вклали в економіку нашої країни міжнародні фінансові організації, насамперед, МВФ і СБ. Наприклад, МВФ працював з українським урядом за трьома програмами:

· програма трансформації економіки;

· програма короткострокового фінансування, яка спрямована на досягнення макроекономічної стабілізації;

-   програма розширеного фінансування.

ТЕМА 9. Міжнародні науково-технічні відносини 

Питання лекції

1. Сутність та сучасні особливості міжнародних науково-технічних відносин.

2. Міжнародна передача технологій та її регулювання.
9.1. До міжнародних науково-технічних відносин (МНТВ) належать такі форми економічного спілкування суб’єктів різних країн:

1) торгівля результатами НДДКР (науково-дослідними й досвідно-конструкторськими розробками);

2) спільне проведення НДДКР, зокрема реалізація міжнародних програм, тобто науково-технічна виробнича кооперація;

3) спільна розробка і використання стандартів і науково-технічних нормативів;

4) наукоємний сервіс (інжиніринг, консалтинг, форфейтинг та ін.);

5) обмін науково-технічною і економічною інформацією. 

Чинниками сучасного бурхливого розвитку МНТВ є:

· новий етап НТР, зокрема можливості сучасних інформаційних технологій;

·    посилення нерівномірності економічного розвитку держав і регіонів;

·    загострення конкурентної боротьби;

·    поступова монополізація досягнень НТР великими ТНК.

Визначимо дві головні форми реалізації науково-технічних досягнень:

· міжнародна передача (трансфер) технологій;

· міжнародне технічне сприяння (допомога) у вигляді технологічних грантів, меценатство і спонсорство, спільне фінансування.

9.2. Технологія – це система інноваційно-ресурсних процедур створення нових продуктів і процесів.

Міжнародна передача технологій є тривалим процесом завдяки наступним причинам:

· необхідність вибору і придбання технологій;

· адаптація і опанування ними;

· розвиток і удосконалення технологій з використанням можливостей національної економіки.

Міжнародний трансфер технологій має два тлумачення:

1) передача технологій у чистому (неуречевленому) вигляді, тобто обмін методами виробництва;

2) передача технологій в матеріалізованому (уречевленому), тобто обмін обладнанням, сировиною та іншими речовинними об’єктами.

Неуречевлені технології передаються комерційними й некомерційними способами. При цьому об’єкти технологічного обміну умовно підрозділяються на три групи:

1) позаринкові, тобто інформаційні масиви у вигляді літературних джерел або електронних форм збереження, знання, досвід і навички;

2)  потенційно ринкові, тобто патенти, “ноу-хау”, науково-технічна документація; 

3) ринкові, тобто ліцензії, копірайт, інжиніринг, франчайзинг, освіта і підготовка персоналу та ін.

Таким чином, рух технологій здійснюється комерційним і некомерційним чином.

Визначимо основні форми передачі й правового захисту технологій:

1) патент, тобто офіційне свідоцтво, яке надається уповноваженим державним органом, про виключні права автора на даний винахід, процес або продукт;

2)  патентна угода, тобто міжнародний комерційний договір щодо уступки власником патенту права на його подальше використання;

3) ліцензія, тобто дозвіл власника патенту, знань і досвіду, технологій покупцю використовувати ці об’єкти в наступних основних видах:

· патентна;

· непатентна;

· виключна, тобто з монопольним правом покупця на її використання;

· невиключна;
· повна з відсутністю у власника  будь-яких важелів на інше використання патенту протягом терміну дії ліцензії;

· ліцензійна угода – міжнародна комерційна угода щодо надання власником патенту покупцю прав користування в певних межах;

· “ноу-хау” – прикладні знання, досвід і секрети технологій, які не патентуються, але мають практичну цінність;

· інжиніринг – надання технічних знань з техніко-економічного обґрунтування, експлуатації, гарантійного і постгарантійного обслуговування та ін.;

· копірайт – виключні права автора або винахідника на показ, тиражування або відтворення оригіналу;

· франчайзинг – використання для збуту продукції торговельної марки (індивідуального символу) їх виробника зі збереженням за останнім права власності на їх виготовлення.  
Ключовим каналом комерціалізації чистих технологій є ліцензійна торгівля з наступними основними формами платіжних відносин:

· роялті як періодичні відрахування на користь продавця ліцензії у вигляді фіксованих відсотків від доходу, який отримує покупець;

· паушальний платіж як єдино разовий платіж продавцю ліцензії, як правило, на підставі експертних оцінок без подальших зобов’язань покупця;

· участь у прибутку як відрахуванню продавцю певного відсотка прибутку покупця від комерційної реалізації ліцензії;

· участь у власності як отримання покупцем частки акцій підприємств покупця, зокрема, з метою контролю за подальшим використанням технологій.

Трансфер матеріалізованих або уречевлених технологій зіштовхується з проблемою оцінки їх новизни. Конференція ООН з торгівлі й розвитку ЮНКТАД запропонувала коефіцієнт технологічної місткості торгівлі (ТМТ), який відображає частку витрат на НДДКР у сумі витрат на виробництво і збут товару. Наприклад, у країнах Організації економічного співробітництва і розвитку (ОЕСР) визначають:

· товари з високою технологічною місткістю, тобто аерокосмічне устаткування, комп’ютери, електроніку та ін.;

· товари із середньою технологічною місткістю, тобто автомобілі, різну традиційну промислову продукцію та ін.;

· товари з низькою технологічною місткістю, тобто будівельні матеріали, продукти харчування, корисні копалини та ін.

Середній коефіцієнт місткості ТМТ для першої групи дорівнює 11,4%, для другої  – 1,7%. для третьої групи – 0,5%.

Існують інші критерії віднесення продукції до високотехнологічної:

· частка зайнятих у НДДКР не менше 2,5% від загальної кількості працівників;

· досягнення світового рівня якості;

· висока експортна квота;

· використання високих технологій у виробництві.

Головним експортером технологій у світі є США – більше половини загальносвітового обороту. Наступні місця з великим відривом займають Японія, Велика Британія, Німеччина, Франція та ін. Але одночасно ці країни у великому обсязі імпортують технології таким чином, що на межі ХХ і ХХІ ст. з країн першої десятки позитивне сальдо ліцензійної торгівлі мають лише США, Велика Британія і Швеція.

Суттєвою рисою сучасного трансферу технологій є їх висока монополізація. Це проявляється у наступних моментах:

· зростання переслідувань за порушення прав інтелектуальної власності, зокрема, піратські копії;

· поширення ліцензування при використанні копій на об’єкти, які раніше розповсюджувалися без обов’язкового ліцензування, наприклад, комп’ютерні програми компанії “Microsoft”;

· зростання частки так званого “внутрішнього трансферу”, коли рух технологій здійснюється по внутрішньокорпоративних каналах у межах єдиної ТНК, тобто між материнською компанією та її закордонними підрозділами. 

Сучасна модель стратегічної поведінки суб’єктів світового ринку технологій являє собою таку послідовність:

1) освоєння технологій-інновацій та наповнення новими товарами внутрішнього ринку;

2) розширення географії виробництва і поставок на транснаціональному (внутрішньофірмовому) рівні з метою закріпити здобуті переваги;

3) організація міжфірмових відносин.

Таким чином, першим кроком є проведення відповідної інноваційної політики всередині окремої країни. 

Інноваційна політика – це форма структурної політики, яка передбачає такі головні складові:

· державна пряма і непряма підтримка фундаментальної та прикладної науки;

· різноманітні форми стимулювання досліджень, насамперед, надання пільг;

· сприяння інноваційному бізнесу, зокрема, малому.  

Визначимо основні методи й інструменти інноваційної політики:

1) пряме і непряме стимулювання інноваційної активності усіх суб’єктів економіки;

2) удосконалення податкового, грошово-кредитного, патентно-ліцензійного законодавства;

3) амортизаційна політика, насамперед, надання режиму прискореної амортизації, що підвищує сукупні витрати, зменшує прибуток для оподаткування, і, головне, сприяє більш швидкому вибуттю основного капіталу;

4) система регулювання передачі технологій, зокрема, за кордон;

5) встановлення системи відповідальності у контрактних взаємовідносинах;

6) зняття обмежень щодо природоохоронного і  антимонопольного законодавства;

7) підтримка науково-технічної, освітньої та виробничої кооперації, малого інноваційного бізнесу тощо.

Світовий досвід дає дуже багато принципових організаційних інноваційних заходів, зокрема:

· підвищення витрат державного бюджету на НДДКР;

· створення спеціальних державних органів, державних компаній, інколи міністерств або відомств, незалежних агентств, серед яких найбільш відоме НАСА – Національне Агентство з аеронавтики й дослідження космічного простору;

· прийняття загальнодержавних програм і спеціальних законів;

· посилення державного і суспільного контролю за якістю досліджень, наприклад, кружки якості в Японії, які були створені фактично на кожному підприємстві;

· створення так званих “бізнес-інкубаторів” для малих, насамперед, так званих венчурних (найбільш ризикованих з точки зору вкладень) підприємств;

· створення технологічних парків, тобто комплексу освітніх, науково-дослідних і виробничих суб’єктів з метою виконання інноваційних проектів, розробки й втілення наукомістких, високотехнологічних і конкурентоспроможних на світовому ринку продуктів.

Наша країна має певні науково-виробничі досягнення світового рівня, що створює засади для поширення її участі у міжнародній кооперації. Йдеться, наприклад, про діяльність Інститутів електричного зварювання ім. Є.О Патона і напівпровідникових технологій та матеріалів у Києві,  монокристалів у Харкові, на базі яких створені відповідні технологічні парки.

Україні для подолання відсталості у науково-технологічному і соціально-економічному розвитку потрібно не тільки підвищити темпи економічного зростання, а й здійснити перехід на інноваційний шлях розвитку.  

Законодавчою базою для інноваційних перетворень є закони “Про інноваційну діяльність”, “Про спеціальний режим інвестиційної та інноваційної діяльності технологічних парків” і деякі ін. 

ТЕМА 10. Міжнародні економічні інтеграційні процеси 

Питання лекції

1. Сутність і головні передумови, етапи міжнародної економічної інтеграції (МЕІ).
2. Сучасні інтеграційні угруповання країн.
3. Економічні наслідки інтеграції країн.
4. Міжнародні економічні організації системи ООН.
10.1. Міжнародна економічна інтеграція (МЕІ) – це така форма інтернаціоналізації виробництва, коли процес тісного зближення господарських механізмів країн набуває пріоритетного характеру впритул до створення міждержавних об’єднань з наднаціональними органами.

Визначимо головні передумови МЕІ:

· близькість рівнів економічного розвитку і ринкової зрілості країн, що інтегруються;

· географічна близькість і наявність загальних кордонів, а також економічних зв’язків, що історично склалися;

· загальні економічні та інші проблеми, які стоять перед країнами в галузях розвитку, фінансування, регулювання економіки, політичного співробітництва;

· так званий “демонстраційний ефект”, коли є успішні приклади інтеграційного зближення;

· “ефект доміно”, коли об’єднання одних країн притягує до себе інші. 

Відзначимо головні цілі МЕІ:

· використання позитивного ефекту масштабу, тобто скорочення трансакційних витрат і розширення обсягу ринку;

· створення позитивного зовнішньоекономічного і зовнішньополітичного середовища;

· спільне вирішення завдань зовнішньоторговельної політики;

· сприяння структурній перебудові національних економік;

· підтримка молодих галузей національної економіки;

· підтримка участі в інших міжнародних організаціях.

За ступенем зрілості визначають наступні етапи МЕІ:

1) преференційні (переважні) торговельні угоди на двох- або багатосторонній основі;

2) зона вільної торгівлі з повною відсутністю тарифних і нетарифних обмежень між країнами-учасницями;

3) митний союз з введенням загальних тарифних і нетарифних бар’єрів щодо третіх країн;

4) спільний ринок товарів, капіталів і робочої сили з введенням загальних правил внутрішнього руху товарів, послуг і факторів виробництва;

5) економічний союз з уніфікацією законодавства в усіх галузях економічного життя, включаючи фінансово-кредитний та бюджетний сектори; крім того, набувають значної ролі наднаціональні органи з правом прийняття рішень без узгодження з урядами окремих країн-членів;

6) політичний союз з передаванням національними державними органами більшої частини власних повноважень у відносинах з третіми країнами наддержавним структурам, що фактично визначає створення конфедерації та втрату значної частки суверенітету окремої країни.

10.2. На початку ХХІ ст. у світі нараховується більш 20 інтеграційних об’єднань держав.

Найбільше інтеграційне угруповання світу – Європейський Союз (ЄС або EU). Він включає 25 країн:

- Бельгія, Нідерланди, Люксембург, Італія, Франція, Німеччина (6 країн- засновниць у 1957р.);

· Велика Британія, Данія, Ірландія (з1973 р.);

· Греція (з 1980 р.);

· Іспанія і Португалія(з 1982 р.);

· Австрія, Фінляндія, Швеція (з 1985 р.);

· Польща, Чехія, Словаччина, Естонія, Латвія, Литва, Угорщина, Словенія, Кіпр, Мальта ( з 1 травня 2004 р.).

Крім того, планується вступ Болгарії, Румунії й, можливо, Хорватії у  2007 р. Обговорюється також питання про приєднання Туреччини.

Близько 70 країн є асоційованими (неповними) членами організації.

Після вступу останніх 10 країн ЄС забезпечує  понад 38 % світової торгівлі.

Визначимо головні етапи формування ЄС.

1. 1951 р.– створення Європейського об’єднання вугілля і сталі.
2. 1957 р.– Римський договір про створення Європейського економічного співтовариства (ЄЕС), а також Європейського співтовариства з атомної енергетики (Євроатом).
3. 1957-1967 р.р. – етап зони вільної торгівлі, введення інституту асоційованих членів.
4. 1968-1986 р.р.– етап митного союзу, створення європейської валютної системи (ЄВС) з упровадженням умовної рахункової одиниці ЕКЮ (ECU – європейська валютна одиниця), розширення кількості членів з 6 до 12 країн, першими виборами в головний наднаціональний орган – Європейський парламент у 1979 р.
5. 1987- 1992 р.р.– етап спільного ринку товарів, капіталів і робочої сили, що пов’язують з прийняттям Єдиного європейського акта у 1987 р.
6. 1992 р- наш час – етап економічного союзу, який пов’язується з Маастрихтським договором (лютий 1992 р.), створенням європейської валютної системи і впровадженням євро в безготівковому обігу з   1999 р., а в готівковому обігу з 2002 р., Шенгенськими угодами 1995 р. про введення єдиної європейської визи й посиленням паспортного і митного контролю по периметру кордонів ЄС, приєднанням нових 10 членів, прийняттям конституції організації.
Головними наднаціональними органами ЄС є Європейська комісія, Європейська рада, Рада міністрів, Європейський парламент, Суд ЄС, Економічний та соціальний комітет, Комітет регіонів і Лічильна палата.

Згідно з Маастрихтським договором кожна країна головує в ЄС 6 місяців. З 1 липня 2004 р. існує нова організаційна структура ЄС з введенням постійного посту голови Європейської комісії на 5 років.

У 1994 р. була підписана угода про партнерство і співробітництво України з ЄС. У 1999 р. Гельсінкський самміт ЄС прийняв загальну стратегію щодо України. З 2003 р. до нашої держави використовується принцип сусідства. До сусідів ЄС належать близько 20 держав Південної та Східної Європи, а також Близького Сходу і Північної Африки. Щорічно проходить самміт “Україна – ЄС”, коли зустрічаються і обсуджують ключові взаємні проблеми Президент України та перша особа головуючої країни. У лютому 2005 р. підписаний План дій щодо відносин України з Євросоюзом на 2005-2007 р.р.

Європейський Союз має договір про зону вільної торгівлі з Європейською асоціацією вільної торгівлі (ЄАВТ). Остання була створена у 1960 році в Стокгольмі. Зараз вона включає 4 члени: Швейцарію, Норвегію, Ісландію і Ліхтенштейн.

У вересні 1992 р. була підписана угода про створення Північноамериканської асоціації вільної торгівлі (НАФТА або NAFTA) у складі Канади, США і Мексики. Зазначена організація діє з 1 січня 1994 р.

Існують плани про об’єднання НАФТА з деякими угрупованнями Центральної та Південної Америки, насамперед, МЕРКОСУР у складі Бразилії, Аргентини, Уругваю і Парагваю.

Найбільш бурхливі інтеграційні процеси відбуваються в Азійсько-Тихоокеанському регіоні (АТР). 

Конкретних підсумків досягла Асоціація держав Південно-східної Азії (АСЕАН або ASEAN) у складі 10 членів: Бруней, В’єтнам, Камбоджа, Індонезія, Лаос, Малайзія, М’янма, Сінгапур, Таїланд, Філіппіни.

Потенційно найміцнішим об’єднанням може стати організація азійсько-тихоокеанського економічного співробітництва (АТЕС або APEC), яка включає за географічною ознакою країни зазначеного регіону, зокрема, США, Канаду, Японію, Китай, Росію, Австралію, країни АСЕАН та деякі інші держави Азії і Латинської Америки.

Після розпаду СРСР на його колишній території були створені наступні економічні об’єднання: 

· Економічний союз країн СНД у складі 12 членів: Білорусії, Росії, України, Молдавії, Грузії, Азербайджану, Вірменії, Туркменії, Узбекистану, Таджикистану, Киргизії, Казахстану, при цьому Україна є асоційованим (неповним) членом організації;

· Єдиний економічний простір (ЕЄП) у складі Росії, України, Білорусії, Казахстану;

· ГУУАМ у складі Грузії, Узбекистану, України, Азербайджану і Молдавії (Узбекистан припинив членство).

Економічний Союз країн СНД за роки існування пройшов суперечливий шлях. З одного боку, були прийняті сотні узгоджених документів. З іншого - вони практично не виконуються. Тому різні країни обирають власні шляхи розвитку економічного співробітництва.

Країни ГУУАМ є асоційованими членами, тобто беруть участь тільки в окремих комітетах і комісіях. Крім того, вони підкреслюють пріоритет дво- сторонніх відносин і не беруть участі в роботі наднаціональних органів.

Туркменія займає відокремлену позицію, її Президент С. Ніязов не бере участі в саммітах. Країна ігнорує практично усі сумісні органи.

З 1995 р. Росія проводить політику різнорівневої інтеграції. З 1995 по 1998 р.р. існував Митний союз у складі Росії, Білорусії, Казахстану і Киргизії.

З 2000 р. року діє організація Євроазійського економічного співробітництва (ЄвроАзС), яка до країн колишнього Митного союзу приєднала Таджикистан, а також має широкі контакти з Вірменією.

Крім того, продовжується робота по створенню російсько-білоруського політичного союзу.

У вересні 2003 р. був підписаний, а в 2004 р. ратифікований договір про створення Єдиного економічного простору.

З 1997 р. року існує ГУУАМ, що повинний забезпечити інтенсифікацію відносин між країнами-учасницями, насамперед, у транспортуванні енергоносіїв з Азербайджану і Узбекистану через території Грузії, Молдавії та України в Європу.

Географічний принцип зумовлює членство України в Організації чорноморського економічного співробітництва (ОЧЕС), яка об’єднує країни Чорноморського басейну.

Крім того, наша держава бере участь у діяльності країн-учасниць Центральноєвропейської ініціативи (ЦЕІ), до якої ще належать Польща, Чехія, Словаччина, Словенія та деякі інші держави Східної і Центральної Європи.

10.3. Теорія економічної інтеграції спирається на роботи канадського вченого Джекоба Вайнера. За Вайнером, процес інтеграції створює 2 типи ефектів:

· статичні, коли економічні наслідки з’являються відразу після створення об’єднання;

· динамічні, коли економічні наслідки об’єднання з’являються на  пізніших стадіях.

Обидва ефекти провокують суперечливі тенденції:

- ефект утворення торгівлі пов’язаний з переорієнтуванням місцевих споживачів від менш ефективного внутрішнього постачальника товару до більш ефективного  зовнішнього джерела в підсумку інтеграції;

-   ефект відхилення торгівлі, коли переорієнтування місцевих споживачів від закупівлі  товару в більш ефективного позаінтеграційного джерела постачання до менш ефективного внутрішньо інтеграційного джерела в межах інтеграційного угруповання.  

10.4. Важливу роль у розвитку інтеграційних процесів відіграють міжнародні економічні організації. Їх різноманіття можна класифікувати таким чином:

1. Економічні організації системи ООН, зокрема:

1) ЕКОСОР (економічна і соціальна рада) як координатор соціально-економічної діяльності ООН та її спеціалізованих органів;

2) Територіальні установи (ЄЕК – Європейська економічна комісія, ЕСКАТО – економічна і соціальна комісія для Азії та Тихого океану та інші);

3) Спеціалізовані та галузеві установи (ЮНІДО – комітет ООН з промислового розвитку; ЮНКТАД – конференція ООН з торгівлі та розвитку; ЮНЕСКО – ООН з питань освіти, науки та культури; Статистична комісія ООН, МТП (Міжнародна торгова палата), МОП (Міжнародна організація праці), МОС (Міжнародна організація з питань стандартизації та інші).

4) Міжнародні фінансово-кредитні установи – МВФ, Світовий Банк.

2. Регіональні інтеграційні угрупування  – ЄС, ЄАСТ, АСЕАН, НАФТА та ін.

 3. Міжнародні галузеві організації, наприклад, СОТ, Міжнародна торговельна плата (МТП) та ін.

4. Координаційні організації – G – 8 (група 8 провідних країн світу), ОЕСР (Організація економічного співробітництва і розвитку).

5. Міжнародні й регіональні фінансові установи, наприклад, Європейський банк реконструкції та розвитку (ЄБРР).

Розглянемо більш докладно роль ООН та її підрозділів у регулюванні міжнародної економіки.

Згідно з преамбулою Статуту ООН, мета організації – сприяння економічному і соціальному прогресові всіх народів. У першому розділі Статуту поставлено завдання здійснювати міжнародне співробітництво у вирішенні міжнародних проблем економічного характеру. У 9-й главі Статуту конкретизуються завдання в галузі дослідження і розробки рекомендацій, створення спеціалізованих установ.

Економічна і соціальна рада ООН (ЕКОСОР) є основним координуючим органом і погоджує роботу з іншими органами ООН, проводить консультації з неурядовими організаціями. Компетенція ЕКОСОР охоплює наступні ключові проблеми:

· підготовка фундаментальних оглядів та інших аналітичних публікацій;

·  узагальнення проблем світової торгівлі, проблем охорони навколишнього середовища та ін.;

·  допомога країнам, що розвиваються;

· різні аспекти продовольчої проблеми;

· питання народонаселення;

· проблеми природних ресурсів;

· проблеми планування і мобілізації фінансових ресурсів;

· проблеми населених пунктів;

· регіональне співробітництво;

·  удосконалення соціально-економічної статистики; 

· розробка стратегії розвитку ООН та ін.

У рамках ЕКОСОР діють міжурядові комісії та комітети, насамперед, Статистична комісія, яка розробляє методологічні складові (терміни, показники, визначення) міжнародної статистики. Одночасно зазначені підрозділи широко спираються на діяльність експертних і консультативних органів, що діють на індивідуальній основі.

За територіальним критерієм діють 5 регіональних економічних комісій:

· Європейська економічна комісія (ЄЕК) з штаб-квартирою в Женеві;

· Економічна і соціальна комісія для Азії та Тихого океану (ЕСКАТО);

· Економічна комісія для Африки (ЕКА);

· Економічна комісія для Латинської Америки (ЕКЛА);

· Економічна комісія для Західної Азії (ЕКЗА).

Конференція ООН з торгівлі й розвитку ЮНКТАД (UNCTAD) покликана регулювати всесвітні торговельні відносини в межах ООН. Головний орган – конференція, яка скликається двічі на рік. Секретаріат ЮНКТАД розташований у Женеві.

Організація Об’єднаних Націй з промислового розвитку ЮНІДО (UNIDO) повинна розробляти, координувати й контролювати здійснення окремих великомасштабних технічних проектів, зокрема, підготовку відповідних кадрів.

Програма розвитку ООН (ПРООН) фінансується за рахунок добровільних внесків держав і тому повністю розпоряджається розподілом зазначених коштів. Штаб-квартира знаходиться в Нью-Йорку. Допомога надається за п’ятирічними орієнтирами-завданнями на конкретні проекти в трьох головних формах: 

-   підготовка національних кадрів;

-   постачання устаткування;

-   відрядження фахівців.

Програма ООН з навколишнього середовища (ЮНЕП) має штаб-квартиру в столиці Кенії Найробі. Програма передбачає:

· дослідження проблем охорони ґрунтів і вод;

· дослідження проблем флори й фауни;

· розгляд проблем енергетики, містобудівництва і народонаселення;

·  організацію міжнародних конференцій з екологічних питань і т.д. 

Найбільш відомим є проведення міжнародних конференцій з питань сталого розвитку в Ріо-де-Жанейро (1992 р) і Йоганнесбурзі (2002 р).

Організація з питань освіти, науки й культури ЮНЕСКО (UNESCO) має штаб-квартиру в Парижі. У межах ЮНЕСКО діють багато наукових програм співробітництва.

Міжнародна організація праці МОП (ILO) має штаб-квартиру в Женеві. Вона спирається на представництво трьох суб’єктів: уряду, працівників (як правило, профспілок) і роботодавців (як правило, їх об’єднань).

Продовольча і сільськогосподарська організація ФАО (FAO) зі штаб-квартирою в Римі узагальнює інформацію з питань харчування, природокористування, аграрного виробництва, лісового господарства і рибальства.

Треба відзначити існування деяких галузевих організацій, насамперед, Всесвітня організація інтелектуальної власності (ВОІС), Міжнародна організація з питань стандартизації МОС (ISO), Всесвітня туристська організація ВТО та ін.

ТЕМА 11. Роль та значення окремих країн і регіонів 

у міжнародній економіці 

Питання лекції

1. Класифікація країн за станом соціально-економічного розвитку.

2. США у світовій економіці (СЕ).
3. Західна Європа у СЕ.
4. Японія у СЕ.
5. Країни, що розвиваються, у СЕ.
6. “Нові індустріальні країни” у системі світового господарства.
7. Країни з перехідною економікою у світовому господарстві.
11.1. На початку ХХІ ст. світове господарство досягло принципово нових кількісних і якісних параметрів. 

Чисельність населення перевищила 6 млрд. чол., економічно активне населення перевищило 2,8 млрд. чол., з них 20% зайняте в промисловості, а близько 49% - у сільському господарстві.

У середньому на душу населення у світі продукується близько 4000 дол. ВВП на рік. За даними Світового банку, 8% дає сільське господарство, 37% - промисловість, понад 50% - обслуговуючі галузі.

У світі існують понад 200 країн. Вони відрізняються за  економічним потенціалом, соціальними умовами.

Визначимо головні критерії, за якими здійснюється класифікація різних країн:

· схожі характеристики економічного розвитку;

· галузева і кваліфікаційна структура економіки;

· близька структура управління економікою;

· схожі принципи організації виробництва;

· спільні проблеми.

Традиційно визначають три групи країн:

· промислово розвинуті країни;

· країни з перехідною економікою;

· країни, що розвиваються.

До промислово розвинутих  належать країни, які, насамперед, об’єднані в Організацію Економічного Співробітництва і Розвитку (ОЕСР або OECD). На 1 січня 2004 р. їх було 30 (Австралія, Австрія, Бельгія, Велика Британія, Греція, Данія, Ірландія, Ісландія, Іспанія, Італія, Канада, Люксембург, Мексика, Нідерланди, Нова Зеландія, Норвегія, Польща, Португалія, Республіка Корея, Словаччина, США, Туреччина, Угорщина, Фінляндія, Франція, ФРН, Чехія, Швейцарія, Швеція, Японія). Крім того, до списку розвинутих відносяться нові члени ЄС, тобто Словенія, Кіпр, Мальта, Естонія, Латвія, Литва.

На чолі списку найбільш розвинутих країн стоїть так звана “велика сімка: 

· США;

· Японія; 

· Німеччина;

·  Велика Британія;

·  Франція;

·  Італія;

·  Канада.

До другої групи належать країни колишнього СРСР і Східної Європи, які не стали членами ЄС. Йдеться про наступні країни: Албанія, Боснія і Герцеговина, Хорватія, Македонія, Сербія і Чорногорія, Румунія, Болгарія, Білорусія, Росія, Україна, Молдавія, Грузія, Азербайджан, Арсенія, Туркменія, Узбекистан, Таджикистан, Казахстан і Киргизія.

До третьой групи належать інші держави світу.

Зазначена класифікація має суттєві зауваження. Так, Таджикистан або Киргизія відносяться до більш розвинутих країн, ніж Бразилія, Китай або Індія.

Існує інший критерій – рівень доходів на душу населення на рік, за яким визначають:

· країни з низьким доходом, тобто до 125 дол. США;

· країни із середнім доходом, тобто до 8995 дол. США;

· країни з високим доходом, тобто понад 8995 дол. США.

Економічно розвинуті країни, частина яких досягла постіндустріальної стадії розвитку, тенденції розвитку в цілому складаються під впливом НТР, насамперед, інформаційних технологій. Господарська структура являє собою універсальний набір галузей, підгалузей та виробництв, орієнтованих на забезпечення потреб не тільки внутрішніх, а й світового ринку. Інформація стала провідним економічним ресурсом.

У країнах з перехідною економікою пріоритетну роль відіграють структурна перебудова економіки, яка повинна забезпечити виконання завдань завершальних циклів індустріального суспільства.

У найменш розвинутих країнах ще чекають свого вирішення проблеми аграрної цивілізації (продовольча криза, відстала соціальна структура), також питання індустріальної епохи та втілення засад інформаційного суспільства.

11.2. США є найбільш розвинутою державою світу. Обсяг ВВП на початку ХХІ ст. перевищує 8 трлн. дол., тобто становить близько 25% світового ВВП.

Головними причинами пануючого становища Сполучених Штатів є такі:

· значні природні ресурси, зокрема сприятливі кліматичні умови;

· кваліфікована робоча сила, зокрема, за рахунок декількох хвиль імміграції;

· величезний споживчий ринок, який стимулює економічне зростання;

· пануюче воєнно-політичне становище;

· ефективна економічна система ліберального типу, тобто обмежене державне втручання, захист конкурентного середовища, значні традиції економічної культури.

Важливими передумовами розвитку країни є:

· дуже високий рівень приватизації виробничих об’єктів;

· низькі торговельні бар’єри;

· стабільна монетарна політика, зокрема, унікальна роль долара в світі;

· відносно низькі податки, які стимулюють розвиток виробництва;

· сприятливий інвестиційний клімат, хоча інколи виникають проблеми довіри, наприклад, після краху деяких великих компаній на чолі з Enron у 2002-2003 р.р;

· технологічне світове лідерство;

· висока частка виробництва послуг у сумі ВВП;

· статус єдиної супердержави у воєнно-політичному аспекті.

Господарська структура США підкреслює постіндустріальний характер економіки, коли сфера послуг забезпечує 63% ВВП країни, тоді як промисловість і будівництво дають 36%, а сільське господарство – 3%.

Схожі цифри пропонує структура зайнятості населення: сфера послуг – 72%, промисловість і будівництво – 25%, сільське господарство – 3%.

США мають найміцніші ТНК світу. Тільки “Дженерал Моторз” за обсягами продаж випереджає ВВП 105 країн. Штат Каліфорнія за обсягом валової продукції в змозі займати 6 місце у світі.

Долар залишається провідною світовою валютою. Індекси фондового ринку США DJIA (Доу-Джонса) і NASDAQ є найвпливовішими при аналізі ділової активності. Саме на території Сполучених Штатів розташовані ключові міжнародні організації, насамперед, ООН з численними підрозділами, включаючи МВФ і СБ.

11.3. Географічно і політично Західна Європа являє собою неоднозначне утворення. Йдеться про вступ 10 нових членів до ЄС і плани подальшого розширення  організації за рахунок Румунії та Болгарії, а також Хорватії. Таким чином, ЄС і Західна Європа більше не є синонімами.

Традиційні західноєвропейські країни являють собою диференційовану картину. Найбільш впливовими за масштабами економіки є Німеччина, Франція, Велика Британія, Італія. 

За розмірами території та населення і темпами зростання до лідерів наближається Іспанія.

Достатньо високий економічний потенціал і високі соціальні стандарти життя характерні для скандинавських країн, Нідерландів, Бельгії, Люксембургу, Австрії, Швейцарії, Ісландії, Данії.

Повинні подолати значне відставання Португалія і Греція.

Ірландія зробила значний стрибок у розвитку за рахунок значної допомоги з боку ЄС.

Держави-карлики (Ліхтенштейн, Монако, Сан-Марино, Ватикан) своєрідно вмонтовані в національні економіки більш розвинутих країн.

ФРН закріпила позиції у повоєнні роки за рахунок заборони воєнного виробництва, великого припливу іноземного капіталу в межах плану Маршалла, традиційно міцної важкої індустрії, а пізніше за допомогою дешевої робочої сили з колишньої Німецької Демократичної Республіки й країн Середземноморського басейну. 

Місце Німеччини в міжнародному поділі праці визначається відносно вузькою спеціалізацією на високоякісній продукції машинобудування і хімії. Крім того, німецька економіка є суттєво експортоорієнтованою. В окремі роки за сумою національного експорту ФРН випереджала США. 

Межа ХХ і ХХІ ст. висвітлила проблеми відставання в наукоємних технологіях і дефіцит відповідних кадрів, що частково вирішується за рахунок заохочення фахівців зі Східної Європи й Азії.

У Франції держава в повоєнні роки завжди широко втручалася в економічне життя, тому зовнішньоекономічні пріоритети суттєво залежали від змін лівих і правих урядів.

Одночасно Франція демонстративно проводила самостійну воєнно-політичну стратегію. Це дозволило стати ядерною і космічною державою. Суттєвим моментом є дуже висока питома вага атомної енергетики в сумі енергетичних потужностей. Держава грає помітну роль в експорті сільськогосподарської продукції та туристичних послуг. 

Певну роль відіграють так звані заморські департаменти (Французька Гвіана з космодромом, Нова Каледонія та ін.).

Велика Британія стикається з проблемами роз’єднаності виробничих одиниць. Традиційно країна прихильна до ідеалів ринкової економіки, вільної торгівлі й конкуренції. Країна належить до ядерного клубу.

Важливу роль грає експорт капіталу, високий міжнародний авторитет фінансово-кредитної системи на чолі з лондонським Сіті, міцність фунту стерлінгів. 

Треба зазначити певну роль колоній (Фолклендські острови, деякі Карибські острови та території в Океанії з правами офшорних зон, Гібралтар та ін.).

У повоєнні роки з метою відновлення колишніх позицій держава збільшувала військові витрати за кордоном, здійснювала допомогу країнам, що розвиваються, форсувала експорт товарів і капіталів. Це послаблювало власну економіку, загострювало проблеми нагромадження. 

На початку ХХІ ст. фінансовий авторитет Британії притягнув достатньо великі капітали, інколи кримінальні, з колишніх країн соціалістичного табору.

11.4. Ще на початку 60-х років ХХ століття валовий продукт Японії складав 10% від американського.

На початку ХХІ ст. Японія виробляє приблизно 16% світового ВВП порівняно з 25% у США (64% від американського) і 8% у ФРН. 

У першій десятці найкрупніших банків 7 японських, а за приватним кредитуванням Японія випереджає усі держави світу. Японія – світовий лідер у виробництві легкових автомобілів.

З кінця 90-х років ХХ століття Японія витрачає коштів на душу населення більше всіх інших країн саме на наукові цілі. За кількістю науковців ця країна випереджає Велику Британію, Німеччину, Францію разом узятих, тому що має:

1) гнучке запозичення в інших цивілізацій;

2) особливий менталітет японців, який спирається на ієрархічну і колективно-групову свідомість;

3) незначні воєнні витрати (тривалий час існувало обмеження зазначених витрат у обсязі 1% ВВП);

4) високий рівень заощаджень;

5) значну роль держави (контроль до 1/3 економіки, значний протекціонізм, який забезпечує  позитивне сальдо торговельного і платіжного балансів);

6) високий рівень податків;

7) високу продуктивність і одночасно інтенсивність праці;

8) ефективний контроль за якістю продукції, особливо експортною;

9) досконалу система постачання, наприклад, знаменитий “Канбан”.

Японська модель є експортоорієнтованою. У 70-ті роки ХХ ст. відбулася реіндустріалізація, тобто новий стрибок у розвитку індустріальних технологій, що забезпечило формування постіндустріальної структури економіки. На початку ХХІ ст. у структурі ВВП переважає виробництво послуг – 58%, тоді як промисловість і будівництво, а також сільське господарство забезпечують відповідно 40% і 2%. У структурі працюючих приблизно 60% займають зайняті у сфері послуг при 6% сільськогосподарських і 34% промислових працівників. 

Перші роки ХХІ ст. принесли в японську економіку дефляцію, яка погіршила макроекономічні показники, насамперед, стан банківської системи й експортні можливості у зв’язку зі зростанням курсу єни.

Але незважаючи на складності, японська економіка залишається другою в світі.

11.5. Приблизно 80% країн світу належать до тих, що розвиваються. Їхня диференціація дуже велика.

З одного боку, члени ОЕСР Мексика і Південна Корея, а також виробники нафти на чолі з 13 членами організації країн експортерів нафти ОПЕК (OPEC). Йдеться також про космічні держави Бразилію, Індію. Одночасно треба вказати на ядерні країни, тобто Індію і Пакистан.

З іншого боку, країни Тропічної Африки, Непал, Афганістан, М’янма відзначаються слабким технологічним розвитком, низькими рівнем і тривалістю життя. Так, у Чаді, Нігері та деяких інших африканських країнах середньостатистичний мешканець не доживає до 40 років.

Головні риси країн, що розвиваються:

1) багатоукладність економіки, включаючи значну роль патріархального укладу;

2) висока зовнішня заборгованість;

3) високі темпи приросту населення і суттєві демографічні проблеми;

4) монокультурність економіки з перевагою здобуття і експорту сировини;

5) проблеми голоду і неврожаю, проблеми системи охорони здоров’я і освіти, висока корупція;

6) висока залежність від іноземного капіталу.

11.6. До нових індустріальних країн належать ті, хто за короткий термін зробив якісний стрибок в економічному, технологічному і соціальному розвитку.

Визначимо 4 хвилі становлення нових індустріальних країн і територій:

“Перша хвиля” включає:

-    Аргентину, Бразилію, Мексику;

· Республіку Корея, Сінгапур, Тайвань, Гонконг.

“Друга хвиля” підкреслює зростання таких держав:

· Індія;

· Індонезія;

· Малайзія;

· Таїланд.

“Третя хвиля” стосується:

· країн Північної Африки, тобто Тунісу, Єгипту, Марокко і Лівії;

· держав-експортерів нафти, тобто країн Перської затоки і  Венесуели;

· Туреччини.

“Четверта хвиля” має відношення до:

· Філіппін;

· Китаю.

Головними ознаками нових індустріальних країн є:

· наявність і дешевизна національних ресурсів, насамперед, робочої сили;

· високі й стабільні темпи приросту;

· сприятливі політичні умови, що створило сприятливий інвестиційний клімат;

· пільговий режим для іноземного інвестування і приватного підприємництва;

· державна політика структурних перетворень;

· наявність власних міцних ТНК.

11.7. До країн з перехідною економікою належать колишні соціалістичні держави, тобто Албанія, Боснія і Герцеговина, Хорватія, Македонія, Сербія і Чорногорія, Румунія, Болгарія, Білорусія, Росія, Україна, Молдавія, Грузія, Азербайджан, Арсенія, Туркменія, Узбекистан, Таджикистан, Казахстан і Киргизія.

Економічні перетворення у зазначених країнах здійснюються в наступних напрямках:

1) перегляд ролі держави в економіці, зокрема, в міжнародних відносинах;

2) поступове введення конвертованої національної валюти;

3) забезпечення макроекономічної стабілізації;

4) успішний розвиток приватного сектора;

5) реформа цін і ринків;

6) встановлення приватної власності на землю;

7) створення сприятливого інвестиційного клімату.

ТЕМА 12. Інтеграція України в сучасну систему 

світового господарства

Питання лекції

1. Сутність сучасної зовнішньоекономічної політики України.
2. Вступ України до Світової організації торгівлі (СОТ) та спрямування на євроінтеграцію.
12.1. Вихідним пунктом становлення української зовнішньоекономічної політики була суперечлива спадщина СРСР.

Участь колишнього СРСР у світовому поділі праці була обмеженою. Країна була достатньо закритою, незважаючи на значну питому вагу в світовому виробництві товарів. Так, у свої кращі часи наприкінці 70-х років ХХ ст. Радянський Союз виробляв близько 20% світової промислової продукції та займав за даним показником 2 місце в світі. Одночасно його частка в світовій торгівлі складала тільки 4% і відповідно10 місце.

Чинники, що обумовили відставання економіки України:

· ідеологічні засади радянської економіки;

· економіка СРСР була неринковою;

· панування державної монополії зовнішньої торгівлі.

Наша країна здобула можливість участі в МПП завдяки наступним перетворенням:

· реформування відносин власності через роздержавлення;

· прийняття необхідних національних законодавчих актів, а також приєднання до міжнародних правових документів, правил і звичаїв;

· практичні кроки у вирішенні глобальних проблем людства, наприклад, відмовилася від ядерної зброї та закрила Чорнобильську АЕС.

Наступними кроками повинні стати такі:

1) потенційний вступ до ЄС;

2) поширення зв’язків з країнами СНД, насамперед, членами Єдиного економічного простору – Росією, Казахстаном, Білорусією;

3) визначення шляхів підвищення конкурентоспроможності української економіки;

4) отримання від ЄС статусу країни з ринковою економікою;
5) завершення переговорів щодо вступу до СОТ;

6) зміни в законодавстві з метою його потенційної відповідності до вимог ЄС і СОТ;

7) щорічна гармонізація 500 національних стандартів з міжнародними стандартами;

8) удосконалення структури експорту, збільшення частки високотехнологічної продукції;

9) розширення експортної інфраструктури українських підприємств за кордоном;

10) подальша диверсифікація економічних відносин, насамперед, в енергетичному секторі  (використання нафтогону “Одеса-Броди”).

Таким чином, стратегічною метою є євроатлантична інтеграція держави, тобто членство в ЄС і НАТО. Паралельно повинен розвиватися процес щодо вступу до СОТ.

Одночасно необхідно поширити відносини з країнами колишнього СРСР, насамперед, у межах Єдиного Економічного Простору (ЄЕП).

12.2. Входження України до СОТ є одним з головних факторів досягнення безпечного і стабільного середовища в країні. Це передбачає формування зовнішньоекономічної політики відповідно до багатосторонніх правил членства в СОТ.

Світова Організація Торгівлі (WTO) є правонаступником Генеральної угоди про тарифи та торгівлю (GATT), яка існувала з 1947 по 1994 р.р. СОТ була заснована 1 січня 1995 року в підсумку Уругвайського раунду переговорів (1986-1994 р.р.). На сьогодні організація нараховує 145 членів, які забезпечують 95% світової торгівлі та понад 85% населення світу. Основним видом діяльності є проведення тривалих багатосторонніх торговельних переговорів, які мають назву “раунди”. Протягом історії існування ГАТТ-СОТ пройшло 8 раундів. Результатом роботи перших семи раундів стало, зокрема, зниження середньої величини митного оподаткування до 4,7% для розвинутих країн і 7,1% для слаборозвинутих країн.

СОТ об’єднала ГАТТ, ГАТС і угоду з торговельних проблем права на інтелектуальну власність. 

Наша держава розпочала переговорний процес у 1993 р.

Визначимо основні позитивні наслідки потенційного приєднання до СОТ:

· зменшення тарифних і нетарифних бар’єрів для українських товарів на світових риках;

· зменшення транспортних витрат;

· кращі умови захисту українських експортерів через справедливе вирішення спорів, а також скорочення дискримінаційних заходів, наприклад, антидемпінгових;

· більш стабільні і передбачувані умови зовнішньоекономічної діяльності;

·  застосування антидемпінгових і компенсаційних заходів захисту внутрішнього ринку від субсидованого експорту і введення тимчасових обмежень імпорту з метою збалансування платіжного балансу;

· полегшення доступу на світові ринки товарів, послуг і факторів виробництва;

· членство в СОТ – необхідний практичний крок до членства в ЄС, а також поліпшення відносин з іншими країнами.

Відзначимо головні негативні наслідки приєднання до СОТ:

· відкриття внутрішнього ринку для імпортних товарів може зруйнувати національне виробництво;

· зменшаться надходження до бюджету за рахунок зниження мита;

· збільшиться залежність національної економіки від несталості зовнішніх ринків;

· скасування пільг для деяких економічних агентів, зокрема іноземних, які раніше зробили значні інвестиції в українську економіку; насамперед, йдеться про спеціальні економічні зони й території пріоритетного розвитку, яких в Україні відповідно 11 і 9.

Необхідними кроками є підписання угод про відсутність претензій з кожною з держав-членів СОТ, а також гармонізація національного законодавства згідно з вимогами організації. За деякими оцінками, цифра правових актів в Україні, яка потребує змін,  перевищує 2000.

У процесі гармонізації законодавства кожна країна-претендент повинна дотримуватися певних правил, насамперед, 4 ключових:

1) захист національних галузей тільки за допомогою тарифних обмежень;

2) зменшення і скасування тарифів шляхом проведення багатосторонніх переговорів;

3) дотримання правила єдиного національного режиму для вітчизняних та іноземних агентів на внутрішньому ринку після виконання останніми обов’язкових митних процедур; 

4) дотримання принципу найбільшого сприяння для усіх країн членів СОТ.

Європейський вибір України обумовлений наступними моментами:

· ЄС – найбільше інтеграційне угруповання світу з населенням понад 450 млн. чол. і 27% світового виробництва ВВП; по ВВП на душу населення (21,2 тис. євро) ЄС є лідером з інтеграційних об’єднань;

· традиційні європейські цінності, традиції демократії;

· географічна близькість.

Програмно рішення України про членство в ЄС було сформульовано в Посланні Президента до Верховної Ради у 2002 р., в якому до 2011 року планувалося здобуття повного членства в організації шляхом проходження проміжних етапів впритул до виконання Копенгагенських критеріїв.

Але Європейський Союз запропонував концепцію співробітництва “Велика Європа-Сусідство”, а потім “Нове сусідство”. За думкою євро- інтеграторів, Україна повинна вирішити деякі проблеми:

· незавершеність внутрішніх економічних реформ;

· великий розрив у рівнях добробуту населення; наприклад, у 2001 році життєвий рівень в Україні складав 15% від цифри ЄС;

· невиконання Україною зобов’язань щодо демократичних прав і свобод, зниження рівня корупції та ін.;

· ЄС запобігає відкритого протистояння з Росією; крім того, вступ України до ЄЕП із спробою гармонізувати національні законодавства Росії, України, Білорусії та Казахстану мало відповідає договору з ЄС про партнерство і співробітництво;

· Україна не має статусу країни з ринковою економікою, що передбачає зменшення державного втручання в ринкові процеси, зокрема, ціноутворення, тарифні бар’єри, а також членство в СОТ.

Євросоюз сформулював так звані Копенгагенські критерії членства. Вони підрозділяються на три категорії:

1) грошово-кредитна сфера;

2) реальний сектор;

3) соціальна сфера.

По першій категорії Україна має кращі показники, ніж в середньому за критеріями, по відсотку державного боргу відносно ВВП, відсотку дефіциту державного бюджету відносно ВВП, а також по коливанню курсу гривні. Одночасно є невідповідність по темпах інфляції та рівню ставки відсотка.

По другій категорії наша держава перевищила копенгагенську межу за приростом ВВП та інвестицій в основний капітал. Одночасно вдвічі відстає цифра розміру ВВП на душу населення за паритетом купівельної спроможності та в сім разів відстає цифра частки зайнятих у малому бізнесі.

По третій категорії є значне відставання. По рівню середньої зарплати Україна відстає від критеріїв ЄС у 25 разів. Українці витрачають на харчі в 4,5 раза більше (до 60% втрат), ніж за вимогами ЄС. Обсяг фінансування науки у відсотках до ВВП вдвічі відстає від цифри Євросоюзу. За коефіцієнтом Джині відставання від стандартів складає три рази, а за рівнем бідності – два рази.

За розрахунками фахівців, при збереженні існуючої динаміки реальний сектор економіки здатний зблизитися із стандартами ЄС за 4 роки, а соціальна сфера – за 14 років.

ТЕМА 13. Глобалізація та економічний розвиток

у світовому контексті

Питання лекції

1. Сутність та головні етапи економічної глобалізації.
2. Особливості сучасної економічної глобалізації та її основні форми.
3. Українська держава у контексті глобалізму.
4. Сутність економічного розвитку у світовому контексті, його фактори та сучасні моделі.

13.1. Категорія “глобалізація” похідна від латинського слова “globus” – куля. Найближчим синонімом глобального є планетарний, тому йдеться про складний системний процес, який охоплює всі сторони суспільного життя планети.

У 60-80-ті роки ХХ століття послідовно дискутувалися проблеми глобальних проблем людства, глобалізму як визнанню спільних, загально цивілізаційних закономірностей розвитку окремих країн і регіонів. У 90-ті роки поширилося використання терміну “глобалізація”. 

Серед учених немає єдиної точки зору на вказану категорії. Але можна зробити таке визначення: глобалізація – це сучасний процес бурхливого поєднання всіх сторін суспільного життя з домінуванням загальносвітових закономірностей над національними, що пов’язано з переходом від індустріального суспільства до постіндустріального і формуванням основ ноосферно-космічної цивілізації.

Економічна глобалізація є ключовою складовою суспільної глобалізації та одночасно останнім, сучасним етапом розвитку процесу інтернаціоналізації господарського життя. 

Слід відрізняти економічну глобалізацію і глобалізацію економічного життя. Якщо остання категорія описує поступовий процес поширення інтернаціоналізації, то економічна глобалізація є процесом переходу від світової до глобальної (планетарної) економіки. 

Світова (міжнародна) економіка – це об’єднання взаємопов’язаних суверенних національних економік, що є рисою індустріального суспільства. 

Глобальна економіка – це вища форма економічної діяльності в планетарному обсязі, що характерно для постіндустріального суспільства при фактично другорядному значенні ролі держав і націй.

Визначимо головні риси економічної глобалізації.

1. Зростаюча взаємозалежність економік різних країн на підставі відкритості національних ринків і поглиблення міжнародного поділу праці.

2. Поглиблення глобальних проблем людства, які   підрозділяються на три основні групи:

1) проблеми взаємодії людини й природи, зокрема:

· екологічна, наприклад, глобальне потепління;

· продовольча;

· обмеженості ресурсів і оволодіння ресурсами космічного простору і світового океану;

2) проблеми суспільних взаємодій, зокрема:

· збереження миру, заборона зброї масового знищення і скорочення гонки озброєнь;

· подолання зростаючої прірви в рівні життя між розвинутими країнами так званого “золотого мільярду” і країнами, що розвиваються;

· боротьба з міжнародним тероризмом і організованою злочинністю “без кордонів”;

3) проблеми розвитку людини та її майбутнього, зокрема:

· боротьба з епідеміями та небезпечними захворюваннями (СНІД, туберкульоз та ін.), втручання людини в природу шляхом генної інженерії, клонування людей та ін.;

·  боротьба з наркоманією, палінням, алкоголізмом, торгівлею людьми та ін.

Усі глобальні проблеми породжують нестачу коштів для прогресу людства, ведуть до деградації довкілля і самої людини. 

3. Поступове передавання окремими державами своїх функцій суб’єктів міжнародних відносин і міжнародного права зовнішньому контролю наднаціональних органів.

4. Зростання світових комунікативних мереж за рахунок упровадження новітніх інформаційних технологій.

5. Випереджаючий та ключовий розвиток ТНК і БНК при суттєвому скороченні витрат на здійснення міжфірмових господарських контактів.

6. Розвиток тенденції до формування глобальної цивілізації зі спільними цінностями громадянського суспільства, демократизації життя.

7. Підвищення ролі нових впливових гравців міжнародного життя (міжнародні організації, інституціональні інвестори, неурядові організації та фонди, великі міста, окремі видатні особистості).

8. Виникнення нових форм конкуренції без можливості визначення державної належності суб’єктів, що конкурують.

Існують декілька підходів до визначення етапів розвитку економічної глобалізації.

Перший підхід підкреслює постійність і поступовість розвитку глобалізації економічного життя з визначенням таких етапів:

1) із стародавніх часів до великих географічних відкриттів з обмеженими, локальними міждержавними відносинами;

2) з початку великих географічних відкриттів до середини ХІХ століття при повільному прогресуванні й формуванні світового ринку; саме на даному етапі виникли та успішно діяли прообрази сучасних ТНК – Вест-Індська та  Ост-Індська компанії;

3) із середини ХІХ ст. до 80-х років ХХ ст. при структурній глобалізації, що пов’язувалася з економічним і територіальним переділом світу та боротьбою протилежних соціально-економічних систем;

4) з кінця 80-х років ХХ ст. - до нашого часу.

Другий підхід вважає початком економічної глобалізації останню чверть ХХ ст. на підставі початку нового етапу НТР і переходу до постіндустріальних засад розвитку.

13.2. Розвиток процесу глобалізації супроводжується суперечливими наслідками.

З одного боку, розширюються можливості окремих країн щодо використання оптимального співвідношення різноманітних ресурсів. З іншого - загострюється конкурентна боротьба і поширюється прірва в рівні розвитку країн і регіонів.

Визначимо ключові суперечності глобалізаційонго процесу.

1. Галузеві диспропорції, коли перевагу отримують обробна промисловість і сфера послуг з одночасною деградацією сільського господарства, вугільної промисловості та ін.

2. Територіальні диспропорції з поширенням розриву в економічному і соціальному розвитку країн і цілих регіонів.

3. Так звана “деіндустріалізація”, коли, з позитивного боку, зростає питома вага сфери послуг, енергозбереження та екологічності виробництва, а з негативного боку, спостерігається повернення до патріархальних, доіндустріальних форм виробництва внаслідок неконкурентоспроможності суб’єктів окремих країн. 

4. Відрив фінансових потоків від реальних потреб розвитку виробництва, що веде до зростання кризи заборгованості, насамперед, країн, що розвиваються, при одночасному дефіциті необхідних інвестицій.

5. Зростання організованої злочинності, зокрема, світового тероризму, який спирається на транснаціональні ресурсні потоки. Крім того, виникають рухи протесту проти проявів глобалізації (заходи антиглобалістів).

6. Розвиток масової культури, що сприяє взаємозбагаченню культур, але одночасно здійснює шкоду  національним мовам і культурним цінностям окремих країн і регіонів.

7. Традиційні євроатлантичні цінності не завжди відповідають уподобанням представників окремих країн, конфесій та етнічних груп, що провокує прояви націоналізму, ксенофобії, релігійного фундаменталізму.

Економічна глобалізація є складною багаторівневою системою.

Світовий рівень глобалізації характеризується зростаючою взаємозалежністю країн і регіонів.

Глобалізація на рівні окремої країни пов’язана з відкритістю економіки, експортною та імпортною квотами, обсягом експорту та імпорту капіталу та ін.

Галузевий аспект ілюструється, наприклад, співвідношенням обсягів внутрішньогалузевої торгівлі до загальносвітового виробництва галузі.

Глобалізація на мікрорівні залежить від того, як ефективно диверсифікувала фірма власні надходження та розмістила активи, а також як широко вона бере участь у міжнародному трансфері технологій. Крім того, принципове значення має використання сучасних інформаційних технологій у господарській діяльності.

Визначимо головні форми економічної глобалізації:

1) зростання відкритості економіки країн;

2) регіоналізація і поширення міжнародної економічної інтеграції;

3) випереджаючий розвиток світового фінансового ринку і фінансових операцій;

4) зростання ролі міжнародних організацій;

5) значне розширення ролі ТНК і БНК з диверсифікацією їх діяльності; одночасно типовими стали процеси злиття, тобто укрупнення раніше окремих компаній;

6) використання глобальних ресурсних джерел, що дозволяє підвищити ефективність виробництва, зокрема, із здійсненням ресурсозбереження;

7) значне підвищення міжнародної мобільності робочої сили та ін.

13.3. Україна є учасником сучасних глобалізаційних процесів. Це полягає  у наступних моментах:

· наявність дипломатичних і відповідно економічних відносин більш, ніж з 190 країнами світу;

· членство в багатьох міжнародних організаціях, насамперед, системи ООН, і намір вступити в СОТ і ЄС;

· зростання відкритості економіки, наприклад, цифра експортної квоти перевищила 50%;

· високі місця в міжнародній торгівлі озброєннями, аерокосмічною технікою, продукцією чорної металургії;

· як транзитна держава Україна забезпечує значні потоки товарів і послуг через власну територію; одночасно здійснюються заходи щодо диверсифікації, насамперед, енергетичних постачань (нафтогон “Одеса-Броди”);

· підвищується використання національними господарськими суб’єктами міжнародних телекомунікаційних мереж;

· поширюється участь у русі міжнародних інвестицій, на світових ринках цінних паперів;

· участь у багатьох міжнародних політичних, культурних, спортивних, гуманітарних  подіях, що забезпечує прямий економічний ефект (надходження до бюджету, розширення бази оподаткування, залучення інвестицій у виробничі й соціальні проекти та ін.).

Головними ризиками економічної глобалізації для нашої держави є:

· суперечлива залежність від коливань світової ринкової кон’юнктури;

· небезпека неефективності підприємств, які не здатні конкурувати з іноземними постачальниками;

· економічні втрати від виконання статутних вимог деяких міжнародних організацій;

· небезпека міжнародного тероризму, нелегальної міграції, контрабанди заборонених товарів та інших наслідків лібералізації прикордонного і митного режимів;

· негативний вплив масової культури на національні культурні цінності;

· додаткові проблеми, пов’язані з глобальними проблемами людства.

13.4. Глобалізація тісно пов’язана з  визначенням економічного розвитку.

Будь-який розвиток, зокрема, економічний, є процесом удосконалення окремих елементів або системи в цілому впритул до переходу до принципово нових якісних характеристик. Такий підхід має двоїсте тлумачення.

З одного боку, розвиток є синонімом прогресу, тобто односпрямованого, лінійного руху.

З іншого боку, розвиток – це підсумок циклічного, хвилеподібного руху за схемою: регрес-застій-прогрес.

Економічний розвиток є рушійною силою суспільного прогресу і передбачає такі складові:

· зростання обсягів виробництва;

· зростання доходів;

· позитивні зміни в інституціональній та соціальній структурах;

· подальша демократизація суспільного життя;

· науково-технологічна модернізація;

- збереження і відновлення довкілля.
Необхідно відрізняти категорії “економічне зростання” і “економічний розвиток”. Різними економістами й соціологами вважається розвитком таке збільшення обсягів виробництва, яке забезпечує поліпшення рівня життя більшості населення, сприяє економічній та політичній свободі особи, гальмує екологічну деградацію. Останній аспект є змістом так званого “сталого розвитку”, який був уперше проголошений у 1992 р. на спеціальній конференції під егідою ООН у Ріо-де-Жанейро.

Визначимо ключові фактори економічного розвитку:

· капітал;

· земля і природні ресурси;

· наймана праця;

· підприємницькі здібності (менеджмент);

· технології;

· інституції;

· релігійні та культурно-ментальні особливості народів і націй та ін.

У сучасній науці визначають такі головні концепції економічного розвитку:

· моделі лінійних стадій розвитку (зростання);

· теорія структурних трансформацій;

· теорія зовнішньої залежності;

· неокласична модель вільного ринку;

· теорія ендогенного зростання;

· модель сталого розвитку.

ТЕМАТИКА

контрольних робіт з курсу “Міжнародна економіка”

для студентів заочної форми навчання

01.01.01. Міжнародний поділ праці та його особливості на сучасному етапі.

01.02.02. Форми і напрями розвитку міжнародної спеціалізації і кооперування виробництва.

01.03.03. Проблеми участі України у міжнародному поділі праці.

01.04.04. Структура міжнародної економіки.

02.01.05. Історія виникнення та розвитку світового ринку.

02.02.06. Характерні риси сучасного світового господарства.

02.03.07. Вплив НТР на інтернаціоналізацію виробництва.

02.04.08. Види та характерні особливості сучасних міжнародних відносин.

03.01.09. Аналіз двох типів зовнішньоекономічної політики.

03.02.10. Сутність державного регулювання міжнародної торгівлі.

03.03.11. Зовнішньоторговельна політика сучасної України.

04.01.12. Суть і класифікація послуг.

04.02.13. Особливості міжнародної торгівлі послугами.

04.03.14. Вплив транспортних витрат на міжнародну торгівлю.

04.04.15. Класифікація інструментів торгової політики у сфері торгівлі послугами.

05.01.16. Платіжний баланс: основні поняття та джерела інформації.

05.02.17. Платіжний баланс: стандартні компоненти.

05.03.18. Рахунок поточних операцій платіжного балансу.

05.04.19. Платіжний баланс України.

05.05.20. Теорії платіжного балансу.

06.01.21. Основні риси сучасного міжнародного ринку праці.

06.02.22. Державне регулювання міжнародної міграції робочої сили.

06.03.23. Вплив НТР та ТНК на міжнародну трудову міграцію.

06.04.24. Еміграція робочої сили з України в сучасних умовах.

07.01.25. Форми міжнародного руху капіталу.

07.02.26. Сутність міжнародного кредиту.

07.03.27. Прямі закордонні інвестиції.

07.04.28. Україна на ринку міжнародних інвестицій.

08.01.29. Сутність і основні тенденції розвитку міжнародних валютних відносин.

08.02.30. Міжнародна валютна система як форма організації міжнародних валютних (грошових) відносин.

08.03.31. Сутність сучасної кризи заборгованості.

08.04.32. Перспектива повної конвертованості національної валюти України.

08.05.33. Міжнародні валютно-кредитні та фінансові організації.

09.01.34. Особливості міжнародних науково-технічних відносин на сучасному етапі.

09.02.35. Міжнародна передача технології в широкому й вузькому розумінні.

10.01.36. Міжнародна економічна інтеграція - вища форма інтернаціоналізації господарського життя.

10.02.37. Етапи розвитку інтеграційних процесів в Європі.

10.03.38. Сучасні інтеграційні угруповання країн.

11.01.39. США у світовій економіці.

11.02.40. Західна Європа у світовій економіці.

11.03.41. Японія у світовій економіці.

11.04.42. Країни, що розвиваються, у світовій економіці.

11.05.43. “Нові індустріальні країни” в системі світового господарства.

11.06.44. Країни з перехідною економікою у світовому господарстві.

1.1.45. Державне регулювання міграційних процесів в Україні.

12.02.46. Пріоритети та основні напрями здійснення зовнішньоекономічної політики України на сучасному етапі.

12.03.47. Європейський вибір України і його наукове забезпечення.

12.04.48. Японія - далекосхідний партнер України.

12.05.49. Стратегія України щодо Організації Північноатлантичного договору (НАТО).

12.06.50. Приєднання України до СОТ: проблеми та перспективи.

12.07.51. Шляхи інтеграції України у Європейський Союз: основні вимоги до членства, етапи приєднання та інституційний механізм.

1.1.52. Економічні аспекти глобальних проблем.

13.02.53. Сучасні форми вияву і можливості розв’язання глобальних проблем людства.

13.03.54. Українська держава в контексті глобалізму.

13.04.55. Інформація - провідна ознака глобалізації.

13.05.56. Небезпечні тенденції глобалізації щодо країн, які розвиваються.
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